﻿Gheorghe ZAMAN  Valentina VASiLE EVOLUtii STRUCTURALE ALE EXPORTULUi iN ROMaNiA Coeditie Bucuresti, Romania Editor: Valeriu iOAN-FRANC Redactor: Paula NEACsU Conceptia grafica, machetarea si tehnoredactarea: Nicolae LOGiN Toate drepturile asupra acestei editii apartin institutului de Economie Nationala Reproducerea, fie si partiala si pe orice suport, este interzisa, fiind supusa prevederilor legii drepturilor de autor iSBN 973-618-012-3 Aparut 2003 Gheorghe ZAMAN  Valentina VASiLE EVOLUtii STRUCTURALE ALE EXPORTULUi iN ROMaNiA Volumul de fata prezinta rezultatele partiale ale studiului "REPERE ALE EVOLUtiEi STRUCTURALE A EXPORTULUi ROMaNESC: FACTORi si POLiTiCi DE SUPORT ALE PRODUCtiEi NAtiONALE COMPETiTiVE iN CONDitiiLE iNTEGRaRii si GLOBALiZaRii ECONOMiCE" care face obiectul Contractului de finantare pentru proiecte prioritare PP2 S2 Programul National CERES incheiat de institutul de Economie Nationala - iNCE al Academiei Romane, cu Ministerul Educatiei si Cercetarii, prin institutul de fizica Atomica in calitate de autoritate contractanta, la 25 Xi 2002 Durata programului nov 2002-iulie 2005 Sumar iNTRODUCERE 9 Evolutii si tendinte ale volumului si structurii comertului exterior al Romaniei, cu privire speciala asupra tarilor membre ale UE 17 1 Evolutii ale comertului mondial 17 2 Evolutia comertului exterior al Romaniei in perioada de tranzitie 37 3 Comertul exterior al Romaniei pe regiuni, zone geografice si tari 58 4 Concluzii 71 BiBLiOGRAFiE 135 Corelatia dintre exporturi, importuri si productia nationala 138 1 Corelatia dintre dinamica cererii interne si a exportului 138 2 Contributia exportului net la evolutia PiB 142 3 Modificari ale distributiei pe ramuri a relatiilor economice externe 148 4 Efectele de antrenare ale activitatii de comert exterior 167 5 Scurte concluzii 174 Complexitatea comertului exterior si potentialul de dezvoltare economica 176 1 Aspecte ale corelatiei dintre gradul de complexitate a bunurilor tranzactionate prin comertul exterior si potentialul de dezvoltare al economiei 176 2 Dinamica structurii comertului exterior al Romaniei in perioada 1990-2002, pe categorii de complexitate 186 3 Concluzii si recomandari 201 Bibliografie 209 Barierele comerciale si dinamica exporturilor romanesti 213 introducere 213 6 1 Principalele tendinte in reforma politicilor comerciale in conditiile globalizarii 214 2 Fundamente teoretice si practice privind factorii potentatori sau restrictivi ai dinamicii si competitivitatii exporturilor 227 3 Provocarile Romaniei sub auspiciile protectionismului european 275 Bibliografie 360 Competitivitate si specializare in comertul exterior romanesc 364 1 Caracterizare globala a eficientei comertului exterior romanesc 364 2 Avantaje comparative in comertul exterior - tendinte actuale 383 3 Unele consideratii finale 410 Bibliografie 419 Metode si tehnici de promovare si stimulare a exportului Romaniei in etapa actuala 421 1 Evolutia conceptului de promovare si stimulare a exportului 421 2 Experienta internationala in domeniul promovarii si stimularii exportului 422 3 Metode si tehnici de promovare si stimulare a exportului Romaniei la cumpana dintre secolele XX si XXi 423 4 Propuneri privind imbunatatirea sistemului de promovare si stimulare a exportului Romaniei 429 Bibliografie selectiva 438 influenta comertului in regim de perfectionare activa asupra exporturilor romanesti 441 1 Precizari notionale 441 2 Factorii principali care au contribuit la aparitia si dezvoltarea operatiunilor iPT si OPT 446 3 Evolutia productiei de textile, imbracaminte si incaltaminte 450 7 4 Dinamica comertului exterior romanesc in regim iPT si OPT 458 5 impactul operatiunilor iPT asupra comertului exterior 470 impactul investitiilor straine directe asupra exporturilor Cazul Romaniei 476 1 Relatia investitii straine directe - comert exterior 476 2 Tipuri de investitii straine directe si impactul lor diferentiat asupra exporturilor 477 3 investitiile straine directe receptate de Romania si impactul lor asupra exporturilor romanesti 483 4 Concluzii si propuneri 504 Bibliografie 508 Contributia cercetarii-dezvoltarii la cresterea exportului - balanta tehnologica de plati 514 introducere 514 1 Relatia dintre C-D si export 515 2 Analiza tendintelor exportului mondial in functie de intensitatea tehnologica a produselor exportate 517 intensitatea factorilor 518 3 Tendinte in comertul international cu produse high-tech 524 4 Analiza relatiei dintre activitatea de C-D si export in Romania 528 Referinte bibliografice 539 Relatia export-capital uman Continut impact 540 1 Precizari teoretico-metodologice 540 2 Caracterul dual al impactului exportului asupra capitalului uman 546 3 Exportul de capital uman Efecte multiple - convergente si divergente 551 4 Competitivitatea la export si calitatea capitalului uman 578 5 Remarci finale 583 Bibliografie 590 8 influenta costului fortei de munca asupra volumului si structurii exportului 592 1 Elemente introductive 592 2 Costul fortei de munca in tarile membre ale UE si in tarile candidate 593 3 Costul fortei de munca in activitatile economice cu export in Romania 600 Note metodologice 607 iNTRODUCERE De la inceputul anilor '90, drepturile omului au jucat un rol important in cooperarea internationala pentru dezvoltare Conferintele globale ale Natiunilor Unite (ONU) - de la Rio in 1992 ("Agenda 21"), Roma in 1996 - au relevat legaturile fundamentale dintre cele trei obiective-cheie ale Cartei ONU: pace, dezvoltare si drepturile omului Astfel, conferinta asupra mediului de la Stockholm, din 1992, a atras atentia asupra problemelor majore ale degradarii mediului si a influentat, intr-o mare masura, hotararea ONU de a infiinta Comisia Mondiala asupra Mediului si Dezvoltarii, cu scopul abordarii problematicii mediului inconjurator Comisia internationala de Dezvoltare si Mediu (cunoscuta sub numele de Comisia Brundthand) a lansat in 1987 conceptul "dezvoltarii durabile" Adoptat si adaptat de multe state, conceptul a fost completat si dezvoltat si, in functie de particularitatile geografice, socio-economice, fiecare si-a elaborat strategii si politici sectoriale, in care obiectivele economice si cele ecologice sunt tratate intr-un tot unitar si coerent la nivel de ansamblu Raportul Brundthand - "Viitorul nostru comun" - este important deoarece subliniaza esenta dezvoltarii viitoare durabile Bunastarea generatiilor prezente nu poate fi despartita de cea a generatiilor viitoare, obiectiv realist numai atunci cand obiectivele dezvoltarii economico-sociale sunt subordonate, cu responsabilitate, protectiei si imbunatatirii starii mediului Sinergia dintre capitalul material, uman si natural asigura si influenteaza durabilitatea bunastarii Transformarile petrecute la nivelul calitatii mediului cer imperativ cautarea si promovarea unor solutii care asigura stabilitatea mediului si mentinerea echilibrului ecologic, in concordanta cu obiectivele dezvoltarii durabile Tandemul economie-mediu inconjurator constituie in prezent funda- mentul oricarui program de dezvoltare si are in vedere prioritatile, posibilitatile si circumstantele evolutiei generale a societatii Dezvoltarea durabila a economiei, obiectivele acesteia trebuie circum- scrise tendintelor generate de extindere, la nivel mondial, a proceselor de globalizare, ce se desfasoara simultan cu eforturile de convergenta si integrare in structurile europene in acelasi timp, o importanta sporita trebuie acordata legaturii dintre dezvoltare si drepturile omului in esenta, dezvoltarea este un proces care are drept tinta realizarea deplina a tuturor drepturilor omului si a libertatilor sale fundamentale Totodata, dezvoltarea - asa cum au reafirmat 10 conferintele mondiale ale ONU - este un drept inalienabil si parte integranta a libertatilor umane fundamentale in ceea ce priveste abordarea complexa a progresului social, Conferinta Mondiala asupra Drepturilor Omului din 1993 si Summit-ul Mondial pentru Dezvoltare Sociala din 1995 au evidentiat faptul ca progres durabil inseamna recunoasterea interdependentei dintre respectul pentru drepturile omului, dezvoltare durabila si democratie Prin urmare, obtinerea sa depinde atat de respectarea drepturilor omului, cat si de participarea efectiva a cetatenilor la viata publica Ultimii treisprezece ani marcheaza o perioada istorica de transformare structurala la nivel mondial Fostele tari comuniste, in urma prabusirii sistemului economiei de comanda, au trecut la o deschidere rapida catre stimulentele economice ale pietei, la liberalizarea pietelor clasice si de capital financiar Patrunderea accelerata a celor mai noi tehnologii in domeniul tehnologiilor informatiei a permis accesul unui numar tot mai mare de sectoare catre comertul international si restructurare Transformarile petrecute in economiile din Europa de Est dupa anul 1990, provocarile la care sunt expuse in perspectiva aderarii la UE releva tendintele de adancire a dezechilibrelor economice dintre regiunile Europei si aduc in actualitate, tot mai presant, obiectivele stipulate de "Agenda 21": "protectia biosferei, utilizarea mai eficienta a capitalului uman si material, echitatea intre generatii1" Prin urmare, si Romania a intrat, incepand cu anul 1990, intr-o perioada specifica dezvoltarii sale economice prin declansarea procesului tranzitiei spre economia de piata Aceasta presupune modificarea ampla a structurilor pe baza aplicarii unui mix de politici economice, sociale si politice Aplicarea mixului de politici in scopul intensificarii cresterii econo- mice trebuie sa tina cont in acelasi timp de influentele interne si de cele externe Este necesar, in primul rand, sa se asigure crearea cadrului institutional si a celui legislativ specific dezvoltarii economiei de piata, intr-un ritm rapid pentru a fi posibila o adaptare in timp scurt la noile cerinte, prin promovarea politicilor economice adecvate care sa sustina, prin asigurarea stabilitatii economice, efortul de depasire mai rapida, fara urmari negative profunde, a socurilor nefavorabile datorate instituirii si dezvoltarii economiei de piata Romania a incercat si a reusit, dupa 1990, sa-si creeze propriul sistem de construire a sistemului economiei de piata in intervalul parcurs am asistat la o dezvoltare mai mult sau mai putin accentuata a economiei, cu 1 Gheorghe Manea - "Dezvoltarea durabila a industriei romanesti" in Probleme economice, nr 26 1999 11 perioade de crestere si de regres, dar cu inscrierea clara pe drumul favorabil depasirii punctului critic in dezvoltarea economica Caracteristic economiei de tranzitie de la noi este nivelul scazut al cererii agregate, pe termen scurt Acest nivel restrictioneaza cresterea economica si accelereaza recesiunea in acelasi timp, cererea de bunuri de consum este restrictionata de inflatie si de politica veniturilor mici in conditiile crizei economiei, cererea pentru investitii a scazut accentuat, scadere datorata, intr-o anumita masura, si reducerii cererii externe Aceasta isi are cauzele in rezultatul cumulat al mutatiilor produse in economia interna, in economiile tarilor est-europene si in comertul mondial, in general Transformarile intervenite in planul relatiilor externe marcate de dez- membrarea CAER-ului si de necesitatea obiectiva a reorientarii geografice a schimburilor comerciale, in principal, cu tarile din Uniunea Europeana, pe fundalul mutatiilor din mediul intern, s-au resimtit puternic in activitatea de comert exterior Dimensiunea agregatelor macroeconomice a fost marcata de un trend oscilatoriu, in sensul  scadere (1990-1992)  crestere (1993-1996)  scadere (1997-1999)  crestere (2000-2002) Nivelul scazut al ofertei releva nivelul redus al cererii, restrictionarea reciproca dintre cele doua agregate actionand intr-un mediu economic nestimulativ, destructurant, dominat de blocaje Pe parcursul perioadei 1990-2002, asistam la decomprimarea cererii finale de bunuri, proces ce a determinat si restrangerea cererii de bunuri de consum intermediar in cazul economiei noastre, acest proces are o influenta negativa asupra ofertei, alaturi de alti factori conjuncturali, dintre care liberalizarea parghiilor pietei, in lipsa transformarilor structurale si institutionale, are o pondere importanta Nivelul inflantiei, sub presiunea monetara a salariilor, determina sa se produca putin, scump si de calitate inferioara, conducand la scaderea ofertei si cresterea masei monetare, in acelasi timp cu scaderea puterii de cumparare Cu un capital insuficient, mecanismele de functionare specifice economiei de piata si cele de interventie ale statului se dovedesc ineficiente, amplificand dificultatile de gestionare a tranzitiei Sistemul productiv, datorita structurii sale rigide, este reticent la schimbare si, prin urmare, nu are capacitatea de a-si asigura regenerarea automata (autoreglarea) fara recurgerea la fluxurile de venituri din exterior Depasirea situatiilor critice alimentate prin dezechilibre nu se poate obtine decat prin apelul la importuri fara restrictii, situatie ce amplifica inevitabil dependenta de importuri si credite externe, accentuand dezechilibrul extern 12 de natura structurala, transformandu-l in restrictie a echilibrului intern1 Schimbarile profunde din organizarea economico-sociala a Romaniei s-au derulat pe fondul parcurgerii unei etape de tranzitie, etapa intermediara si necesara in procesul de formare a economiei de piata functionale Construirea economiei de piata moderne si competitive necesita realizarea stabilizarii macroeconomice, stare sinonima unui echilibru satisfacator al cererii si ofertei globale, conditie-obiectiv a evolutiei si dezvoltarii durabile a economiei Reglarea activitatilor economice la nivel macroeconomic s-a realizat pe baza controlului intregului sistem de parghii, si anume:  controlarea inflat iei s i a cursului de schimb in cadrul politicii monetare si valutare;  exercitarea unei politici fiscale prudente;  exercitarea unei politici structurale decisive pentru realizarea priva- tizarii Macrostabilizarea, etapa premergatoare a tranzitiei de la economia de comanda la economia de piata, este, in opinia specialistilor2, componenta complementara a procesului de adaptare la transformarea sistemica a eco- nomiei Coordonatele-cheie ale programului de macrostabilizare vizeaza: iesirea din recesiune, o rata a inflatiei cat mai scazuta posibil (care sa nu conduca la redistribuirea veniturilor), un buget de stat echilibrat, sold pozitiv sau echilibrat al balantei contului curent, curs valutar stabil Recesiunea marcata prin declinul continuu al PiB-ului nu pot sustine procesul de stabilizare macroeconomica  Un deficit bugetar sau un sold negativ al balant ei de plati influenteaza negativ ocuparea si utilizarea fortei de munca  O rata a inflatiei ment inuta la un nivel scazut favorizeaza distribuirea corecta a veniturilor, formarea clasei de mijloc, stimuleaza investitiile, economisirea, franeaza consumul noneconomic al agentilor Men- tinerea unei rate scazute a inflatiei sustine cresterea productiei si elimina cauzele structurale primare ale proceselor inflationiste  O rata de schimb stabila influent eaza pozitiv echilibrul bugetului de stat si pe cel extern, sustinand stabilitatea datoriei publice si a datoriei externe Starea economiei, masurata prin ritmul cresterii PiB-ului, rata inflatiei si 1 Daniel Daianu - Functionarea economiei si echilibrul extern, Editura Academiei Romane, Bucuresti, 1992 2 Lucian Croitoru - Macrostabilizare si tranzitie, Ed Expert, Bucuresti, 1995 13 rata somajului, sustine analiza si evaluarea performantelor economiei de tranzitie si releva, totodata, dimensiunea sa economico-sociala  Rata cres terii economice in perioada 1990-2002 a avut un trend oscilator, scaderile cele mai accentuate s-au produs in primii ani ai tranzitiei, 1990-1992 (-12,9% in 1991), si in 1998 (-4 8%) Cel mai ridicat nivel al ratei cresterii economice a fost in anul 1995 (+7,1%) si in 2001 (+5,7%)  Rata s omajului de 3,0% in 1991 a crescut brusc la 8,2% in 1992 s i mai incet in 1993 si 1994 Anul 1996 a marcat o scadere a somajului pana la 6,2% in anul 1999 se inregistreaza nivelul cel mai ridicat, de 11,8% Dupa o perioada de mentinere a ratei somajului peste 10% in intervalul 1998-2000, asistam din 2001 la o reducere a nivelului ratei sub 9% Scaderea productiei de bunuri si servicii a atras scaderea numarului de locuri de munca si scaderea nivelului de trai Desi in perioada de hiperinflatie a fost promovata o politica de indexari si compensari, nu au aparut rezultatele asteptate in cresterea nivelului de trai, deoarece veniturile reale nu au crescut atat cat sa acopere diferentele mari de preturi Economia de tranzitie este marcata de criza ocuparii fortei de munca cu impact economic si social, cu distorsiuni generatoare de conflicte sociale greu de evaluat Cresterea moderata a somajului a constituit unul din obiectivele masurilor de politica in domeniul fortei de munca Cu toate acestea, atitudinea si comportamentul fortei de munca in ceea ce priveste relatia cu somajul sunt inca departe de exigentele economiei de piata Modificarile structurale din sistemul productiv au dus la disparitia unor ramuri si aparitia de noi ocupatii pe piata fortei munca in acest context s-au produs deplasari ale configuratiei ocupationale, care s-au suprapus cu reducerea sporului natural al populatiei, procesul de imbatranire si feminizare a populatiei somajul se constituie intr-un fenomen economic ce are capacitatea de a evidentia aspecte legate de dimensiunea cantitativa si calitativa a miscarii populatiei ocupate fata de functionarea ineficienta a economiei  in ceea ce prives te inflat ia, cres terile spectaculoase din perioada 1991-1993 au fost urmate de scaderi in anii 1994, 1995 si 1996 La sfarsitul anului 1997, inflatia prezinta un curs ascendent, de 154,8%, ca apoi, din 1998, sa inceapa din nou sa scada la un nivel compus din doua cifre, respectiv de la 59,1% la 22,5% in 2002  Mediul economico-social al tranzit iei este supus permanent presiunii inflationiste, atat timp cat nu are loc o stimulare reala a ofertei, un control permanent al veniturilor si o evolutie constanta a ratei de schimb Evolutia preturilor administrate de stat in primii ani, alaturi de 14 mentinerea preponderenta a proprietatii de stat, rigiditatea structurilor mostenite, a alimentat persistenta tendintelor inflationiste, facand necesara practicarea unei politici monetare prudente pentru controlul ofertei monetare si al deficitului bugetar, astfel incat sa nu se produca o explozie a cererii interne fara acoperire in oferta de bunuri de consum  Evolutia economica din perioada 1990-2002 evident iaza o economie in curs de transformare, caracterizata de distorsiuni structurale, generate de existenta unui mediu economic incordat in care mecanismele unui vechi sistem se interfereaza cu cele ale unui nou sistem aflat in constructie Partea i ANALiZA STATiSTiCO-ECONOMiCa A EXPORTURiLOR ROMaNEs Ti iN PERiOADA DE TRANZitiE 1 Evolutii si tendinte ale volumului si structurii comertului exterior al Romaniei, cu privire speciala asupra tarilor membre ale UE Marioara iORDAN, Mariana NiCOLAE, Nona Mihaela CHiLiAN, Simona FRONE, Andreea VASS 1 1 Evolutii ale comertului mondial 1 1 1 Aspecte generale privind evolutia economiei mondiale Scaderea ritmului cresterii economice, in 2001 si 2002, la nivel mondial este urmare a reducerii cererii interne - indeosebi a consumului particular si a investitiilor productive - s i celei externe Anul 2000 a reprezentat un an de varf al expansiunii cresterii productiei si comertului mondial din ultimul deceniu in general, toate regiunile lumii au inregistrat ritmuri pozitive ale cresterii economice tarile in curs de dezvoltare din Asia au inregistrat un ritm mediu de crestere superior celorlalte regiuni ale lumii (7,7%) in intervalul 1985-1994, accelerat in 1995 si 1996 si moderat in perioada urmatoare (tabelul nr 1) Contributia cea mai importanta la aceasta crestere a avut-o China, tara in care rata cresterii nu a coborat sub 7% in intreg intervalul Zona europeana a inregistrat cresteri ale PiB-ului sub nivelul general al tarilor dezvoltate in cadrul acesteia, rate ale cresterii mai mari au inregistrat tarile mai mici, precum irlanda (11,1% in 1999 si 10,0% in 2000) si Luxemburg (6,0% in 1999 si 8,9% in 2000), iar unele tari din grupul "sudic", precum Spania si Portugalia, au inregistrat ritmuri mai mari de crestere in perioada 1997-2000 Evolutiile ritmurilor cresterii economice in tarile in tranzitie central si est- europene (CEE)1 au fost diferentiate 1 World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund, Washington, SUA 18 Tabelul nr 1 Evolutia PiB-ului real pe regiuni geografice Ritm mediu anual 1985-1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 1 tari dezvoltate 3,0 2,8 3,0 3,4 2,7 3,4 3,8 0,9 1,8 SUA 2,9 3,1 2,7 3,6 4,4 4,3 4,1 3,8 0,3 Europa 2,2 1,4 2,3 2,9 2,8 3,5 1,4 0,8 2 tari in curs de dezvoltare 5,1 6,1 6,6 5,9 3,5 3,9 5,7 3,9 4,6 Africa 1,9 3,0 5,6 3,0 3,3 2,6 2,8 3,6 3,4 tari in curs de dezvoltare din Asia 7,7 9,0 8,3 6,6 4,0 6,1 6,8 5,7 6,5 Orientul Mijlociu si Europa 2,9 4,3 5,1 6,6 3,8 0,8 5,8 1,4 4,5 Emisfera occidentala 3,1 1,8 3,6 5,2 2,3 0,2 4,0 0,6 0,1 tari sa race puternic indatorate 2,2 5,8 6,0 5,2 3,9 4,3 4,2 4,8 4,8 Orientul Mijlociu si Africa de Nord 2,5 2,8 5,0 5,3 4,5 2,8 4,9 4,1 3,8 3 tari in tranzitie Central s i Est Europene 5,3 4,0 2,6 2,4 2,2 3,8 3,0 2,9 CSi s i Mongolia -5,5 -1,6 1,7 -2,9 4,5 8,4 6,3 4,8 Sursa: World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund Astfel, exista un grup de tari care au inregistrat ritmuri moderate, dar pozitive intre anii 1995-2002 (Ungaria, Polonia, Slovacia si Slovenia), si un alt grup de tari in care s-au inregistrat ritmuri negative 2-3 ani la rand (Republica Ceha, Bulgaria, Romania) Alte tari, precum Albania, Croatia, Lituania, Estonia, Letonia, au avut si ritmuri peste nivelul mediu al tarilor CEE, chiar si ani in care acestea au fost negative (-7,0% in 1997, -0,9% in 1998, -3,9% in 1999, -0,6% in 1999 si, respectiv, -0,8% in 1995) tarile cuprinse in grupul Comunitatii Statelor independente si Mongolia au cunoscut in general ritmuri negative in anii 1995-1998 si pozitive incepand cu anul 1999 Ritmul mediu de crestere din CSi a fost superior ritmului din tarile CEE Sfarsitul deceniului trecut s-a remarcat prin faptul ca s-a inregistrat cel mai inalt ritm de crestere a comertului mondial 19 Tabelul nr 2 Evolutia comertului cu bunuri si servicii in tarile dezvoltate si tarile in curs de dezvoltare -%- Ritm mediu anual 1985- 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 Exporturi tari dezvoltate 5,9 8,7 6,1 10,6 4,1 5,5 12,0 -1,0 2,0 tari in curs de dezvoltare 7,7 8,0 9,4 14,0 5,2 4,6 14,9 3,3 5,1 importuri tari dezvoltate 6,1 8,8 6,5 9,4 6,0 8,0 11,9 -1,1 2,1 tari in curs de dezvoltare 4,8 9,5 10,0 11,8 -0,5 12,7 15,7 2,2 5,4 Sursa: World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund Atat importurile cat si exporturile au cunoscut ritmuri superioare de crestere comparativ cu ritmul de crestere al PiB-ului, anul 2000 fiind marcat de dublarea ritmului de crestere al exporturilor (de la un ritm mediu de 5,9% in intervalul 1985-1994 la 12% in anul 2000) importurile au depasit in general cresterea exporturilor, mai putin in anii 1997 si 2000 Dupa cresterea spectaculoasa din anul 2000, comertul exterior al tarilor dezvoltate a regresat in anul 2001 (marcat de momentul 11 septembrie), revenind cu o crestere modesta in anul 2002 Zona europeana (tabelul nr 1 din anexa) a inregistrat cresteri ale exporturilor, in intervalul analizat, apropiate de cele ale grupei tarilor dezvoltate, cu un plus de 0,4 puncte procentuale in anul 2000, cresteri pozitive in anul 2001 (superioare mediei grupei) si o crestere moderata in anul 2002 Germania si italia ocupa un loc important in exporturile mondiale ale Uniunii Europene, inregistrand chiar si unele cresteri pozitive si in anii 2001 si 2002, in timp ce SUA (acuzand momentul 11 septembrie 2001 si recesiunea care i-a urmat) au inregistrat valori negative, de -5,4% in 2001 si, respectiv, -1,5% in 2002 italia a inregistrat cresteri importante ale volumului exporturilor in anul 1995 (12,6%) si 2000 (11,7%), insa in anul 2001 cresterea a fost modesta (de doar 1,1%), iar in anul 2002 chiar negativa (-1,0%) si in Regatul Unit s-a inregistrat o reducere treptata a cresterii activitatii de export, de la 9,0% in 1995 la 3,0% in 1998, urmata de un salt in 2000 (10,1%) si scaderea din urmatorii doi ani: 0,9% in 2001 si -1,4% in 2002 in ceea ce priveste importurile, cresterea medie a grupei tarilor dezvoltate, de 11,9% in anul 2000, a fost depasita in acelasi an de SUA 20 (13,2%) si Franta (15,0%), dar anii 2001 si 2002 au fost ani cu o activitate modesta in ceea ce priveste importul de bunuri si servicii si in cazul tarilor in curs de dezvoltare, intervalul 1995-20001 se carac- terizeaza printr-un ritm al volumului exporturilor superior cresterii PiB-ului real Cresterea exporturilor de 14,9% din 2000 a fost urmata de o crestere modesta in anii urmatori Cu exceptia anului 1998, ritmul de crestere al importurilor, in perioada analizata, a fost superior celui al exporturilor Balanta comerciala a bunurilor si serviciilor, in cazul tarilor in curs de dezvoltare, a fost negativa in anii 1995-1998 si pozitiva incepand cu anul 1999, ca o consecinta a expansiunii comertului exterior al acestor tari Ponderea datoriei externe in PiB a tarilor in curs de dezvoltare2 nu a depasit nivelul de 45% Pe regiuni, ponderi mai mari se regasesc la tarile din Africa (intre 73,2% in anul 1995 si 59,8% in anul 2002) si tarile in curs de dezvoltare din Asia, exclusiv China si india (inregistrandu-se un varf de 83,8% in anul 1998, urmat de o reducere treptata pana la 58,2% in anul 2002) in anul 2000, toate regiunile lumii au cunoscut o crestere economica mai sustinuta America de Nord si tarile in curs de dezvoltare din Asia, al caror PiB a crescut mai rapid decat media mondiala in 1999, au inregistrat totusi o cres tere modesta Cres terea economica din Europa Occidentala , des i a fost cea mai mare din ultimii 10 ani (3,4%), a ramas totusi modesta Reluarea expansiunii activitatii economice in a doua parte a ultimului deceniu al secolului trecut a fost foarte diferita pentru fiecare regiune a lumii in parte America de Nord si Asia au beneficiat de o puternica crestere a sectorului tehnologiei informatiei, in timp ce cresterea cererii de energie la nivel mondial si redresarea pretului petrolului au sustinut economiile tarilor exportatoare de petrol in Federatia Rusa si Brazilia, scaderea ratei de schimb reale si atenuarea efectelor constrangerilor bugetare legate de crizele financiare au favorizat o reluare viguroasa a productiei Cresterea volumului schimburilor comerciale in 2000 a fost mai mult decat dubla Accelerarea cresterii productiei inregistrate in toate regiunile lumii a favorizat cresterea cu 12% a volumului comertului cu bunuri si servicii in anul 2000, cu rata cresterii cea mai ridicata din ultimele decenii Expansiunea comertului mondial a fost intr-o buna masura influentata de cererea venita dinspre zona Americii de Nord si de structura regionala a importurilor, mai echilibrata in 2000, cand, cu exceptia Europei Occidentale si a Africii, toate regiunile lumii au inregistrat rate ale cresterii importurilor cu doua cifre 1 World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund 2 World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund 21 Principalii factori care au marcat evolutia si orientarea geografica a comertului mondial in anul 20001 au fost:  cresterea product iei interne mondiale;  evolut ia puternic divergenta a pret urilor pe sectoare economice - preturile la petrol si metale au crescut puternic, cele la produsele agricole s-au mentinut relativ constante, pe cand preturile la produsele manufacturate au scazut semnificativ (fenomen inedit, explicabil prin evolutia cursurilor de schimb), media acestora ramanand relativ constanta;  varia t iile cursurilor de schimb intre principalele valute - dolar, yen s i euro: in anul 2000, yen-ul s-a apreciat cu 6%, iar euro s-a depreciat cu 13% fata de dolar in anul 20012, comertul international a cunoscut o diminuare drastica comparativ cu nivelul record inregistrat cu un an inainte Aceasta evolutie s-a datorat actiunii unui cumul de factori, dintre care ii retinem pe urmatorii patru:  diminuarea activitatii economice pe plan mondial;  reducerea accentuata a sectorului informatic, al tehnologiilor informa- tionale si al telecomunicatiilor;  sca derea sensibila a cererii interne pe principalele piet e mondiale;  atacul terorist de la 11 septembrie 2001 Daca cei trei poli ai economiei mondiale au inregistrat o diminuare accentuata in anul 2001 a volumului valoric al comertului exterior cu 7% in SUA si cu 4% in UE (atat pentru exporturi, cat si pentru importuri), respectiv cu 16% a exporturilor si cu 8% a importurilor in Japonia, tarile in dezvoltare au cunoscut evolutii diferentiate:  tarile Americii Latine au inregistrat o diminuare cu 3% a exporturilor si 2% a importurilor, cu mari diferente pe tari - exporturile Mexicului si ale Argentinei s-au diminuat intr-un ritm mai alert (criza argentiniana a condus la reducerea cu 20% a importurilor, dar mentinerea exportu- rilor la acelasi nivel), pe cand Brazilia a cunoscut o crestere a exporturilor cu 6% si mentinerea relativ identica a importurilor cu nivelul anului precedent;  tarile Asiei de Sud-Est au cunoscut o reducere severa, cu 13%, atat a exporturilor, cat s i a importurilor;  tarile Africii s i Orientului Mijlociu au inregistrat o sca dere a expor- turilor cu 5% si, respectiv, 9% comparativ cu anul 2000, in timp ce 1 Raportul OMC: World Trade Developments, 2001 2 Raportul OMC: World Trade Developments, 2002 22 importurile au crescut cu 1% si, respectiv, cu 4% Aceasta situatie a condus la consumarea acumularilor de rezerve valutare din anul 2000, pe fondul cresterii pretului petrolului;  tarile in tranzit ie au constituit except ia tendint ei generale inregistrate in anul 2001, prin inregistrarea unei cresteri a exporturilor si impor- turilor, pe ansamblu, cu 5% si, respectiv, cu 11% fata de anul precedent Evolutiile inregistrate de comertul mondial in ultimul deceniu sunt rezul- tatul dinamicilor diferentiate ale productiei principalelor grupe de marfuri in perioada 1995-2001 Tabelul nr 3 Dinamica PiB-ului mondial, exporturilor si productiei totale si pe grupe de produse, in perioada 1950-2001 (1990=100%) Expor- turi mon- diale totale Expor- tul mondial de produ- se agri- cole Exportul mondial de produse miniere Exportul mondial de produse manufac- turate Produc- tia mondi- ala totala Produc- tia mondi- ala de produse agricole Produc- tia mondi- ala de produse miniere Productia mondiala de produse manufac- turate PiB mon- dial 1950 9 26 18 5 18 37 29 13 19 1960 18 41 39 11 30 49 45 24 30 1970 41 61 77 29 54 63 76 49 50 1980 68 86 91 58 78 78 99 75 73 1990 100 100 100 100 100 100 100 100 100 1991 104 103 103 104 100 100 100 99 101 1992 109 110 107 108 100 103 100 99 102 1993 113 111 109 113 100 103 102 99 103 1994 124 120 118 125 103 106 104 102 105 1995 133 125 126 136 107 108 106 107 108 1996 139 130 125 143 111 113 109 110 111 1997 154 137 136 159 116 116 112 116 115 1998 161 140 143 166 118 117 114 119 117 1999 168 141 140 175 121 121 112 123 121 2000 186 147 144 198 127 122 116 131 126 2001 183 149 146 193 126 123 116 129 127 Sursa: Statisticile Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC), 2003  Cea mai mare crestere, de 38,6 ori, se inregistreaza la exportul mondial de produse manufacturate, in timp ce productia mondiala de produse manufacturate a crescut de aproape 9,9 ori;  Exportul mondial de produse miniere a crescut de 8,11 ori, in timp ce productia mondiala de produse miniere a crescut de 4 ori;  in cazul exportului mondial de produse agricole, cres terea a fost de 5,73 ori, iar productia mondiala a acestora a crescut de 3,3 ori 23 Clasificarea celor mai dinamice grupe de produse ce au facut obiectul exporturilor mondiale, in functie de cresterea volumului si ponderea in ex- porturile mondiale, in intervalul 1980-19981, situeaza pe primele trei locuri: tranzistori si semiconductori, calculatoarele si componente ale calculatoarelor si echipamentelor de birou Sectorul informatic si cel al telecomunicatiilor au continuat sa fie cele mai dinamice sectoare economice, antrenand cea mai mare parte a cresterii productiei, investitiilor si comertului mondial Clasificarea exporturilor pe categorii de produse in functie de intensitatea factorilor de productie2, in anii 1980 si 1998 evidentiaza:  reducerea exporturilor mondiale s i ale tarilor in curs de dezvoltare la grupa produse de baza;  cres terea la grupele produse prelucrate cu un grad mediu s i inalt de intensitate tehnologica si specializare profesionala Cresterea medie anuala a exportului de bunuri a egalat-o, in ultimul deceniu, pe cea a exportului de servicii, cu toate ca a doua jumatate a deceniului trecut a fost marcata de modificarea tendintelor fata de primii ani ai acestuia (vezi tabelul nr 4) Ritmul comertului cu bunuri a fost mai rapid decat cel al serviciilor comerciale, in buna masura, datorita cresterii cu 60% a pret ului petrolului dupa 1995 Tabelul nr 4 Exporturile mondiale de marfuri si de servicii, 1990-2001 Valoarea absoluta (mld s) Cresterea procentuala anuala 2001 2000 1990 - 2000 1999 2000 2001 2002 sem i Exportul de bunuri 5 984 6180 6,5% 4,0% 13% -4,5% -4,0% Exportul de servicii 1 458 1415 6,5% 3% 6,0% -0,5% - Sursa: Rapoartele OMC: World Trade Developments, 2001 si 2002 Cu toata reducerea boom-ului "noii economii", cresterea medie anuala a exporturilor de bunuri si servicii a ramas foarte ridicata3 1 UNCTAD Trade and Development Report 2002, Part ii, United Nations, New York and Geneva, 2002, p 6 2 UNCTAD Trade and Development Report 2002, Part ii, United Nations, New York and Geneva, 2002, p 19 3 in anul 2000, vanza rile mondiale de semiconductori au crescut cu 37%, de telefoane mobile cu 46% fata de anul 1999 (adica peste 410 milioane bucati in anul 2000) si de calculatoare personale cu aproape 15% (atingand nivelul de 135 milioane bucati in anul 2000) 24 Conform specialistilor OMC, comertul international va cunoaste, foarte probabil, o redresare in anul 2003 cu un ritm de crestere de circa 9,5%, apropiat de ritmul inregistrat in anul 2000, superior ritmului cresterii economice previzionat de expertii FMi (circa 4%)1 1 1 2 Dinamica comertului exterior al Romaniei in context mondial Romania se situeaza in ultimii ani pe traiectoria evolutiei tarilor in tranzitie cu o dinamica a exporturilor superioara celei inregistrate de PiB Regresia comertului international nu se regaseste in evolutia exporturilor romanesti, care au crescut cu peste 9% in anul 2001 si cu aproape 22%, in anul 2002 Cu toate acestea, media ritmurilor anuale de crestere atat ale PiB, cat si ale exporturilor de marfuri, in perioada 1990-2001, sunt mult inferioare mediilor mondiale Decalajele sunt mult mai mari daca raportam evolutia comertului exterior al Romaniei la media tarilor in dezvoltare Tabelul nr 5 Evolutia comparativa a PiB-ului si a exporturilor de marfuri mondiale cu cele ale Romaniei, in perioada 1990-2001 1990 - 2001 Romania Total mondial Media tarilor in dezvoltare Media ritmurilor anuale de crestere a PiB -1,3% 2,3% 4,8% Media ritmurilor anuale de crestere a exporturilor de marfuri (volum valoric) 3,1% 6,2% 9,0% Sursa: Calcule efectuate pe baza datelor statistice ale OMC (2003) si BNR (2003) in procesul de tranzitie, Romania s-a angajat in cinci faze succesive de liberalizare a comertului exterior:  1990 - monopolul asupra comert ului exterior a fost desfiint at, iar ratele de schimb multiple au fost unificate si devalorizate;  1993 - incheierea Acordului de asociere a Romaniei cu UE;  1995 - Romania devine membru activ al OMC;  1997 - Romania devine membru CEFTA;  1998 - se introduce deplina convertibilitate a monedei nat ionale, atin- gand liberalizarea completa a contului curent la mijlocul anului 1998 incidentele acestora asupra exporturilor si importurilor, pe fondul cresterii economice, al consumului intern de bunuri (bunuri de consum final in primii 1 Conjunctura economiei mondiale 2002-2003, Academia Romana, institutul de Economie Mondiala, Bucuresti, 2003 25 ani si apoi inputuri tehnologice), asociate mutatiilor structurale interne si, implicit, concurentiale (liberalizarea unor piete de marfuri), au condus la cresterea rolului comertului exterior in functionarea economiei in ansamblu Desigur ca ciclurile economice sunt semnificativ reflectate in evolutia exporturilor, putand vorbi deja despre trei perioade diferite in evolutia comertului exterior romanesc (vezi graficul nr 1):  1990-1993 - etapa declinului pronunt at al economiei romanesti dato- rita modificarilor de sistem, in conditiile prezentei masive a dezechi- librelor pe pietele interne, in special pe pietele marilor exportatori, dar si etapa restrictiilor externe derivate din localizarea Romaniei intr-o zona geografica instabila din punct de vedere politic si economic 1;  1994-1998 - etapa eforturilor de macrostabiliza ri economice, cu reforme industriale ezitante (sindromul exporturilor fortate2), a integra- rii Romaniei in structurile OMC, a preaderarii Romaniei la UE, a monedei romanesti puternic subevaluate comparativ cu putearea sa de cumparare, a crearii zonei de comert liber CEFTA, dar si aparitia institutiilor specifice economiei de piata, necesare crearii unui sistem concurential viabil si protectiei consumatorilor;  1999-2002 - etapa privatiza rilor reale din sectorul industrial s i a auto- restructurarii sectoarelor ineficiente, a eforturilor cu grad mai ridicat de simultaneitate si concertare in crearea unui mediu economic mai liberal, a dezinflatiei si aprecierii cursului real de schimb integrarea Romaniei in arhitectura relatiilor comerciale internationale, motivata politic de tendintele manifestate in raport cu vechiul centru sovietic si de dorinta de aderare la Uniunea Europeana, nu a fost insa coerenta Pe de o parte, ritmul lent al restructurarii economiei nu a eliminat distorsiunile sistemului de oferta, situatie ce a condus la valorificarea suboptimala a avantajelor rezultate in urma incheierii acordurilor de comert liber cu principalii parteneri comerciali Pe de alta parte, a lipsit o strategie unitara in domeniul politicii comerciale a Romaniei, pe fondul presiunilor protectioniste venite din partea marilor grupuri de interese si nu in ultimul rand, imixtiunea politicului in latura economica a subminat eficienta relatiilor comerciale bilaterale cu partenerii traditionali (in special cu fostele state comuniste) 1 Pentru detalii suplimentare despre aceasta perioada, vezi C Ciupagea, Fundamente teoretice ale comertului international, Editura Economica, 2001 2 L Croitoru si C Tarhoaca, "Competitivitatea industriilor prelucratoare romanesti", Oeconomica, nr 3, 2002 26 Graficul nr 1 Evolutia nominala a exporturilor romanesti de marfuri (FOB), in perioada 1990-2002 (mil dolari) 16000,0 14000,0 12000,0 10000,0 8000,0 6000,0 4000,0 2000,0 0,0 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 Sursa: Statisticile BNR, 2003 in sustinerea celor afirmate, prezentam in continuare cateva traiectorii principale ale dinamicii comertului exterior romanesc, cu accent pe destinatia exporturilor in perioada 1990-2002: ponderea exporturilor ro- manesti de marfuri in exporturile mondiale a crescut de la 1,25% in 1991 la 1,85% in anul 2001, dar continua sa se situeze mult sub potentialul sau din punct de vedere al dimensiunii si pozitionarii geografice, precum si al dotarii cu factori de productie Aceeasi tendinta de crestere s-a inregistrat si in evolutia relativa a exporturilor romanesti raportate la cele ale UE, adica de la 2,94% in 1991 la 4,97% in anul 2001 in schimb, tarile Europei Centrale si de Est, luate in ansamblu, au cunoscut o dinamica a exporturilor superioara celei inregistrate de Romania, fenomen vizibil daca privim scaderea ponderii Romaniei in exporturile agregate de marfuri ale acestei regiuni de la 10,06% in 1991 la 8,79% in 2001  gradul de deschidere al economiei c a tre exterior ((export+import)  PiB) a avut loc pe fondul reorientarii comertului exterior romanesc spre UE inca din 1991, cand ponderea acestor tari a fost de 37% in totalul exporturilor de marfuri Momentele 1993 si 1997 au indus un nou impuls in dinamica exporturilor spre aceasta regiune, pentru ca in 27 anul 2002 tarile UE sa atinga un procent de 67% in ciuda unei traiectorii instabile a dezvoltarii economice, a faptului ca Romania pare a fi cel mai slab performer din punctul de vedere al com- petitivitatii externe, tara noastra a inregistrat una dintre cele mai ridicate rate de crestere ale exporturilor spre UE in randul tarilor in tranzitie (328,2% in 2000 fata de 1993), fiind devansata doar de Ungaria si, la mica distanta de Slovacia Tabelul nr 6 Cresterea exporturilor Romaniei spre UE in comparatie cu alte tari in tranzitie -%- Unga- ria Slova- cia Roma- nia Cehia Bulga- ria Polo- nia Slove- nia Croa- tia Cresterea exporturilor spre UE, 2000 vs 1993 (%) 395,1 347,0 328,2 282,9 225,6 201,5 159,9 100,9 Sursa: P Cornelius, F von Kirchbach, Y Zhang, Trade integration with the European Union: Where to the Transition Economies Stand?, World Economic Forum, 2001 Nu acelasi lucru se poate spune despre performantele comertului exterior cu tarile CEFTA Ponderea acestora in exporturile de marfuri ale Romaniei a crescut doar cu 0,7 puncte procentuale in 2002 comparativ cu 1991, in timp ce dinamica importurilor din aceste tari a crescut cu 3,64 puncte procentuale, in aceeasi perioada O situatie speciala apare si in cazul relatiilor comerciale cu Federat ia Rusa: exporturile romanesti spre aceasta tara au scazut de la 23% in 1991 la doar 0,3% in anul 2002, concomitent cu cresterea importurilor la gaze si combustibili, in ciuda acordurilor bilaterale de stimulare a comertului exterior 1 1 3 Romania si tarile in tranzitie in perspectiva integrarii Economiile cuprinse in spatiul central si est-european s-au confruntat cu multiple dificultati ca urmare a declansarii amplelor reforme structurale cu implicatii imprevizibile asupra mediului economic, social si politic Pe fondul fragil al constructiei unei noi structuri orientate catre economia de piata, tarile ex-comuniste central si est-europene s-au confruntat cu aparitia si adancirea disparitatilor din interiorul tarii, dar si mai ales cu decalajul dintre ele si celelalte tari europene 28 Diversitatea de sisteme economice sustinute de o diversitate a politicilor economice, asemanarile, dar si deosebirile existente in plan european se completeaza prin divergentele si convergentele tarilor foste comuniste, imbinand armonios procesul globalizarii cu cel al dezvoltarii regionale Pe fondul fragil al constructiei unei noi structuri orientate catre economia de piata, tarile foste comuniste s-au confruntat cu aparitia si amplificarea disparitatilor economice si sociale din interior, dar si, mai ales cu decalajul dintre ele si celelalte tari europene O data cu tranzit ia tarilor central s i est-europene, continentul european a fost el insusi marcat de trecerea de la civilizatia de natura tehnologica la cea informationala, viitorul sau, ca einitate istorica, economica, sociala si culturala, neputand fi lipsit de partea sa rasariteana, aflata in ultimii 45 de ani in afara fenomenului economic comunitar Viitorul nu poate exista fara integrarea in structurile economice si sociale ale continentului a blocului tarilor europene ex-comuniste Evolutiile din economiile tarilor in tranzitie comparativ cu tarile membre OCDE, Japonia si SUA subliniaza decalajul existent, in momentul intrarii pe drumul spre economia de piata, dintre aceasta si economia de comanda, caracteristica blocului central si est-european O scurta s i sintetica punctare a evolutiei principalelor variabile macro- economice ofera coordonatele generale ale configuratiei economico-sociale a spatiului central si est-european confruntat cu un proces inedit, fara istorie, in teoria si practica economica Conditiile de la care s-a pornit, strategiile care s-au aplicat, respectiv masurile de liberalizare, ca si cele de macrostabilizare promovate, coexis- tenta structurilor noi aflate in constructie cu structuri ale vechiului sistem au condus la adancirea si cronicizarea crizelor din tarile central si est- europene Daca din punct de vedere al pozitiei geografice tarile in tranzitie sunt integrate in Uniunea Europena, din punct de vedere al integrarii economice, procesul - o sansa de revenire la normalitate a tuturor tarilor continentului european - are la baza proiectul de asociere adoptat de Consiliul European inca de la sfarsitul lunii aprilie 1990 Proiectul de asociere europeana sustine juridic drepturile si obligatiile reciproce de a actiona in comun, in situatii similare cu dispozitiile generale in vigoare ale Comunitatii Europene in acest proiect sunt subliniate importanta extinderii conceptiei comune, a dialogului international fructificat in acorduri comerciale si de cooperare economica si sociala, cu rezultate in dezvoltarea ulterioara a relatiilor dintre tari, dar si in vederea eliminarii importantelor disparitati economice si sociale, specifice economiilor din centrul si estul Europei Nu in ultimul rand, au fost avute in vedere si alte coordonate esentiale in perspectiva aderarii 29 tarilor in tranzitie la Uniunea Europeana, si anume: construirea unui cadru institutional al dialogului politic pe probleme bilaterale si multilaterale; libera circulatie (transfrontraliera) a fortei de munca; libera circulatie a capitalului inca din primii ani ai tranzitiei au fost purtate discutii privitoare la posibila aderare a tarilor central si est-europene la Uniunea Europeana Cum era de asteptat, s-au manifestat opinii diferite in ceea ce priveste: nivelul de dezvoltare comparabil cu cel al tarilor din UE inainte de aderare; separarea problemelor de securitate de cele economice; aderarea in trepte a tarilor est-europene: drepturi depline in anumite domenii si excluderea participarii la alte domenii Contradictiile de opinii nu sunt favorabile tarilor central si est-europene, fiind discriminatorii si, prin urmare, inacceptabile UE a elaborat, in vara anului 1993, criterii pentru viitoarele tari membre central si est-europene cu privire la: consolidarea democratiei si a statului de drept; adoptarea unui minim de "acquis communautaire"; crearea unei economii de piata efective; indeplinirea criteriilor de convergenta stabilite prin Tratatul de la Maastrcht Criteriile sunt noi in istoria UE, deoarece pana acum ele reprezentau conditii de aderare, iar acum sunt preconditii pentru lansarea negocierilor in vederea aderarii tarile central si est-europene dornice de a adera la UE sunt puse, astfel, in fata unor obstacole de proportii economice ce le afecteaza insusi proce- sul tranzitiei spre economia de piata din interiror: au iesit din comunism slabite economic si mai ales vulnerabile din punct de vedere al compe- titivitatii lor economice Criteriile de la Maastricht sunt dure chiar pentru tarile aflate in UE si fata de care decalajul tehnologic, mentalitatile si comportamentele economice sunt net in defavoarea tarilor central si est- europene Relansarea economica diferentiata a tarilor central si est-europene, schimbarile care au avut loc in productie si consum - in cadrul schimburilor comerciale internationale - evidentiaza hotararea ferma de angajare pe drumul reformelor si al integrarii in UE Dificultatile financiare, lipsa de experienta si inertia comportamentala a agentilor economici in fata unor situatii inedite, corelate cu stagnarea reformelor (in unele state), au condus la rezultate economice contrastante intre tari Pentru unele state, distanta fata de tarile cu economie de piata dezvoltate din UE s-a micsorat vizibil o data cu trecerea anilor, in timp ce altele se afla inca la un nivel inferior fata de anul 1989, in tara, bilantul economic fiind in cele mai dese dintre cazuri nefavorabil Evolutia unor indicatori reprezentativi releva aspecte comune pentru perioada de inceput a tranzitiei (pana in 1993) si diferite pentru perioada ce a urmat - recesiune economica , s omaj ridicat, ingustarea piet ei bunurilor de 30 consum, scaderea in primii ani a productiei industriale, cresterea preturilor de consum si evolutii diferite ale salariului real Amploarea fenomenelor si proceselor economice este diferita de la o tara la alta, unele tari fiind mai avansate in realizarea reformei, altele fiind ramase in urma Deosebit de relevanta este, in opinia noastra, evolutia PiB-ului com- parativ cu anul 1989, in intervalul 1990-20001 Observam ca, dupa 1995, singura Polonia reuseste sa depaseasca nivelul anului 1989 si, in continuare, sa-si mentina ritmul ascendent al cresterii economice Slovenia a atins nivelul anului 1989 in 1998, iar Slovacia in 1999 tara noastra isi continua ritmul descendent, ajungand in 1999 sa realizeze doar 75,8% din nivelul anului 1989 Republica Ceha si Ungaria s-au inscris pe o curba ascendenta a nivelului PiB-ului fata de 1989, in timp ce Bulgaria si Croatia realizeaza aproximativ 70% din nivelul anului 1989 Rusia, incepand cu 1992, an de an se confrunta cu scaderi ale ritmului cresterii economice comparativ cu 1989, realizand cu putin peste 50% din nivelul anului 1989 Tabelul nr 7 Evolutia PiB loc (PPC) in statele candidate din centrul si estul Europei 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Bulgaria 4487 4114 4098 4195 5010 5370 4988 4822 4980 5170 5393 5870 Cehia 9526 8721 8951 9273 10760 12070 13040 13320 12970 13030 12932 13689 Estonia   4778 4433 3992 3803 3834 4171 4449 5082 5456 8179 8531 Ungaria         8380 8930 9340 10010 10580 11190 11084 11506 Letonia   5472 5118 3463 3070 3213 3312 3515 3920 4136 6747 7222 Lituania         3681 3409 3612 3853 4164 4425 6142 6689 Polonia         6050 6708 7310 7968 8380 8790 8793 9203 Romania 3966 3580 3530 3700 3942 6181 6628 6318 6010 5870 5785 6064 Slovacia         7260 8026 8784 9543 9990 10240 10453 11236 Slovenia         11520 12439 13220 14151 14780 15590 15595 16948 Sursa: Date preluate din Conjunctura economiei mondiale 2002-2003, Academia Romana, institutul de Economie Mondiala, Bucuresti, 2003, p 51 Analiza PiB loc la nivelul paritatii puterii de cumparare (PPC) releva decalaje accentuate intre tarile candidate la aderare Astfel, toate tarile central si est-europene, cu exceptia Sloveniei, se situeaza sub nivelul mediu al UE (20613 dolari pe locuitor in anul 1999) in intervalul 1994-1999, toate tarile candidate central si est-europene au inregistrat o tendinta generala de 1 Economic Survey of Europe, 2001, no 1, Economic Commission for Europe, United Nations, New York and Geneve, 2001, p 254 31 crestere a indicatorului, cu unele mici fluctuatii in ceea ce priveste Romania, nivelul indicatorului a scazut in anul 1999 si a inceput sa se redreseze in 2000, ajungand insa doar la nivelul de 28,5% din nivelul mediu al PiB loc din UE Chiar daca in anul 2001 asistam la o crestere de 4,6% fata de anul 2000 a PiB loc (la PPC), decalajele fata de unele tari candidate la aderare care vor accede la UE in 2004 (Slovenia, Cehia, Ungaria si Polonia) au continuat sa se mareasca Liberalizarea circulatiei marfurilor dupa 1990, amplificata incepand cu 1992, dar si disparitia CAER-ului au adus modificari in activitatea de comert exterior din tarile central si est-europene Desi schimbarile produse in aceasta activitate au fost mai mult de ordin cantitativ si mai putin o expresie calitativa a activitatii economiilor respective, se constata, pe ansamblul perioadei si tarilor, ponderea mai mare a importurilor, situatiile cand exportul este mai mare ca importul fiind caracteristice Ungariei si Sloveniei tarile central si est-europene in tranzitie au cunoscut o dezvoltare economica inegala dupa 1990 Statele cuprinse in triunghiul de la Visegrad - Polonia, Ungaria si R Ceha - au un bilant pozitiv s i sunt urmate indeaproape de Croatia, Slovenia si Slovacia La polul opus se situeaza Rusia, Ucraina si, intre ele Romania si Bulgaria (tabelul nr 3 din anexa) Deschiderea spre exterior1 a acestor tari care deja s-au inscris pe o traiectorie ascendenta a dezvoltarii: Cehia, Ungaria, Republica Slovaca, Slovenia depaseste nivelul de 50%, in timp ce in cazul celorlalte tari, printre care si Romania, evolutia indicatorului este oscilanta depasind cu putin pragul de 50% (tabelul nr 3 din anexa) Bulgaria constituie o exceptie in sensul ca din 1994 si-a intensificat activitatea de comert exterior si a reusit realizarea unui nivel de peste 70% (in 2000, indicatorul se cifreaza la nivelul de 94,6%) Desi de-a lungul anilor nu a urmat un drum lin al tranzitiei si valorile comertului, ca si cele ale cresterii economice proprii au fost modeste, relatiile ei cu Uniunea Europeana au prosperat, fapt ce i-a asigurat aceasta deschidere in ultimii ani, in afara de comertul derulat cu produse traditionale ale industriilor grea si constructoare de masini, chimie si metalurgie, din 1999 au crescut accelerat exporturile din domeniul industriei textile, cu evolutii oscilante ale cresterii economice Republica Ceha si-a intensificat in ultimii ani activitatea de comert exterior pe latura importului mai mult decat pe cea a exportului si Slovacia 1 Nota: indicatorul s-a calculat prin raportarea volumului comertului exterior la PiB, folosind datele din: Countries in Transition, 1998, WiiW, Handbook of Statistics, 1998, p 48-63, Countries in Transition 2000, WiiW, Handbook of Statistics, 2000, p 12-53 32 si-a intensificat mai mult importul, orientandu-se mai mult catre vest, prin renuntarea la partenerii traditionali La randul ei, in ultimul deceniu si Slovenia a importat mai mult decat a exportat, UE ocupand mai mult de 2 3 din comertul sau exterior, italia si Germania devenind partenerii comerciali cei mai stabili Ungaria se mentine in tendinta generala referitoare la pon- derea mai mare a importurilor in activitatea de comert exterior Faptul ca in primii ani ai tranzitiei exporturile au ocupat o pondere mai mare in PiB comparativ cu importurile i-a permis accelerarea cresterii si depasirea cu mai multa usurinta a perioadelor dificile din tranzitia catre economia de piata in anul 2000, valoarea exportului din tarile CEE in tranzitie a crescut considerabil (vezi tabelul nr 8) Cea mai mare crestere s-a inregistrat in cazul Rusiei - 60%, urmata de Ucraina - 45,3%, Romania - 40,8% si Bulgaria - 40,3% importurile tarilor Europei de Est si ale tarilor baltice au crescut mai incet decat exporturile, cu exceptia Romaniei, unde cresterea importurilor depaseste cu 4,2 puncte procentuale exporturile, Republica Ceha cu 4,4 puncte procentuale si Ungaria cu 2,6 puncte procentuale Chiar daca anul 2000 a fost marcat de cresterea pretului energiei electrice, cresterea cererii pentru inputuri intermediare importate a ramas in continuare la cote ridicate Asupra evolutiei comertului exterior al tarilor in curs de dezvoltare au actionat in sensul restrangerii exporturilor de bunuri noncombustibile si bunuri intermediare, comportament determinat de masurile antidumping sau cotele de import impuse de catre principalii parteneri de comert tarilor respective Comertul tarilor din Europa de Est si din tarile baltice si-a revenit in 2000 dupa stagnarea inregistrata la nivelul anului 1998 si 1999, importurile avand ritmuri superioare de crestere comparativ cu exporturile Desi, pe ansamblul regiunii, se poate vorbi de o recuperare in planul activitatii comerciale, performantele actuale ale fiecarei tari luate separat au fost diverse: cresterea exporturilor si importurilor, in cazul Europei Centrale, a fost de 13% s i, respectiv, 11%, in 2000 (valoarea in dolari) Exporturile si importurile tarilor baltice au fost mai mari cu 25% si, respectiv, cu 15% (valoarea in dolari) Ratele de crestere a exporturilor si importurilor Europei de Sud-Est au fost 16%, respectiv 14% 33 Tabelul nr 8 Orientarea geografica a evolutiei comertului exterior in Europa de Est, CSi si tarile baltice, in anii 1998-2000 (in procente)a tari si grupuri de tari b EXPORTURi iMPORTURi Rata de crestere Rata de crestere 1998 1999 2000c 1998 1999 2000c Europa de Est (exporturi catre si importuri de la) Mondial 9,2 0,5 13,7 9,2 -1,3 12,1 ECE tari in tranzitie -5,1 -15,2 14,2 -3,8 -3,6 33,1 CiS -20,7 -42,1 13,1 -16,3 -1,7 61,9 tarile baltice 9,3 -0,5 13,8 21,1 30,1 53,0 Europa de Estd 1,6 -7,0 14,8 4,8 -6,1 13,4 Economii de piata dezvoltate 16,7 5,7 12,2 13,2 -0,9 6,6 Uniunea Europeana 17,1 5,4 11,9 14,2 -0,9 5,7 tari in curs de dezvoltare -7,4 -0,3 34,8 9,8 - 14,0 Nota: a Rata de cres tere a fost calculata pe baza valorilor in dolari b Europa de Est cuprinde: Albania, Bulgaria, Croat ia, Republica Ceha , Ungaria, Polonia, Romania, Slovacia si Slovenia Din lipsa de date, comertul din unele tari ale spatiului ex-iugoslav (Bosnia-Hertegovina, fosta Republica iugoslava a Macedoniei si iugoslavia) nu a fost luat in considerare Gruparea pe tari a fost recent revizuita, in concordanta cu modificarile din sursele statistice nationale Astfel, grupul anterior raportat ca "economii in tranzitie" a fost inlocuit cu "ECE tari in tranzitie", cuprinzand tarile est-europene, inclusiv statele care au succedat fostei RSF iugoslavia, tarile baltice si din Comunitatea Statelor independente "Economiile de piata dezvoltate" nu includ Turcia si includ Australia, Noua Zeelanda si Africa de Sud c ianuarie-septembrie fata de aceeas i perioada a anului 1999 d inclusiv Bosnia-Hert egovina, fosta Republica iugoslava a Macedoniei s i iugoslavia Sursa: Economic Survey of Europe, 2001, No 1, Economic Commission for Europe, United Nation, New York and Geneva, 2001, p 141 An de an rata de crestere a exporturilor tinde sa descreasca, in timp ce rata de crestere a importurilor continua sa se accelereze in majoritatea tarilor din Europa de Est si tarile baltice in relatie cu PiB, deficitul1 comertului cu bunuri de consum de baza ramane ridicat, avand o valoare de 11-19% din PiB in Bulgaria, Croatia, Lituania, Letonia si Polonia si peste 20% in Albania, Bosnia si Hertegovina, 1 Sursa citata la tabelul nr 1 8 de la pag 21 34 Estonia S-au inregistrat cresteri relativ modeste (2-3%) ale valorii exporturilor in Croatia si Slovenia in Letonia, de asemenea, rata de crestere a exporturilor a scazut, dupa o crestere de 10% si 15% in primul si, respectiv, in al doilea trimestru al anului 2000 Cu o crestere foarte mare a cererii externe, exporturile tarilor baltice si tarilor Europei de Est par, in prezent, sa fie mai putin sensibile la fluctuatiile actuale decat la cele ale cererii de pe piata mondiala de bunuri De aceea, tari in tranzitie cu o structura traditional orientata catre export se regasesc printre acelea cu cele mai mari rate de crestere a valorii exporturilor Acesta este clar cazul Bulgariei, Lituaniei si Romaniei, exporturile lor crescand cu 20-28% in 2000, chiar daca monedele lor nationale s-au apreciat in termeni de eficienta reala Cresterile mari ale exporturilor in Bosnia si Hertegovina si in fosta Republica iugoslava a Macedoniei si iugoslavia reflecta revenirea de dupa 1999, cand criza din Kosovo a avut efect asupra economiei si a intrerupt totodata si infrastructura transporturilor in perioada 1998-2000, cresterea comertului exterior a fost stimulata de accelerarea exporturilor tarilor Europei de Est si ale tarilor baltice catre UE si de imbunatatirea activitatii in cadrul pietelor cuprinse in CEFTA - comertul mutual a crescut cu 15-16% Desi in anul 2000 exporturile catre Rusia si tarile CiS si-au revenit, valoarea lor ramane relativ mica, reprezentand aprox 4% din totalul exporturilor din Europa de Est Exporturile din tarile baltice catre CiS au scazut, comportament determinat, pe de o parte, de reorientarea exporturilor catre pietele vestice, dar si de dificultatea respectivelor de a-si restabili pozitiile lor pe piata CiS dupa criza din 1998 importurile de combustibil si de materii prime din Rusia si din unele tari CiS au crescut cu aproape 60% in ultimii doi ani Exporturile de bunuri de consum, alimente, bauturi si materii prime pentru agricultura ale tarilor din Europa de Est si tarilor baltice au inceput sa piarda teren, in parte ca urmare a unei competitivitati puternice a preturilor Fluxurile comerciale de produse agricole ale tarilor CEE nu evidentiaza un avantaj comparativ relativ relevant considerabil, ca urmare a liberalizarii comertului si a derularii procesului tranzitiei la economia de piata Astfel, tarile din CEE identificate ca avand avantaje comparative relative relevate la export au fost Estonia, Lituania, Ungaria, Bulgaria si Polonia, in timp ce Slovenia, Slovacia, Letonia, Republica Ceha si Romania au fost identificate ca avand dezavantaje comparative relative revelate la export Cele mai multe dintre aceste tari au devenit importatoare nete de produse agricole, cu exceptia Ungariei si Bulgariei 35 Cat priveste raportul valorilor unitare la export si import, in randul tarilor CEE se intalnesc doua situatii extreme: valori ridicate ale acestui raport pentru tari net importatoare, precum Slovenia si Estonia, si valori scazute ale acestui indicator la tari net importatoare, ca Slovacia si mai ales Romania in acest ultim caz, aceste valori scazute sugereaza ca structura exportului de produse agricole a Romaniei cuprinde in cea mai mare parte produse agricole cu valoare adaugata redusa, situatie determinata de promovarea unor strategii de export bazate pe practicarea preturilor mici, motivate de terenuri agricole relativ abundente si forta de munca ieftina Factorii care au influentat si influenteaza fluxurile comerciale dintre tarile CEE si UE au fost identificati de unii autori1 ca fiind urmatorii: 1 factori asa-zisi conventionali, precum dimensiunea pietei, distanta, gradul de deschidere al economiei si costul fortei de munca; 2 factori specifici fiecarei tari in parte, precum forma si esalonarea temporala a proceselor de privatizare si liberalizare a economiei Volumul redus al comertului tarilor CEE din grupul "mediu" al ierarhiei, tari intre care se numara si Romania2, reflecta faptul ca, cel putin in intervalul analizat, acestea nu realizasera inca formele institutionale si economice adecvate, iar privatizarea nu inregistrase progrese semnificative Este de aceea foarte important ca acest tip de economii sa puna in practica politici mai eficiente si mai pragmatice de liberalizare si privatizare, concomitent cu implementarea unor masuri vizand asigurarea stabilitatii economice si politice in vederea realizarii unei integrari economice in UE mai active si a cresterii substantiale a economiilor lor nationale Discrepantele majore intre potentialul Romaniei si nivelul actual al comertului exterior comparativ cu cele ale tarilor in tranzitie si tarile UE prezentate au avut drept principale cauze, in opinia noastra: a rata medie anuala de crestere a exporturilor romanesti in perioa- da 1995-2001 a fost de 6,3%, apropiata celei inregistrate in Slovacia, dar mult inferioara Cehiei si Poloniei; Ungaria a cunoscut un ritm de trei ori mai mare de crestere a exporturilor in aceeasi perioada; media tarilor in tranzitie (22 de tari) a fost de 10,2% in aceeasi perioada; 1 P Liargovas si D Chionis - "Economic integration between the European Union and the Transition Economies of Central European initiative Countries", Post-Communist Economies, Vol 13, No 1 2001, Carfax Publishing, p 59-60 2 Romania ocupa o pozitie "medie" in ierarhia tarilor CEE exportatoare din UE, alaturi de tari precum Slovacia, Slovenia, Croatia si Bulgaria Exporturile totale ale acestor tari au reprezentat in medie 27% din totalul exporturilor tarilor CEE in UE si 27,4% din totalul importurilor tarilor CEE din UE in perioada 1991-1998 36 b intensitatea comertului exterior al Romaniei a fost, in anul 2001, de 1202 dolari pe cap de locuitor, reprezentand mai putin de o cincime din nivelul inregistrat in Cehia sau Ungaria, un sfert din cel al Slovaciei si circa o juma tate din cel al Poloniei, fiind inferioara chiar s i Bulgariei Media tarilor in tranzitie a fost de 804 dolari cap de locuitor, in acelasi an; c ponderea produselor manufacturate in exporturile de marfuri ale Romaniei a fost de 80% in anul 2001, foarte apropiat de cel inregistrat la nivelul UE (exporturi interne), dar inferioare exporturilor UE orientate spre tarile terte (87%), Cehiei (90%), Ungariei (86%), Sloveniei sau Slovaciei si superioare, de exemplu, Bulgariei (61%); d ponderea produselor agricole in exporturile de marfuri ale Roma- niei a fost de 8% in anul 2001, nivel superior exporturilor UE spre tarile terte (6,6%), dar inferior exporturilor tarilor UE pe piata comunitara (11%) Bulgaria, Ungaria si Polonia detin ponderi mai ridicate, iar Cehia exporta produse agricole intr-o pondere usor mai mica; e Romania detine cea mai ridicata pondere a confectiilor in totalul exporturilor de marfuri in randul tarilor in tranzitie (24,5% in 2001, fata de media totala a UE de 2,1%), Turcia, Bulgaria, Ucraina, Lituania si Croatia fiind singurele tari din aceasta grupa care detin ponderi mai mari de 10% in acelasi an Diferentele dintre democratie si dictatura, dintre economia socialista si economia de piata, dificultatile generate de inapoierea tehnologica, de lipsa capitalului si, implicit, a productivitatii, pierderile de resurse si greutatile din aprovizionare nu pot fi usor eliminate Reformele puse in aplicare in tarile central si est-europene, mai ferme sau mai putin ferme, nu au rezolvat conform asteptarilor schimbarile de sistem Probleme economice si sociale nu si-au gasit inca cele mai bune solutii Tranzitia de la economia socialista la economia de piata s-a dovedit extrem de dificila si plina de obstacole intervalul care s-a scurs din derularea procesului tranzitiei spre economia de piata a evidentiat dificultatile economiilor statelor central si est-europene Tranzitia s-a dovedit un proces economic extrem de complex si complicat, cu atat mai mult cu cat fiecare tara are caracteristicile si particularitatile sale izvorate din istorie, traditii si cultura mostenita Specificitatea demonstrata de comportamentul sistemelor din fiecare economie complica abordarea de ansamblu a economiilor central si est-europene si incercarea de desprindere a unor tendinte comune in evolutia de perspectiva si, mai ales, gasirea unor solutii general valabile pentru rezolvarea problemelor grave cu care se confrunta guvernele si societatea civila din aceste tari 37 1 2 Evolutia comertului exterior al Romaniei in perioada de tranzitie 1 2 1 Privire de ansamblu asupra dinamicii comertului exterior in perioada 1990-2002 Debutul perioadei de tranzitie la economia de piata in Romania a fost marcat de una dintre reformele cele mai importante, si anume liberalizarea tranzactiilor comerciale internationale prin eliminarea monopolului de stat in acest domeniu Urmatoarele aspecte principale caracterizeaza acest inceput, si anume: 1 promovarea acelor activitati de productie in care exista forta de munca ieftina, ceea ce a permis crearea unui avantaj comparativ pentru unele din produsele industriale, mai ales din industria usoara, cum sunt produsele textile, incaltaminte si de prelucrarea lemnului; 2 activitati de productie cu un grad ridicat de prelucrare; 3 aceste activitati intensive in capital sunt rezultatul structurii industriale a economiei socialiste in care sectoarele siderurgiei s i metalurgiei au detinut ponderi semnificative; 4 intensitatea energetica relativ ridicata a tuturor bunurilor produse in economia nationala a Romaniei Pe baza acestora, putem afirma ca exporturile romanesti prezinta in perioada de tranzitie un grad ridicat de concentrare, care s-a accentuat, astfel ca textilele, confectiile si produsele industriei siderurgice detineau peste un sfert din totalul exporturilor (26,3%) in anul 1990, 35,6% in anul 1993, 37% in 1996 si cca 38% in prezent (si anume, in anul 2002 si primul semestru al anului 2003 - capitolele Xi si XV ale Nomenclatorului combinat (NC) al exporturilor, cumulate) in ceea ce priveste importurile, principalele articole sunt reprezentate atat de materiile prime (produsele minerale, capitolul V din NC) cat si de masini si echipamente (capitolul XVi din NC), care, in mod cumulat, detineau o pondere de 56,6% in 1990, 46,3% in 1993, 45,4% in 1996, scazand mai recent sub 40%, anume 35,3% in 1999, 39,1% in 2000 si 38,1% in 2002, ceea ce indica o anumita scadere a gradului de concentrare a importurilor in decursul perioadei de tranzit ie Comertul exterior din perioada de tranzitie a fost influentat de politica ratei de schimb a carei evolutie aproape ciclica de supraapreciere, respectiv subapreciere a leului a determinat o evolutie corespunzatoare a volumului de exporturi si de importuri Din cauza procesului relativ lent de restructurare si privatizare a economiei nationale, intreprinderile mari de stat au continuat sa detina un rol important in economie si exporturi, ceea ce a determinat un 38 regim al ratei de schimb bazat pe mentinerea unui curs ridicat al leului, pentru a se putea asigura inputuri de materii prime relativ ieftine, ceea ce a dezavantajat exporturile, mai ales in prima jumatate a perioadei 1990-2002 Una dintre tendintele firesti de schimbare structurala a comertului exterior al Romaniei in cursul perioadei de tranzitie a fost cresterea ponderii sectorului privat in tranzactiile comerciale externe Astfel, contributia sectorului privat in exporturi, respectiv importuri a crescut de la cca 27% in 1993 la cca 50% (51,4% ponderea agentilor economici cu capital integrat privat in exporturi, respectiv 48,3% in importuri) in anul 1996 si peste 60% in prezent (66,7% ponderea agentilor economici cu capital integrat privat in exporturi, respectiv 69,6% in importuri, in anul 2001) Principalele obiective ale politicilor de comert exterior ale Romaniei si ale celorlalte tari in tranzitie din Europa Centrala si de Est au fost: i diversificarea geografica a comertului exterior; ii restructurarea sectoriala, pe ramuri si subramuri ale industriei, a bunurilor si serviciilor comercializate Primul obiectiv s-a putut realiza in Romania fara prea mare dificultate, avand in vedere ca exporturile tarii noastre erau daja orientate intr-o ma- sura semnificativa catre pietele occidentale, inca din perioada socialista inca din anul 1990, 44,1% din totalul exporturilor Romaniei se indreptau catre tari dezvoltate (33,9% catre tarile UE); in 1995, ponderea tarilor dezvoltate in exporturile Romaniei crescuse la 61,7% (54,2% catre tarile UE, conform tendintei de integrare europeana, ca reactie la procesul de globalizare), pentru ca aceasta tendinta sa continue si sa se accentueze tot mai mult in prezent, astfel ca, in primul semestru al anului 2003, ponderea tarilor dezvoltate in totalul exporturilor Romaniei a depasit 75%, ponderea tarilor din Uniunea Europeana fiind cea dominanta, de 68,2% Mult mai dificila se dovedeste a fi realizarea celui de-al doilea obiectiv, anume schimbarea structurii bunurilor exportate, in sensul cresterii valorii acestora Acest proces este conditionat de viteza de restructurare a acti- vitatii economice de ansamblu, in special in ceea ce priveste exporturile Un element caracteristic al comertului exterior al Romaniei in perioada de tranzitie a fost si cresterea continua a proportiei sale in PiB Astfel, volumul comercial al schimburilor internationale (exporturile E + importurile i) a inregistrat o tendinta crescatoare de-a lungul perioadei, ponderea sa in produsul intern brut crescand de la cca 35% in 1991 la 55% in 1996 si ajungand mai recent la peste 60% (69,3% in anul 2000)1 Tendinta de deschidere a economiei nationale este si rezultatul mai 1 Calculele efectuate pe baza datelor din Banca de date a Macromodelului economiei romanesti, versiunea 2002, elaborata de un colectiv de cercetatori de la iPE, coordonat de academician Emilian Dobrescu 39 multor factori specifici tranzitiei din tara noastra, dintre care amintim:  politicile de liberalizare a comert ului exterior, al caror obiectiv a fost deschiderea cat mai pronuntata a economiei catre pietele mondiale, pe de o parte;  pe de alta parte, ponderea cresca toare a schimburilor comerciale in PiB a fost si consecinta declinului inregistrat in cea mai mare parte a perioadei de produsul intern brut al Romaniei, in termeni reali Un aspect demn de mentionat aici este faptul ca rata de crestere a importurilor a fost mereu superioara celei aferente volumului exporturilor, ceea ce indica faptul ca politicile de liberalizare a comertului exterior al Romaniei, in conjunctura data a economiei mondiale din perioada 1990- 2002, au favorizat mai mult afluxul de marfuri din exterior, astfel ca importurile Romaniei depaseau 10 miliarde dolari in 1995 (in prima faza de relansare economica), in timp ce cantitatea de bunuri exportate a ramas la un nivel destul de scazut, deoarece exporturile doar dupa anul 2000 au depasit pragul de 10 miliarde dolari Nivelul relativ constant al tranzactiilor comerciale totale externe ale Romaniei in perioada 1990-2000 reprezinta o alta caracteristica a comer- tului exterior, urmata de o usoara relansare in ultimii trei ani (2000-2002), aspecte ce pot fi observate din tabelul nr 9 Tabelul nr 9 Evolutia exporturilor si importurilor totale ale Romaniei, in perioada 1990-2002 - milioane dolari SUA - 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 Total E (FOB) 5775 4266 4363 4892 6151 7910 8084 8431 8302 8487 10367 11385 13875 Total i (CiF) 9202 5793 6260 6522 7109 10278 11435 11280 11838 10557 13055 15552 17861 Total CE 14977 10059 10623 11414 13260 18188 19519 19711 20140 19014 23422 26937 31736 Total sold (E-i) -3497 -1527 -1897 -1630 -958 -2368 -3351 -2849 -3536 -2070 -2688 -4167 -3986 (E-i) CE -% 17,5 15,1 17,8 14,2 7,2 13,0 17,1 14,4 17,5 10,8 11,4 15,4 12,5 Sursa: Anuarele statistice ale Romaniei si Buletine statistice de comert exterior editate de iNS, din perioada 1990-2002 Acest nivel reflecta capacitatea actuala a economiei de a realiza schimburi internationale Daca in perioada 1995-1999, din cauza perioadei de recesiune, atat importurile, cat si exporturile au fost caracterizate printr- un nivel relativ constant, volumul total al comertului exterior (total CE) nedepasind 20 000 milioane dolari SUA anual, incepand din anul 2000, o 40 data cu relansarea economica a Romaniei a avut loc si relansarea volumului total al comertului exterior, ce a depasit pragul de 30 000 milioane dolari SUA in 2002 Volumul total al comertului exterior al Romaniei a ajuns in 2002 sa fie cu 111,8% mai mare decat in 1990 si cu 61% mai mare decat in 1997, dar tendinta de crestere rapida este relativ recenta pentru a ne putea pronunta asupra gradului sau de sustenabilitate Se observa ca schimburile comerciale externe ale Romaniei in perioada 1990-2002 au fost caracterizate de existenta unui deficit comercial permanent, usor oscilant de la un an la altul, dar avand un nivel mediu pe ansamblul perioadei corespunzator unei ponderi de cca 14,14% din volumul total al comertului exterior Acest fapt sugereaza existenta unei subcapacitati de export in economia Romaniei, comparativ cu volumul de importuri Un deficit al balantei comerciale nu implica neaparat un nivel scazut de eficienta in economia nationala; din punct de vedere macroeconomic, este important doar modul in care acest deficit poate fi finantat Ponderea deficitului comercial in PiB a variat in ultimul deceniu, dar la niveluri relativ ridicate (fiind de peste 8% in PiB in anul 2001), ramanand valabila observatia lui L Voinea, conform careia producerea unui dolar suplimentar in PiB va fi alocat in proportie de 50% importurilor si 40% exporturilor1 Aceasta sugereaza dependenta exporturilor de importuri, afirmatie valida in special in cazul comertului cu UE Cel mai mic deficit comercial nominal, in perioada 1995-2002, s-a inregistrat in anul 1999, dupa care acesta a cunoscut tendinte relativ accentuate de crestere Daca politicile economice guvernamentale, mai ales privind investitiile, sunt corecte, aceste investitii vor genera venituri care pot acoperi atat imprumuturile initiale, cat si deficitul comercial Daca insa aceste imprumuturi externe vor fi slab directionate, cu precadere spre consum, se poate eroda credibilitatea statului, care nu mai poate atrage suficient capital din exterior pentru a finanta deficitul balantei comerciale Romania s-a confruntat cu aceasta problema in perioada de tranzitie 1990-2002, suferind de o cvasipermanenta insuficienta a mijloacelor financiare provenite din exterior Din punct de vedere al credibilitatii externe a unei tari, unul dintre indicatorii cei mai sugestivi sunt investitiile straine directe (iSD) Din nefericire, acesta este inca un capitol sensibil al economiei de piata emergente a Romaniei, care nu a reusit sa cumuleze nici macar 10 miliarde de dolari SUA ca stoc al iSD in perioada 1990-2002, avand si un nivel 1 L Voinea, "Advancing at its Own Speed: A Trade Approach on Romania's Con- vergence to EU", Romanian Journal of European Affairs, Vol 2, No 3, 2002 41 relativ scazut al stocului de iSD pe locuitor, de cca 400 euro la sfarsitul anului 2001, fata de un nivel de aproape 3000 euro pe locuitor in Republica Ceha si 2500 euro pe locuitor in Ungaria in prezent, Romania este un importator net, cu un deficit comercial destul de greu de acoperit in perioada de tranzitie 1990-2002 Pentru ca acest deficit sa nu erodeze venitul national, in economia nationala va trebui sa continue si sa se intensifice procesele de restructurare Prin urmare, importurile nu pot fi reduse drastic pentru a se micsora deficitul comercial actual, deoarece aceasta ar avea implicatii negative asupra gradului de modernizare tehnologica a intregii activitati economice Caracteristicile succint enumerate mai sus contureaza unele prime concluzii cu privire la activitatea de comert exterior a Romaniei, in perioada de tranzitie:  a avut loc o liberalizare completa a activitatii de comert exterior, ce a determinat, impreuna cu liberalizarea preturilor, cresterea tranzactiilor comerciale ale economiei;  desi aceasta liberalizare a preturilor si a comert ului era necesara, ea nu va fi completa fara a se continua restructurarea profunda a intregii economii nationale, astfel incat sa se echilibreze volumul importurilor cu cel al exporturilor;  ameliorarea semnificativa a regimului comert ului exterior necesita s i adoptarea unor politici comerciale si industriale corespunzatoare, prin care sa se asigure ajustarea geografica si structurala a bunurilor comercializate, in functie de conditiile concrete ale cererii si ofertei de la nivel global, precum si de aspectele strategice ale procesului de integrare europeana a Romaniei 1 2 2 Evolutii structurale in comertul exterior al Romaniei anul 2002 Cresterea exporturilor se constituie in factor major de stimulare a cresterii productiei industriale, reflectand totodata imbunatatirea perfor- mantelor economiei importurile asigura completarea necesarului de materii prime si de resurse energetice, iar prin sustinerea relansarii investitiilor, inclusiv prin transferul de tehnologie din exterior, participa activ la continuarea proceselor de restructurare Datorita dependentei productiei nationale de materiile prime din import (inclusiv produsele energetice), precum si conexiunilor determinate de fenomenul perfectionarii, sporirea exporturilor implica, in mod necesar, cresteri ale importurilor; insa chiar si in conditiile mentinerii acestei dependente, numai prin imbunatatirea perfor- mantelor economiei se poate asigura o dinamica superioara a exporturilor, care sa permita sustenabilitatea echilibrului relativ al balantei comerciale si, 42 respectiv, al contului curent Valoarea comertului exterior (export FOB + import CiF) in anul 2002 a crescut cu cca 18% fata de anul 2001, respectiv cu 4788,9 mil dolari fata de anul 2001 Exporturile de bunuri in valoare de 13868,8 mil dolari s-au majorat cu 21,8% (2483,4 mil dolari) fata de anul anterior, iar importurile au atins valoarea de 17856,7 mil dolari, respectiv o crestere cu 14,8% (2305,1 mil dolari) (tabelul nr 10) Tabelul nr 10 Evolutia comertului exterior al Romaniei in perioada 2000 - 2002 - milioane dolari SUA - E =export FOB; i =import CiF; S =sold 2000 2001 2002 Diferenta 2002-2001 2002  2001 (%) T O T A L E 10366,5 11385,0 13868,8 2483,8 121,8 % 109,8 121,8 i 13054,5 15551,6 17856,7 2305,1 114,8 % 119,1 114,8 S -2688,0 -4166,6 -3987,8 +178,8 E i 79,4 73,2 77,7 Sursa: Anuarul de comert exterior al Romaniei, 2000-2002, institutul National de Statistica Modificarile structurale pe principalele grupe de produse survenite in evolutia exporturilor si importurilor sunt prezentate in tabelul nr 11 Tabelul nr 11 Evolutia structurala a comertului exterior pe principalele opt grupe de marfuri -procente- Nr crt Denumire grupa Export bunuri (FOB) import bunuri (CiF) Diferente (2002-2001) 2000 2001 2002 2000 2001 2002 Export import TOTAL din care: 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 1 Produse agroalimentare 3,3 3,8 3,1 7,1 7,8 6,6 -0,7 -1,2 2 Produse minerale 7,9 6,9 8,5 14,5 14,4 12,8 +1,6 -1,6 3 Produse ale industriei chimice 7,2 6,4 6,1 12,7 12,7 13,9 -0,4 1,2 43 Nr crt Denumire grupa Export bunuri (FOB) import bunuri (CiF) Diferente (2002-2001) 2000 2001 2002 2000 2001 2002 Export import 4 Produse ale industriei usoare 32,7 36,0 35,0 20,8 21,0 21,5 -1,1 0,5 5 Produse din lemn, inclusiv mobilier 10,8 10,3 10,1 3,7 3,7 4,1 -0,1 0,3 din care: cap 94 Mobilier 4,6 4,7 4,7 0,9 0,8 0,9 0,0 0,1 6 Art din piatra, ciment, sticla 1,6 1,5 1,4 1,4 1,5 1,6 -0,1 0,2 7 Produse ale industriei metalurgice 16,0 13,3 12,9 6,8 7,3 7,4 -0,4 0,1 8 Produse ale ind constr de masini 19,3 20,5 21,8 31,5 30,4 31,0 +1,3 0,6 Sursa: Anuarul de comert exterior al Romaniei, 2000-2002, institutul National de Statistica Desi in anul 2002 fata de 2001 s-au inregistrat ponderi diminuate in total export la grupa produse ale industriei usoare, respectiv 35% fata de 36%, aceasta grupa ramane in continuare principalul sustinator in echilibrarea balantei comerciale, cu un excedent de 1009,1 mil dolari, alaturi de grupa produselor din lemn, inclusiv mobilier, cu 674 mil dolari si grupa metale comune si articole din metal cu 468 mil dolari Analiza evolutiei structurale a comertului exterior pe anul 2002 ne permite evidentierea unor trasaturi esentiale, si anume: A - concentrarea exportului pe un numar relativ restrans de grupe mari de produse; patru gupe de produse detin cca 80% din totalul exporturilor, respectiv produse ale:  industriei us oare, cu o pondere de 35,0%;  construct iei de mas ini, cu o pondere de 21,8%;  metalurgiei, cu 12,9%;  industriei lemnului, cu 10,1%; B - si la import se observa aceeasi tendinta de concentrare pe patru mari grupe de produse, care detin tot cca 80% din total, si anume produse ale:  industriei construct iilor de mas ini, cu o pondere de 31%;  industriei us oare, cu o pondere de 21,5%;  industriei chimice, cu 13,9%;  s i produse minerale cu 12,8% 44 A) La export: 1 ponderi majorate fata de 2001 s-au inregistrat la produse minerale (8,5%), in crestere cu 1,6 puncte procentuale, si produse ale industriei constructiilor de masini (21,8%), in crestere cu 1,3 puncte procentuale; 2 ponderi diminuate fata de 2001 s-au inregistrat la produse ale industriei usoare (35,0%), in scadere cu 1 punct procentual, produse metalurgice (12,9%) cu 0,4 puncte procentuale, produse ale industriei chimice (6,1%) cu 0,3 puncte procentuale, produse agroalimentare (3,1%) cu 0,7 puncte procentuale Din analiza evolutiei exportului pe produse in cadrul celor opt grupe principale, se evidentiaza urmatoarele aspecte: 1 Grupa "produse agroalimentare" A inregistrat o usoara cres tere (cu 0,9 mil dolari) in anul 2002 a contributiei la exportul de bunuri, comparativ cu anul 2001 in cadrul grupei, evolutii favorabile la export sunt de semnalat la animale vii, a caror valoare de export a crescut cu 8,4 mil dolari La polul opus, ca aspect negativ, mentionam continuarea tendintei de export a unor cantitati insemnate de seminte de floarea-soarelui (circa 130 mii tone atat in 2001, cat si in 2002), ceea ce, pe de o parte, a fost defavorabil exportului de ulei de floarea-soarelui - care a scazut de la circa 40 mii tone in 2001 la circa 8 mii tone in 2002 - si, pe de alta parte, a fost in favoarea majorarii importului de ulei de floarea-soarelui, de la 3,1 mii tone la 18,1 mii tone in aceeasi perioada 2 Grupa "produse minerale" inregistreaza evolutii pozitive la export la:  benzine, un plus 966,5 mii tone, export stimulat s i de cres terea preturilor externe cu 7,8%;  motorine, o cres tere cantitativa cu 622,7 mii tone, concomitent cu di- minuarea efectului valoric, datorata scaderii preturilor externe cu 2,5%;  sare, o cres tere fata de anul trecut cu 42,7 mii tone Evolutii nefavorabile la export se inregistreaza la produsele:  ciment, diminuat din punct de vedere cantitativ cu 52,5 mii tone;  uleiuri minerale, o sca dere a cantitatii exportate cu 25,5 mii tone, compensata partial prin cresterea preturilor externe cu 19,4% 3 Grupa "produse ale industriei chimice" Exporturile in cadrul grupei au crescut cu 106,4 mil dolari in anul 2002 comparativ cu anul 2001  Dintre produsele industriei chimice care au contribuit la cres terea exportului in anul 2002 fata de anul 2001 evidentiem: octanol 45 (+ 17,3 mii tone), polipropilena (+19,7 mii tone), PVC (+19,7 mii tone), anvelope auto, cu un spectaculos plus de 3,2 mil bucati  Produsele industriei chimice cu evolut ii nefavorabile la export in anul 2002 fata de anul 2001 sunt produsele chimice anorganice si ingrasamintele, dintre care: soda calcinata (-38,1 mii tone), sulfatul de aluminiu (-3,7 mii tone), cianura de sodiu (-3 mii tone), iar dintre ingrasaminte sulfatul de amoniu (-20 mii tone) si ureea (-157,1 mii tone) s a 4 Grupa "produse ale industriei usoare" Exportul in cadrul acestei grupe inregistreaza o crestere de 18,1% in anul 2002 fata de anul 2001 (744,5 mil dolari)  Materialele s i produsele textile au avut contribut ia cea mai importanta la cresterea exporturilor grupei, respectiv cu 530,7 mil dolari (+17,8%), detinand, in acelasi timp, o pondere de 25,3% in exporturile totale Majorarile exportului au fost sustinute de cresterile inregistrate la exportul de articole si accesorii de imbracaminte, altele decat tricotate sau crosetate (+333,8 mil dolari), si la articole si accesorii de imbracaminte tricotate sau crosetate (+126,8 mil dolari) Considerand insa sistemul de perfectionare activa (lohn), care a inclus in anul 2002 peste 90% dintre produsele exportate ale subgrupei mai sus mentionate, principalele produse care au determinat majorarea exportului au fost in cazul acesta:  fetele de inca l taminte din piele naturala , situate pe locul patru in topul produselor exportate, care au realizat un plus de 45,8 mil dolari, respectiv +16,3%;  pantofii ba rba tes ti, cu o cres tere de 50,4 mil dolari, respectiv +60,1%;  pantofii de dama , cu o cres tere de 9,8 mil dolari, respectiv +12,1%;  piei crude s i ta b a cite, la care exportul a sporit cu 29,7 mil dolari (+20,8%), cu o pondere de 1,2% in total export 5 Grupa "produse din lemn, inclusiv mobilier" a detinut ca pondere in total export 10,1% in anul 2002, inregistrand o diminuare cu 0,2 puncte procentuale fata de anul 2001 Principalele produse care au sustinut cresterea exportului grupei, in perioada analizata au fost:  mobila (+22,8%), al c a rei export reprezinta 43,8% din total grupei;  cheresteaua (+13,7%) cu o pondere in total grupa de 26,0%;  PAL-ul (+55,6%), respectiv o pondere de 1% in total;  PFL-ul (+52,3%), care detine 2,7% din total export produse din lemn, inclusiv mobilier 46 Ca un aspect pozitiv semnalam ca sporirea exportului de mobila in anul 2002 fata de anul 2001 a avut o contributie de 28,4% la cresterea inregistrata la produsele cu grad inalt de prelucrare Semnificativ este si faptul ca s-a obtinut un pret mediu de export la mobila cu 16,2% mai mare decat in 2001 6 Produsele cuprinse in grupa "articole de piatra, ciment, sticla" detin in total export o pondere de 1,4% in anul 2002, cu o diminuare de 0,1 puncte procentuale fata de anul 2001 Tendinta in evolutia exportului grupei este de crestere cu 16,0%, respectiv 27,7 mil dolari  Sticla s i articolele din sticla au inregistrat o cres tere la export de +14,5 mil dolari, in timp ce articolele din piatra, ciment, ipsos, azbest, mica si materiale similare au crescut cu 3,9 mil dolari 7 in ceea ce priveste contributia produselor metalurgice de 12,9% in total export, desi in scadere, este de mentionat cresterea exportului cu 273,0 mil dolari (18%) in principal datorata produselor din subgrupa 72 - fonta, fier, otel, al caror export s-a majorat cu 247,8 mil dolari (de la 728,3 mil dolari in 2001 la 976,1 mil dolari in 2002) Sporirea exportului de deseuri feroase (fier vechi) de la 1679,3 mii tone in anul 2001 la 2079,7 mii tone in 2002, respectiv o crestere valorica de 57,8 mil dolari (de la 132,5 mil dolari in 2001 la 190,3 mil dolari in 2002), este, in opinia noastra, un aspect negativ Aparitia acestuia este motivata, pe de o parte, de eliminarea restrictiilor de export aferente acestui produs incepand cu 01 01 2002, iar pe de alta parte, de majorarea preturilor externe (de la 78,9 dolari tona in 2001 la 91,5 dolari tona in 2002), conjunctura ce a determinat orientarea cantitatilor disponibile de fier vechi catre export, in dauna livrarii catre piata interna 8 Exportul la grupa "produse ale industriei constructiilor de masini", in anul 2002 comparativ cu anul precedent, a inregistrat o crestere cu 29,3%, respectiv de 685,7 mil dolari  Ponderea exportului produselor industriei construct iilor de masini (bunuri cu grad superior de prelucrare) in total export a fost in anul 2002 de 21,8% - locul doi dupa produsele industriei usoare - ceea ce inseamna o usoara crestere, cu 1,3 puncte procentuale fata de 2001  Este de semnalat in cadrul acestei grupe evolut ia sectiunilor masini si aparate mecanice si electrice, cu o crestere de 492,2 mil dolari (+29,3%) fata de perioada corespunzatoare a anului trecut, si sectiunea mijloace de transport, cu o crestere de 189,4 mil dolari (+31,7%) Cresterile deosebite la export ale unor produse din cadrul grupei produselor industriei constructoare de masini releva faptul ca investitiile din 47 anii anteriori, inclusiv prin transferul de bunuri si tehnologie din import, au inceput sa genereze exporturi de produse cu un grad inalt de complexitate:  seturi de fise pentru bujii de la 221,4 mil dolari in anul 2001 la 390,1 mil dolari in 2002 (locul 1 in top), exportate in: Germania, Marea Britanie, Austria, Franta si altele;  subansamble electronice pentru aparatura radiotelegrafica , radiotelefonica, TV, de la 23,4 mil dolari in anul 2001 la 187,4 mil dolari in 2002 (locul 8 in top);  nave de transport pentru navigat ia maritima de la 57,9 mil dolari in anul 2001 la 137,8 mil dolari in 2002, exportate in: Germania, SUA, Olanda, Norvegia;  p a r t i si accesorii de caroserii de la 65,7 mil dolari in 2001 la 116,9 mil dolari in 2002, exportate in: Germania, Austria, italia si altele B) La import:  ponderi majorate fata de 2001 s-au inregistrat la produse ale: - industriei chimice (13,9%), in cres tere cu 1,2 puncte procentuale; - industriei construct iilor de mas ini (31,0%), in cres tere cu 0,6 puncte procentuale; - industriei usoare (21,5%), in crestere cu 0,5 puncte procentuale;  ponderi diminuate fata de 2001, deci evolut ii favorabile, s-au inregistrat la: - produsele agroalimentare (6,6%), in scadere cu 1,2 puncte procentuale; - produsele minerale (12,8%), in scadere cu 1,6 puncte procentuale Din analiza evolutiei importului pe produse in cadrul celor opt grupe principale, semnalam urmatoarele: 1 Grupa "produse agroalimentare" La import se observa o scadere a acestora, atat ca pondere in total importuri, respectiv de la 7,8% la 6,6%, cat si in valori absolute, respectiv de la 1206,8 mil dolari in 2001 la 1174,4 mil dolari in 2002 (-32,4 mil dolari): Evolutii favorabile s-au inregistrat la cereale, al caror import a scazut din punct de vedere cantitativ cu 593,7 mii tone (de la 860,9 mii tone in 2001 la 267,2 mii tone in 2002), iar valoric cu 84,5 mil dolari Reducerea importului de cereale se datoreaza in principal graului, care s-a redus cantitativ cu 175,8 mii tone, iar valoric cu 26 mil dolari Acesta scadere valorica a importului de cereale s-a datorat si scaderii pretului la grau de la 127 dolari tona in 2001 la 95 dolari tona in anul 2002, pe langa scaderea cantitatii importate in aceeasi perioada de timp O alta explicatie a diminuarii importurilor de cereale consta in aceea ca stocul initial de grau de la 48 inceputul anului 2002 a fost practic dublu fata de cel de la inceputul anului 2001, respectiv de 3011 mii tone, compensand aproape in totalitate sca- derea productiei de grau din 2002 fata de 2001 si acoperind in acest mod necesarul de consum intern Un alt produs la care s-a inregistrat o scadere la import este zaharul Din punct de vedere cantitativ, in anul 2002 s-au importat 452,1 mii tone, fata de 566,3 mii tone in 2001, ceea ce a condus la o diminuare valorica de circa 50 mil dolari Trebuie mentionata influenta favorabila de circa 20 mil dolari a diminuarii pretului extern, respectiv de la 251 dolari tona in 2001 la 202 dolari tona in 2002 Precizam, de asemenea, ca cea mai mare parte a zaharului importat (circa 90,0%) reprezinta zahar brut destinat rafinarii in Romania Ca fenomen negativ, se mentine in continuare si in anul 2002 tendinta de crestere a importurilor de carne si produse din carne, acestea majorandu-se cu circa 25 mil dolari 2 Grupa "produse minerale" Din analiza pe produse a importului de produse minerale de 2277,6 mil dolari, cel de combustibili minerali reprezinta 1997,8 mil dolari, respectiv 87,7% din total import grupa S-au importat in plus fata de anul 2001 circa 651 mii tone huile, 166,7 mii tone titei, cca 1156 mil mc gaze naturale si 2309,9 mii tone minereu de fier in general, cantitatile suplimentare s-au importat in contul diferentelor de pret favorabile (in special la gaze naturale si la minereu de fier) S-au importat in anul 2002 cantitati mai mici decat in anul 2001 la energie electrica (-331 mil kwh), pacura (-920,7 mii tone) si cocs (-57,6 mii tone), care au contribuit la diminuarea cresterii importului de produse minerale cu doar 1,8% fata de anul 2001 comparativ cu cresterea de 18,2% a importului din anul 2001 fata de anul 2000 3 Grupa "produse ale industriei chimice" Ponderea importului de produse ale industriei chimice inregistreaza o crestere fata de 2001 cu 1,2%, reprezentand cca 506 mil dolari si detine 13,9% din total import, in timp ce fata de anul 2000 a inregistrat o diminuare cu 0,1% Majorarea importului de produse ale industriei chimice in anul 2002 se datoreaza, in principal, importului suplimentar de produse farmaceutice (+127,1 mil dolari), materiale plastice (+151 mil dolari), cauciuc si articole din cauciuc (+71,4 mil dolari) 4 Grupa "produse ale industriei usoare" importul de produse ale industriei usoare inregistreaza o crestere fata de 2001 cu 17,7%, reprezentand 576,7 mil dolari si avand o pondere de 21,5% din total import, in crestere cu 0,5 puncte procentuale 49 Cresterea importului a fost determinata in proportie de 74,4% de majorarile de import la textile si produse textile cu 428,9 mil dolari Alte produse care au contribuit la majorarea importului sunt pieile brute si tabacite, cu +110,9 mil dolari, detinand 3,5% din total import, din care piei brute, cu +96,3 mil dolari, precum si incaltamintea, cu 36,9 mil dolari, reprezentand 1,6% din import Costurile relativ mici aferente acestui sector, in special ale mainii de lucru, determina mentinerea atractivitatii pentru investitorii straini, ca si pentru mentinerea sistemului de perfectionare activa (lohn) 5 Grupa "produse din lemn, inclusiv mobilier" Ponderea importului acestei grupe de produse in total import este de 4,1%, cu 0,4 puncte procentuale mai mare decat in anul 2001 (3,7%) Cresteri de import s-au inregistrat in special la mobila (21,4% in valoare si 10,3% in cantitate), PAL (23,9% in valoare si 29,8% in cantitate) si ambalaje de hartie (14,7% in valoare si 8,8% in cantitate) Majorarea importului de PAL poate fi explicata prin faptul ca pretul mediu de import la acest produs a fost inferior celui din anul 2001 (-4,6%) 6 Grupa "articole din piatra, ciment, sticla" Ponderea importului acestei grupe de produse in total import este de 1,6%, cu 0,1 puncte procentuale mai mare decat in anul 2001 (26,5%) importul suplimentar al acestei grupe in anul 2002, de 61,0 mil dolari, se datoreaza in principal cresterii importurilor de produse ceramice provenite din China (+5,2 mil dolari), Spania (+4,0 mil dolari), Cehia (+3,3 mil dolari), Ungaria (+3,0 mil dolari) si italia (+2,2 mil dolari) 7 Grupa "produse ale industriei metalurgice" Ponderea produselor industriei metalurgice in total import a crescut cu 0,1 puncte procentuale, de la 7,3% in 2001 la 7,4% in anul 2002 Cresterea importului cu 183,2 mil dolari in anul 2002 fata de anul 2001 a fost determinata , in principal, de majorarea importurilor de produse cuprinse in trei capitole: 72 - fonta, fier, otel (+60,0 mil dolari), crestere provenind in principal din Algeria (+30,8 mil dolari) si din italia (+27,6 mil dolari), 73 - produse din fonta, fier, otel (+91,6 mil dolari) 8 Grupa "produse ale industriei constructiilor de masini" Ponderea importului de produse ale industriei constructiilor de masini in anul 2002 comparativ cu anul 2001 a crescut cu 0,6% in total import, reprezentand 809,7 mil dolari, datorita in principal majorarii importurilor de masini si aparate mecanice si electrice cu 564,4 mil dolari si a importurilor de mijloace de transport cu 218,4 mil dolari Dintre produsele care au cunoscut o crestere a ponderii in total import, in cadrul acestei grupe sunt de remarcat: aparate pentru radiotelefonie 50 celulara (telefoane mobile) de la 67,8 mil dolari in 2001 la 112,6 mil dolari in 2002 (locul 7 in top) Balanta comerciala pe sectoare (FOB-CiF) a inregistrat cele mai mari deficite in sectoarele: masini, instalatii si echipamente electrice - 1919,7 mil USD, produse minerale - 1100,7 mil USD si produse chimice - 1019,9 mil USD, in timp ce excedente s-au inregistrat in sectoarele incaltaminte - 875 2 mil USD (intarindu-si pozitia curenta de principala "specializare" a exporturilor romanesti), textile - 581,0 mil USD, produse din lemn - 475 6 mil USD, metale comune si produse din acestea - 467,5 mil USD si marfuri si produse diverse - in special subgrupa 94 mobila - 407,1 mil USD Balanta generala in anul 2002 a inregistrat un deficit de 3987,9 mil , ceva mai redus decat cel inregistrat in anul 2001 - 4166,6 mil USD 1 2 3 Comertul exterior al Romaniei pe primele 4 luni ale anului 2003 Pe primele patru luni ale anului 2003, trendul dinamicii fluxurilor comertului exterior al Romaniei a fost in general ascendent Exporturile au scazut in aprilie in raport cu luna martie (cu 11, 5%), dar au crescut semnificativ fata de aprilie 2002 importurile au avut si ele tendinta de crestere, mai atenuata comparativ cu luna precedenta a anului 2003, dar mai accentuata comparativ cu luna aprilie a anului 2002 (si cu 10 puncte procentuale peste cresterea exporturilor fata de aceeasi perioada) Desi spre sfarsitul intervalului s-a facut simtita tendinta sezoniera descendenta a fluxurilor comerciale, se estimeaza ca acestea vor continua trendul ascendent pe parcursul intregului prim semestru al anului 2003, in functie si de evolutia conjuncturii internationale (mai ales la nivelul Uniunii Europene), fiind posibil insa ca rata de crestere a importurilor sa o depaseasca pe cea a exporturilor Tabelul nr 12 Dinamica comertului exterior in aprilie 2003 -%- Aprilie 2003  martie 2003 Aprilie 2003  aprilie 2002 Exporturi FOB 88,5 121,8 importuri CiF 103,2 132,8 Sursa: Directia Generala a Vamilor 51 Evolutia balantelor comerciale Graficul nr 2 Evolutia balantei comerciale a inregistrat oscilatii mari in aprilie 2003 comparativ cu luna precedenta Dinamica acesteia a fost asemanatoare cu situatia inregistrata in anul 2002, dar mult inrautatita, soldul FOB FOB al balantei comerciale fiind cu 82,6% mai mare, iar cel FOB CiF cu 66,8% mai mare decat soldurile similare inregistrate in aprilie 2002 Ramane de vazut cat de mult vor continua sa se inrautateasca sau nu aceste solduri in lunile care urmeaza, cand probabil se vor repeta oscilatiile (majoritatea sezoniere, dar posibil si conjuncturale) inregistrate si in anii anteriori Rata de acoperire a importurilor de catre exporturi (FOB FOB) a urmat si ea trendul fluxurilor comerciale, scazand in aprilie 2003 la 75,1%, cu 12,4 puncte procentuale mai mica decat in martie 2003 si cu 6,8 puncte procentuale sub valoarea inregistrata in aprilie 2002 in ceea ce priveste destinatiile principale ale fluxurilor comerciale ale Romaniei pe primele patru luni ale anului 2003, Uniunea Europeana a continuat sa ramana principalul partener comercial Dintre tarile UE, italia si Germania s-au distantat ca lideri, urmate la distanta mai mare de Franta, Regatul Unit si un grup de tari partenere "medii": Austria, Olanda si Grecia 52 Tabelul nr 13 Exporturile si importurile de marfuri pe principalele tari partenere Exporturi - FOB importuri - CiF 1 i- 30 iV 2003 - mil euro - in% fata de 1 i- 30 iV 2002 1 i- 30 iV 2003 - mil euro in% fata de 1 i- 30 iV 2002 TOTAL 4958,3 110,4 TOTAL 6242,0 109,0 Din care: Din care: Uniunea Europeana 3382,2 107,5 Uniunea Europeana 3493,6 104,1 Franta 333,4 87,2 Franta 407,7 110,3 Germania 787,8 110,1 Germania 904,8 108,6 italia 1232,1 105,4 italia 1210,8 100,4 Regatul Unit 313,0 126,8 Regatul Unit 213,9 95,9 Olanda 176,2 117,7 Austria 208,8 110,5 Grecia 147,3 99,1 Olanda 128,0 106,6 Austria 153,9 113,2 Grecia 91,3 89,1 tarile CEE 462,8 108,5 tarile CEE 1469,3 132,4 Din care: Din care: CEFTA 331,9 117,3 CEFTA 620,4 111,2 Republica Moldova 29,7 87,3 Republica Moldova 23,8 218,9 Federatia Rusa 13,4 73,9 Federatia Rusa 635,9 166,3 Ucraina 15,6 112,1 Ucraina 163,9 124,5 iugoslavia 39,9 70,3 iugoslavia 6,4 64,2 Alte tari 1) Alte tari 1) Turcia 231,1 107,2 Turcia 219,5 131,2 SUA 203,2 154,5 SUA 186,8 91,3 China 83,6 249,7 China 148,9 136,3 Siria 36,4 127,4 Japonia 72,3 105,8 1) tarile au fost selectionate in functie de valorile exporturilor si importurilor Surplusul comercial inregistrat in relatia cu tarile UE la inceputul anului 2003 a disparut in luna aprilie, desi surplusuri comerciale individuale au fost inregistrate in aceasta perioada cu unele dintre tarile UE, precum italia, Regatul Unit, Olanda sau Grecia Situatia actuala este de natura sa continue si in lunile urmatoare, cand probabil vom asista din nou la o crestere a deficitului comercial total pe relatia cu tarile UE Tabelul nr 14 Exporturile si importurile principalelor marfuri in intervalul ianuarie-aprilie 2003 Code NC importuri CiF 1 i -30 iV 2003 Exporturi FOB 1 i -30 iV 2003 Mil euro in% fata de 1 i -30 iV 2002 Modificare structurala fata de 1 i -30 iV 2002 (puncte procentuale) Mil euro in% fata de 1 i -30 iV 2002 Modificare structurala fata de 1 i -30 iV 2002 (puncte procentuale) TOTAL din care: 6242,0 109,0 - 4958,3 110,4 - i Animale vii si produse de origine animala 71,4 68,6 -0,6 46,8 119,9 0 ii Produse vegetale 148,3 130,4 +0,4 24,8 48,2 -0,6 iii Grasimi si uleiuri comestibile de origine vegetala si animala 21,6 99,4 -0,1 4,4 158,6 0 iV Alimente, bauturi, tutun 186,2 100,9 -0,2 30,6 77,6 -0,3 V Produse minerale 940,6 119,5 +1,4 450,3 130,3 +1,4 Vi Produse chimice si similare 528,1 107,0 -0,1 171,1 99,8 -0,4 Vii Materiale plastice, cauciuc si produse din acestea 351,1 115,1 +0,3 158,7 133,8 +0,6 Viii Piei si blanuri brute si tabacite si produse din acestea 198,0 101,1 -0,2 57,5 110,2 0 iX Produse din lemn, pluta si impletituri din nuiele 48,8 98,9 -0,1 227,0 107,9 -0,1 Code NC importuri CiF 1 i -30 iV 2003 Exporturi FOB 1 i -30 iV 2003 Mil euro in% fata de 1 i -30 iV 2002 Modificare structurala fata de 1 i -30 iV 2002 (puncte procentuale) Mil euro in% fata de 1 i -30 iV 2002 Modificare structurala fata de 1 i -30 iV 2002 (puncte procentuale) X Pasta de celuloza, deseuri de hartie, hartie, carton si produse din acestea 151,9 111,3 0 46,2 121,5 +0,1 Xi Textile si articole din textile 949,3 100,0 -1,4 1223,4 103,5 -1,6 Xii incaltaminte, palarii, umbrele si produse similare 104,8 103,3 -0,1 409,8 101,8 -0,7 Xiii Produse din piatra, ciment, ceramica, sticla 83,8 104,4 -0,1 70,2 96,0 -0,2 XV Metale comune si produse din acestea 422,5 106,5 -0,1 639,7 112,4 +0,2 XVi Masini, instalatii si echipamente electrice si mecanice; aparate de inregistrat si reprodus sunetul si imaginile etc 1407,8 113,1 +0,9 789,9 114,8 +0,6 XVii Mijloace de transport 345,9 117,5 +0,3 266,8 131,5 +0,9 XViii Aparate si instrumente optice, fotografice, de masura si precizie, medicale; ceasuri si instrumente muzicale; componente si accesorii ale acestora 167,3 102,8 -0,1 22,5 97,8 -0,1 XX Marfuri si produse diverse 108,7 108,4 -0,1 280,7 106,3 -0,2 XXii Produse nespecificate in alte sectiuni ale NC 5,9 76,1 0 37,9 211,9 +0,4 55 in ceea ce priveste relatia cu tarile CEE, aspectele negative in general s-au mentinut, iar semnele de relativa imbunatatire prezente in primele luni ale anului 2003 au fost mai slabe in aprilie tarile CEFTA au reprezentat cel mai important grup de parteneri comerciali din aceasta zona geografica, iar exportuile romanesti catre aceste destinatii au crescut comparativ cu primele patru luni ale anului 2002 Desi ca volum au fost inca reduse, cresterea exporturilor romanesti catre unele dintre tarile din zona, precum Republica Ceha, Polonia si Slovacia, s-a mentinut ca o constanta a evolutiilor exporturilor romanesti in intervalul analizat Din nefericire, importurile romanesti din tarile acestei zone au continuat sa fie mai mari decat exporturile (chiar daca in dinamica cresterile au fost mai mici decat ale exporturilor fata de intervalul ianuarie-aprilie 2002), astfel ca deficitul comercial total cu aceste tari s-a marit Nici situatia din zona Balcanilor nu a aratat semne de imbunatatire, exporturile romanesti catre principalul partener din zona (iugoslavia) continuand sa fie mai mici decat in intervalul similar din anul anterior in ceea ce priveste evolutia fluxurilor comerciale cu tarile din CSi, situatia continua sa fie dramatica: in ciuda foarte slabelor semne de inviorare a exporturilor romanesti catre aceasta importanta piata de desfacere, ex- porturile romanesti continua sa fie aproape "invizibile" pe pietele Federatiei Ruse si Ucrainei (principalii parteneri comerciali din zona) De asemenea, o tendinta marcanta de crestere au inregistrat fata de primele 4 luni ale anului 2002 si importurile provenite din Republica Moldova, in timp ce exporturile romanesti catre aceasta destinatie s-au redus considerabil, amenintand serios relativul surplus al balantei comerciale pe aceasta destinatie Dintre celelalte tari, cei mai importanti parteneri au fost Turcia, SUA, China si unele tari din Orientul Mijlociu, trendul ascendent al fluxurilor comerciale (mai ales al exporturilor) catre SUA si China fiind o caracteristica pozitiva importanta a comertului exterior romanesc din primele patru luni ale anului 2003 A Exporturi: Exporturile au crescut cu 10,4% in intervalul ianuarie-aprilie 2003 fata de intervalul similar din anul anterior, cele mai importante cresteri fiind inregistrate in sectoarele:  XXii - produse neincluse in alte sect iuni ale NC (cu 111,9%);  iii - grasimi s i uleiuri comestibile vegetale si animale (58,6%);  Vii - materiale plastice, cauciuc s i produse din acestea (cu 33,8%);  XVii - mijloace de transport (cu 31,5%);  V - produse minerale (30,3%) si  X - celuloza , hartie, carton (cu 21,5%) 56 Produsele minerale, masinile si echipamentele, materialele plastice si indeosebi mijloacele de transport au fost sectoarele care au inregistrat cele mai importante modificari structurale pozitive fata de intervalul ianuarie- aprilie 2002, dar o astfel de evolutie pozitiva a sectoarelor intensiv- tehnologice urmeaza a fi confirmata in viitor Scaderi s-au inregistrat in exporturile sectoarelor:  ii - produse vegetale (cu 42,2%);  iV - alimente, ba uturi, tutun (22,4%);  Xiii - produse din piatra , ciment, ceramica , sticla (cu 4,0%);  XViii - aparate s i instrumente optice, fotografice, medicale etc (cu 2,2%) si  Vi - produse chimice (cu 2,0%) Cele mai mari modificari structurale negative fata de intervalul ianuarie- aprilie 2002 s-au inregistrat in sectoarele:  Xi - textile s i produse din textile;  Xii - incal taminte, palarii, umbrele s i produse similare s i  ii - produse vegetale Sectorul textile si produse din textile a fost timp de multi ani principalul exportator al economiei romanesti, iar scaderea ponderii acestuia ar putea semnala - daca tendinta actuala continua si in urmatoarele luni - avansul unor importante modificari structurale in cadrul economiei sau si o serioasa erodare a competitivitatii exporturilor romanesti Cel mai ridicat volum al exporturilor a fost inregistrat in primele patru luni ale anului 2003 de sectoarele:  textile s i produse din textile (1223,4 mil euro, reprezentand 24,7% din totalul exporturilor);  masini, instalat ii si echipamente electrice si mecanice (789,0 mil Euro, reprezentand 15,9% din total exporturi) si  metale comune s i produse din acestea (639,7 mil Euro, 12,9% din total exporturi) Conform clasificarii pe marile categorii economice, structura exporturilor romanesti in primele patru luni ale anului 2003 a continuat sa fie dominata de:  bunurile de consum (40,7% din totalul exporturilor - din care produsele semidurabile (confectii, incaltaminte, tricotaje) au reprezentat 28,8% din totalul exporturilor - in crestere cu 5,6 puncte procentuale fata de intervalul ianuarie-aprilie 2002);  aproviziona rile industriale (31,6% din totalul exporturilor - dominate de produsele manufacturate (28,7% din totalul exporturilor) - in crestere cu 11,3% fata de acelasi interval din 2002); 57  bunurile de capital (exclusiv echipamentele de transport) s i Combustibilii si lubrifiantii au continuat sa detina ponderi mai modeste in cadrul exporturilor din perioada analizata: 9,7% (cu o scadere de 2% fata de primele patru luni din anul 2002) in cazul primelor si 8,6% (dar o crestere de 33,4%, in special la subcategoria combustibili pentru motoare, care a inregistrat o crestere cu 62,6% fata de perioada corespunzatoare din anul anterior) B importuri: in perioada ianuarie-aprilie 2003, importurile au crescut cu 9,0% comparativ cu acelasi interval din anul 2002 Cele mai mari cresteri au fost inregistrate in sectoarele:  produse vegetale (30,4%);  produse minerale (19,5%);  mijloace de transport (17,5%);  materiale plastice, cauciuc s i produse din acestea (15,1%);  mas ini s i echipamente (13,1%);  celuloza, hartie, carton si produse din acestea (11,3%) si  produse s i ma rfuri diverse (8,4%) Scaderi au fost inregistrate in sectoarele:  animale vii s i produse animale (cu 31,4%);  produse nespecificate in alte sect iuni (cu 23,9%);  produse din lemn (cu 1,1%);  grasimi s i uleiuri vegetale s i animale (cu 0,6%) Cele mai mari schimbari structurale pozitive comparativ cu primele patru luni din anul 2002 s-au produs in sectoarele V - produse minerale si XVi - masini, echipamente si aparate electrice si mecanice, in timp ce cele mai mari modificari structurale negative s-au inregistrat in sectoarele Xi - textile si produse textile, i - animale vii si produse animale si iV - alimente, bauturi, tutun in ceea ce priveste volumul importurilor, cele mai mari importuri au fost destinate sectoarelor masini, echipamente si instalatii electrice si mecanice etc (1407,8 mil euro, reprezentand 22,6% din total importuri), Textile si produse textile (949,3 mil euro, 15,2%) din total importuri si Produse minerale (940,6 mil euro, 15,1% din total importuri) Conform clasificarii pe marile categorii economice, cele mai mari im- porturi au fost inregistrate de categoriile:  aproviziona ri industriale (39,8% din total importuri - din care produsele manufacturate au reprezentat 37,2% din total importuri in intervalul 58 ianuarie-aprilie 2003 - in crestere cu 4,4% fata de perioada similara din anul anterior);  bunuri de capital, exclusiv echipamentele de transport (21,6% din total importuri, in crestere cu 9,6% fata de perioada ianuarie-aprilie 2002) si de combustibili si lubrifianti (13,5% din total importuri, in crestere cu 24,7% fata de intervalul similar din anul anterior) Balanta comerciala pe sectoare (FOB-CiF) a inregistrat pe primele patru luni ale anului 2003 cele mai mari deficite in sectoartele XVi (masini si echipamente electrice si mecanice s a ) - 617,9 mil euro, V (produse minerale) - 490,3 mil euro, Vi (produse chimice) - 357,0 mil euro, in timp ce cele mai mari surplusuri s-au inregistrat in sectoarele Xii (incaltaminte) - 305,0 mil euro, Xi (textile) - 274,1 mil euro, XV (metale comune s i articole din acestea) - 217,2 mil euro, iX (produse din lemn, pluta si impletituri din nuiele) - 178,2 mil euro si XX (marfuri si produse diverse) - 170,2 mil euro Balanta comerciala totala a inregistrat in intervalul ianuarie-aprilie 2003 un deficit de 1283,7 mil euro 1 3 Comertul exterior al Romaniei pe regiuni, zone geografice si tari 1 3 1 Orientarea geografica a exporturilor si a importurilor Romaniei in perioada 1990-2002 Analiza orientarii geografice a evolutiei comertului exterior al Romaniei evidentiaza schimbarile ce au avut loc in ponderea diferitelor zone geo- grafice, regiuni si grupe de tari in intervalul 1990-2001 Astfel, in anul 1990, 44,94% din exporturi aveau destinatia grupa de tari dezvoltate, din care 33,88% tarile UE Federatia Rusa era inca un partener important pentru tara noastra, avand in vedere procentul de 24,62% in structura exporturilor Romaniei la inceputul tranzitiei Catre tarile in curs de dezvoltare se orientau 14,78% din exporturi Dupa 13 ani de tranzitie, ponderea tarilor dezvoltate ca destinatie a exporturilor romanesti a crescut pana la 74,5%, UE detinand 67,06% Exporturile catre celelalte grupuri de tari au scazut, cea mai accentuata scadere fiind inregistrata in cazul Fede- ratiei Ruse, respectiv o pondere de 0,29% A scazut si ponderea exportu- rilor catre tarile in tranzitie din Europa, tari care reprezentau in 2002 9,25% din exporturile catre zona europeana, fata de 34,18% cat era in 1990 si in cazul importurilor, tendinta este aceeasi, si anume: cresterea im- porturilor din tarile dezvoltate de la 31,57% in 1990 la 69,94% in 2002, cu o crestere mai accentuata in cazul importurilor din tarile UE de la 21,78% in 59 Graficul nr 3 Exportul Romaniei pe destinatii Africa America 70 00 Asia Uniunea Europeana 60 00 Europa de Est Restul Europei 50 00 Oceania Altele 40 00 30 00 20 00 10 00 0 00 Sursa: 1999 international Trade Statistics Yearbook, Volume i, United Nations, New York, 2000 Graficul nr 4 importul Romaniei pe zone geografice, in intervalul 1990-1999 100 00 90 00 80 00 Altele 70 00 Europa de Est 50 00 Restul Europei 40 00 Uniunea 30 00 Europeana 20 00 10 00 0 00 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 Altele Europa de Est Restul Europei Uniunea Europeana 60 Tabelul nr 15 Principalele 15 tari partenere ale Romaniei, in anii 1991 si 2002 tari partenere EXPORT tari partenere iMPORT 1991 2002 1991 2002 FEDERAtiA RUSa iTALiA FEDERAtiA RUSa iTALiA GERMANiA GERMANiA GERMANiA GERMANiA iTALiA FRANtA iRAN FEDERAtiA RUSa OLANDA MAREA BRUTANiE ARABiA SAUDiTa FRANtA FRANtA SUA EGiPT MAREA BRiTANiE FOSTA iUGOSLAViE TURCiA FRANtA UNGARiA MAREA BRiTANiE OLANDA iTALiA AUSTRiA TURCiA UNGARiA AUSTRiA TURCiA CHiNA AUSTRiA SUA SUA SUA GRECiA FOSTA iUGOSLAViE OLANDA AUSTRiA BELGiA CHiNA CHiNA JAPONiA CHiNA MAREA BRiTANiE POLONiA POLONiA SPANiA POLONiA R CEHa LiBAN BULGARiA TURCiA UCRAiNA UNGARiA iSRAEL ELVEtiA KAZAHSTAN 1990 la 58,37% in 2002 importurile din Federatia Rusa au scazut si reprezinta in 2002 1 3 din importurile anului 1990 in ceea ce priveste destinatia pe tari a exporturilor Romaniei si tarile din care frecvent sunt importate cele mai mari cantitati de bunuri, constatam mentinerea ca principale tari partenere: italia, Germania, Franta, Turcia, Regatul Unit al Marii Britanii, Olanda, SUA, Ungaria, Egipt, Austria, Grecia, Federatia Rusa, China, la care se adauga pe latura importurilor Republica Coreea, Ucraina si iranul Tabelul nr 15 prezentat mai sus evidentiaza primele 15 tari partenere ale Romaniei in anul 1991 si 2002 Atat la import, cat si la export, in anul 1991, principalul partener a fost Federatia Rusa, in timp ce in ultimul an luat in studiu, principalul partener a fost italia Constant in anii 1991 si 2002 la import si export se mentine pe locul doi Germania incepand cu locul trei, asistam la o diversificare a orientarii geografice, fiind dificila o ierarhizare oarecum stabila a relatiilor comerciale Pentru completarea imaginii deja formate privind paleta partenerilor comerciali, in graficele nr 5 si 6 prezentam orientarea geografica a exporturilor in anii 1991 si 2002 61 Orientarea geografica a exporturilor Romaniei in anul 1991 Graficul nr 5 0% Ungaria 2% LibanPolonia Jap2o%nia 2% 2% Austria SUA 3% 3% China Turcia 3% F Rusa 23% Germania 11% italia 6% 4% Marea BritanieFosta iugoslavie Franta Ol5a%nda 4% 4% 4% Graficul nr 6 Orientarea geografica a exporturilor in anul 2002 Marea Britanie 6% Germania (16%) SUA (4%) Turcia (4%) Olanda (3%) Ungaria (3%) Austria (3%) Grecia (3%) Belgia (2%) China (2%) Spania (1%) Bulgaria (1%) israel 1% italia (25%) (0%) 62 1 3 2 Relatiile comerciale ale Romaniei cu tari din Europa Schimburile comerciale cu Europa in intervalul 1995-2000 au fost an de an deficitare pentru Romania Deficitul comercial a urmat o evolutie oscilatorie, fiind de -3032 mil dolari in 1998 si de -1743 mil dolari in anul 2000 in relatia cu Uniunea Europeana dupa o valoare mai ridicata a deficitului, de -1471 mil dolari in 1998, asistam la o scadere cu 701 mil dolari in anul 2000 in anul 2002 s-a inregistrat un deficit de 1121,5 mil dolari, in descrestere cu 76,8 mil dolari fata de cel existent in anul 2001 Exportul spre UE a crescut cu 1581 mil dolari (+20,5%), reprezentand 67,1% din total export, in timp ce importul din Uniunea Europeana a crescut cu 1504,2 mil dolari (+16,9%), avand o pondere de 58,4% in total Diminuarea deficitului comercial in anul 2002 s-a produs, in principal, datorita ameliorarii deficitului balantei comerciale cu Germania cu 95,3 mil dolari, italia cu 30 mil dolari, precum si majorarii excedentului cu Marea Britanie cu 75,1 mil dolari Schimburile comerciale cu tarile in tranzitie (cu exceptia tarilor CEFTA) au soldul negativ, cu valori cuprinse intre -1351 mil dolari in 1995 si -1729,6 mil dolari in anul 2002 Majorarea deficitului cu 407,8 mil dolari, in 2002 comparativ cu 2001 se explica scaderea exportului cu 69,6 mil dolari si, pe de alta parte, prin cresterea importului cu 338,2 mil dolari in structura pe tari se remarca faptul ca deficitul comercial cu Federatia Rusa, in crestere cu 145,5 mil dolari fata de anul 2001, se mentine la un nivel foarte ridicat (-1246,4 mil dolari) La originea deteriorarii balantei comerciale cu aceasta grupa de tari, o contributie majora a avut-o persistenta deficitului comercial cu tarile CEFTA, in special cu Cehia (-295,7 mil dolari), Polonia (-242,3 mil dolari), Ungaria (-207,7 mil dolari), precum si diminuarea excedentului balantei comerciale cu Bulgaria, respectiv de la 53,4 mil dolari la 13,6 mil dolari Este de mentionat ca, la sfarsitul anului 2002, deficitul inregistrat cu tarile CEFTA era de aproape 900 mil dolari Evolutia valorica diferentiata a fluxurilor comerciale a condus la usoare modificari ale ponderii diferitelor tari in totalul exportului si importului Romaniei in perioada analizata La export, primele trei tari partenere (italia, Germania si Franta) detin o pondere de 48,2%, iar la import aceste state detin 41,9% Evolutia comertului exterior cu principalii trei parteneri externi este prezentata in continuare:  italia, cu 25,0% din total export s i cu 20,7% din total import, este principalul partener comercial al Romaniei si inregistreaza cresteri de export cu 623 mil dolari (+22%), dar si cresteri de import cu 592,8 63 mil dolari (+19,1%), rezultand o majorare a excedentului comercial cu 30,2 mil dolari;  Germania cu 15,6% din total export s i 14,8% din total import, inregistreaza o crestere de export cu 381,7 mil dolari, precum si o crestere de import cu 286,4 mil dolari, ceea ce a condus la ameliorarea deficitului comercial cu aceasta tara cu 95,3 mil dolari;  Frant a, cu 7,6% din total export s i 6,4% din total import, inregistreaza cresteri de export cu 136,4 mil dolari (+14,8%) si de import cu 160,6 mil dolari (+16,4%), ceea ce a condus la cresterea deficitului comercial cu aceasta tara cu 24,1 mil dolari Spre deosebire de export, la import trebuie remarcata ponderea Federatiei Ruse, care, cu cele 7,2%, detine locul trei in topul furnizorilor de import ai Romaniei, fapt datorat in principal titeiului si gazelor naturale 1 3 3 Analiza comertului exterior al Romaniei cu UE, pentru principalele grupe de produse Analiza structurii comertului exterior al Romaniei pe principalele grupe de produse20 in perioada 1997-2001 cu tarile din Europa si in mod deosebit cu statele membre ale Uniunii Europene pune in evidenta urmatoarele: A Exportul FOB: - Pentru grupa i - animale vii s i produse animale, cele mai ridicate ponderi s-au inregistrat la exportul in italia (ajungand in 2001 la 31,62%) si Grecia Ponderea exportului romanesc in Germania a cunoscut valori de peste 5%, dar cu tendinte descrescatoare incepand din anul 1998 Ponderi de 4-5% din totalul exportului romanesc s-au inregistrat pentru aceasta grupa la exportul in Franta si Olanda - La grupele ii - produse vegetale, XVi - mas ini s i aparate, echipamente electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile si XVii - mijloace si materiale de transport, analiza datelor statistice pune in evidenta o diversitate mai mare a partenerilor de afaceri ai Romaniei Daca pentru grupa ii exportul in italia (graficul nr 7) detine cele mai ridicate valori (ponderi cuprinse intre 10,81 si 25,54%), pentru celelalte doua grupe valorile cele mai ridicate s-au inregistrat la exportul in Germania: intre 20,35% in 1997 si 18,75% in 2001 la grupa XVi si intre 4,03% in 1997 si 25,35% in 2001 Daca in 1997 si 1998 exportul romanesc cu produse din aceste 20 Anuarul de comert exterior al Romaniei, 1995-2002, iNS, Bucuresti 64 grupe era orientat spre un numar relativ redus de tari din UE, incepand cu 1999, dar mai ales din 2001, au aparut noi parteneri (Portugalia si Spania pentru grupa ii) sau au disparut altii pentru celelalte doua grupe Graficul nr 7 Evolutia exportului romanesc (grupa ii -produse vegetale) cu tari din Uniunea Europeana - Grupele iii - gra simi s i uleiuri animale sau vegetale, V - produse minerale, Xii - incaltaminte, palarii, umbrele si articole similare sunt grupele cu numarul cel mai redus de parteneri la export Daca ponderile exportului catre Grecia ating in 2001 valori de 10,99%, in Germania acestea ating doar 2,26% in 2000 la grupa iii Ponderile grupei V in total export variaza intre 2,04 si 6,96%, partener constant fiind pentru Romania doar italia Daca exportul cu produsele grupei Xii a inregistrat tendinte crescatoare catre Germania (de la 5,28% in 1997 la 7,39% in 2001), in schimb, cu Franta si cu Olanda, tendintele sunt descrescatoare - Tendint e de us oara revigorare se pun in evidenta la exportul cu pro- duse din grupa iV - produse alimentare si tutun, unde, chiar daca pon- derea acestei grupe in total export a scazut de la 23,15% in 1999 la 13,96% in 2001 cu Germania (graficul nr 8), totusi au aparut parteneri noi si cu tendinte de crestere a ponderii acestor produse in total export (de exemplu, cu Olanda, exportul a crescut de la 2,7% in 1999 la 11,35% in 2001) Graficul nr 8 Evolutia exportului romanesc (grupa iV -produse alimentare si tutun) cu tari din Uniunea Europeana 65 - Exportul cu produsele chimice (grupa Vi), produse din lemn, exclusiv mobilier (grupa iX), pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea (grupa X) se caracterizeaza prin faptul ca ponderile cele mai ridicate se inregistreaza la exportul spre italia: tendinte usor constante pentru grupa Vi (valori cuprinse intre 7,71% in 1998 si 6,32% in 2001), de crestere pentru grupa iX (de la 17,01% in 1997 la 19,58% in 2000) si pentru grupa X (de la 11,14% in 1997 la 15,63% in 2001) - Ponderea exportului cu materiale plastice, cauciuc s i articole din acestea (grupa Vii) in total export se caracterizeaza prin tendinte de crestere catre Germania (de la 12,04% in 1997 la 13,13% in 2001), de scadere catre Grecia (8,2% in 1997, 3,28% in 2001) si italia (22,74% in 1997, 14,25% in 2001) - Daca pe ansamblul grupei Viii - piei crude, piei ta b a cite, bla nuri s i produse din acestea se pune in evidenta o reducere a numarului partenerilor de afaceri si a ponderii exportului catre Germania (de la 14,84% in 1997 la 9,17% in 2001), totusi datele statistice indica faptul ca ponderea exportului cu produse din aceasta grupa catre italia inregistreaza cresteri majore: de la 45,25% in 1997 la 64,82% in 2000 si 62,24% in 2001 - O caracteristica aparte pentru grupele Xi - materiale textile s i articole din acestea si articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din 66 materiale similare (grupa Xiii) este aceea ca pe intreaga perioada analizata exportul s-a realizat cu aceiasi parteneri si tendintele sunt in general de usoara crestere, exceptie facand exportul din Germania, care a avut in 1998 un maxim pentru ambele grupe, urmat de o cadere de 8 procente in 1999 la grupa Xi si de 4 procente in 1999 la grupa Xiii - Exportul grupei Xii - inca l taminte, pa l a rii, umbrele etc are o caracteristica aparte: este dominat aproape in exclusivitate de o singura tara de destinatie, italia Astfel, ponderea acestui partener comercial depaseste constant 70% - 74,3% in 1999, 76,2% in 2000 si 75,5% in 2001 Trebuie insa mentionat ca cea mai mare parte a productiei exportate se realizeaza in sistem de lohn Exportul grupei XVi - masini si aparate, echipamente electrice, aparate de inregistrat si reprodus sunetul si imaginile etc a inregistrat in general evolutii constante sau tendinte accentuate de crestere, indeosebi cu principalii parteneri comerciali (italia - evolutii structurale intre 14,37% in 1997 si 14,8% in 2001, Germania intre 20,35% in 1997, 24,14% in 1998 si 18,75% in 2001 si in special Austria, unde s-au inregistrat cresteri de la 2,74% in 1997 la 6,24% in 2001) Tendinte asemanatoare s-au inregistrat si in cazul exportului grupei XVii - mijloace si materiale de transport, principalii parteneri comerciali din UE fiind in acest caz Germania, Olanda si Franta - Exportul cu produsele grupelor XViii - instrumente s i aparate optice, fotografice, cinematografice, medico-chirurgicale si similare, ceasuri, instrumente muzicale, parti si accesorii ale acestora se caracterizeaza printr-o tendinta generala de usoara scadere, exceptie facand exportul cu italia, care, incepand din 1999, are o tendinta de crestere, in timp ce cu Germania, dupa ce s-a inregistrat o crestere de peste 10% in 2000, a urmat o perioada de reducere a exportului cu peste 10% - Pentru grupa XX - marfuri s i produse diverse, cele mai ridicate ponderi s-au inregistrat la exportul in Franta (ajungand in 1997 la 31,72%) si Germania (31,72% in 1997) Ponderea exportului romanesc cu aceste produse a inregistrat tendinte crescatoare cu majoritatea partenerilor de afaceri, exceptie facand exportul cu Germania, care prezinta un trend descrescator (31,72% in 1997 si la 21,68% in 2001, asa cum se poate observa si pe diagramele din graficul nr 9) Graficul nr 9 67 Evolutia exportului romanesc (grupa XX - marfuri si produse diverse) cu tari din Uniunea Europeana B importul CiF: - Daca pentru grupele i - animale vii si produse animale s i iV - produse alimentare, bauturi si tutun se poate spune ca ponderea acestora in total import al Romaniei se incadreaza, cu mici exceptii, intre 2 si 15% pe perioada analizata, iar importul romanesc de grasimi si uleiuri animale sau vegetale - grupa iii se realizeaza cu un numar relativ redus de tari din UE Analiza datelor statistice pune in evidenta faptul ca importul cu produse din grupa i, dupa o evolutie in general descrescatoare in anii 1997 si 1998, are tendinta de crestere cu majoritatea partenerilor Exceptie face importul din Olanda, unde, dupa o crestere a ponderii importului in total import al Romaniei de 12,41% in 1999, s-a inregistrat o reducere cu 3% in 2001 - Analiza diagramelor din graficul nr 10 a evolut iei importului cu produse din grupa ii - produse vegetale indica faptul ca aceasta poate fi incadrata intr-un interval relativ redus de variatie; o reducere la aproape jumatate inregistrandu-se la importul din Grecia - importul cu produse din grupa iV - produse alimentare s i tutun se realizeaza dintr-un numar relativ mare de tari, ponderile acestuia nedepasind cu nici un partener 10% din totalul importului romanesc, iar evolutia sa pe perioada analizata este oscilanta - importul de produse minerale (grupa V) se realizeaza doar din italia, 68 (cu ponderi in total import al Romaniei ce variaza intre 3,34 si 5,87%) - La produsele chimice (grupa Vi) s i la materialele plastice, cauciuc si articole din acestea (grupa Vii), ponderile importurilor se incadreaza in marea lor majoritate intre 2 si 20% din totalul importului romanesc, cele mai ridicate valori inregistrandu-se la importul din Franta si Germania pentru grupa Vi si Germania si italia pentru grupa Vii Graficul nr 10 Evolutia importului romanesc (grupa ii -produse vegetale) cu tari din Uniunea Europeana - importul de piei crude, piei tab acite, blanuri si produse din acestea (grupa Viii) se realizeaza doar cu trei tari din UE Daca ponderile importurilor din Germania si Olanda se incadreaza intre 2,27 si 6,38%, cele din italia variaza intre 74,74% si 83,51% - Analiza datelor statistice privind ponderea importurilor de produse din lemn, exclusiv mobilier (grupa iX) si pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea (grupa X) in total import al Romaniei indica o tendinta de scadere a acestor valori chiar daca pentru unele tari acestea inregistreaza valori destul de ridicate: de la 31,12% in 1997 la 21,71% in 2001 cu Germania, de la 10,24% in 1997 la 7,04% in 2001 cu italia la grupa iX si de la 20,78% in 1997 la 14,9% in 2001 cu Germania, de la 16,76% in 1997 la 15,49% in 2000, dar o crestere la 19,57% in 2001 cu italia la grupa X - in ceea ce prives te importurile de inca l taminte, pa l a rii, umbrele s i 69 articole similare (grupa Xii), acestea sunt in cea mai mare parte provenite din italia (74,3% in 1999 si 75,5% in anul 2001) si in mult mai mica masura din Franta, cu tendinte de scadere (ponderi cuprinse intre 8,62% in 1998 si 4,26% in 2001) - Pentru produsele din grupa Xi - materiale textile s i articole din acestea, ponderile importurilor variaza intre 2 si 10% cu Belgia, Franta si Marea Britanie, in timp ce importurile cu Germania au o tendinta descrescatoare (de la 34,35% in 1997 la 18,63% in 2001) si crescatoare cu italia (33,75% in 1997 si 40,61% in 2001) - La importul de articole din piatr a , ipsos, ciment, ceramica , sticla s i din materiale similare (grupa Xiii), ponderile acestora in total import variaza intre 2 si 10% cu Austria, Belgia, Franta, Spania, in timp ce valorile ponderilor importului din Germania si italia depasesc 10%, dar cu tendinte de scadere Graficul nr 11 Evolutia importului romanesc (grupa XVi - masini si aparate de reprodus sunetul si imaginile, echipamente electrice) cu tari din Uniunea Europeana - Ponderea importului de metale comune si articole din acestea (grupa XV) si marfuri si produse diverse (grupa XX) variaza in general intre 2 si 10%, exceptie facand ponderea importurilor din italia atat pentru 70 grupa XV (valori cuprinse intre 16,39 si 18,17%), cat si pentru grupa XX (31,66-34,92%) Caracteristic pentru ambele grupe este faptul ca numarul de parteneri de afaceri este relativ redus (5, respectiv 6) si evolutia importurilor este oscilanta - O caracteristica a importurilor de produse din grupele XVi (masini si aparate de reprodus sunetul si imaginile), echipamente electrice, si XViii (instrumente si aparate optice, fotografice, cinematografice, medico- chirurgicale si similare, ceasuri, instrumente muzicale, parti si accesorii ale acestora) este faptul ca, daca in general ponderea importurilor din tarile membre UE variaza intre 2 si 10%, ponderea importurilor de produse din aceste grupe din Germania in total import al Romaniei depaseste valori de 20% (intre 24,05 si 19,64% la grupa XVi si de 22,3-26,46% la grupa XViii) Analiza datelor statistice si diagramelor din graficul nr 9 pune in evidenta faptul ca importurile au o evolutie oscilanta - Daca ponderea importurilor cu produse din grupa XVii (mijloace s i materiale de transport) in total import al Romaniei variaza intre 2 si 10% cu majoritatea partenerilor de afaceri, la importurile din Germania se inregistreaza ponderi cuprinse intre 24,61 si 42 11% * * * Cresterea exporturilor constituie un factor major de stimulare a cresterii productiei si reflecta totodata imbunatatirea performantelor economiei romanesti Din analiza datelor statistice prezentate si a diagramelor din graficele prezentate, se poate spune ca, in general, exportul romanesc in tarile membre ale Uniunii Europene este orientat indeosebi spre italia si Germania De exemplu, ponderea exportului cu produse din grupa Viii in total export romanesc a inregistrat valori chiar de 64,82% in 2000 Ponderi de peste 15% in total export al Romaniei catre italia s-au inregistrat si la produsele din grupele i, ii, Vii, Viii,iX, Xi, Xii, Xiii, XV, XVi, XViii, XX Analiza structurii exportului catre Germania pune in evidenta ponderi de peste 15% in total export la grupele iV, Xi, Xiii, XVi, XVii, XViii, XX Se poate observa, de asemenea, ca produsele din grupele ii, Vii, Xiii, XV sunt cele mai solicitate la export, numarul partenerilor de afaceri variind intre 8 si 9 state membre UE Uneori, functie de natura produselor exportate, Franta, devine un partener important la exportul cu produse romanesti (produse din grupele i, ii, Vii, Xiii, XV, XVi si XX) importurile asigura completarea necesarului de materii prime si de 71 resurse energetice Analiza evolutiei structurii importului romanesc pe perioada 1997-2001 pune in evidenta faptul ca principalii parteneri de afaceri din Uniunea Europeana raman tot italia si Germania Se pune in evidenta si faptul ca, la anumite produse, in special din grupele i, V, Vii, X, numarul partenerilor de afaceri variaza intre 8 si 10, in timp ce importul cu produse din grupele X si Xii se realizeaza cu doi parteneri mai importanti Ponderi cuprinse intre 10 si 20% din total import romanesc s-au inregistrat la grupele de produse Vi, Vii, Viii,iX, X, Xii, Xiii, XV, XVi, de peste 20% la grupele de produse iii, iX, X, Xi, Xiii, XVi, XVii, XX si de peste 70% la grupa Viii 1 4 Concluzii Evolutia schimburilor externe ale Romaniei dupa 1990 a fost net in defavoarea economiei Declinul general al economiei nu s-a putut constitui intr-un suport solid pentru obtinerea de avantaje comparative si competitive din comertul exterior Astfel, in timp ce perioada dinainte de ‘90 se caracteriza printr-o politica de lichidare a datoriei externe, obiectivul prioritar fiind reducerea importurilor, dupa 1990 asistam la o cadere brusca a exporturilor si o evolutie oscilanta a importurilor Exporturile, dupa reducerea din 1991, au crescut timid, in timp ce importurile, dupa cresterea de 57,7% din 1990, au scazut timp de doi ani, dar din 1993 au crescut din nou, ajungand la nivelul anului 2000 la 79,5% comparativ cu 1990 An de an, activitatea de comert exterior a avut in general un trend usor crescator, cu o perioada stagnanta in anii 1995-1997 Soldul balantei comerciale a fost permanent deficitar dupa 1990 Dezechilibrul balantei a influentat negativ evolutia cursului de schimb, implicit a economiei reale in intervalul decembrie 2001-decembrie 2002, comertul exterior a inregistrat oscilatii si, pentru anumite perioade de timp, dinamici divergente  Exporturile au inregsitrat un trend cresca tor, depasindu-l pe cel al importurilor - exporturile au fost cu 28,1% mai mari in 2002, com- parativ cu 2001, iar importurile au fost cu numai 14,8% mai mari in aceeasi perioada Au inregistrat tendinta descrescatoare in august si decembrie 2002 si crescatoare in primele sapte luni ale anului 2002  importurile au avut, de asemenea, un trend general cresca tor, cu fluctuatii mai mari decat exporturile: cresteri mari in decembrie 2001, mai-iulie si din nou in septembrie-octombrie 2002 (cresterea a fost vizibil mai abrupta decat cea a exporturilor) si unele diminuari in ianuarie-martie, august, noimebrie-decembrie 2002 Dinamica impor- turilor a depasit-o pe cea a exporturilor in decembrie 2002, insa 72 ambele dinamici au inregistrat scaderi semnificative fata de luna anterioara  Evolut ia balant ei comerciale a inregistrat oscilat ii cu amplitudine foarte mare in timpul perioadei analizate: cresteri semnificative in decembrie 2001 si in aprilie, iulie, septembrie-octombrie si decembrie 2002 ale importurilor fata de exporturi si situatia inversa in ianuarie- februarie, iunie, august si noiembrie 2002 Corespunzator, deficitul FOB-FOB a crescut inca o data la sfarsitul anului 2002, singurul aspect pozitiv, vizibil, fiind cel inregistrat in august (298,9 mil USD in iulie, 65,2 mil USD in august, 227,8 mil USD in septembrie, 310,7 mil USD in octombrie, 252,8 mil USD in noiembrie si 316,5 mil USD in decembrie) Balantele FOB-FOB si FOB-CiF au inregistrat in mod constant deficite de-a lungul anului 2002, desi au cunoscut imbu- natatiri apreciabile in august 2002, cand au inregistrat cele mai bune pozitii din ultimii doi ani (65,2 mil USD deficit FOB-FOB si, respectiv, 170,3 mil USD deficit FOB-CiF) Dar inversarea trendului a fost nu- mai una sezoniera, balantele comerciale s-au agravat din nou in sep- tembrie-decembrie (atingand 316,5 mil USD deficit FOB-FOB si 444,3 mil USD deficit FOB-CiF in decembrie 2002), o evolutie similara celei intamplate in timpul anului anterior, desi la niveluri mult mai bune  Urmand tendint a generala a circuitului comer t ului, rata de acoperire a importurilor prin exporturi (FOB FOB) a oscilat foarte mult in intervalul de timp decembrie 2001-decembrie 2002, intre o valoare de varf de 94,8% in august 2002 si un minim de 62,9% inregistrat in decembrie 2001 in general, linia trendului a ramas usor crescatoare, in cea mai mare parte datorandu-se "varfului" inregistrat in august 2002, care a schimbat modelul de "stabilizare" undeva in jur de 2-3 puncte procen- tuale peste 80% (inregistrat in primele sapte luni ale lui 2002) Rata generala de acoperire pentru intreg anul 2002 a fost cu 0,5 puncte procentuale sub nivelul celei inregistrate in cele 11 luni anterioare Situatia a fost determinata de scaderea inregistrata in decembrie (a scazut la 79,3%, situandu-se oricum la un nivel inca mare fata de cel inregistrat in decembrie 2001, cand a fost de numai 62,9%)  in ceea ce priveste principalele destinatii ale comert ului international al Romaniei in anul 2002, principalul partener a fost Uniunea Europeana, in cadrul careia italia si-a consolidat pozitia de cel mai important partener, urmata la o distanta mare de Germania, Franta si Marea Britanie Urmeaza apoi un grup de parteneri stabili, de marime "medie": Austria, Olanda si Grecia  Deficitul general cu UE s-a ment inut, iar cu unii principali parteneri de comert s-au inregistrat unele mici surplusuri: cu Marea Britanie (care 73 a reprezentat totodata si tara UE cu cea mai mare crestere a activitatii de comert exterior in ultimul semestru), Olanda si Grecia  in ceea ce prives te tarile din Europa Centrala s i de Est, aspectul negativ al relatiilor comerciale s-a mentinut in general, dar s-au inregistrat si unele semne de imbunatatire tarile membre CEFTA au fost cel mai important partener comercial din acest grup de tari, dar exporturile romanesti catre aceasta zona au crescut foarte putin fata de ianuarie-decembrie 2001, dupa o lunga perioada de declin Cresterile semnificative ale exporturilor catre unele tari din aceasta regiune, inregistrate in perioada anterioara, au continuat, desi la niste volume mult mai mici (catre Cehia, Slovenia si Ungaria, de exemplu) Valoarea importurilor din tarile CEFTA au crescut in timpul perioadei de timp analizate si deficitul balantei comerciale dintre Romania si aceste tari a continuat sa se adanceasca in ciuda tuturor eforturilor exportatorilor si autoritatilor romane Declinul exporturilor catre iugoslavia fata de anul 2001 s-a mentinut la un nivel mic, insa poate constitui un alt motiv de mare ingrijorare pentru viitorul dezvoltarii comertului exterior al Romaniei in zona Balcanilor Semnalele alarmante din Comunitatea Statelor independente sunt deja cronice, exporturile romanesti catre aceasta zona au fost aproape in mod continuu "invizibile" in comparatie cu anul 2001 Printre pietele de import din aceasta zona, cea mai importanta continua sa fie, de departe, Rusia (si importurile au crescut, in special ca urmare a importurilor de gaze naturale ce s-au datorat perioadei de iarna), in timp ce exporturile romanesti catre aceasta mare piata au scazut la o valoare aproape nesemnificativa (inca o data, mai putin de jumatate din suma inregistrata in anul trecut)  Alt i parteneri comerciali important i au fost SUA, Turcia, Kazahstan, China si israel Romania a inregistrat unele surplusuri comerciale in relatiile cu SUA (care in ultimul semestru au devenit principalul partener comercial din acest grup), Turcia (care a scazut mult ca importanta) si israel  Trendul crescator al exporturilor catre Orientul Mijlociu se mentine ca o principala caracteristica in a doua juma tate a anului 2002, in ciuda amenintarilor serioase permanente datorate problemelor politice din aceasta regiune  Exportul catre China continua puternica sa revenire in comparatie cu anul anterior, situatie ce ce constituie ca una dintre cele mai mari dezvoltari pozitive ale exporturilor Romaniei din anul 2002, insa acest trend va trebui sa fie mentinut si in viitor Pe categorii economice, structura exporturilor din 2002 continua sa fie 74 dominata de bunurile de consum (41,0% din total exporturi) - din care bunuri semidurabile - confectii, incaltaminte, tesaturi - reprezinta 30,0% din totalul exporturilor si o crestere de 20,1 puncte procentuale fata de 2001, urmate de aprovizionarile industriale nespecificate in alta parte (30,7% din total exporturi, dominate de produsele manufacturate - 28,0% din total exporturi - si o crestere de 19,3% fata de anul 2001) Bunurile de capital (exclusiv echipamentul de transport) si echipamentul de transport si parti si accesorii continua sa detina ponderi modeste in export pe intreaga perioada analizata: 10,8% (si o crestere de 12,8% fata de anul 2001) si 6,8% (crestere fata de anul anterior de 41,1% si mai ales in sectiunea parti si accesorii - care a crescut cu 59,0%) Oricum, una din cresterile cele mai remarcabile este cea a grupului combustibili si lubrifianti - 7,9% din total export (aproape toate produsele manufacturate), cu o crestere de 55,6% fata de 2001, iar la subcategoria combustibili pentru motoare cresterea a fost cu 7,4 puncte procentuale mai mare fata de 2001 Cele mai mari volume la importuri, pe categorii economice, s-au inregistrat la achizitii industriale nespecificate in alta parte (41,8% din total importuri - produsele manufacturate au reprezentat 39,2% din totalul importurilor anului 2002 - cu o crestere de 19,4% fata de anul 2001), urmata de bunuri de capital, exclusiv echipamentele de transport (22,0% din importuri, cu o crestere de 13,6% fata de 2001) si la bunuri de consum nespecificate in alta parte (13,4% din total importurilor, cu o crestere de 25,8% fata de anul anterior) Cele mai mari cresteri au fost inregistrate in subcategoriile combustibili pentru motoare (+41,7 puncte procentuale fata de 2001) si subansamble, parti si accesorii pentru transport (+33,1 puncte procentuale fata de aceeasi perioada a anului anterior) Toate subcategoriile din grupul bunuri de consum nespecificate in alta parte au inregistrat cresteri care au depasit cu 23% anul 2001 (bunurile durabile pentru gospodarii cu 33,1%) Balanta comerciala pe sectoare (FOB-CiF) a inregistrat cele mai mari deficite in sectoarele: XVi (masini, instalatii si echipamente electrice) - 1919,7 mil USD, V (produse minerale) - 1100,7 mil USD si Vi (chimicale) - 1019,9 mil USD, in timp ce surplusuri s-au inregistrat in sectoarele Xii (incaltaminte) - 875,2 mil USD (intarindu-si pozitia curenta de principala "specializare" a exporturilor romanesti), Xi (textile) - 581,0 mil USD, iX (produse din lemn) - 475,6 mil USD, XV (metale comune si produse din acestea) - 467,5 mil USD si XX (marfuri si produse diverse, in special mobila) - 407,1 mil USD Balanta comerciala generala in anul 2002 a inregistrat un deficit de 3987,9 mil , usor mai mic decat cel inregistrat in 2001 - 4166,6 mil USD Structura pe grupe de marfuri a comertului exterior nu este favorabila 75 unei specializari viabile a economiei noastre  La export sunt preponderente bunuri de consum cu valoare ada ugata mica, ce folosesc resurse interne indigene, ieftine (lemn, forta de munca), tehnologii material-intensive si energointensive  La import preponderente sunt produsele minerale de natura combustibililor si materiilor prime sau masini, aparate si echipamente electrice  Exporturile au fost realizate ca modalitate de supravietuire a intreprinderilor, daca alaturam mai ales evolutia deloc favorabila a cursului de schimb pentru exportatorii romani Examinarea datelor privind activitatea de comert exterior pe ramuri dezagregate ale economiei nationale ne permite o scurta caracterizare a acestei activitati la nivelul ramurilor  in general, produsele preponderent exportate de t ara noastra dupa 1990 sunt produse primare sau cu un grad redus de prelucrare si care nu ne ofera avantaje competitive comparative in comertul exterior Categoriile de bunuri si servicii caracteristice activitatii de comert exterior: La export:  produse primare ale agriculturii - animale vii s i produse de origine animala; produse agricole prelucrate sau cu un grad redus de prelucrare; produse industriale prelucrate primar, obtinute in ramuri mari consumatoare de materii prime si energie electrica; produse industriale cu grad redus de prelucrare; produse agricole si industriale care incorporeaza progres tehnic si sau valoare adaugata importanta La import:  produse alimentare naturale sau semiprelucrate de completare (produse care nu se pot obtine in tara noastra); produse agricole si alimentare - naturale si sau prelucrate - care se obtin si in tara noastra (necorelari intre cererea si oferta de resurse proprii la nivel national); materii prime sau produse semiprelucrate destinate consumurilor intermediare industriale (in metalurgie, industria usoara, chimica, constructii etc ); produse finite destinate consumului (sunt in competitie cu produsele similare din oferta nationala) Structura exporturilor romanesti, fiind preponderent axata pe produse primare, ne poate asigura avantaje comparative mai mult prin pret si mai putin prin calitate sau productivitate Structura importurilor corelata cu situatia reala din economia noastra ne arata ca importurile nu sustin restructurarea si modernizarea economiei Fenomenul care se manifesta este chiar negativ, in sensul ca o serie de produse romanesti sunt eliminate 76 de pe piata interna si chiar de pe piete externe O categorie aparte de produse ce fac obiectul activitatii de comert exterior sunt grupele de produse care se gasesc si la import, si la export, situatie in care sunt evidentiate cateva aspecte, si anume:  transformarea economiei romanes ti din producator de cereale, carne si produse din carne in importator al acestor produse;  exportul de materii prime s i semifabricate care alta data erau prelucrate in tara: lemn, celuloza, piei, minereuri feroase si neferoase, sticla etc Utilizarea datelor din Conturile nationale pentru perioada 1989-2000 ne permite unele completari in ceea ce priveste activitatea de comert exterior (o analiza mai detaliata a dinamicii comertului exterior pe baza conturilor nationale va fi realizata in urmatorul capitol), urmarind in special indicatorul rata de acoperire a importului prin export Rata de acoperire a importului prin export era situata la un nivel ridicat in 1989, cand exporturile din ramuri ale industriei: lemn, mobila, constructii, pielarie si incaltaminte, cauciuc si materiale plastice, sticla, masini si aparate de uz casnic, comunicatii acopereau puternic importurile Aceasta rata structural nu s-a schimbat Mutatii s-au produs in intensitatea fenomenului, aspect ce subliniaza imposibilitatea sistemului productiv al economiei noastre de tranzitie de a crea produse cu nivel calitativ corespunzator competitiei pe pietele externe ierarhizarea ramurilor in functie de competitivitatea pe piata externa, in raport cu "rata de acoperire a importului prin export", evidentiaza patru clase de ramuri: Ramuri cu deschidere mare spre export, cu o rata de acoperire de peste 500% in cazul acestor ramuri, importul este, in general, nesemnificativ fata de export si are o competitivitate foarte buna in raport cu comertul exterior Ramurile cuprinse in aceasta clasa sunt: (4) silvicultura si economia vanatului; (5) exploatarea forestiera; (16) extractia si prepararea sarii; (29) industria confectiilor din textile; (32) industria de prelucrare a lemnului (exclusiv industria mobilei); (77) productia de mobilier; (51) fabricarea cimentului, varului, ipsosului; (73) constructii si reparatii navale Ramuri orientate catre export, cu un sold comercial pozitiv si o rata de acoperire intre 100% si 500%, importul si exportul avand valori comparabile Mentionam in aceasta clasa urmatoarele ramuri: - (01) cultura vegetala; (02) cresterea animalelor; (21) producerea uleiurilor si grasimilor vegetale si animale; (26) industria tutunului; (30) industria confectiilor din blanuri si piele; (31) industria pielariei si incaltamintei; (36) prelucrarea titeiului; (47) fabricarea sticlei si a articolelor din sticla; (48) fabricarea articolelor din 77 ceramica refractara si nerefractara (exclusiv cele pentru constructii); (55) siderurgia si productia de feroaliaje; (56) productia de tuburi; (57) alte produse siderurgice; (58) productia metalelor pretioase si a altor metale neferoase; (59) turnatorie; (74) productia si repararea mijloacelor de transport feroviar si a materialului rulant; (83) constructii; (94) activitati de posta si de curier; (95) telecomunicatii Ramuri orientate catre import, cu un sold comercial negativ, dar cu posibilitati de extindere pe piata externa si o rata de acoperire intre 50% si 100%: (38) fabricarea produselor chimice de baza; (44) fabricarea firelor si fibrelor sintetice sau artificiale; (45) productia de articole din cauciuc; (60) industria constructiilor metalice si a produselor din metal; (61) fabricarea de echipamente pentru producerea si utilizarea energiei mecanice (fara motoarele pentru avioane, vehicule si motociclete); (64) fabricarea masinilor unelte; (67) fabricarea masinilor si aparatelor de uz casnic; (69) industria de masini si aparate electrice; (75) constructii si reparatii de aeronave; (76) productia de motociclete si biciclete si alte mijloace de transport (inclusiv pentru invalizi); (79) productia si distribuirea energiei electrice; (80) productia si distribuirea gazelor (exclusiv extractia gazului metan); (81) productia si distribuirea energiei termice si a apei calde; (82) captarea, epurarea si distributia apei; (87) transporturi pe calea ferata; (88) alte transporturi terestre; (90) transporturi pe apa (maritime, de coasta, fluviale); (91) transporturi aeriene; (96) activitati financiare, bancare si de asigurari; (98) informatica si activitati conexe; (99) cercetare-dezvoltare; (101) alte activitati de servicii pentru intreprinderi Ramuri dependente de import, ineficiente pe piata externa, cu o rata de acoperire pana la 50% Mentionam aici, in principal, urmatoarele ramuri (cu gradul cel mai ridicat de dependenta fata de import): (13) extractia minereurilor pentru materiale de constructii; (14) extractia nisipului si argilei; (15) extractia si prepararea minereurilor pentru industria chimica; (17) extractia si prepararea altor minereuri nemetalifere; (22) fabricarea produselor lactate; (23) fabricarea produselor de morarit, a amidonului si a produselor din amidon; (25) fabricarea altor produse alimentare; (27) fabricarea bauturilor; (34) edituri, poligrafie si reproducerea inregistrarilor pe suport; (39) fabricarea pesticidelor si a altor produse agrochimice; (40) fabricarea vopselelor si a lacurilor; (41) fabricarea medicamentelor si a produselor farmaceutice; (42) fabricarea sapunurilor, detergentilor, aproduselor de intretinere, cosmetice si de parfumerie; (46) productia de articole din material plastic; (49) fabricarea placilor si dalelor din ceramica; (70) industria de echipamente, aparate de radio, televizoare si comunicatii; (71) industria de aparate si instrumente medicale de precizie, optica si ceasornicarie Rata de penetrare a importurilor pe piata interna a avut o evolutie 78 oscilanta de scadere-crestere-scadere-crestere Chiar daca oscilatiile ratei de penetrare nu au fost foarte mari, este certa folosirea importurilor ca o supapa de acoperire a cererii pe piata interna: pentru consumul intermediar, consumul final al gospodariilor si mai putin formarea bruta de capital Pe termen scurt, mecanismul economic al tranzitiei nu poate asigura functionarea economiei la nivelul ei potential, ceea ce implica ajustarea structurala printr-un pachet de politici economice de sustinere a cererii si a exporturilor si de stimulare a ofertei prin apelul in continuare la importuri Scopul acestor actiuni il constituie imperativul asigurarii dezvoltarii eco- nomice in conformitate cu resursele economice, cu structurile productive, cu stocul de cunostinte si calificarea fortei de munca Pe termen lung, pentru adaptarea la schimbari si marirea gradului de competitivitate al economiei, rolul major revine reformelor structurale pentru stimularea simultana a cererii si ofertei bunurilor de consum  in acest context, relansarea ofertei printr-un proces de dezvoltare durabila presupune stimularea economisirilor si a investitiilor, printr-un set de politici fiscale, comerciale si industriale care sa permita acordarea diferentiata si pe perioade limitate de timp a unor facilitati acelor agenti sau sectoare economice cu potential relativ ridicat de crestere a valorii adaugate brute si propagare a progresului tehnologic si inovational  Stimularea productiei nat ionale de bunuri de consum s i de servicii, in conditiile in care pregatirea pentru aderarea la UE presupune cresterea capacitatii concurentiale a economiei romanesti comparativ cu a celorlalte state in tranzitie Relevarea avantajelor dezavantajelor* comparative ale Romaniei in ac- tivitatea de comert exterior, in intervalul 1990-2000, evidentiaza urmatoarea situatie:  volumul total al comert ului exterior cu UE-15 prezinta o us oara tendinta de crestere atat la import, cat si la export, dinamica la import fiind mai mica fata de dinamica exportului;  cele mai intense schimburi comerciale le avem cu italia s i Germania si mai putin intense cu Luxemburg, Finlanda, Portugalia si Danemarca;  analiza avantajelor dezavantajelor comparative pe tari evident iaza preponderenta dezavantajelor;  Romania are o pozitie avantajoasa in activitatea de comert exterior cu italia, Olanda, Marea Britanie si Portugalia; * Gh Zaman, V Vasile - " Evolutii recente ale comertului exterior romanesc Dinamica avantajelor dezavantajelor comparative", Oeconomica, nr 4(1), 2001, iRLi, Bucuresti 79  prezinta avantaje comparative part iale s i in cazul relat iilor cu Belgia (1992-1995,2000), Grecia (1992-1999), Spania (1991-1992,1994-1997, 1999-2000) si Franta (1994-1996) in ceea ce priveste comertul exterior cu tarile in tranzitie, Romania detine avantaje comparative in relatiile cu Albania, Bulgaria, Croatia, iugoslavia, Macedonia, cu Ungaria, din 1992 (exceptand anul 1994), cu Polonia si partial cu Ucraina (1992-1995, 1997,1999) Dezavantaje comparative sunt de semnalat in relatiile cu Cehia, Slovacia si Rusia (deosebit de accentuate) integrarea in Uniunea Europeana va oferi un stimulent atat pentru refor- ma, cat si pentru cooperare intraregionala Angajamentele privind integrarea in UE sunt fundamentale succesului tranzitiei la economia de piata si in final trecerii la o dezvoltare umana durabila in viitor, in functie de rezultatele pe linia promovarii reformelor si a trecerii la o dezvoltare economica sustenabila, Romania va juca un rol mai activ in cooperarea regionala si subregionala in Europa (CEFTA, Pactul de stabilitate etc ) Progresele pe linia liberalizarii comertului si a relatiilor externe, in ge- neral, vor influenta in sens pozitiv economia romaneasca, determinand-o sa devina mai competitiva Fara o imbunatatire a climatului investitional si a celui de functionare a sectorului privat, in general, Romania nu va putea sa se bucure de be- neficiile integrarii Prin urmare, tinta principala a oricarei strategii economice va trebui sa vizeze crearea unui mediu economic stabil, transparent si ne- discriminatoriu pentru dezvoltarea sectorului privat in acest sens, in cazul tarilor in tranzitie, distributia inegala a fluxului de investitii straine directe a avut o contributie esentiala in sensul favorizarii economiilor mai dezvoltate, situatie ce nu este specifica decat pentru unele dintre ele Nivelul fluxului de investitii straine directe a fost in functie de coe- renta politicii promovate pentru derularea procesului privatizarii (mai intens in Ungaria si Cehia) Fluxul de capital strain in industriile tarilor CEE a de- terminat schimbari structurale, regasite la un nivel accelerat in Ungaria, mai intarziate, in timp, in Polonia si Cehia si lente in Romania si Slovenia Acele sectoare in care participarea cu capital strain este evident mai mare obtin o productivitate a muncii mai mare, au o inclinatie mai mare catre export si investitii Participarea straina la capitalul sectorului in coparteneriat cu cel autohton asigura utilizarea tehnologiei inalte - high tech - si orienteaza in- dustriile respective catre export, in timp ce pentru sectorul cu participare autohtona la capital orientarea este catre import Coparticiparea intre capi- talul strain si autohton functioneaza peste tot in tarile CEE si mai putin in Romania si Slovenia 80 Situatiile diferite dintre Ungaria si Slovenia in ceea ce priveste relatia cu piata UE deriva tocmai din nivelul diferit al fluxurilor de investitii straine di- recte, si anume: Ungaria, la initiativa si cu sprijinul filialelor societatilor stra- ine, a recastigat un segment important din piata europeana ca urmare a re- structurarilor, in timp ce Slovenia a pierdut, deoarece a avut un flux scazut al investitiilor straine directe si filialele societatilor straine au exportat foarte putin in cazul Cehiei si Poloniei, tari in care filialele straine sunt foarte active la exporturi, numai Cehia si-a recastigat un segment important din piata UE, Polonia fiind mai orientata catre piata interna tarile mai avansate economic sunt cele care au promovat un flux al investitiilor straine directe mai mare, unele dintre ele si-au accelerat priva- tizarea cu ajutorul iSD (Bulgaria, Polonia, Slovacia) Schimbarile structurale raman ancorate in cazul tarilor in tranzitie de fluxul iSD - nivel ridicat in Ungaria, nivel mediu in Polonia si Cehia si nivel redus in Slovenia si Romania Participarea straina cu capital in coparticipare cu cel autohton ofera avantaje in termenii productivitatii, exportului, investitiilor, promoveaza tehnologia inalta si exportul in cazul unora dintre tarile in tranzitie, ratele de crestere economica si cele ale exporturilor sunt mai mari decat in tarile dezvoltate Costurile (preturi, salarii) mai reduse din aceste tari, comparativ cu tarile dezvoltate si alte regiuni ale lumii, atrag investitorii straini, mai ales pe frontiera cu UE, si le creeaza un avantaj comparativ mai mare in regiune Pe de alta parte, in tarile in care privatizarea a fost incheiata, fluxul de iSD se va micsora, iar pentru celelalte, riscul investitional persista, pretul companiilor scade si influenteaza negativ potentialii cumparatori Romania, inainte de a fi o tara in tranzitie, este o tara in curs de dezvoltare Economia de piata reprezinta cadrul cel mai favorabil si singurul pentru dezvoltarea economica durabila Prin urmare, problema cresterii economice a fost si ramane o prioritate pentru toate tarile in tranzitie si pentru Romania Activitatea de comert exterior, pe latura exportului, constituie unul din instrumentele importante in relansarea cresterii in perspectiva proiectarii unei politici optime in domeniul comertului exterior, este necesara o testare prealabila a diferitelor modele existente pe plan international, pornind de la identificarea si estimarea unor parametri specifici economiei romanesti Aceasta actiune presupune totodata unele reevaluari ale unor indicatori statistici macroeconomici si specifici activitatii comerciale si de productie si, pe baza rezultatelor obtinute, selectarea elementelor valide pentru a fi utilizate in proiectarea politicilor de stimulare a cresterii economice prin cresterea exporturilor Anexa nr 1 Evolutia volumului comertului exterior de bunuri si servicii in tarile dezvoltate (Modificare procentuala anuala) Medii pe 10 ani 1985- 94 1995- 2004 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 tari dezvoltate - volumul exporturilor 5,9 5,7 8,7 6,1 10,6 4,1 5,5 12,0 -1,0 2,0 SUA 8,2 4,7 10,3 8,2 12,3 2,1 3,4 9,7 -5,4 -1,5 Zona euro 5,1 6,0 7,9 4,5 10,6 7,1 5,1 12,4 2,9 1,3 Germania 4,6 6,5 5,7 5,1 11,2 7,0 5,6 13,7 5,0 2,6 Frant a 4,6 6,0 7,7 3,2 12,0 8,3 4,2 13,6 1,5 1,5 italia 5,4 4,3 12,6 0,6 6,4 3,4 0,1 11,7 1,1 -1,0 Japonia 3,2 4,8 4,1 6,4 11,3 -2,2 1,4 12,4 -6,1 8,1 Regatul Unit 4,4 4,7 9,0 8,2 8,3 3,0 5,3 10,1 0,9 -1,4 Canada 5,9 5,5 8,5 5,6 8,3 9,1 10,1 8,0 -3,8 0,8 Alte tari dezvoltate 6,9 6,5 9,8 6,5 10,6 4,7 7,8 13,1 -0,1 3,5 tari dezvoltate - volumul importurilor 6,1 6,1 8,8 6,5 9,4 6,0 8,0 11,9 -1,1 2,1 SUA 5,9 7,7 8,2 8,6 13,7 11,8 10,9 13,2 -2,9 3,7 Zona euro 5,5 5,9 7,6 3,3 9,2 9,9 7,6 11,3 1,6 -0,2 Germania 5,0 5,5 5,6 3,1 8,3 9,1 8,5 10,5 1,0 -2,1 Frant a 4,9 6,1 7,7 1,7 7,3 11,6 6,1 15,0 0,9 1,2 italia 5,3 5,3 9,7 -0,3 10,1 8,9 5,6 8,9 1,0 1,5 Japonia 5,6 4,6 12,8 13,2 1,3 -6,8 3,0 9,4 0,1 2,0 Regatul Unit 4,8 6,4 5,4 9,6 9,7 9,6 8,7 11,7 2,3 1,2 Canada 6,5 5,1 5,8 5,1 14,3 5,1 7,8 8,2 -5,7 0,8 Alte tari dezvoltate 7,4 6,0 10,4 6,3 9,1 2,9 7,8 12,3 -1,6 2,8 Sursa: World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund Anexa nr 2 Evolutia comertului de marfuri in tarile in curs de dezvoltare, pe regiuni (Modificare procentuala Medii pe 10 ani anuala) 1985-94 1995-2004 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 tari in curs de dezvoltare Volum Exporturi 7,6 7,5 8,3 8,4 13,8 5,2 4,9 15,5 2,9 5,5 importuri 5,2 6,9 9,9 9,5 10,6 0,7 1,4 16,7 2,2 5,7 Grupari regionale Africa Volum Exporturi 2,4 4,6 8,0 8,0 6,7 0,3 4,0 7,7 0,4 1,4 importuri 1,0 5,2 11,3 3,2 8,0 4,0 3,6 2,5 5,2 4,1 Africa Subsahariana Volum Exporturi 2,8 4,5 8,8 9,6 6,7 -1,1 2,7 7,8 0,2 0,9 importuri 1,2 5,7 12,9 7,5 9,2 1,7 3,3 2,0 5,2 4,3 tari in curs de dezvoltare din Asia Volum Exporturi 10,4 9,8 11,5 9,2 18,4 6,6 5,9 22,7 1,9 11,6 importuri 9,5 8,1 13,1 10,1 6,1 -5,5 6,7 23,1 2,4 11,4 Exclusiv China s i india Volum Exporturi 11,0 5,8 10,3 2,2 11,5 8,3 3,4 15,9 -5,5 5,3 importuri 10,7 3,6 16,6 4,0 2,2 -13,8 -0,3 18,8 -5,7 5,6 Orientul Mijlociu si Turcia Volum Exporturi 7,4 4,3 -0,5 6,0 9,7 2,8 0,7 7,8 5,8 0,3 importuri -1,8 7,4 8,6 14,0 14,4 2,9 -1,6 15,3 0,9 9,7 Emisfera occidentala Volum Exporturi 7,2 6,7 10,6 9,0 12,6 6,9 6,4 10,8 3,5 -0,6 importuri 9,4 4,9 4,6 7,9 17,8 8,2 -5,0 12,6 1,8 -6,5 Sursa: World Economic Outlook, April 2003, international Monetary Fund Anexa nr 3 indicatori specifici activitatii de comert exterior in unele tarile in tranzitie, intervalele 1990-1993,1994-1997 si 1998-2000 Bulga- ria Croatia Rep Ceha Ungaria Polonia Roma- nia Fed Rusa Rep Slovaca Slove- nia Ucraina 1990 Export, rata cresterii,% -17,1 - -16 -1,2 6,4 -44,9 - -20,5 20,8 - import, rata cresterii,% -13,5 - -8,9 -2,7 -7,3 9,1 - -0,9 47 - Export GDP,% 23,3 16,2 28,0 28,9 24,3 15,1 6,5 18,7 23,7 - import GDP,% 22,7 20,9 30,4 26,1 16,2 24,1 7,4 20,8 27,2 - Deschiderea spre exterior 46,0 37,2 58,5 55,0 40,4 39,2 13,9 39,5 50,9 0,0 Datoria externa bruta, mil USD 13858 2713 7082 21644 47044 2479 80200 2981 1741 3513 Datoria externa PiB,% 24,0 10,9 21,9 65,5 79,8 6,5 7,3 19,3 10,0 1,2 Datoria externa locuitor, in USD 1154 - - 2077 1270 10 378 - 977 - 1991 Export, rata cresterii,% -74,4 -18,1 -12,5 7,0 4,1 -26,1 -28,4 13,4 -5,9 - import, rata cresterii,% -79,4 -26,2 -27,8 32,7 62,9 -41,6 -45,6 12,3 -12,6 - Export GDP,% 42,3 18,1 31,2 30,6 19,5 14,8 6,4 30,3 30,6 - import GDP,% 33,26 21,06 27,85 34,25 20,31 20,08 5,55 33,27 32,60 - Deschiderea spre exterior 41,30 17,96 31,05 30,69 19,58 14,64 6,35 30,39 30,47 Datoria externa bruta, mil USD 10007 2823 21505 48475 230 56200 - 1954 - Datoria externa PiB,% 123,0 155,3 64,4 63,4 0,8 7,0 15,4 Datoria externa locuitor, in USD 1431 626 - 2207 1264 49 471 - 934 - 1992 Export, rata cresterii,% 1,7 - 10,8 4,5 -11,5 2,3 -16,8 13 7,9 - import, rata cresterii,% 27,6 - 46,6 -2,8 - 8 -16,8 6,3 0,1 - Export GDP,% 45,6 44,9 29,3 28,7 15,6 22,3 59,8 31,6 41,3 45,0 import GDP,% 51,9 43,6 34,6 29,9 18,9 32,0 52,2 32,6 39,3 47,5 Deschiderea spre exterior 97,5 88,4 63,9 58,5 34,5 54,3 112,0 64,2 80,6 92,6 Datoria externa bruta, mil USD 13858 2713 7082 21644 47044 2479 80200 2981 1741 3513 Datoria externa PiB,% 161,0 26,5 23,6 58,1 55,8 12,7 113,2 25,4 13,9 14,0 Datoria externa locuitor, in USD 1633 607 686 2099 1225 109 539 561 873 67 Bulga- ria Croatia Rep Ceha Ungaria Polonia Roma- nia Fed Rusa Rep Slovaca Slove- nia Ucraina 1993 Export, rata cresterii,% -5,1 -15,1 - -16,6 7,3 12,1 10,4 - -9 -4,1 import, rata cresterii,% 6,5 4,6 - 13,6 18,4 4,2 -16,1 - 5,9 6,2 Export GDP,% 34,4 35,9 38,3 23,1 16,5 18,6 35,7 45,4 48,0 35,1 import GDP,% 44,0 42,9 37,3 32,8 21,9 24,7 21,7 52,8 51,3 41,0 Deschiderea spre exterior 44,4 43,3 37,4 32,8 22,0 24,8 21,8 53,3 51,7 41,1 Datoria externa bruta, mil USD 13889 2638 8496 24566 47246 3357 112784 3626 1873 4214 Datoria externa PiB,% 128,5 24,3 24,7 63,7 55,0 12,7 68,0 30,2 14,8 13,6 Datoria externa locuitor, in USD 1642 568 822 2390 1227 148 760 679 941 81 1994 Export, rata cresterii,% 7,1 9,1 8 20,5 21,9 25,7 13 22,8 12,2 -5,2 import, rata cresterii,% -12 12,1 16,4 15,8 14,5 9 7,2 4,4 12,4 -15,2 Export GDP,% 39,3 29,2 35,7 25,9 18,6 20,5 24,8 48,7 47,5 27,0 import GDP,% 41,2 35,9 37,5 35,2 23,3 23,6 14,3 48,1 50,8 28,3 Deschiderea spre exterior 80,5 65,1 73,2 61,1 41,9 44,1 39,1 96,7 98,2 55,3 Datoria externa bruta, mil USD 11411 3067 10694 28526 42174 4597 121600 4310 2258 7167 Datoria externa PiB,% 112,45 21,03 26,79 68,71 45,55 15,29 45,02 31,35 15,70 18,87 Datoria externa locuitor, in USD 1354 660 1035 2784 1093 202 820 805 1135 139 1995 Export, rata cresterii,% 34,4 8,7 19,9 20,2 32,8 28,6 19,5 28,2 21,8 27,8 import, rata cresterii,% 35,2 43,6 39,5 5,4 34,7 44,6 20,8 32,7 30 44,1 Export GDP,% 40,9 24,6 42,6 28,9 19,2 22,3 23,2 49,4 44,4 35,5 import GDP,% 43,2 39,9 49,7 34,5 24,4 29,0 13,6 50,5 50,6 41,8 Deschiderea spre exterior 84,0 64,6 92,3 63,4 43,6 51,3 36,8 99,8 95,0 77,3 Datoria externa bruta, mil USD 10229 3661 16549 31660 43957 5459 120500 5827 2970 8217 Datoria externa PiB,% 78,0 19,5 32,6 70,9 36,9 15,4 35,1 33,5 15,8 22,2 Datoria externa locuitor, in USD 1220 784 1603 3100 1139 241 814 1086 1492 160 1996 Export, rata cresterii,% -8,7 -2,6 1,2 1,7 6,7 2,2 9,7 2,9 -0,1 9,2 import, rata cresterii,% -10,3 3,7 9,8 5 27,8 11,3 -1 26,8 -0,7 13,8 Export GDP,% 49,2 22,9 38,8 29,0 18,2 23,0 20,4 47,0 44,1 32,6 Bulga- ria Croatia Rep Ceha Ungaria Polonia Roma- nia Fed Rusa Rep Slovaca Slove- nia Ucraina import GDP,% 51,0 39,5 49,1 35,8 27,6 32,5 10,8 59,2 50,0 40,0 Deschiderea spre exterior 76,0 65,4 97,7 65,6 51,7 55,0 38,9 114,8 94,6 86,3 Datoria externa bruta, mil USD 10229 3661 16549 31660 43957 5459 120500 5827 2970 8217 Datoria externa PiB,% 78,0 19,5 32,6 70,9 36,9 15,4 35,1 33,5 15,8 22,2 Datoria externa locuitor, in USD 1220 784 1603 3100 1139 241 814 1086 1492 160 1997 Export, rata cresterii,% 0,5 -7,6 4 21,8 5,4 4,3 -2,1 -0,4 0,8 -0,7 import, rata cresterii,% -3,7 16,9 -1,9 17,1 13,9 -1,4 14,5 -7,7 -0,7 -2,8 Export GDP,% 48,2 21,6 43,8 42,6 19,0 24,2 19,1 45,2 46,0 28,7 import GDP,% 47,9 47,1 52,2 47,3 31,2 32,4 11,8 52,6 51,4 34,5 Deschiderea spre exterior 96,1 68,7 96,0 90,0 50,2 56,6 30,8 97,8 97,4 63,1 Datoria externa bruta, mil USD 9757 6662 21352 23747 38496 8399 130800 9900 4176 9555 Datoria externa PiB,% 95,6 34,5 41,0 53,0 28,4 24,1 29,1 50,9 22,9 19,2 Datoria externa locuitor, in USD 1178 1471 2073 2343 996 373 889 1838 2104 189 Bul- garia Croa- tia Rep Ceha Unga- ria Mace- donia Polo- nia Roma- nia Fed Rusa Rep Slova- ca Slove- nia Ucrai- na Jugos- lavia 1998 Export, rata cresterii ,% -12,1 10,4 16,5 21,1 7,3 10,3 -0,3 -14,8 11,9 8,6 -10,1 6,7 import, rata cresterii,% 2,6 -7,2 5,6 21,8 9 10,8 6,3 -18,4 12,3 8,6 -13,2 0,9 Export GDP,% 35,1 21,0 46,3 48,9 37,4 17,8 19,9 27,0 50,3 46,1 30,4 15,3 import GDP,% 40,9 38,8 50,6 54,6 54,7 29,4 28,4 20,9 61,4 51,5 35,3 25,9 Bul- garia Croa- tia Rep Ceha Unga- ria Mace- donia Polo- nia Roma- nia Fed Rusa Rep Slova- ca Slove- nia Ucrai- na Jugos- lavia Deschiderea spre exterior 76,0 59,8 96,9 103,6 92,1 47,3 48,4 47,9 111,7 97,6 65,8 41,2 Datoria externa bruta, mil EUR 8806 8216 20869 23381 1199 50708 8484 124277 10199 4213 9842 9856 Datoria externa PiB,% 80,5 42,6 41,1 55,9 38,4 35,9 22,8 50,2 53,8 24,1 26,6 59,7 Datoria externa locuitor, in EUR 1070 1825 2028 2317 597 1311 377 847 1891 2129 196 927 1999 Export, rata cresterii ,% -0,4 -0,5 4,8 14,7 -4,6 2,3 7,5 6,1 0,6 -0,2 -3,8 -44,0 import, rata cresterii,% 16,4 -2,0 2,7 14,9 -2,6 3,9 -7,8 -28,5 -8,7 5,4 -15,3 -26,4 Export GDP,% 42,40 49,01 48,15 52,12 34,67 17,68 24,08 39,14 51,96 42,65 36,56 9,82 import GDP,% 58,37 89,14 51,56 58,33 51,68 29,65 29,44 29,79 30,79 31,79 32,79 33,79 Deschiderea spre exterior 76,20 60,29 99,71 110,45 86,34 47,33 53,52 59,56 109,47 92,97 73,96 31,57 Datoria externa bruta, mil EUR 10158 9827 22756 29202 1431,9 64593 9086 158073 10470 5375 12381 12443 Datoria externa PiB,% 87,2 52,2 44,5 64,8 44,4 44,4 27,5 87,2 56,7 28,5 41,7 87,8 Datoria externa locuitor, in EUR 1240 2158 2214 2908 710 1671 405 1083 1939 2704 249 1487 2000 Export, rata cresterii ,% 40,3 18,9 27,8 30 27,8 33,6 40,8 60,9 34,1 18,3 45,3 34 import, rata cresterii,% 37,6 16,8 32,2 32,6 35,5 23,1 45 31,2 30,5 16 36 30,4 Export GDP,% 40,3 23,4 57,2 61,7 40,0 20,1 28,1 42,1 61,8 48,3 45,9 17,2 import GDP,% 54,3 41,6 63,4 70,4 63,2 31,1 35,4 17,9 66,6 55,9 43,9 37,1 Deschiderea spre exterior 94,6 65,0 120,6 132,1 103,1 51,2 63,5 60,0 128,4 104,2 89,8 54,3 Datoria externa bruta, mil EUR 11138 11690 23134 33054 1543,7 73292 11071 155293 11284 6681 11123 12359 Datoria externa PiB,% 85,6 56,7 42,0 66,8 43,2 42,9 27,7 57,2 54,2 33,9 32,3 114,2 Datoria externa locuitor, in EUR 1367 2578 2253 3304 760 1896 494 1072 2089 3357 226 1475 Sursa: "Countries in Transition 1998", WiiW, Handbook of Statistics, 1998, p 48-63; "Countries in Transition 2000", WiiW, Handbook of Statistics, 2000, p 12-35 Nota: Pentru intervalul 1990-1997, datele utilizate sunt exprimate in USD, din 1998 sunt exprimate in euro, cf metodologiei WiiW Anexa nr 3a Comertul exterior cu bunuri al economiilor in tranzitie, in perioada 1995-2001 Comertul exterior, mld dolari Comer- tul ex- terior pe cap de locuitor, dolari Rata de crestere a expor- turilor, % Rata medie anuala de restere a exportu- rilor, % Rata de crestere a impor- turilor, % Rata me- die anuala de cres- tere a im- porturilor, % 2001 2001 2001 1995-2001 2001 1995-2001 Economiile in tranzitie 553,1 804 5,3 10,2 10,7 9,5 Fed Rusa 157,0 1084 -2,3 8,5 19,8 3,8 Polonia 86,4 2235 14,0 7,9 2,7 9,6 Rep Ceha 69,9 6807 15,2 7,8 13,6 6,4 Ungaria 64,2 6433 8,6 15,5 5,0 13,9 Ucraina 32,0 653 11,6 18,3 13,0 20,1 Rep Slovaca 27,4 5065 6,4 6,7 15,6 9,1 Romania 26,9 1202 9,8 6,3 19,1 7,1 Belarus 15,6 1561 2,7 32,1 -6,9 29,6 Kazahstan 15,0 1013 -5,4 25,7 26,0 33,7 Bulgaria 12,3 1519 5,8 -0,8 11,3 4,2 Lituania 10,9 2944 20,3 23,2 15,1 21,0 Estonia 7,6 5631 4,3 19,2 1,1 13,9 Uzbekistan 6,1 242 5,7 9,1 -10,7 8,6 Letonia 5,5 2358 7,2 19,3 9,9 21,1 Turkmenistan 4,7 891 4,6 18,6 17,9 22,9 Azerbaidjan 4,0 492 32,7 37,7 20,5 19,9 Albania 1,6 471 17,3 7,3 21,8 8,6 Rep Moldova 1,5 343 21,4 13,6 15,5 22,9 Tadjikistan 1,3 217 -17,2 5,6 2,2 13,7 Armenia 1,2 318 13,3 22,6 -1,7 17,0 Georgia 1,0 205 4,5 35,8 5,4 19,9 Rep Kirghiza 0,9 189 -5,9 23,3 -16,2 19,5 Sursa: Statisticile OMC, 2003 88 Anexa nr 4 Exportul de produse manufacturate, in perioada 1990-2001 tari Volum valoric, (mld dolari) Ponderea in exporturile totale, % 1990 1995 1999 2000 2001 1990 2001 a Total mondial 2391,00 3702,00 4260,00 4685,00 4477,00 70,4 74,8 Belarus - 4,43 4,88 - 66,5 Bulgaria 3,10 2,39 2,82 3,15   61,6 Croa'ia - 3,42 3,24 3,21 3,41 - 73,2 Republica Ceha b - 17,73 23,09 25,55 29,77 - 89,1 Estonia - 1,18 1,77 2,48 2,55 - 77,1 Uniunea Europeana (15) 1203,33 1667,64 1846,03 1901,18 1881,91 79,8 82,2 intraexport 771,74 1027,52 1147,34 1154,71 1121,53 78,8 79,1 Extraexport 431,60 640,12 698,69 746,47 760,38 81,6 87,2 Ungaria b 6,28 8,70 21,58 24,49 26,39 62,8 86,5 Lituania - 1,56 1,96 2,29 2,68 - 58,4 Norvegia 11,13 13,67 14,39 13,27 13,60 32,7 23,5 Polonia 8,47 16,27 21,54 25,32 29,09 59,1 80,6 Romania 3,60 6,12 6,65 7,95 8,99 72,6 79,0 Federatia Rusa d - 21,68 20,27 25,42 25,18 - 24,4 Republica Slovaca - 6,98 8,69 9,92 10,58 - 83,7 Slovenia - 7,44 7,71 7,83 7,78 - 84,1 Elvetia 59,59 76,10 74,07 73,88 75,81 93,4 92,4 Turcia 8,78 16,04 21,02 22,31 25,23 67,7 80,9 Ucraina d - 7,39 9,38 - 64,3 Statele Unite 290,49 450,28 575,33 648,91 602,37 73,8 82,4 a) Anul cel mai apropiat; b) Un volum semnificativ al exporturilor provin din zonele economice libere; c) include un volum semnificativ de pietre pretioase, ca, de exemplu, cazul indiei, cu o pondere de 22% a exporturilor de pietre pretioase in totalul exporturilor, al israelului, cu o pondere de 32%, sau al Africii de Sud, cu 13%; d) include estimari ale Secretariatului OMC 89 Anexa nr 5 Exportul de produse agricole, in perioada 1990-2001 Volum valoric, Ponderea in mil dolari totalul exporturilor de marfuri ale tarii respective, % 1990 1995 1999 2000 2001 1990 2001 a Total mondial 414610 583000 547960 552240 547460 12,2 9,1 Bulgaria 1304 736 605 600 11,8 Republica Ceha - 2072 1773 1901 1942 - 5,8 Uniunea Europeana (15) 175847 238990 227014 218592 213533 11,7 9,3 intraexport 130571 174404 167995 159636 155728 13,3 11,0 Extraexport 45276 64586 59019 58956 57805 8,6 6,6 Ungaria 2558 3054 2502 2445 2747 25,6 9,0 islanda 1274 1371 1411 1257 1306 80,0 65,6 Norvegia 3077 4120 4560 4244 4084 9,0 7,1 Polonia 2268 3036 3022 3050 3392 15,8 9,4 Romania 184 783 885 828 916 3,7 8,0 Federatia Rusa b - 3534 6251 7467 8174 - 7,9 Elvetia 2244 3032 2563 2571 2496 3,5 3,0 Turcia 3300 4541 4442 3828 4318 25,5 13,8 Statele Unite 59404 80435 65941 71408 70017 15,1 9,6 a) An apropiat; b) include estimari ale Secretariatului OMC Sursa: Statisticile OMC, 2003 90 Anexa nr 6 Evolutia exporturilor de confectii, in perioada 1990-2001 Volum valoric, mil dolari Ponderea in exporturile totale, % 1990 1995 1999 2000 2001 1990 2001 a Total mondial 108100 158300 184600 196780 195030 3,2 3,3 Bulgaria 236 569 698 793 15,5 Croatia - 673 524 469 490 - 10,5 Republica Ceha - 515 671 634 652 - 2,0 Uniunea Europeana (15) 40782 48458 50228 47421 47088 2,7 2,1 intraexport 29444 33518 35611 32733 31335 3,0 2,2 Extraexport 11338 14940 14617 14688 15753 2,1 1,8 Ungaria 375 1032 1311 1221 1342 3,8 4,4 Lituania - 205 454 482 523 - 11,4 Polonia 384 2304 2201 1884 1949 2,7 5,4 Romania 363 1360 2040 2328 2774 7,3 24,4 Federatia Rusa d - 240 352 246 250 - 0,2 Republica Slovaca - 257 536 516 573 - 4,5 Slovenia - 659 461 390 351 - 3,8 Turcia 3331 6119 6516 6533 6627 25,7 21,2 Ucraina c - 514 570 - 3,9 Statele Unite 2565 6651 8269 8629 7012 0,7 1,0 a) Anul cel mai apropiat; b) include un volum semnificativ al exporturilor provenind din zonele economice libere; c) include estimari ale Secretariatului OMC 91 Anexa nr 7 Exporturile de produse textile, in perioada 1990-2001 Milioane dolari Procente Volum valoric Ponderea in totalul exporturilor totale 1990 1995 1999 2000 2001 1990 2001 a Total mondial 104330 151580 146230 154740 146980 3,1 2,5 Belarus - 345 410 - 5,6 Bulgaria 173 120 121 137   2,7 Croatia - 124 82 87 85 - 1,8 Republica Ceha - 1323 1098 1218 1327 - 4,0 Uniunea Europeana (15) 50795 62198 55365 52923 50542 3,4 2,2 intraexport 35672 40218 33912 31246 28545 3,6 2,0 Extraexport 15123 21980 21453 21677 21997 2,9 2,5 Ungaria b 249 286 366 371 408 2,5 1,3 Letonia - 119 107 105 118 - 5,9 Lituania - 163 221 212 208 - 4,5 Polonia 284 512 727 769 796 2,0 2,2 Romania 125 178 165 196 232 2,5 2,0 Federatia Rusa c - 374 390 495 454 - 0,4 Republica Slovaca - 375 374 319 341 - 2,7 Slovenia - 322 286 286 365 - 3,9 Statele Unite 5039 7372 9510 10961 10491 1,3 1,4 a) Anul apropiat; b) include exporturi semnificative din zonele de comert procesare libere; c) include estimari ale Secretariatului OMC Sursa: Statisticile OMC, 2003 Evolutia comertului exterior Anexa nr 8 mil dolari E = export; i = import; S = sold 2000 2001 2002 Diferenta 2002-2001 2002 2001 (%) 2002 2000 (%) E 10366,5 11385,0 13868,8 2483,8 121,8 133,8 T O T A L % 109,8 121,8 i 13054,5 15551,6 17856,7 2305,1 114,8 136,8 % 119,1 114,8 S -2688,0 -4166,6 -3987,8 178,8 E i 79,4 73,2 77,7 1 Produse agroalimentare E 338,5 433,3 434,4 1,0 100,2 128,3 i 932,0 1206,8 1174,4 -32,4 97,3 126,0 S -593,5 -773,4 -740,0 33,4 2 Produse minerale E 821,8 784,4 1176,9 392,6 150,0 143,2 i 1892,9 2236,7 2277,6 41,0 101,8 120,3 S -1071,1 -1452,3 -1100,7 351,6 3 Produse ale industriei chimice E 747,9 734,1 840,5 106,4 114,5 112,4 i 1658,6 1976,2 2481,3 505,2 125,6 149,6 S -910,8 -1242,1 -1640,9 -398,8 4 Produse ale industriei usoare E 3393,7 4104,2 4848,8 744,5 118,1 142,9 i 2715,6 3263,0 3839,7 576,7 117,7 141,4 S 678,1 841,3 1009,1 167,8 5 Produse din lemn, inclusiv E 1119,1 1167,4 1403,9 236,5 120,3 125,4 mobilier i 489,0 583,2 730,1 146,9 125,2 149,3 S 630,1 584,2 673,8 89,6 din care: cap 94 Mobilier E 474,2 532,6 654,4 121,8 122,9 138,0 i 115,1 128,1 162,6 34,5 126,9 141,2 S 359,0 404,5 491,9 87,4 E = export; i = import; S = sold 2000 2001 2002 Diferenta 2002-2001 2002 2001 (%) 2002 2000 (%) 6 Articole din piatra, ciment, sticla E 161,3 172,4 200,1 27,7 116,0 124,1 i 179,2 230,4 291,5 61,0 126,5 162,7 S -17,9 -58,0 -91,4 -33,4 7 Metale comune si articole E 1657,9 1515,9 1788,9 273,0 118,0 107,9 i 890,9 1138,2 1321,4 183,2 116,1 148,3 S 767,0 377,7 467,5 89,8 8 Produse ale industriei constructoare de masini E 2001,3 2337,6 3023,3 685,7 129,3 151,1 i 4116,6 4731,6 5541,3 809,7 117,1 134,6 S -2115,3 -2393,9 -2518,0 -124,0 din care: Masini si aparate mecanice si electrice E 1450,9 1679,6 2171,8 492,2 129,3 149,7 i 3215,5 3527,1 4091,5 564,4 116,0 127,2 S -1764,6 -1847,5 -1919,7 -72,2 Mijloace de transport E 509,2 597,7 787,1 189,4 131,7 154,6 i 551,6 798,6 1017,0 218,4 127,3 184,4 S -42,4 -201,0 -229,9 -29,0 instrumente si AMC E 41,2 60,4 64,4 4,0 106,7 156,4 i 349,5 405,9 432,8 26,9 106,6 123,8 S -308,3 -345,5 -368,4 -22,9 Anexa nr 9 Principalele produse exportate Nr Cod 2001 2002 crt produs Denumire Cantitate Valoare Pondere Cantitate Valoare Pondere mii tone mil % mii tone mil % dolari dolari TOTAL EXPORT 11385,0 100,0 13868,8 100,0 1 85443090 Alte seturi de fise 22,8 221,4 1,9 30,7 390,1 2,8 2 27100066 Motorina destinata altor utilizari, sub 388,6 80,9 0,7 1888,1 384,9 2,8 0,05% sulf 3 27100029 Benzine cu cifra octanica cuprinsa intre 289,1 62,6 0,5 1479,3 358,2 2,6 95 si 98 4 64061011 Fete incaltaminte din piele naturala 14,2 281,2 2,5 14,3 327,0 2,4 5 94036090 Alt mobilier din lemn 141,0 189,3 1,7 137,2 217,1 1,6 7 62052000 Camasi din bumbac 7,0 137,2 1,2 9,0 192,5 1,4 8 85299072 Subans el pt ap radiotelegraf , 0,1 23,4 0,2 0,1 187,4 1,4 radiotelef , televiz 9 44071091 Lemn taiat de molid 740,0 154,1 1,4 873,2 182,3 1,3 10 62064000 Bluze din fibre sintetice sau artificiale 8,3 132,0 1,2 10,2 179,1 1,3 11 72044910 Deseuri fragmentate 1555,2 114,8 1,0 1938,8 168,5 1,2 12 62046318 Alti pantaloni din fibre sintetice 9,9 136,7 1,2 11,3 159,2 1,1 13 94036010 Mobilier din lemn, utilizat in sufragerie, 86,2 123,9 1,1 93,5 156,7 1,1 livinguri 14 89019010 Nave de transport pentru navigatia 114,3 57,9 0,5 81,5 137,8 1,0 maritima 15 64039996 Alti papuci pentru barbati 8,1 83,9 0,7 11,8 134,3 1,0 16 62034235 Alti pantaloni 6,9 110,6 1,0 7,0 134,2 1,0 17 72083990 Alte lamin in rulouri, simplu lamin la cald, 319,0 60,4 0,5 600,1 134,0 1,0 50% Australia 20,6 22,9 26,5 15,9 2,3 10,3 1,5 Canada 30,4 17,7 37,5 8,0 6,2 0,3 0,0 Cehia 15,7 48,5 26,0 5,8 1 ,8 1 ,6 0,6 Uniunea Europeana 22,7 38,9 25,8 7,5 1,6 2,4 1,0 Ungaria 12,7 20,9 49,6 9,2 1 ,4 5,2 1,1 islanda 39,8 9,6 9,7 6,9 6,5 24,2 3,2 Japonia 50,9 27,6 15,1 3,7 1 ,0 1 ,6 0,2 Corea 12,0 7,1 21,7 32,9 9,3 14,3 2,8 Mexic 0,2 0,0 0,7 0,0 0,7 97,3 1,2 Noua Zeelanda 42,5 7,0 10,3 9,1 8,9 21,6 0,5 Norvegia 41,3 29,1 12,0 9,2 0,1 0,6 7,8 Polonia 2,3 7,0 53,1 16,3 10,2 7,0 4,1 Elvetia 42,9 46,4 7,9 1,1 0,4 0,3 1,1 Turcia 1,0 4,1 5,7 10,7 11,5 37,9 29,1 Statele Unite ale Americii 36,0 40,7 15,7 5,5 1 ,4 0,7 0,0 Agricultura Australia 32,6 16,2 1,6 0,0 44,0 4,2 1 ,4 Canada 42,1 23,9 0,3 0,0 26,6 6,3 0,9 Cehia 30,5 1 1 ,3 8,4 4,5 28,4 6,4 10,6 Uniunea Europeana 26,5 16,1 9,3 7,7 12,2 11,2 17,0 Ungaria 8,4 19,7 6,5 8,1 20,0 4,5 32,9 islanda 21,1 10,3 5,5 20,8 4,6 5,1 32,6 Japonia 31,0 19,1 6,7 1,2 22,0 10,3 9,6 Corea 2,2 8,4 16,4 19,1 7,2 8,1 38,6 Mexic 0,1 3,3 3,0 8,4 0,0 0,3 84,8 Noua Zeelanda 50,6 16,7 7,5 0,1 4,9 15,2 4,9 Norvegia 23,4 0,9 0,4 56,4 14,3 0,3 4,2 Polonia 2,9 6,7 16,2 30,0 7,2 8,5 28,5 Elvetia 50,4 8,6 2,2 11,8 19,4 5,0 2,6 Toate liniile tarifare DF 0-5% 5-10% 10-15% 1 5-20% 20-50% >50% Turcia 0,0 3,9 13,9 41,1 2,9 6,5 31,7 Statele Unite ale Americii 27,9 16,7 2,0 0,1 48,1 4,7 0,4 industrie Australia 18,7 19,6 28,1 17,7 2,5 11,6 1,7 Canada 28,6 16,4 39,5 8,3 7,1 0,2 0,0 Cehia 13,4 51,7 28,3 5,7 0,7 0,2 0,0 Uniunea Europeana 22,2 43,0 27,3 7,0 0,4 0,2 0,0 Ungaria 13,4 21,0 54,2 10,0 0,5 0,9 0,0 islanda 42,7 10,4 9,6 7,2 6,7 22,9 0,5 Japonia 53,8 28,4 14,5 2,7 0,2 0,4 0,0 Corea 13,5 7,1 23,8 36,8 8,2 10,5 0,2 Mexic 0,2 0,0 0,2 0,0 0,3 99,2 0,0 Noua Zeelanda 41,2 7,4 9,3 8,2 9,1 24,2 0,6 Norvegia 44,1 31,4 13,7 10,6 0,0 0,0 0,2 Polonia 2,2 7,0 60,3 17,5 9,3 3,6 0,0 Elvetia 42,2 48,9 7,9 0,7 0,2 0,0 0,1 Turcia 1,2 4,3 5,9 11,3 11,1 38,9 27,2 Statele Unite ale Americii 37,2 39,6 15,6 5,6 1,3 0,8 0,0 Sursa: OECD, 2003 DF = duty free 343 Anexa nr 15 Media simpla a taxelor vamale angajate si aplicate la produsele industriale Piete de import Sfarsitul perioadei de implementare Media simpla a taxei vamale angajate Media simpla a taxei vamale aplicate (anul) Diferenteb AMERiCA DE NORD Canada 2000 5,2 4,8 (1998) 0,4 Statele Unite ale Americii 2000 3,9 4,3 (1999) -0,3 AMERiCA LATiNa Argentina 2005 31,0 13,7 (1998) 17,3 Chile 2005 25,0 10,9 (1997) 14,1 Columbia 2005 35,5 11,2 (1998) 24,3 Costa Rica 2005 44,6 6,4 (1998) 38,2 Mexic 2005 34,8 12,6 (1998) 22,3 Peru 2005 30,0 13,0 (1998) 17,0 EUROPA DE VEST Comunitati Europene0 2000 4,1 5,0 (1998) -0,9 islanda 2000 9,7 2,5 (1998) 7,2 Norvegia 2000 3,4 3,3 (1998) 0,1 Elvetia 2000 1,8 d (1998) Turcia 2000 42,6 7,5 (1996) 35,1 EUROPA DE EST Cehia 2000 4,3 4,8 (1998) -0,5 Ungaria 2000 7,4 9,0 (1996) -1,7 Slovacia 2000 4,3 4,9 (1998) -0,6 ASiA Australia 2000 14,2 5,8 (1998) 8,3 Hong Kong (China) 2005 0,0 0,0 (1998) 0,0 Japonia 2000 3,5 4,2 (1998) -0,6 Rep Coreeana 2005 11,7 7,9 (1998) 3,8 Macau (China) 2005 0,0 0,0 (1997) 0,0 Filipine 2005 26,1 9,5 (1998) 16,6 Singapore 2005 4,6 0,0 (1996) 4,6 AFRiCA Camerun 2005 17,6 17,6 (1999) 0,0 Ciad 2005 17,6 17,6 (1999) 0,0 a Membrii pot avea perioade mai lungi de implementare a taxelor vamale pentru anumite linii tarifare, cum ar fi cazul textilelor si imbracamintei b Atent ie la interpretarea datelor, ca ci difera nu doar anii de referinta, cat s i nomenclaturile la care sunt aplicate Pentru limitele tarifare asumate, majoritatea tarilor utilizeaza HS 1996, dar unele tari utilizeaza HS 1988 sau 1992, iar altele utilizeaza vechiul CCCN 0 EC 12 utilizat pentru limitele tarifare asumate; EC 15 pentru taxele aplicate d Echivalentele ad valorem nu sunt disponibile Sursa: WTO, integrated Data Base, 2002 Anexa nr 16 Medii simple ale taxelor vamale angajate la produsele industriale (UNCTAD) (%) Piata de import Lemn, celuloza, hartie si mobila Textile si con- fectii Piele, cauciuc, incalta- minte si articole de voiaj Metale Produse chimice si fotogra- fice Echi- pamente de trans- port Masini non- elec- trice Masini elec- trice Produse minera- liere, pietre si metale pretioase Alte produse manu- fac- turate Peste si produse din peste AMERiCA DE NORD Canada 1,41 12,53 7,64 2,67 4,58 7,34 3,55 5,05 2,89 4,30 1,26 SUA 0,42 8,78 4,46 1,65 3,24 3,30 1,27 2,31 1,89 2,65 1,12 AMERiCA LATiNa Brazilia 28,99 34,77 34,77 33,17 21,09 34,07 32,52 32,08 32,60 33,34 33,67 Chile 25,00 25,00 25,00 25,00 25,00 24,90 24,99 25,00 24,96 24,98 25,00 Columbia 36,10 36,97 35,42 35,08 35,08 35,42 35,16 35,33 35,05 35,26 43,84 Mexic 34,28 34,99 34,85 34,41 35,04 37,79 35,02 34,31 34,04 34,74 34,98 EUROPA DE VEST UE 0,83 7,78 4,27 1,92 4,96 4,20 1,83 3,30 2,00 2,81 11,21 islanda 10,78 11,65 11,32 5,99 2,24 18,39 6,76 18,64 10,33 21,53 5,29 Norvegia 0,43 8,27 2,00 1,02 2,85 3,37 2,82 2,77 0,52 2,18 7,31 Elvetia 2,31 4,63 1,94 1,20 1,11 2,04 0,66 0,85 1,32 1,28 0,38 Turcia 28,26 28,09 20,93 15,64 17,51 17,83 12,45 16,67 19,12 17,45 55,75 EUROPA DE EST Cehia 5,53 6,14 3,74 3,83 4,00 6,57 3,83 4,17 3,37 3,57 0,16 Ungaria 5,45 8,28 6,57 4,97 5,27 12,58 8,35 9,78 4,62 7,78 16,90 Polonia 8,05 13,11 11,43 9,90 8,77 16,75 8,93 9,71 6,73 11,58 16,40 Romania 32,02 32,93 32,43 33,17 31,09 35,00 34,16 33,90 32,53 32,27 28,15 Slovacia 5,53 6,14 3,74 3,83 4,00 6,57 3,83 4,17 3,37 3,57 0,16 ASiA Australia 7,03 23,99 14,34 4,54 9,10 12,29 8,71 13,54 6,68 6,88 0,82 Piata de import Lemn, celuloza, hartie si mobila Textile si con- fectii Piele, cauciuc, incalta- minte si articole de voiaj Metale Produse chimice si fotogra- fice Echi- pamente de trans- port Masini non- elec- trice Masini elec- trice Produse minera- liere, pietre si metale pretioase Alte produse manu- fac- turate Peste si produse din peste Hong Kong (China) 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 indonezia 39,40 40,28 39,52 37,17 36,91 43,49 36,67 38,76 39,14 36,72 40,00 Japonia 0,73 6,43 8,25 1,00 2,71 0,00 0,00 0,21 0,83 1,08 5,91 Rep Coreeana 4,38 19,19 12,55 6,77 6,33 17,15 10,75 16,56 10,05 11,85 17,67 Malayesia 18,25 19,65 22,09 11,86 9,10 24,40 8,40 12,65 14,09 10,81 10,16 Noua Zeelanda 4,73 20,16 16,17 10,11 4,09 15,50 15,49 15,81 5,96 11,08 1,63 Filipine 32,39 28,33 34,45 23,02 22,02 24,51 21,85 27,46 28,03 30,93 33,24 Singapore 2,76 7,16 2,19 3,20 4,95 4,16 4,28 5,02 1,17 1,02 9,91 Thailanda 22,91 29,57 34,13 25,32 29,48 32,08 23,20 30,71 26,91 29,65 12,05 Vieinam 16,71 35,53 17,78 7,84 5,15 20,11 4,63 12,57 13,93 16,02 31,06 AFRiCA Africa de Sud 10,75 28,92 20,27 12,68 12,16 16,87 9,20 17,14 9,46 13,02 21,51 Tunisia 34,45 55,22 36,12 25,00 26,37 24,76 25,13 29,02 28,19 32,19 42,33 - date nedisponibile Sursa: Statisticile UNCTAD, www unctad org, 2003 Anexa nr 17 Media ponderata a taxelor vamale la produsele industriale (UNCTAD) % Piata de import Lemn, celuloza, hartie si mobila Textile si confectii Piele, cauciuc, incalta- minte si articole de voiaj Metale Produse chimice si fotografice Echi- pamente de trans- port Masini non- electrice Masini electrice Produse minerale, pietre si metale pretioase Alte produse manufac- turate Peste si produse din peste AMERiCA DE NORD Canada 1,88 7,94 8,47 2,95 4,71 5,23 2,98 2,83 1,72 2,88 1,21 SUA 0,34 8,59 8,84 1,53 2,98 4,08 0,68 1,65 2,03 1,52 1,10 AMERiCA LATiNa Brazilia 27,58 33,40 34,75 29,61 24,48 34,40 31,46 32,30 19,85 31,95 25,05 Chile 25,00 25,00 25,00 25,00 25,00 24,82 25,00 25,00 25,00 24,98 25,00 Columbia 35,83 35,74 34,71 35,94 34,81 37,20 35,20 35,49 35,00 35,07 57,63 Jamaica 50,00 50,00 50,00 50,00 50,00 50,00 50,00 50,00 50,00 50,00 50,12 Mexic 33,30 34,78 34,73 34,77 34,74 46,86 35,50 34,35 32,85 34,18 35,77 Venezuela 30,38 34,45 33,67 33,98 32,33 35,81 30,60 34,52 34,15 32,40 37,09 EUROPA DE VEST UE 0,69 9,11 5,90 2,04 4,17 6,00 1,28 3,92 0,96 2,38 11,87 islanda 16,25 19,17 15,15 8,12 4,32 10,33 7,05 19,65 11,31 18,29 0,42 Norvegia 0,23 8,89 3,79 0,72 3,14 3,22 2,30 2,72 0,68 1,94 23,63 Elvetia 2,03 5,09 3,59 1,60 0,96 2,98 0,44 0,66 0,47 0,69 0,66 Turcia 27,75 22,66 21,63 16,31 23,46 16,76 12,34 21,40 20,47 17,10 9,75 EUROPA DE EST Cehia 5,62 5,52 4,28 4,08 3,87 10,37 3,45 4,28 2,69 3,15 0,07 Ungaria 5,32 8,46 6,68 5,58 5,83 24,29 7,83 8,32 2,37 7,43 9,15 Polonia 8,17 11,35 9,76 9,36 7,79 29,76 8,27 9,17 4,87 9,45 14,81 Romania 32,26 33,39 34,35 33,90 31,18 35,00 32,81 34,11 34,29 31,29 24,52 Slovacia 5,33 4,73 3,65 4,07 3,62 12,49 3,43 4,15 3,89 2,83 0,47 ASiA Australia 7,57 24,97 16,95 7,10 7,82 20,51 8,47 12,25 6,26 6,72 1,60 Piata de import Lemn, celuloza, hartie si mobila Textile si confectii Piele, cauciuc, incalta- minte si articole de voiaj Metale Produse chimice si fotografice Echi- pamente de trans- port Masini non- electrice Masini electrice Produse minerale, pietre si metale pretioase Alte produse manufac- turate Peste si produse din peste Hong Kong (China) 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 indonezia 35,84 44,75 39,44 35,07 36,74 32,14 36,61 37,05 36,96 28,35 40,00 Japonia 1,19 8,03 12,85 0,56 1,81 0,00 0,00 0,17 0,28 0,44 4,54 Rep Coreeana 4,60 17,30 10,01 4,64 6,65 4,43 12,02 6,29 5,06 9,79 15,04 Macau (China) 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 Malayesia 14,99 18,83 12,72 11,24 12,25 23,28 4,95 4,00 9,62 5,72 5,98 Noua Zeelanda 3,18 25,75 21,51 13,86 8,31 14,11 10,53 14,58 7,12 11,33 5,05 Filipine 27,68 27,10 37,63 18,56 22,28 24,32 21,21 22,06 22,98 25,04 16,74 Singapore 1,80 7,45 4,66 4,02 5,31 2,57 2,57 8,21 1,23 3,34 9,59 Thailanda 17,91 41,49 38,31 26,35 30,28 32,41 23,26 32,01 16,31 28,90 6,56 Vieinam 18,03 35,25 13,30 6,24 6,80 39,72 6,32 10,88 5,07 13,36 27,84 AFRiCA Africa de Sud 8,74 27,13 22,12 14,70 12,12 29,35 9,13 17,86 6,75 12,74 29,94 Tunisia 27,83 55,86 37,78 24,85 26,99 24,41 24,52 28,97 16,49 27,28 41,69 - datele nu sunt disponibile Sursa: UNCTAD, 2003 Anexa nr 18 Media ponderata a taxelor vamale CNF la produsele industriale (UNCTAD) (%) Piata de import Lemn, celuloza, hartie si mobila Textile si confec- tii Piele, cauciuc, incalta- minte si articole de voiaj Metale Produse chimice si fotografice Echi- pamente de trans- port Masini non- elec- trice Masini elec- trice Produse minerale, pietre si metale pretioase Alte produse manu- fac- turate Peste si produse din peste AMERiCA DE NORD Canada 1,75 12,33 6,04 2,51 3,17 6,00 1,49 2,37 1,64 2,83 1,11 SUA 0,89 9,41 4,20 2,36 3,55 3,46 1,25 1,87 1,90 2,11 1,13 AMERiCA LATiNa Argentina 14,04 20,66 18,80 14,86 11,68 15,81 13,68 16,31 10,18 18,19 12,88 Brazilia 13,87 20,66 17,19 14,75 11,67 20,25 16,92 18,11 10,39 18,88 12,88 Chile 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 9,00 Columbia 13,22 18,25 13,28 10,14 8,01 13,83 8,85 10,44 10,04 11,05 18,96 Mexic 15,80 24,29 20,31 15,17 12,95 17,98 12,21 16,41 14,80 18,47 27,60 EUROPA DE VEST UE 2,63 8,57 4,27 2,67 5,14 4,23 1,73 2,51 1,98 2,63 10,36 islanda 2,54 5,40 5,82 0,85 0,97 1,35 0,70 2,04 1,75 3,54 1,30 Norvegia 0,35 7,74 2,00 1,05 1,02 0,26 0,28 0,41 0,34 1,61 0,02 Elvetia 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 Turcia 5,38 9,43 6,99 4,50 5,52 6,20 2,77 4,25 2,72 3,94 12,90 EUROPA DE EST Cehia 6,13 3,89 3,15 3,45 4,05 7,87 4,95 6,37 4,28 10,10 0,13 Ungaria 6,55 10,03 8,17 5,76 6,56 11,59 8,89 10,52 5,51 8,77 17,00 Polonia 8,14 13,88 11,63 10,44 8,70 14,19 8,24 8,00 6,90 10,94 19,64 Romania 12,79 21,10 16,14 14,26 15,91 23,09 13,44 11,05 10,78 14,67 21,25 ASiA Australia 3,63 12,53 6,94 3,66 2,23 3,74 3,48 4,74 2,15 2,38 0,05 Hong Kong (China) 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 india 25,34 38,63 32,15 27,24 29,40 31,98 22,08 29,88 32,06 32,09 15,19 Piata de import Lemn, celuloza, hartie si mobila Textile si confec- tii Piele, cauciuc, incalta- minte si articole de voiaj Metale Produse chimice si fotografice Echi- pamente de trans- port Masini non- elec- trice Masini elec- trice Produse minerale, pietre si metale pretioase Alte produse manu- fac- turate Peste si produse din peste indonezia 7,89 14,08 10,44 8,48 6,55 12,20 2,30 7,92 5,97 10,42 4,95 Japonia 1,48 7,50 7,18 1,56 2,64 0,00 0,00 0,17 0,83 1,08 5,82 Rep Coreeana 6,50 10,04 8,05 6,70 7,53 5,45 7,42 7,36 5,90 7,53 16,16 Malayesia 13,26 16,90 17,17 8,26 3,66 15,17 3,55 8,56 8,23 6,70 6,37 Filipine 9,09 12,85 7,50 6,78 4,04 8,91 3,89 5,25 5,73 6,18 9,18 Singapore 0,34 1,33 0,24 0,00 0,00 5,21 0,00 0,02 0,02 0,04 0,00 Thailanda 16,13 24,72 22,29 13,05 11,62 21,37 9,02 12,80 12,36 13,00 53,06 AFRiCA Camerun 19,13 23,18 21,42 16,09 11,69 15,51 12,14 16,71 18,81 23,48 24,72 Africa de Sud 8,35 15,59 13,67 4,74 3,42 7,42 1,67 5,55 4,00 3,59 9,91 - datele nu sunt disponibile Sursa: UNCTAD, 2003 Anexa nr 19 Tarife medii ponderate aplicate cu care se confrunta principalii exportatori de produse manufacturate Grupe de produse tari dez- vol- tate Asia de Sud Orientul Mijlociu si & Africa de Nord America Latina & i-le Caraibe Europa & Asia Centrala Asia de Est & Pacific Africa Sub- Sahariana Quad Total mondial Produse agricole si piscicole 4,86 30,50 14,26 9,15 9,07 12,91 12,94 4,98 8,03 Minerale si combustibili 0,09 23,97 7,71 5,72 2,57 2,49 7,52 0,07 2,66 titei brut 0,00 21,71 - 4,63 - 1,71 - 0,00 2,55 Petrol rafinat 2,63 28,33 10,88 7,78 4,97 4,87 18,86 2,63 11,11 Alte minerale si combustibili 0,06 14,90 7,34 5,77 0,61 2,46 4,06 0,04 1,42 Produse manufacturate 3,25 28,26 18,28 10,81 9,67 4,81 16,25 3,17 4,52 Mase plastice 3,29 35,30 13,74 9,99 11,50 9,19 15,28 3,12 7,46 Cauciuc si produse din cauciuc 1,79 30,25 17,90 9,85 3,57 6,99 15,24 1,43 4,46 Lemn si produse din lemn 1,85 10,47 14,61 7,53 10,62 4,14 6,10 1,80 2,91 Fibre si tesaturi sintetice 8,86 31,05 20,58 15,92 9,33 14,91 14,01 8,73 14,02 Tricotaje 13,43 36,65 30,08 16,79 16,31 2,54 30,99 13,23 11,46 Alte confectii 12,02 38,32 18,85 17,65 17,47 3,09 26,76 11,75 10,66 incaltaminte 13,21 35,11 21,92 13,84 13,71 2,11 25,42 13,17 10,49 Pietre pretioase si metale (inclusiv monede) 0,53 29,56 6,99 13,50 6,76 0,73 7,81 0,53 1,36 Fier si produse siderurgice 1,82 26,91 12,44 6,89 12,76 4,99 11,93 1,79 4,32 Masini automatice pentru procesarea datelor 0,01 11,84 8,46 8,65 7,04 3,57 9,79 0,00 0,87 Alte echipamente de birou 0,01 16,42 11,18 4,85 3,12 3,72 36,10 0,00 1,38 Alte componente mecanice 0,96 22,36 12,45 8,89 6,20 5,25 9,17 0,80 3,57 Aparate de receptie 3,10 31,48 18,23 14,96 12,17 2,05 28,45 3,01 3,70 Microansamble si circuite electronice integrate 0,00 5,34 5,96 4,21 9,05 1,04 17,57 0,00 0,58 Alte echipamente electrice 0,93 28,55 15,77 11,46 7,26 4,31 18,76 0,81 2,81 Autohevicule pentru transportul de persoane 4,45 89,19 39,50 22,26 17,83 32,42 15,20 4,36 7,64 Alte autovehicule si componente 7,50 26,21 16,64 9,53 16,02 15,32 10,67 7,63 9,03 Grupe de produse tari dez- vol- tate Asia de Sud Orientul Mijlociu si & Africa de Nord America Latina & i-le Caraibe Europa & Asia Centrala Asia de Est & Pacific Africa Sub- Sahariana Quad Total mondial Vapoare, barci si alte vase de plutire 1,14 34,13 12,64 12,38 6,00 2,90 8,18 0,90 2,84 Mobila, lampi 1,62 36,22 20,92 13,99 15,67 2,17 20,66 1,50 2,13 Alte produse manufacturate 4,07 33,81 17,22 14,42 10,85 5,22 29,35 3,94 5,61 Alte produse 2,64 28,92 17,08 9,49 8,87 6,03 15,77 2,56 5,05 Total pe regiuni geografice 3,31 28,17 17,10 10,61 9,33 5,14 15,52 3,24 4,71 Sursa: M Bachetta, si B Bora, Post-Uruguay Round Market Access Barrierrs for industrial Products, United Nations, 2001 Anexa nr 20 Tarife CNF medii ponderate cu care se confrunta principalii exportatori de produse manufacturate Grupe de produse tari dez- vol- tate Asia de Sud Orientul Mijlociu si & Africa de Nord America Latina & i-le Caraibe Europa & Asia Centrala Asia de Est & Pacific Africa Sub- Sahariana Quad Total mondial Produse agricole si piscicole 6,42 30,53 14,26 14,05 11,11 13,00 17,27 6,60 9,40 Minerale si combustibili 0,10 23,97 7,71 6,78 2,60 2,49 12,89 0,08 2,72 titei brut 0,00 21,71 4,63 1,71 0,00 2,55 Petrol rafinat 2,88 28,33 10,88 7,78 4,97 4,87 18,86 2,87 11,12 Alte minerale si combustibili 0,07 14,90 7,34 7,97 0,61 2,46 10,93 0,05 1,53 Produse prelucrate 3,79 28,31 18,28 14,19 10,44 4,86 18,44 3,71 5,01 Mase plastice 5,08 35,32 13,74 13,85 12,16 9,33 19,93 4,99 8,49 Cauciuc si produse din cauciuc 2,59 30,25 17,90 13,81 4,03 7,10 17,66 2,18 5,32 Lemn si produse din lemn 2,72 10,79 14,61 11,61 10,92 4,15 12,37 2,66 3,56 Fibre si tesaturi sintetice 9,42 31,05 20,58 17,83 9,72 14,93 14,09 9,30 14,30 Tricotaje 13,73 36,65 30,08 19,85 16,95 2,56 33,14 13,48 11,73 Alte confectii 12,33 38,32 18,85 19,95 18,08 3,12 34,37 12,04 10,95 incaltaminte 13,55 35,11 21,92 20,65 14,90 2,13 26,23 13,49 10,89 Pietre pretioase si metale (inclusiv monede) 1,69 29,56 6,99 16,60 6,94 0,77 16,57 1,76 2,22 Fier si otel 2,34 26,91 12,44 10,34 13,14 5,00 13,92 2,28 4,73 Masini automatice pentru procesarea datelor 0,06 11,84 8,46 12,06 8,68 3,57 13,97 0,05 1,00 Alte echipamente de birou 0,01 16,42 11,18 5,52 6,48 3,72 62,25 0,00 1,43 Alte componente mecanice 1,72 22,53 12,45 13,35 6,57 5,31 10,72 1,57 4,30 Aparate de receptie 3,89 31,59 18,23 17,78 12,72 2,07 30,60 3,82 4,38 Microansamble si circuite electronice integrate 0,00 5,34 5,96 4,99 9,97 1,04 34,98 0,00 0,59 Alte echipamente electrice 1,89 28,55 15,77 14,32 8,09 4,42 20,79 1,78 3,52 Autohevicule pentru transportul de persoane 4,54 90,15 39,50 23,21 18,60 32,54 15,89 4,36 7,82 Alte autovehicule si componente 8,07 26,44 16,64 15,05 16,60 15,51 11,37 8,19 10,02 Vapoare, barci si alte vase de plutire 1,25 34,13 12,64 13,15 6,00 2,94 8,22 1,14 2,92 Grupe de produse tari dez- vol- tate Asia de Sud Orientul Mijlociu si & Africa de Nord America Latina & i-le Caraibe Europa & Asia Centrala Asia de Est & Pacific Africa Sub- Sahariana Quad Total mondial Mobila, lampi 1,98 36,22 20,92 18,52 15,94 2,22 23,68 1,86 2,52 Alte produse manufacturate 4,37 33,81 17,22 16,41 11,51 5,26 31,21 4,21 5,88 Alte produse 3,39 28,95 17,08 13,07 9,32 6,08 17,89 3,31 5,69 Total pe regiuni geografice 3,89 28,22 17,10 14,02 10,32 5,20 18,13 3,83 5,23 Sursa: Bachetta M , si B Bora, Post-Uruguay Round Market Access Barrierrs for industrial Products, United Nations, 2001 Anexa nr 21 Frecventa barierelor netarifare in calea exporturilor provenite din tarile dezvoltate Grupe de produse tari dezvol- tate Asia de Sud Orientul Mijlociu si Africa de Nord America Latina & Caraibe Europa & Asia Centrala Asia de Est & Pacific Africa Sub- Sahari- ana Quad Produse agricole si piscicole 48,24 14,87 57,69 34,24 32,93 24,42 18,58 41,98 Produse minerale si combustibili 6,72 3,29 5,73 6,64 6,72 4,52 0,16 6,53 titei si produse din petrol 26,88 22,73 28,13 14,53 38,01 17,75 4,55 12,19 Alte produse minerale si petrol 17,28 7,89 7,57 7,23 13,89 5,12 0,00 16,78 Alte produse minerale si combustibili 0,00 0,00 0,00 3,33 0,00 7,41 0,00 0,00 Produse manufacturate 10,67 7,20 10,96 11,68 7,15 5,57 1,74 16,78 Medicamente 40,34 33,33 81,25 35,67 53,13 17,19 47,73 25,00 Papetarie si articole din hartie 0,61 5,06 8,05 6,43 0,38 3,37 0,06 0,11 Pietre si metale pretioase 2,27 5,29 12,71 1,79 21,90 2,56 5,59 1,68 Masini de procesare automata a datelor 14,94 4,17 8,04 6,90 13,69 0,21 0,00 8,93 Alte echipamente de birou 10,61 1,39 0,00 2,96 0,46 0,00 0,00 4,17 Alte echipamente si componente mecanice 11,06 2,64 7,46 6,75 4,09 3,32 0,20 3,87 Circuite electrice integrate 15,50 0,00 10,23 2,10 0,00 0,00 0,00 6,26 Alte aparate electrice 14,99 4,98 19,96 7,10 6,03 4,74 0,41 7,80 Autovehicule pentru transportul de persoane 40,91 51,85 25,69 21,94 39,75 45,95 0,00 50,00 Subansamble si componente pentru autovehicule 9,47 0,00 12,71 7,83 19,88 6,89 0,91 25,00 Avioane 6,49 14,29 31,55 11,31 16,07 0,00 0,00 8,93 Mobila si lampi 2,01 10,59 8,07 5,92 7,16 0,30 4,30 4,05 Alte produse manufacturate 19,46 16,59 13,99 17,48 11,31 10,00 2,43 32,53 Alte produse nespecificate anterior 10,05 7,52 10,22 12,87 7,20 5,88 1,91 19,46 Sursa: M Bachetta, si B Bora, Post-Uruguay Round Market Access Barrierrs for industrial Products, United Nations, 2001 Anexa nr 22 Frecventa barierelor netarifare in calea exporturilor provenite din tarile care exporta cu preponderenta produse manufacturate Grupe de produse tari dez- voltate Asia de Sud Orientul Mijlociu si Africa de Nord America Latina & Caraibe Europa & Asia Centrala Asia de Est & Pacific Africa Sub- Saha- riana Quad Produse agricole si piscicole 48,24 14,87 57,69 34,24 32,93 24,42 18,58 41,98 Produse minerale si combustibili 6,72 3,29 5,73 6,64 6,72 4,52 0,16 6,53 titei brut 22,73 8,33 25,00 13,33 30,56 11,11 4,55 12,50 Petrol rafinat 31,03 37,12 31,25 15,72 45,47 24,39 4,55 11,88 Alte minerale si combustibili 13,33 13,33 19,17 7,75 9,01 14,74 0,61 19,17 Produse manufacturate 10,67 7,20 10,96 11,68 7,15 5,57 1,74 16,78 Produse plastice 1,38 3,36 2,76 5,75 3,76 2,49 0,35 2,08 Cauciuc si produse din cauciuc 5,67 2,11 3,17 4,59 1,34 2,37 1,12 7,44 Lemn si produse din lemn 17,33 13,82 8,73 18,94 3,23 8,74 2,69 28,76 Fibre sintetice si tesaturi 13,06 9,33 11,38 17,81 5,47 1,44 0,14 35,72 Tricotaje 30,46 16,59 17,43 17,82 18,27 4,78 7,02 68,64 Alte confectii 30,89 16,53 17,96 18,35 19,02 8,26 2,27 66,15 incaltaminte 19,83 8,60 18,55 14,18 12,45 0,00 4,25 10,97 Pietre si metale pretioase (inclusiv monede) 2,27 5,29 12,71 1,79 21,90 2,56 5,59 1,68 Fier si otel 12,95 0,27 1,26 2,51 2,68 9,60 0,00 35,42 Masini automatice pentru procesarea datelor 14,94 4,17 8,04 6,90 13,69 0,21 0,00 8,93 Alte echipamente de birou 10,61 1,39 0,00 2,96 0,46 0,00 0,00 4,17 Alte componente mecanice 11,06 2,64 7,46 6,75 4,09 3,32 0,20 3,87 Aparate de receptie 23,46 13,73 25,06 7,57 15,85 13,89 0,80 23,35 Microansamble si circuite electronice integrate 15,50 0,00 10,23 2,10 0,00 0,00 0,00 6,26 Alte echipamente electrice 14,50 4,48 19,67 7,07 5,47 4,22 0,39 6,90 Autohevicule pentru transportul de persoane 40,91 51,85 25,69 21,94 39,75 45,95 0,00 50,00 Alte autovehicule si componente 10,83 16,04 9,31 12,69 16,75 15,17 1,56 24,04 Vapoare, barci si alte vase de plutire 9,76 13,73 7,72 8,28 4,58 3,98 1,47 25,37 Mobila, lampi 2,01 10,59 8,07 5,92 7,16 0,30 4,30 4,05 Alte produse manufacturate 14,34 14,74 18,49 13,01 10,43 3,79 5,99 27,66 Alte produse 8,08 7,32 10,92 13,57 6,92 5,71 1,87 13,56 Sursa: M Bachetta, si B Bora, Post-Uruguay Round Market Access Barrierrs for industrial Products, United Nations, 2001 Anexa nr 23 Masuri netarifare impuse tuturor produselor in unele tari in dezvoltare, 1989-1998 (%) Regiune CNF de baza Licente neautomate Prohibiri Cote cantitative Cote tarifare Monitorizarea importurilor Preturi minime variabile Cod tara 1989- 94 1995- 98 1989- 94 1995- 98 1989- 94 1995- 98 1989- 94 1995- 98 1989- 94 1995- 98 1989- 94 1995- 98 1989-94 1995-98 1 Hong Kong, China 2,1 2,1 2,0 2,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 16,0 0,0 0,0 0,0 1 indonezia 53,6 31,3 53,0 31,0 5,0 0,0 3,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1,0 0,0 1 Corea 50,0 25,0 32,0 0,0 0,0 0,0 3,0 0,0 26,0 25,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1 Malayesia 56,3 19,6 55,0 20,0 4,0 14,0 2,0 2,0 0,0 7,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1 Filipine 11,5 7,0 4,0 1,0 0,0 0,0 0,0 1 Singapore 1,0 2,1 1,0 1,0 0,0 1,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1 Thailanda 36,5 17,5 36,0 11,0 0,0 6,0 2,0 1,0 0,0 12,0 2,0 0,0 3,0 0,0 2 india 99,0 93,8 99,0 94,0 3,0 1,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 3 Africa de Sud 36,5 8,3 36,0 5,0 0,0 0,0 0,0 3,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 4 Cipru 21,6 1,0 0,0 0,0 21,0 0,0 0,0 4 Egipt 57,3 14,0 53,0 0,0 0,0 0,0 0,0 4 Maroc 58,3 13,4 51,0 13,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1,0 0,0 0,0 24,0 0,0 4 Tunisia 54,2 54,0 0,0 0,0 0,0 0,0 2,0 4 Turcia 5,2 19,8 5,0 0,0 0,0 0,0 0,0 8,0 0,0 11,0 0,0 0,0 0,0 0,0 5 Argentina 3,1 2,1 3,1 1,0 0,0 0,0 2,0 1,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1,0 5 Bolivia 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 5 Brazilia 16,5 21,6 10,0 11,0 7,0 11,0 0,0 1,0 0,0 0,0 100,0 0,0 0,0 1,0 5 Chile 5,2 5,2 0,0 0,0 1,0 1,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 5,0 4,0 5 Mexic 27,8 13,4 28,0 6,0 0,0 1,0 2,0 0,0 0,0 7,0 0,0 0,0 2,0 0,0 5 Venezuela 17,7 2,0 3,0 0,0 0,0 0,0 0,0 Note: Masurile netarifare (MNT) sunt calculate prin metoda ratei frecventei (in%), pe baza HS dezvoltata pe 2 litere MNT de baza includ: licentieri, prohibiri, cote si preturi administrate Sursa: Constantine Michalopoulos, Trade Policy and Market Access issues for Developing Countries, World Bank PRWP No 2214, October 1999 Anexa nr 24 a Estimari privind volumul subventiilor acordate in agricultura in tarile OECD (mil s) Tara 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Australia 2585 2341 2161 1964 2222 2259 2334 2258 1778 1662 1289 1177 Canada 9644 9326 7378 6139 4956 5393 5214 4482 4824 5006 5535 5154 Republica Ceha 6183 2409 1414 1292 988 1048 1090 360 1093 953 638 689 Ungaria 2076 851 1014 1099 1270 842 807 452 1234 1390 1143 708 irlanda 288 308 295 174 143 163 139 146 181 184 159 124 Japonia 52986 57770 68153 77007 93052 100509 78295 63791 64060 66977 68221 59126 Korea 23662 24051 23778 23881 26429 30211 28659 25237 15983 21950 22780 19736 Mexic 7423 9397 11430 12210 10281 183 3209 5728 5638 5710 7396 7892 Noua Zeelanda 215 179 160 149 208 255 242 252 173 178 166 143 Norvegia 3677 3752 3612 3063 2885 3124 3011 2819 2867 2728 2355 2385 Polonia -1335 198 335 1791 2457 2140 2874 2253 3799 2782 1224 1797 Slovacia 3044 929 633 677 586 356 106 281 652 437 374 186 Suedia 7069 7180 6684 6701 7074 7766 7179 5987 6077 5661 4809 4672 Turcia 6341 10196 8037 8711 3451 5919 7340 10406 14369 12137 10524 6287 Statele Unite 71441 75637 80908 86037 80672 70470 76978 76503 91663 99018 92089 95259 Sursa: World Bank, Milennium indiactors, 2003 b Estimari privind ponderea subventiilor in agricultura in PiB, in tarile OECD (%) tara 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Australia 0,847 0,755 0,713 0,667 0,661 0,627 0,576 0,558 0,492 0,424 0,341 0,330 Canada 1,651 1,556 1,270 1,086 0,876 0,911 0,848 0,701 0,781 0,762 0,778 0,727 Republica Ceha 8,690 4,432 3,628 2,404 2,013 1,889 0,680 1,922 1,746 1,259 1,241 Ungaria 2,524 2,697 2,819 3,031 1,885 1,786 0,988 2,620 2,892 2,505 1,388 irlanda 4,561 4,557 4,240 2,850 2,273 2,333 1,916 1,972 2,227 2,149 1,858 1,621 Japonia 1,736 1,656 1,793 1,760 1,934 1,900 1,668 1,479 1,625 1,488 1,437 1,436 Korea 9,374 8,148 7,549 6,907 6,575 6,177 5,509 5,293 5,037 5,397 4,981 4,736 Mexic 2,856 2,994 3,144 3,028 2,448 0,064 0,965 1,428 1,341 1,189 1,287 1,281 Noua Zeelanda 0,490 0,428 0,401 0,344 0,410 0,425 0,365 0,384 0,324 0,325 0,336 0,293 Norvegia 3,185 3,187 2,859 2,638 2,346 2,131 1,913 1,819 1,941 1,777 1,455 1,420 Polonia 0,259 0,398 2,085 2,481 1,684 1,997 1,563 2,397 1,793 0,776 1,005 Slovacia 4,984 4,028 1,939 0,536 1,377 3,058 2,215 1,949 0,935 Suedia 3,095 3,085 2,744 2,830 2,705 2,527 2,426 2,338 2,318 2,190 2,007 1,883 Turcia 4,205 6,746 5,043 4,819 2,657 3,488 4,039 5,471 7,167 6,569 5,257 4,311 Statele Unite 1,231 1,264 1,280 1,295 1,144 0,952 0,985 0,920 1,044 1,068 0,933 0,935 Sursa: World Bank, Milennium indiactors, 2003 359 Anexa nr 25 Uniunea Europeana: PSE - echivalentul subventiilor acordat producatorilor europeni, 1986- 2000 1986-88 1998-2000 1998 1999 2000a Grau PSE (Euro mn) % PSE 7,874 52 9,496 49 9,685 48 10,234 54 8,570 43 Porumb PSE (Euro mn) % PSE 2,862 52 2,308 38 2,121 37 2,448 40 2,355 36 Alte cereale PSE (Euro mn) % PSE 5,186 56 6,392 58 7,311 65 6,670 61 5,196 46 Orez PSE (Euro mn) % PSE 391 57 147 17 224 26 146 17 71 8 Oleaginoase PSE (Euro mn) % PSE 2,828 59 1,188 27 1,090 22 1,212 28 1,261 30 Zahar PSE (Euro mn) % PSE 2,877 60 2,799 53 2,699 52 3,318 58 2,559 49 Lapte PSE (Euro mn) % PSE 18,054 57 17,165 48 19,310 54 16,704 48 15,481 43 Carne de vita PSE (Euro mn) % PSE 13,676 59 20,588 76 20,543 77 21,364 77 19,856 75 Carne de oaie PSE (Euro mn) % PSE 3,647 70 3,614 56 3,548 57 3,912 59 3,383 52 Carne de porcine PSE (Euro mn) % PSE 1,170 7 5,064 25 2,267 11 7,175 39 5,749 25 Carne de pasare PSE (Euro mn) % PSE 1,040 14 2,782 33 954 10 2,697 32 4,695 57 Oua PSE (Euro mn) % PSE 660 14 506 12 493 11 627 15 398 9 Alte produse primare PSE (Euro mn) % PSE 25,566 40 29,301 28 28,352 28 31,217 30 28,334 28 Total PSE (Euro mn) % PSE 85,829 44 101,350 40 98,596 39 107,546 43 97,907 38 a - Date provizorii Nota: The PSE pentru "alte produse primare" este valoarea reziduala a PSE pentru toate produsele primare minus PSE pentru produsele listate mai sus Sursa: OECD, Agricultural Policies in OECD Countries: Monitoring and Evaluation 2001, 2001 360 Bibliografie 1 Anderson, J E ; P Neary, A New Approach to Evaluating Trade Policy, World Bank Working Paper, Washington DC, 1991 2 Ardelean, V , Studiu privind analiza indicelui RCA in comertul exterior al Romaniei si clasamentul prioritar al ramurilor economiei nationale in perioada 1995-2000 si in perspectiva anului 2005, Oeconomica, nr 3, 2002 3 Bachetta, M ; B Bora, Post-Uruguay Round Market Access Barriers for industrial Products, OMC si UNCTAD, 2001 4 Bachetta, M ; B Bora, industrial Tariff Liberalization and the Doha Development Agenda, OMC, 2003 5 Bacchetta, M si Jansen, M , Adjusting to Trade Liberalization The Role of Policy, institutions and WTO Disciplines, OMC, aprilie 2003 6 Bhagwati, J N ; Panagariya, A si Srinivasan, T N , Lectures on international Trade, second edition, MiT Press, 2001 7 Bora, B , Kuwahara A si Laird, S , Quantification of Non-Tariff Measures, Policy issues in international trade and Commodoties Study Series No 18, UNCTAD, Geneva, 2002 8 Calrin, W , Estrin, S , Schaffer, M , Measuring Progress in Transition and Towards EU Accession: a comparison of manufacturing firms in Poland, Romania and Spain, Working paper, no 40, BERD, 1999 9 Ciupagea, C , Fundamente teoretice ale comertului international, Editura Economica, 2001 10 Cojanu, V , Comertul exterior si dezvoltarea economica in Romania, Editura iRLi, 1997 11 Cornelius, P ; von Kirchbach, F ; Zhang, Y , Trade integration with the European Union: Where do the Transition Economies Stand?, World Economic Forum, 2001 12 Croitoru , L si Tarhoaca, C , Competitivitatea industriilor prelucratoare romanesti, Oeconomica, nr 3, 2002 13 Daianu, D ; Voinea, L ; Pauna, B ; Stanculescu M si Mihaiescu, F , Castigatori si perdanti in procesul de integrare europeana O privire asupra Romaniei, Oeconomica, nr 3, 2002 361 14 Dobrescu, E , Tranzitia in Romania Abordari econometrice, Editura Economica, 2002 15 Feenstra, R , Empirical Methods for international Trade, MiT Press, Cambridge, 1988 16 Finger, J M ; Ng, F si Wangchuk, S , Antidumping as Safeguard Policy, manuscris preluat de Blonigen, Bruce A si Thomas J Prusa in "Antidumping", NBER, 2001 17 Lindert, P H si Williamson, J G , Does Globalization Make the World More Unequal?, NBER, aprilie 2002 18 Maskus, K E si Wilson, J S , Quantifying the impact of Technical Barriers to Trade: A Review of Past Attepts and the New Policy Context, World Bank, 2000 19 Messerlin, P si Sam, L , "Anti-Dumping regulations or Pro-Cartel Law", The World Economy, vol 13, No 4, dec 1990 20 Michalopoulos, C , Trade Policy and Market Access issues for Developing Countries, World Bank PRWP, No 2214, 1999 21 Milanovic, B , The Two Faces of Globalization: Against Globalization as We Know it, Banca Mondiala, mai 2002 22 Negrescu, D Protectionismul netarifar, Colectia Temper, Editura Economica, Bucuresti, 1998 23 Pop, i , Studiul FiAS: Bariere administrative pentru investitori, 1999 24 Rodrik, D , institutions, integration and Geography: in search of the deep determinants of growth, NBER, 2002 25 Smith, A , An inquiry into the Nature and the Causes of the Wealth of Nations, Chicago University Press, 1976 26 Sachs, Jeffrey D ; Mellinger, Andrew, Galup, John, The Geography of Poverty and Wealth, Center for international Development at Harvard University, Scientific American Magazine, martie 2001 27 Scurau, C ; Florescu, i , Analiza input-output: factori favorabili si bariere in asigurarea competitivitatii la export si pe piata interna, nr 1, 2003 28 Stiglitz, J E , Dumping on Free Trade: The US import Trade Law, Southern Economic Journal 64, 1997 29 Teulon, F , Comertul international, traducere de Anca-Andreea Pavel, Editura institutul European iasi, 1997 30 Vass, A , Analiza factorilor determinanti ai escaladarii masurilor antidumping si impactul lor asupra economiei globale, manuscris, 362 2003 31 Vass, A , Antidumping, - sfidarea mondiala a preturilor mici, Suplimentul Economic - Ziua, 2003 32 Vass, A , Presiuni sistemice exercitate asupra politicii comerciale europene Nivelul si evolutia protectionsimului european, Revista de Economie, institutul de Economie Nationala, 2003 33 Voinea L , Advancing at its Own Speed: A Trade Approach on Romania's Convergence to EU, Romanian Journal of European Affairs, vol 2, no 3, 2002 34 Voinea, L , SEE and Difference: Romanian Regional Trade and investments, WiiW Research Paper, 2002, www wiiw ac at- balkanobservary 35 Webb, A ; Lopez, M si Penn, R , Estimates of Producer and Consumer Equivalents: Government intervention in Agriculture, 1982-1987, Economic Research Service, United States Department of Agriculture, Washington DC, 1990 * * * 36 Raportul Bancii Mondiale, Globalization, Growth and Poverty, 2002 37 Raportul Bancii Mondiale: Global Economic Prospects, cap 6 Envisioning Alternative Futures: Reshaping Global Trade Arhitetcure for Developmen, 2002 38 Raportul Natiunilor Unite: UNDP - Romania: A Decade Later: Understanding the Transition Process in Romania - National Human Development Report Romania, 2001-2002 39 OECD, Analysis of non-tariff measures the case of export restrains, Trade Committee, aprilie 2003 40 OECD, Analysis of Non-Tariff Measures: The Case of Non- Automatic import Licensing, decembrie 2002 41 OECD, Barriers to Trade in Economies in Transition, Paris, 1994 42 OECD, National policies and Agricultural Trade, Paris, 1987 43 OECD, Post-Uruguay Round Tariff Regimes: Achievements and Outlook, Paris, 1999 44 OMC, Market Access: Unfinished Business, Post-Uruguay Round, inventory and issues, Special Study, No 6, Geneva 45 OMC, Technical Barriers to Trade and Standards Challenges and Oportunities for Developing Countries, februarie 2000 46 ONU, Trade Facilitation The Challenges for Growth and 363 Development, United Nations Economic Commission for Europe, New York and Geneva, 2003 47 UNCTAD and World Bank, Market Access Barriers Facing World Exporters, Washington, 2001 * * * Statistici: 48 Banca Nationala a Romaniei, 2002 49 institutul National de Statistica, 1995-2002 50 Organizatia Mondiala a Comertului, 1995-2002 51 COMTRADE - United Nations Standard Dissemination Commodity Trade Database, 2002 52 TRAiNS - Trade Analysis and information System, OMC, 2002 Competitivitate si specializare in comertul exterior romanesc dr Gheorghe ZAMAN dr Valentina VASiLE 1 Caracterizare globala a eficient ei comert ului exterior romanesc Deschiderea economiei, tranzitia spre economia concurentiala de piata a determinat mutatii insemnate in schimburile comerciale de pe piata nationala si internationala, atat de natura cantitativa, cat mai ales sub aspect calitativ Pe de o parte, patrunderea masiva prin import a produselor si serviciilor pe piata nationala si, pe de alta parte, operarea in alte conditii pe pietele internationale a exportatorilor romani au schimbat in mod semnificativ perceptia producatorilor si consumatorilor din Romania asupra produselor importate exportate intensificarea schimburilor comerciale ale Romaniei presupune, deopotriva, cresterea volumului de produse si servicii exportate, ca si realizarea unui export net pozitiv -cantitativ, valoric si calitativ La nivel macroeconomic, stimularea exportului a reprezentat pe intreaga perioada de tranzitie, un mecanism de sustinere potentare a cresterii economice, o prioritate permanenta Doar ca, de cele mai multe ori, s-a concretizat in principal in "a exporta cu orice pret" si cat mai mult Din pacate, aceasta politica a antrenat mult prea putine schimbari structurale importante, de natura calitativa - cresterea valorii adaugate brute a produselor si serviciilor de export, promovarea produselor bazate pe exploatarea si gestiunea eficienta a factorilor de productie Produsele ce incorporeaza tehnologie si forta de munca calificata detin proportii mult prea reduse, comparativ cu alte tari central si est-europene in tranzitie A vinde ieftin si mult, produse slab prelucrate si sau de calitate redusa s-a dovedit o solutie de moment care nu a sustinut stimulat dezvoltarea durabila a relatiilor comerciale ale Romaniei cu statele lumii si cu deosebire cu cele membre UE, pe piata carora dorim sa ne integram Progresele Romaniei in domeniul eficientei comertului exterior sunt mai degraba un rezultat (rezidual), si nu un scop Politicile in domeniul comertului exterior, desi pe componentele sale au fost justificate la 365 momentul (conjunctural) al aplicarii, nu au fost integrate intr-o strategie clara si coerenta, bazata pe obtinerea avantajelor competitive, pe calitate, tehnologie si munca inalt calificata S-a accentuat prea mult rolul reglator al pietei in detrimentul unei orientari spre dezvoltarea comertului exterior prin instrumente si politici active, de sustinere promovare a avantajelor competitive, pe mobilitatea temporara a mentinerii si sau accentuarii avantajelor pe grupe de produse, pe segmente de piata si tari de destinatie * * * Fara a incerca o abordare exhaustiva a problematicii, vom evidentia in continuare, pe masura existentei bazei de date necesare, cateva din atributele de eficienta a activitatii de comert exterior, cu deosebire a exportului de produse romanesti Ne vom baza pe clasificatia nomenclatorului combinat, pe statistica internationala Eurostat Vom face referiri speciale la relatiile comerciale dintre Romania si spatiul UE 1 1 Performante ale comertului exterior romanesc in context mondial in comertul mondial, Romania detine o pozitie modesta, puternic diferentiata pe categorii de produse si servicii De exemplu, in anul 2001, ponderea exportului romanesc era de 0,06% la produsele alimentare si cca 1,5% la confectii si produse din piele (graficul nr 1) Valoarea exportului per capita in acelasi an si pentru aceleasi grupe de produse a fost de 6,6 s SUA locuitor pentru produsele industriei alimentare, cca 30 s SUA locuitor pentru produse chimice, aproape 50 s SUA loc pentru cele din piele si 124,4 s SUA loc pentru confectii (graficul nr 2) Exportul net are valori negative pentru majoritatea produselor, situatiile cele mai dezavantajate fiind la exportul de textile, minerale, produse chimice si masini (fara cele electronice) Exportul net a inregistrat in anul 2001 valori pozitive doar pentru patru grupe: produse prelucrari primare, produse din lemn, produse din piele, confectii Aceste valori ale indicatorilor prezentati situeaza Romania, de regula, pe pozitii de mijloc sau de la baza ierarhiei mondiale (tabelul nr 1) Desi aceste valori sunt mult prea modeste fata de potentialul Romaniei, ele reprezinta rezultatul unor eforturi notabile, in unele domenii de activitate Astfel, in perioada 1997-2001, dinamica exportului a fost deosebit de insemnata la doua categorii de produse: iT si produse electronice de consum 375% pe an; componente electronice 68% pe an Graficul nr 1 366 Ponderea Romaniei in exportul mondial in anul 2001 prod ale ind alimentare iT si prod electronice de consum echipamente de transport componente electronice produse chimice masini nonelectronice alimente proaspete minerale alte prod manufacturate textile produse din lemn produse manufacturate de baza confectii produse din piele 0 0,2 0,4 0,6 0,8 1 1,2 1,4 1,6 Sursa: Calcule iTC bazate pe date COMTRADE - UNSD Graficul nr 2 Valoarea exportului per capita in anul 2001, pe grupe de produse (s SUA locuitor) confectii produse manufacturate de baza produse din piele minerale alte prod manufacturate masini nonelectronice produse chimice produse din lemn echipamente de transport componente electronice iT si prod electronice de consum alimente proaspete textile prod ale ind alimentare 0 20 40 60 80 100 120 Sursa: Calcule iTC bazate pe date COMTRADE - UNSD Romania in comertul mondial, in anul 2001 Tabelul nr 1 Grupa de produse Export net Locul in ierarhia mondiala dupa indicatorul: Numar total de state exporta- toare Mil s SUA Locul in ierarhia mondiala Diversifi- carea productiei Concen- trarea productiei Diversificarea pietelor Diversificarea produselor - alimente proaspete -379,5 145 30 38 55 50 166 - produse din industria alimentara -455,0 121 26 37 19 43 143 - produse din lemn 234,6 23 53 46 5 31 114 - textile -1768,5 99 30 30 39 36 103 - produse chimice -1039,0 87 35 37 27 29 121 - produse din piele 307,9 14 32 26 72 55 87 - produse manufacturate de baza 211,9 29 31 32 7 16 129 - mas ini nonelectronice -822,2 63 23 23 27 31 98 - iT s i produse electronice de consum -500,3 43 32 42 41 47 69 - componente electronice -573,6 63 65 52 46 42 94 - echipament de transport -199,1 43 18 22 21 28 90 - confect ii 2390,9 11 9 10 36 41 112 - alte produse manufacturate -221,5 86 93 61 34 33 122 - minerale -1317,0 116 75 53 3 13 141 Sursa: Calcule iTC bazate pe date COMTRADE - UNSD 368 Tabelul nr 2 Performante ale exportului Romaniei in context mondial, aferente perioadei 1997-2001 Grupa de produse Evolutia exportului Gradul de acoperire a importului prin export Media anuala (%) Loc in ierarhia mondiala* Media anuala (%) Loc in ierarhia mondiala* - alimente proaspete 12 32 (166) -14 145 (166) - produse din industria alimentara 14 36 (143) -17 132 (143) - produse din lemn 31 14 (114) 4 42 (114) - textile 29 16 (103) -6 76 (103) - produse chimice 11 61 (121) -7 106 (121) - produse din piele 31 10 (87) 1 33 (87) - produse manufacturate de baza 12 47 (129) -14 121 (129) - mas ini nonelectronice 17 35 (98) 5 44 (98) - iT s i produse electronice de consum 375 1 (69) 165 1 (69) - componente electronice 68 9 (94) 6 29 (94) - echipament de transport 28 15 (90) -6 71 (90) - confect ii 16 33 (112) -3 74 (112) - alte produse manufacturate 22 39 (122) -4 100 (122) - minerale 14 37 (141) 19 29 (141) * in paranteza este evident iat numarul total de tari luate in considerare in construirea ierarhiei Sursa: Calcule iTC bazate pe date COMTRADE - UNSD Aceste bunuri, desi au o pondere redusa in exportul Romaniei (cca 5% in anul 2001), pot sa genereze in urmatorii ani o schimbare structurala pozitiva, prin cresterea proportiilor exporturilor ce incorporeaza o valoarea adaugata bruta superioara (tabelul nr 2) Dinamici importante ale valorii exporturilor in perioada analizata au inregistrat si produsele din lemn, piele si confectiile (cca 30%), echipa- mentele de transport (22%) importurile de produse similare au devansat exporturile la mai mult de jumatate din grupele de produse prezentate Desi cu un important potential agroalimentar de produse proaspete si prelucrate, importurile de asemenea alimente au depasit exporturile cu cca 14-17%; o situatie similara s-a inregistrat si la textile, confectii, produse chimice Gradul de acoperire a importurilor prin export a inregistrat valori pozitive la produse din piele (situatie relativ echilibrata), produse din lemn si masini 369 (fara cele electronice) si valori ceva mai ridicate la minerale si iT Se detaseaza efortul de export al Romaniei pentru componente electronice si iT, prin care am ocupat primele locuri in ierarhia mondiala Daca la majoritatea grupelor de produse s-a obtinut si o crestere a exportului per capita, exista situatii in care, in perioada 1997-2001, valoarea acestui indicator scade (tabelul nr 3):  la produsele alimentare proaspete s i prelucrate - reducerea valorii exportului per capita se poate explica pe seama mai multor factori: diferentele de calitate; neindeplinirea standardelor ecologice, redu- cerea productiilor agricole nationale, restructurarea sectorului agro- zootehnic etc;  pentru produsele industriale slab prelucrate, aceasta evolut ie poate fi apreciata ca pozitiva daca este asociata cu dinamica mai accentuata a exportului la produsele cu un grad mai mare de prelucrare;  pentru produsele industriei chimice, cauzele sunt multiple, diversitatea situatiilor este extrem de mare (de natura tehnologica, organiza- tionala, capacitate financiara, calitate a produselor finale etc); apreciem ca reducerea valorii exportului per capita la aceasta grupa de produse poate reprezenta un semnal de alarma Tabelul nr 3 Dinamica exportului per capita in perioada 1997-2001 Grupa de produse Modificare medie anuala (%) Locul in ierarhia mondiala loc (numar state exportatoare) - alimente proaspete -2 77 (166) - produse din industria alimentara -8 129 (143) - produse din lemn 11 18 (114) - textile 6 18 (103) - produse chimice -2 98 (121) - produse din piele 17 9 (87) - produse manufacturate de baza -2 88 (129) - mas ini nonelectronice 4 49 (98) - iT s i produse electronice de consum 1160 1 (69) - componente electronice 42 10 (94) - echipament de transport 9 34 (90) - confect ii 12 25 (112) - alte produse manufacturate 5 47 (122) - minerale 12 32 (141) Sursa: Calcule iTC bazate pe date COMTRADE - UNSD 370 Un alt indicator sintetic cu mare capacitate de apreciere a eficientei la export are in vedere valoarea unitara a produselor1 Acest indicator releva intr-o forma sintetica avantajul dezavantajul calitativ net al produselor exportate, respectiv gradul de asimilare a progresului tehnic si eficienta utilizarii noilor tehnologii, calitatea si performanta folosirii resurselor de munca, eficienta "modelului" de combinare a factorilor de productie Din analiza valorii unitare relative a produselor romanesti fata de media mondiala, in 2001, asociata cu evolutia din perioada 1997-2001 se evidentiaza mentinerea unei situatii de relativ haos in comertul exterior, agentii economici actionand conjunctural si arbitrar Aceasta afirmatie este sustinuta de cel putin urmatoarele evolutii:  la grupa mas ini (cu except ia celor electronice), valoarea unitara este mult prea scazuta (0,4), ceea ce denota un export masiv (mascat) de resurse naturale, doar sumar prelucrate;  la componentele electronice, valoarea unitara este de doua ori mai redusa decat media mondiala, iar cresterea exportului din perioada analizata s-a realizat prin produse cu valoare unitara in scadere, deci prin export neperformant;  produsele exportate apart inand industriei alimentare s i chimice se situeaza sub media mondiala si au avut in 2001 o valoare relativa unitara mai redusa decat in anul 1997;  evolutii favorabile s-au inregistrat la grupele de produse cu valoare unitara peste medie, unde avantajele relative s-au mentinut si accentuat: confectii, minerale, alte produse manufacturate si produse iT (tabelul nr 4) Tabelul nr 4 Valoarea unitara relativa a produselor de export romanesti Grupa de produse Media mondiala = 1 Modificare medie anuala (1997-2001) (%) -alimente proaspete 0,7 4 -produse din industria alimentara 0,7 -3 -produse din lemn 1,3 0 -textile 0,7 10 -produse chimice 0,7 -3 -produse din piele 1,4 -1 -produse manufacturate de baza 1,0 16 -masini nonelectronice 0,4 2 -iT si produse electronice de consum 1,5 51 Grupa de produse Media Modificare medie 1 Diferentele de pret la export se utilizeaza ca indicator de pozitionare a diferitilor producatori in ierarhia dupa calitatea produselor ofertate pe piata 371 mondiala = 1 anuala (1997-2001) (%) -componente electronice 0,5 -6 -echipament de transport 0,7 4 -confectii 1,4 11 -alte produse manufacturate 3,2 108 -minerale 1,7 20 Sursa: Calcule iTC bazate pe date COMTRADE - UNSD in concluzie, pe plan mondial, Romania detine avantaj comparativ la 14 grupe de produse, din care la 4 din acestea valoarea indicatorului1 este peste 1: produse din lemn 1,74, produse manufacturate de baza 1,82, produse din piele 7,24 si confectii 7,36 Cea mai inalta specializare a Romaniei este la produsele din piele si la confectii, grupe la care detineam in 2001 locul 6 si, respectiv, locul 22 din lume (tabelul nr 5) Tabelul nr 5 indicatorul specializarii la export a Romaniei Grupa de produse Locul in ierarhia mondiala indicatorul avantajului comparativ - produse din piele 6 7,24 - produse manufacturate de baza 22 1,82 - confect ii 22 7,36 - mas ini nonelectronice 35 0,59 - iT s i produse electronice de consum 36 0,36 - produse din lemn 38 1,74 - echipament de transport 39 0,40 - alte produse manufacturate 40 0,84 - componente electronice 41 0,55 - textile 48 0,82 - produse chimice 70 0,52 - minerale 81 0,70 - produse din industria alimentara 123 0,32 - alimente proaspete 130 0,64 Sursa: iTC 2002; calcule bazate pe date COMTRADE-UNSD 1 Prin indicatorul avantajului comparativ (iAC sau indicele Balassa) se masoara avantajul comparativ la export al Romaniei pe grupe de produse fata de nivelul mondial, folosind formula Balassa indicatorul compara ponderea unui anumit sector in exporturile nationale fata de ponderea aceluiasi sector in exporturile lumii iAC este utilizat in practica pentru a determina sectoarele slabe si pe cele puternice ale unei tari in context international Valoarea iAC semnifica: 0 50%), in care forta de munca preponderenta era cea cu pregatire redusa (>80%), balanta comerciala fiind deficitara cu predilectie la grupele de produse ce incorporau un grad mai ridicat de prelucrare Graficul nr 4 Comertul exterior al unora dintre tarile candidate (milioane euro) 60000 50000 40000 30000 20000 10000 0 Sursa: WiiW, Competitiveness of industry in CEE Candidate Countries, 2001 in general, exportul de produse din tarile candidate in spatiul UE a urmarit (re)castigarea unor segmente de piata, atat ca baza pentru sustinerea cresterii economice, dar si ca pod de legatura si sau punct de pornire a unor viitoare relatii comerciale specializate in spatiul largit al UE Relatiile comerciale din ultimii ani dintre tarile candidate si statele membre UE se pot caracteriza prin urmatoarele evolutii:  cres te specializarea in urma toarele domenii industriale: textile s i produse din textile, metale de baza si produse din metal, echipament electric, optic si echipamente de transport;  se inregistreaza avantaje comparative la exportul produselor apartinand industriei textile, industriei lemnului, prelucrarii metalelor si mobilei; dezavantaje comparative se manifesta in comertul cu produse ale 374 industriei de celuloza si hartie, masini si echipamente, echipamente electrice si optice;  intensificarea exporturilor de produse mai put in capital-intensive; daca Ungaria, Cehia, Estonia si Slovacia au cunoscut o orientare mai accentuata spre produse ce incorporeaza progres tehnic, Bulgaria, Lituania, Letonia si Romania au promovat mai puternic la export produse bazate pe consum mare de munca (labour- intensive), in mare parte datorita costurilor comparative reduse ale fortei de munca;  contributia exporturilor tarilor candidate pe piat a UE a depasit 10% dupa 1997 si continua sa creasca - 11,4% in 1999 Aportul tarilor candidate este diferit: Polonia, Ungaria si Cehia asigura aproape 2 3 din total (fiecare in jur de 22-23%); urmeaza Romania, Slovenia si Slovacia cu cate 7-8%; celelalte tari participa cu 2-3% (graficul nr 5) Potrivit statisticii Eurostat, in anul 1999 contributia Romaniei la impor- turile UE de produse industriale reprezenta 0,84% din total11 si aproape 8% din importurile UE din tarile candidate (graficul nr 6) Exporturile de produse industriale din tarile candidate in UE, 1999 Slovenia Graficul nr 5 Sursa: Eurostat, COMEXT 1 Este vorba de comertul extra-UE 375 Graficul nr 6 Contributia Romaniei la importurile UE 8 2 8 1 8 7 9 7 8 7 7 7 6 1995 1996 1997 1998 1999 % in importul din ta rile candidate (axa st ) % in total import UE (axa dr) Sursa: Calculat pe baza datelor Eurostat COMEXT Exporturile UE in Romania Graficul nr 7 7 4 7 3 7 2 7 1 7 6 9 6 8 6 7 6 6 6 5 6 4 1995 1996 1997 1998 1999 % in exportul c a tre ta rile candidate (axa st ) % in total export UE (axa dr) 0 95 0 9 0 85 0 8 0 75 0 7 0 65 0 6 Sursa: Calculat pe baza datelor Eurostat COMEXT 376 Daca avem in vedere exporturile UE in Romania, vom constata ca acestea sunt mai mari in valoare absoluta decat importurile, iar ponderea in exporturile UE, in acelasi an 1999, a fost de 0,86% in total si cu cca un procent mai redusa in exporturile din tarile candidate (graficul nr 7) Ca tendinta, se constata un efort sporit pentru intensificarea relatiilor de schimb cu UE, insa continua sa predomine importurile de produse si servicii din UE, Romania inregistrand astfel un dezavantaj global in relatia cu spatiul UE Deficitul balantiei comertului exterior al tarilor candidate cu UE insuma, in 1999, 13,7 miliarde ECU, din care cel cu Romania reprezenta 3% din total Deficite superioare ca valoare au inregistrat in acelasi an, 1999, Estonia, Cehia, Slovenia si Polonia Balante comerciale excedentare in relatia cu UE au inregistrat doar Ungaria si Slovacia Daca in ultima parte a deceniului trecut acest deficit s-a redus pentru Cehia, Ungaria, Slovacia s i Estonia, pentru celelalte tari candidate, inclusiv Romania, s-a accentuat Oscilatiile anuale ale valorii totale a deficitului comercial al Romaniei cu UE sunt destul de importante, ceea ce denota o volatilitate ridicata a schimburilor comerciale si cu deosebire a exporturilor, pe cele trei dimensiuni ale sale: cantitativa, sortimentala si de pret (graficul nr 8) Comertul exterior al Romaniei cu Uniunea Europeana Graficul nr 8 Sursa: Date Eurostat COMEXT 377 1 2 2 Macrocompetitivitatea si dinamica relatiilor comerciale Avantajele competitive la export sunt influentate de o serie de factori interni si internationali Pentru tarile in tranzitie, in perioada 1995-2000, cei mai importanti factori stimulatori au fost:  dinamica PiB, care pentru toate tarile candidate, in ultimii ani, a fost mai ridicata decat a statelor membre UE, iar trendul ascendent continua sa se accentueze;  productivitatea muncii in industrie in cre s tere, ajungand sa depa - seasca nivelul anului de inceput al tranzitiei (1990 pentru Romania);  pre t urile practicate in t arile candidate sunt mai reduse decat cele din statele membre UE Ca factor de ajustare negativa este de mentionat cererea redusa de pe piata UE si SUA, care, pe de o parte, a afectat in mod semnificativ cresterea productiei industriale in tarile candidate si, pe de alta parte, a intensificat competitia pe pietele internationale Complementar, indeplinirea de catre tarile candidate a criteriilor de la Maastricht (informal inainte de integrare si formal dupa) va genera implicatii pe termen mediu si lung asupra competitivitatii Actiunea firmelor internatio- nale pe pietele nationale, precum si dificultatile de operationalizare a acquis- ului comunitar presupun schimbari de esenta la nivel micro si macroeco- nomic, cu repercusiuni directe asupra competitivitatii produselor si serviciilor, mai ales in relatia lor cu pietele internationale Piata produselor la nivel national a suferit o "up-gradare" relativ brusca, intre produsele ofertate de firmele nationale si pietele specifice aparand incompatibilitati: de calitate, de pret, de capacitate de absorbtie etc Astfel, nu in putine cazuri, comertul exterior si in special exportul au fost apreciate ca "supape" temporare de (re)instaurare a macroechilibrelor in Romania, asemenea orientari de politica economica au determinat efecte mult sub asteptari, uneori adverse, multe din variabilele macroeconomice avand comportamente autonomizate in plus, liberalizarea aproape completa a comertului cu spatiul UE a sporit vulnera- bilitatea economiilor nationale in fata competitiei pe piata "largita" a bunurilor si serviciilor Analiza evolutiei unor indicatori macroeconomici pentru tarile candidate intareste afirmatiile anterioare (tabelul nr 6) Astfel, este de remarcat ca evolutiile medii anuale ale comertului exterior au fost apropiate: pentru export, intre 2,63% si 3,14%, iar pentru import, intre 2,72% si 3,11%, pe cand pentru alti indicatori diferentele pe tari au fost semnificative: deflatorul PiB intre 5,9% si 98,6%, rata de schimb intre -6,8% si 86,4%, ocuparea intre -2,9% si 15,3% etc Dinamici similare la export se regasesc la tari cu situatii ale economiilor nationale foarte diferite 378 Tabelul nr 6 indicatori de masurare a macrocompetitivitatii (evolutii medii anuale pentru perioada 1995-2000) indicatori   tari Defla- tor PiB Rata de schimb Sala- riul mediu brut (ECU) PiB pe pers ocu- pata* Popu- latie ocu- pata Costul unitar al muncii (ECU) Expor- turi impor- turi Romania 64,8 50,0 6,1 1,0 -2,9 5,1 2,84 2,82 Rep Ceha 6,9 0,7 9,7 2,1 -1,8 7,4 2,86 2,83 Ungaria 13,5 9,8 7,1 3,1 0,9 3,9 3,14 3,11 Polonia 11,6 5,1 16,7 4,6 0,5 11,6 2,87 2,98 Rep Slovaca 5,9 2,1 7,5 4,5 -0,4 2,8 2,87 2,90 Slovenia 8,0 6,0 5,0 3,7 0,6 1,3 2,72 2,72 Bulgaria 98,6 86,4 6,8 0,9 -2,2 5,9 2,63 2,76 Estonia 10,0 0,9 14,5 6,8 -1,5 7,2 3,11 3,08 Letonia 8,0 -3,9 15,3 4,8 15,3 10,0 2,89 3,01 Lituania 9,7 -6,8 24,4 4,0 -0,7 19,6 2,88 2,92 * in moneda nat ionala la pret urile anului 1996 Sursa: Date OECD, 1999 De exemplu, evolutia medie anuala a exportului in perioada 1995-2000 a fost de 2,9% pentru Romania, Cehia, Polonia, Slovacia si Letonia, pe cand salariul mediu brut a crescut cu 6-7% pe an in Romania si Slovacia si cu 15,3% si, respectiv, 16,7% in Letonia si Polonia, iar costul unitar al muncii s-a majorat cu 2,8% an in Slovacia, 5,1% in Romania si 11,6% in Polonia (!) Este, credem, evidenta slaba (inter)determinare dintre competitivitatea nationala si dinamica comertului exterior Dar, pe de alta parte, nu trebuie neglijat impactul evolutiei ratei de schimb asupra economiei nationale in ansamblu si, implicit, a exporturilor O situatie dificila din acest punct de vedere au inregistrat doar Bulgaria si Romania, cu ritmuri de ieftinire a monedei nationale de zeci de ori mai ridicate decat ale celorlalte tari in tranzitie (!) Este de remarcat ca tranzitia, asociata cu restructurarea activitatilor si eficientizarea sistemelor de productie, a determinat evolutii diferite ca sens si intensitate pe tari si tipuri de activitati industriale La nivelul industriei prelucratoare, productivitatea relativa a crescut in majoritatea tarilor, cu dinamici medii anuale cuprinse intre 4,4% in Romania si 14,4% in Ungaria; s-au inregistrat doua exceptii: Bulgaria (-5,5% in medie pe an) si Lituania (-6,6%) (tabelul nr 7) Tabelul nr 7 Castiguri ale productivitatii relative - ramuri castigatoare si perdante (variatia medie anuala in % pentru total industrie prelucratoare si castigul relativ in puncte procentuale) 1993-99 Romania 1997-99 Bulgaria 1993-99 R Ceha 1993-99 Ungaria 1993-99 Polonia 1993-99 Slovacia 1993-99 Slovenia 1994-98 Estonia 19993-99 Letonia 1993-99 Lituania industria prelucratoare - total 4,4 -5,5 6,4 14,4 10,9 4,9 5,3 10,9 5,8 -6,6 Produse alimentare, bauturi si tutun -4,5 2,5 -4,6 -7,8 -3,9 -3,1 -2,8 -6,9 -3,6 -0,5 Textila si produse textile -2,7 -1,7 -6,8 -8,5 -3,4 -11,7 -0,6 8,3 0,7 -7,0 Pielarie si produse din piele 2,1 -5,6 -9,8 -7,7 -1,6 -4,3 -7,5 5,8 -10,4 -4,9 Lemn si produse din lemn -8,3 7,0 -5,6 -4,8 -3,9 -11,8 -5,5 14,1 -2,2 -9,8 Celuloza, hartie si produse din hartie; edituri si tipografii -1,1 -1,4 1,9 -1,6 1,8 4,4 -7,0 -7,2 -0,8 -23,6 Carbune, titei si combustibili nucleari -6,1 -9,8 -2,1 -12,2 -7,4 4,4 -20,1     1,0 Chimie, produse chimice si fibre sintetice -6,3 -8,9 -0,5 -11,4 -2,2 0,2 0,5 -5,8 -10,6 6,1 1993-99 Romania 1997-99 Bulgaria 1993-99 R Ceha 1993-99 Ungaria 1993-99 Polonia 1993-99 Slovacia 1993-99 Slovenia 1994-98 Estonia 19993-99 Letonia 1993-99 Lituania Prelucrarea cauciucului si maselor plastice -5,0 -1,9 1,1 -4,6 -0,4 -3,8 -1,1 7,6 8,9 9,4 Alte produse din minerale nemetalice -0,4 4,9 -1,5 -4,8 0,9 -1,0 1,7 4,9 6,9 4,2 Metale de baza si produse din metal -0,8 -0,3 -3,7 -2,1 -1,5 -5,8 2,7 4,0 12,2 6,7 Masini si echipamente 0,8 7,0 1,7 -2,7 2,6 -1,6 -2,4 5,9 -8,3 -8,9 Echipamente electrice si optice 16,3 6,2 12,2 21,9 7,2 2,8 7,6 9,7 5,1 12,1 Echipamente de transport 11,6 -4,8 4,3 19,7 10,1 21,0 3,2 -3,1 -6,4 15,8 Neclasificate 10,5 6,8 0,7 -6,5 -1,7 -2,2 1,9 3,2   2,6 Sursa: WiiW industrial Database Tabelul nr 8 Competitivitatea comertului exterior al tarilor candidate cu UE (bazata pe balantele comerciale pe ramuri industriale cu UE in perioada 1995-1999) Cehia Slovacia Ungaria Polonia Slovenia Romania Bulgaria Estonia Letonia Lituania Produse alimentare, bauturi si tutun - +++ + - - + - - Textila si produse textile +++ +++ ++ - +++ +++ +++ +++ +++ Pielarie si produse din piele - +++ + - - +++ ++ ++ Lemn si produse din lemn +++ +++ ++ +++ ++ +++ +++ +++ +++ ++ Celuloza, hartie si produse din hartie; edituri si tipografii - - - - - Carbune, titei si combustibili nucleari - ++ ++ - + + ++ Chimie, produse chimice si fibre sintetice - - - - - - - - - Prelucrarea cauciucului si maselor plastice - - - - - - Alte produse din minerale nemetalice +++ +++ - - ++ + - Cehia Slovacia Ungaria Polonia Slovenia Romania Bulgaria Estonia Letonia Lituania Metale de baza si produse din metal +++ ++ - - - ++ ++ - + ++ Masini si echipamente - - - - - - - - Echipamente electrice si optice - - +++ - - - - - Echipamente de transport +++ +++ +++ - - - - - Neclasificate +++ +++ - +++ +++ +++ +++ +++ +++ Nota: "-" = deficit in crestere; "- -"= deficit redus sau constant; " -" = deficit in scadere; "+" = excedent redus sau in sca dere; "++" = excedent constant; "+++" = excedent in cres tere Sursa: Evaluari WiiW pe baza datelor Eurostat COMEXT 383 Pe ramuri industriale, castigul, respectiv pierderea de productivitate, exprimata in puncte procentuale, s-a situat intre un spor de 21,9 p p pentru Ungaria la echipamente electrice si optice si o reducere cu 23,6 p p pentru Lituania la celuloza, hartie si produse din hartie, edituri si poligrafie Romania a inregistrat castiguri de productivitate la pielarie si produse din piele, masini, echipamente electrice, optice si de transport Cea mai mare pierdere de productivitate s-a inregistrat in ramura chimie (-6,3 p p ), iar cea mai redusa la grupa alte produse din minerale nemetalice (-0,4 p p ) Potential, castigul de productivitate se poate regasi la export prin avantaj relativ de calitate sau pret, precum si prin cresterea cantitatilor vandute pe piata internationala Practic, efectele in planul comertului exterior, atat asupra exporturilor directe, cat si asupra importurilor intraramura sunt intarziate si sau se regasesc doar daca sunt o conditie expresa de export (prin cresterea de productivitate, produsul raspunde cerintelor minimale de export - standarde de calitate etc ) Un tablou sintetic asupra competitivitatii la export in relatia cu spatiul UE a tarilor candidate ne evidentiaza o pozitie medie a Romaniei Excedent constant sau in crestere se inregistreaza la produse textile, pielarie, produse din lemn, din minerale nemetalice si produse metalice de baza Aceste ramuri sunt in general mari consumatoare de resurse, folosesc forta de munca mediu sau slab calificata si nu se bazeaza pe tehnologii inalt performante (tabelul nr 8) Pe ramuri industriale predomina deficitele de balanta Slovacia, Cehia si Ungaria au un comert mult mai echilibrat decat al Romaniei Daca asociem acestei imagini comparative si potentialul de resurse, atunci situatia se depreciaza, cu deosebire datorita folosirii ineficiente a resurselor materiale si umane nationale 2 Avantaje comparative in comertul exterior - tendinte actuale - Analiza specializarii comertului exterior al Romaniei se poate realiza pe multiple planuri:  in ceea ce priveste relat iile comerciale pe ansamblul lor, pentru total produse si servicii si sau pentru cele industriale: a) la nivelul UE, atunci cand se iau in considerare relatiile comerciale reciproce dintre tarile UE cu tarile candidate, analiza din care se detaseaza importanta relatiilor comerciale dintre Romania si spatiul economic si comercial al Uniunii Europene; b) in plan national, caz in care se evidentiaza relatiile Romaniei cu fiecare din statele membre ale UE-15; 384  schimburile comerciale pe categorii de bunuri s i servicii, pe diverse niveluri de detaliere si grupare: c) pe structura nomenclatorului combinat; d) pe categorii de complexitate a produselor Avand in vedere pozitia Romaniei in comertul international in prezent, precum si exigentele pregatirii pentru integrare, consider oportun sa amintim, pe scurt, principalele coordonate restrictii ale unei dezvoltari sustenabile a relatiilor comerciale externe: - avantajul comparativ devine important pentru o ramura sau economie daca ramane cel putin relativ constant; - avantajul net ia in considerare atat comert ul interramuri, cat s i pe cel intraramuri (sau economii) in perioada ultimelor doua decenii s-au intensificat schimburile comerciale intraramuri; - relat iile comerciale presupun o combinare flexibila intre schimburile bazate pe variatia calitatii si cele ce vizeaza diversitatea produselor; - specializarea este necesara s i posibila atat timp cat este asociata cu o exploatare ecologica a resurselor nat ionale, indiferent de natura acestora (umane, financiare, naturale etc) Pentru a evidentia nivelul si intensitatea avantajelor comparative in schimburile comerciale ale Romaniei, ne vom concentra asupra determinarii a doi indicatori: indicele avantajului comparativ s i indicele Grubel-Lloyd s i pentru ca dispunem de doua surse de date statistice, pentru a nu crea confuzii in ceea ce priveste valorile rezultative, vom aborda problema avantajelor comparative pe doua paliere: a) unul al comparatiilor intre tarile candidate in ceea ce priveste pozitia acestora si in special a Romaniei in comertul exterior cu tarile UE Sursa de date o reprezinta statistica Eurostat COMEXT; b) al doilea, al determinarii nivelului si intensitatii avantajelor comparative ale Romaniei, pe structura nomenclatorului combinat de produse si a comertului pe tari, caz in care sursa de date o reprezinta institutul National de Statistica (si, in completare, Comisia Nationala pentru Prognoza a Guvernului Romaniei) 2 1 Avantajele relative ale comertului Romaniei cu Uniunea Europeana Specializarea comertului exterior cu Uniunea Europeana este in crestere pentru toate tarile candidate Desi se inregistreaza diferente importante intre tari in ceea ce priveste structura importurilor si exporturilor de produse manufacturate, este de mentionat faptul ca se intensifica exporturile si importurile de produse similare, respectiv comertul intraramuri Acest fenomen este mai intens in cazul tarilor candidate mai dezvoltate economic, avand ca motivatie diferentierea produselor 385 2 1 1 Avantajele relative ale Romaniei fata de celelalte tari candidate in general, pornind de la evolutia relatiilor comerciale dintre tarile candidate si tarile membre UE din ultimii ani, se observa o relativa fragilitate a competitivitatii produselor industriale introducerea brusc sau prea repede a standardelor UE in intreprinderile din tarile respective a determinat efecte (diverse si adverse) asupra competitivitatii pe termen scurt, prin schimbarea structurii produselor, dar aceasta nu exclude (ci, dimpotriva, include) eforturi investitionale pe termen mediu pentru incorporarea progresului tehnic, ca baza a sporirii calitatii produselor si a cresterii consolidarii competitivitatii Masurat prin indicatorul Grubel-Lloyd, comertul intraramura economie a fost mai intens in relatia UE cu Cehia, Slovenia si Ungaria Cele mai reduse valori au inregistrat relatiile cu Letonia, Lituania si Romania (tabelul nr 9) Tabelul nr 9 indicatorul comertului intraramura economie dintre tarile candidate si UE (15) (indicele Grubel-Lloyd) 1995 1996 1997 1998 1999 Romania 0,33 0,34 0,34 0,33 0,37 Bulgaria 0,40 0,42 0,41 0,42 0,40 Cehia 0,65 0,66 0,71 0,73 0,73 Estonia 0,44 0,49 0,47 0,48 0,48 Letonia 0,30 0,27 0,30 0,28 0,27 Lituania 0,27 0,29 0,29 0,31 0,35 Polonia 0,46 0,46 0,47 0,49 0,51 Slovacia 0,53 0,57 0,58 0,54 0,55 Slovenia 0,65 0,66 0,67 0,68 0,67 iGL = 1 - o Abs(xij - mij) o(xij + mij), x = export; m = import; i = tara; j = sector Nota: Calculate pe baza datelor de comert NACE-3 Sursa: Eurostat COMEXT Evolutia indicelui pentru Romania este relativ constanta pana in 1988 si creste usor in 1999 la 0,37 Aceasta evolutie reflecta faptul ca relatiile comerciale cu UE sunt dezechilibrate, in sensul ca se exporta produse slab competitive si se importa produse cu valoare adaugata ridicata, bazate pe tehnologie si care utilizeaza eficient resursele de munca si capital Potrivit studiilor OCDE pe tari si grupe de produse, Romania inre- gistreaza un deficit variabil in comertul de produse industriale cu UE Tabelul nr 10 Avantaje(+) dezavantaje(-) comparative in comertul cu UE, pe tari si grupe de produse, in anul 1999 (determinate pe baza iAC) tari  Ramuri Romania Bulgaria Cehia Ungaria Polonia Slovenia Slovacia Estonia Letonia Lituania Textile si produse textile + + + + + + + + + + Lemn si produse din lemn + + + + + + + + + + Piele si produse din piele + + + - + + + + - + Metale de baza, produse din metal + + + - + + + + + + Alte produse neclasificate + - + - + + + + + + Alimente si bauturi - + - + + - - - - - Echipament de transport - - + + + + + - - - Carbune si produse petroliere - - - + - - + + + + Alte produse minerale nemetalice - + + - - - - - - - Echipamente electrice si optice + - - + + + + - - - Masini si echipamente - - - - - + - - - - Celuloza si hartie - - - - - + - - - - Produse chimice - - - - - - - - - - Cauciuc si mase plastice - - - - - - - - - - Sursa: Prelucrari dupa date Eurostat COMEXT 387 Pe grupe de produse, situatia este diferita:  excedent in cres tere in cazul produselor textile s i din piele, al produselor din lemn si mobila;  excedent, dar in descres tere, pentru metale de baza s i produse metalice;  deficit insemnat s i in cres tere in cazul mas inilor s i echipamentelor;  deficit in comert ul cu produse alimentare, bauturi si tutun (in pofida potentialului ridicat de dezvoltare a acestei industrii la nivel national) Aceasta situatie determina o pozitie nefavorabila a Romaniei intre statele candidate, in special fata de Ungaria si Cehia O imagine mult mai relevanta asupra specializarii comert ului s i a nivelului competitivitatii produselor si serviciilor ne este oferita de indicele avantajului comparativ (iAC) Cu cat valoarea indicatorului pentru o ramura este mai ridicata sau in crestere, cu atat ramura respectiva detine o pozitie mai avantajoasa in ierarhia produselor dupa nivelul competitivitatii (Balassa, 1965) O analiza comparativa pentru tarile candidate la nivelul anului 1999 ne indica doar doua ramuri in care acestea au avantaj comparativ in comertul cu UE: textile si produse textile; lemn si produse din lemn Dar aceste produse incorporeaza o valoare adaugata bruta redusa, un nivel tehnologic modest si chiar redus si o eficienta scazuta a utilizarii factorilor de productie Tot doar in doua ramuri industriale, toate tarile candidate au dezavantaj comparativ (iAC negativ) - produse chimice, cauciuc si mase plastice (tabelul nr 10) Din punct de vedere al raportului avantaje dezavantaje, putem identifica trei situatii: a) avantaje predominante in relatiile comerciale cu produse textile din lemn, mase plastice, piele, metale de baza si alte produse (in special mobila) La aceste grupe de produse, dezavantaje inregistreaza - prin exceptie - doar una-doua tari: Ungaria, Bulgaria si sau Letonia; b) avantaje dezavantaje diferite pe tari si produse la alimente si bauturi, echipamente de transport, carbune si produse petroliere, alte produse din minerale metalice, echipamente electrice si optice; diferentierile pe tari pornesc de la particularitatile nationale privind: abundenta anumitor resurse, specializarea economiilor nationale, traditii de productie si in relatiile comerciale etc ; c) grupa produselor cu dezavantaje nete pentru cvasitotalitatea tarilor candidate - masini si echipamente, celuloza si hartie, produse chi- mice, cauciuc si mase plastice La masini, echipamente, celuloza si 388 hartie, Slovenia este singura tara care inregistreaza avantaj com- parativ in schimburile comerciale cu UE Aceste avantaje dezavantaje comparative sunt rezultatul, pe de o parte, al eficientei alocarii factorilor si, pe de alta parte, al nivelului mediu de calificare cerut pentru realizarea produselor si serviciilor destinate comertului exterior, respectiv:  utilizarea de forta de munca cu calificare predominant medie s i re- dusa, slab remunerata;  consum mare de energie pe produs, in special datorita pret ului sca zut al acesteia;  tehnologii de fabricat ie slab performante, sub media tehnologica a UE Reforma economica, alinierea preturilor la materii prime, materiale etc (cu exceptia fortei de munca) au determinat schimbari importante in struc- tura grupelor de produse si a claselor de calitate pentru productia de export Aceste mutatii au fost mai evidente in Ungaria, Polonia, Cehia si comparativ nesemnificative sau chiar de sens contrar in Bulgaria si Romania Avand in vedere clasificatia produselor folosita de Comisia Europeana, bazata pe combinarea factorilor de productie si nivelurile de pregatire profesionala a fortei de munca, putem preciza ca Romania se situeaza pe o pozitie de inferioritate, deoarece in structura comertului exterior cu UE sunt aproape absente exporturile de produse "technology driven", iar proportia produselor "labour-intensive" este in crestere Sub aspectul consumului sporit de munca pe unitate de produs, situatia Romaniei este similara cu cea a Bulgariei, Poloniei si tarilor baltice Aceste cateva aspecte prezentate sintetic evidentiaza situatia dificila a Romaniei in procesul negocierilor de aderare Prezenta Romaniei pe piata largita a UE si intarirea pozitiei sale va presupune o schimbare de optica in ceea ce priveste structura sortimentala a produselor si serviciilor exportate si importate Supravietuirea pe o asemenea piata presupune, pe de o parte, competitivitate prin calitate si performanta si, pe de alta parte, o gestiune eficienta a activitatii de comert exterior - intre altele, o orientare prin studii de piata, export net pozitiv, importuri preponderent de completare, stimularea importurilor pentru produsele de export etc 2 1 2 Comertul exterior al Romaniei cu tari membre UE Avantajul net negativ al Romaniei in relatia sa cu spatiul UE reprezinta efectul cumulat al schimburilor comerciale cu fiecare dintre statele membre Balanta comertului exterior cu aceste state este diferita, Romania inre- gistrand, spre exemplu, in ultimii ani, excedent doar in relatiile comerciale 389 cu irlanda, Olanda si Regatul Unit (graficul nr 9) Cele trei tari reprezinta impreuna 9% din exportul total al Romaniei si 13% din cel cu statele membre UE Graficul nr 9 Soldul balantei comerciale, 2001 Pentru perioada 1991-2002, Romania a inregistrat export net pozitiv si cu alte tari - putem astfel mentiona inca alte sapte state membre UE cu care, in diferiti ani, balanta comerciala a fost excedentara (tabelul nr 11) Exportul net pozitiv din balantele excedentare cu unele tari membre UE a scazut ca valoare absoluta de la 223 mil s SUA in 1991 pana la 37 mil in anul 1998, dupa care a cunoscut o crestere importanta - de cca 3 ori in 1999 si de inca 1,5 ori in 2000 Cel mai mare excedent, atat ca nivel, cat si din punct de vedere al perioadei in care s-a inregistrat, a fost cel cu Olanda, iar dupa 2001, si cel cu Regatul Unit De remarcat este si faptul ca avantajul comparativ in relatia cu Grecia si Spania, detinut in prima parte a anilor '90, nu a putut fi mentinut dupa 1996, din varii motive, decat prin exceptie (cu Grecia in 1999, iar cu Spania doar in 1997) Determinarea avantajului comparativ in relatiile comerciale ale Romaniei cu tarile membre UE, pentru perioada 1991-2002, pe baza indicatorului avantajului comparativ, ne evidentiaza o situatie destul de diversa de la un an la altul, fara o specializare pe tari sau regiuni (anexa nr 1) 390 Tabelul nr 11 Exportul net pozitiv al Romaniei cu state membre UE, in perioada 1991-2002 (mil s SUA,%) tara 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 Belgia - - - 17 - - - - - - - Grecia - 41 15 52 47 - - - 15 - - irlanda - - - - - - - - - - 5 italia 53 - - - - - - - - - - Luxemburg - - - 1 - - - - - - - - Olanda 130 - 55 38 - 77 35 35 84 156 64 44 Portugalia - 1 - - 5 - 7 2 12 5 - Regatul Unit 11 - 15 - - - - - - 10 39 122 Spania 19 20 - 10 14 - 1 - - - - Suedia 10 - - - - - - - - - - Total excedent 223 62 85 62 66 77 43 37 111 171 108 166 * % in total export cu tari UE 14,1 4,0 4,2 2,3 1,5 1,7 0,9 0,7 2,0 2,6 1,4 2,0 * * Date part iale Sursa: Pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diferite editii, iNS in ceea ce priveste evolutia avantajului comparativ, ne-am oprit la compararea, pe de o parte, a situatiei din anii extremi ai analizei si, pe de alta parte, la urmarirea modificarilor anuale din ultima perioada in anul 2002 fata de 1991, Romania are o pozitie mai buna in relatiile comerciale cu tarile mai dezvoltate ale UE (Franta, Germania, Regatul Unit) si cu italia, pe seama cresterii valorii pozitive a iAC De asemenea, se ame- lioreaza situatia cu Austria (dezavantajul se diminueaza) si se trece de la dezavantaj la un usor avantaj in relatiile cu Grecia si irlanda (tabelul nr 12) Dinamica anuala a iAC evidentiaza o orientare puternica spre comertul cu spatiul UE, ceea ce a determinat o accentuare an de an a dezavantajelor comparative la export cu alte tari nemembre UE Totodata, se remarca o oscilatie anuala a situatiei de avantaj dezavantaj, asociata cu valori subunitare ale indicatorului, ceea ce intareste afirmatiile anterioare privind caracterul conjunctural pronuntat a exporturilor romanesti si volatilitatea contac- telor relatiilor de schimb (tabelul nr 13) Eforturile firmelor de a-si promova produsele pe piata largita a UE se dovedesc temporare, de scurta durata, nesistematice, neputandu-se astfel contura un segment sau segmente proprii de piata (durabile) in spatiul comercial al UE Data fiind aceasta situatie destul de fluctuanta pe total perioada, dar si de la un an la altul, am analizat relatia dintre nivelul si dinamica avan- tajelor dezavantajelor si modificarea structurala a comertului exterior pe tari Modificarea celor doi indicatori de la un an la altul este deseori surprin- 391 zatoare si de sens contrar evolutiilor firesti (tabelul nr 14) Tabelul nr 12 Dinamica indicatorului avantajului comparativ, pe tari, 2002 1991 Poten- tarea avanta- jului Redu- cerea avanta- jului De la avantaj la dezavantaj Majorarea dezavan- tajului Diminuare a deza- vantajului De la dezavantaj la avantaj Austria       Belgia       Danamarca       Franta       Finlanda       Germania       Grecia       irlanda       italia       Luxemburg       Olanda       Portugalia       Regatul Unit       Spania       Suedia       Alte tari       Numar cazuri 4 3 3 3 1 2 Sursa: Determinari pe baza datelor iNS Tabelul nr 13 Dinamica anuala a indicatorului avantajului comparativ, pe tari, in perioada 2002 1991 Potentarea avantajului Reducerea avantajului De la avantaj la dezavantaj Majorarea dezavan- tajului Diminu- area dezavan- tajului De la dezavantaj la avantaj Austria 2000 99 -  - 2001 00 - -  2002 01  - - Belgia 2000 99 -  2001 00  - 2002 01 - - Danamarca 2000 99 -  2001 00  - 2002 01 - - 392 Potentarea avantajului Reducerea avantajului De la avantaj la dezavantaj Majorarea dezavan- tajului Diminu- area dezavan- tajului De la dezavantaj la avantaj Franta 2000 99 - -  2001 00  - - 2002 01 -  - Finlanda 2000 99  - 2001 00 -  2002 01 - - Germania 2000 99  - 2001 00 -  2002 01  - Grecia 2000 99 -  2001 00  - 2002 01 - - irlanda 2000 99  - 2001 00 -  2002 01 - - italia 2000 99  2001 00  2002 01  Luxemburg 2000 99  - 2001 00 -  2002 01 - - Olanda 2000 99 -  2001 00  - 2002 01 -  Portugalia 2000 99  - 2001 00 -  2002 01 - - Regatul Unit 2000 99 -  2001 00  - 2002 01  - Spania 2000 99 -  2001 00  - 2002 01 - - Suedia 2000 99 -  2001 00  - 2002 01 - - Alte tari 2000 99  2001 00  2002 01  Sursa: Determinari pe baza datelor iNS Relatia avantaje-structura Tabelul nr 14 2000 1999 2001 2000 2002 2001 Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii favo- rabila nefavo- rabila export import favo- rabila nefavo- rabila export import favora- bila nefavo- rabila export import 1 Austria x -0,44 -0,41 x 0,58 0,29 x 0,04 0,48 2 Belgia x -0,07 -0,29 x -0,01 0,14 -1,70 -1,65 3 Danemarca x 0,06 -0,11 x -0,01 0,02 -0,25 -0,44 4 Franta x 0,72 -0,54 x 1,10 0,17 x -0,46 0,09 5 Finlanda x -0,01 -0,04 x 0,01 -0,07 -0,04 -0,32 6 Germania x -2,07 -2,71 x -0,05 0,47 x -0,05 -0,36 7 Grecia x 0,61 0,97 x -0,35 -0,75 -2,77 -2,10 8 irlanda x 0,29 0,11 x 0,23 -0,12 -0,56 -0,38 9 italia x -0,96 -0,82 x 2,56 1,22 x 0,03 0,75 10 Luxemburg x 0,00 0,01 x 0,01 0,00 -0,01 -0,04 11 Olanda x -0,68 -0,12 x 0,22 -0,11 x -0,26 0,12 12 Portugalia x -0,06 0,03 x -0,05 0,06 -0,18 -0,21 13 Regatul Unit x 0,41 3,02 x -0,11 -0,63 x 0,65 0,35 14 Spania x -0,16 -0,03 x 0,47 0,41 -1,57 -1,41 15 Suedia x 0,65 -0,01 x -0,62 -0,36 -0,54 -1,00 Altele x 1,70 0,95 x -3,97 -0,75 x 7,69 6,12 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS 394 De exemplu, in situatii de dezavantaj, importurile cresc sau exporturile scad mai repede decat importurile (Suedia 2001 2000, Olanda, Spania 2000 1999 etc ) Sunt si cazuri in care, desi evolutia avantajului este favorabila Romaniei, ponderea relatiilor comerciale in total se diminueaza (Germania 2000 1999) Se constata ca reactia la inregistrarea unor modificari pozitive sau negative este tarzie (relatiile cu Grecia 2000 1999 si 2001 2000) si mai mult accidentala, ceea ce denota slaba implicare a unor institutii de tipul Camerei de Comert si industrie sau a agentiilor economice ale Romaniei in statele UE la orientarea relatiilor comerciale spre obtinerea unor avantaje durabile Daca avem in vedere insa orizonturi mai mari de timp, putem aprecia ca exista o legatura intre modificarea avantajului comparativ si schimbarea structurii comertului exterior pe tari (tabelul nr 15) Tabelul nr 15 Relatia avantaje comparative-structura comertului exterior, pe tari membre UE, in 2002 (2001) fata de 1991 Evolutia avantajelor Evolutia structurii (±p p ) favorabila nefavorabila export import 1 Austria x 0,59 0,11 2 Belgia x 0,59 0,76 3 Danemarca x 0,21 0,29 4 Franta x 3,59 2,55 5 Finlanda x -0,05 0,25 6 Germania x 4,74 4,64 7 Grecia x 1,54 0,54 8 irlanda x 0,50 0,30 9 italia x 18,81 17,07 10 Luxemburg x 0,01 0,02 11 Olanda x -2,17 0,53 12 Portugalia x 0,15 0,20 13 Regatul Unit x 2,06 1,27 14 Spania x 0,37 0,85 15 Suedia x -0,14 0,67 Altele x -23,18 -22,51 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS si, in final, un ultim aspect legat de relatiile comerciale cu tarile membre UE are in vedere intensitatea schimburilor comerciale si avantajul comparativ la export Din analiza indicelui Grubel-Lloyd, se constata un nivel destul de ridicat al comertului de tip "intra", determinat in principal de 395 situatia dezechilibrata dintre piata nationala si piata largita a UE (anexa nr 2) Fata de inceputul anilor '90, valoarea acestui indicator este in crestere pentru majoritatea tarilor membre UE in 2001, de exemplu, in relatia cu Austria, Belgia, Germania, indicatorul ia valori de 0,86-0,87, iar pentru Grecia, irlanda, italia si Regatul Unit, de 0,96-0,98 (graficul nr 10) Graficul nr 10 Valoarea indicelui Grubel-Lloyd in comertul cu tari membre UE, Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS 2 2 Dinamica avantajelor comparative pe grupe de produse - 1991-2002 in perspectiva integrarii cu UE, castiga in importanta analiza relatiilor comerciale pe grupe de produse Locul Romaniei pe piata UE va depinde nu atat de traditiile si bunele relatii bilaterale cat mai ales de competitivitatea produselor exportate in perioada de preaderare obiectivele dezvoltarii  restructurarii economice si ale politicii de comert exterior cu finalitate in conturarea unor segmente de piata in spatiul UE devin prioritare Romania trebuie sa raspunda la cel putin doua provocari: a) orientarea spre produse deficitare pe piata europeana, care se pot realiza in conditii de eficienta in tara; b) conturarea unor domenii de competenta nationala 396 recunoscuta pe plan mondial, concretizata in produse si servicii com- petitive pe piata UE, prin care sa patrundem si sa ramanem ca furnizori preferati Analiza avantajelor comparative obtinute pe perioada 1991-2002, pe produse, va incerca sa raspunda partial la intrebarea: "care sunt perspec- tivele economiei romanesti de a participa (in mod eficient) la schimburile comerciale din spatiul UE?" Determinarea iAC pe grupe de produse, pe structura nomenclatorului combinat, permite urmatoarele constatari (anexa nr 3):  comert ul exterior romanesc a inregistrat in anul 2002 avantaje com- parative, in ordine descrescatoare, la urmatoarele grupe produse: textile si articole din textile; incaltaminte, palarii, umbrele si similare; metale comune si articole din acestea; alte produse neclasificate; produse din lemn, exclusiv mobilier;  dezavantajele comparative s-au inregistrat la celelalte grupe de produse, dintre care valorile cele mai importante se intalnesc la: masini si aparate; echipamente electrice; aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile; produse chimice; produse minerale; materiale plastice, cauciuc si articole din acestea; produse alimentare, bauturi si tutun; piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea; instrumente si aparate optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-legale, ceasuri, instrumente muzicale; pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea;  ecartul dintre diferitele grupe de marfuri in ceea ce priveste avantajul comparativ este mult mai mare decat in situatia dezavantajelor (in 2002, valoarea maxima a functiei a fost de +9,385, iar cea minima de -7,644);  fata de anul 1991, in 2002 s i-au pierdut avantajul comparativ grupele de produse: mijloace si materiale de transport (de la un avantaj de +3,785 la un dezavantaj de -0,021); masini si aparate, echipamente electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile (de la +0,732 la -7,644); articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din materiale similare (de la +0,200 la -0,200); piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea (de la +0,115 la - 2,345);  avantaje comparative puternice, respectiv valori pozitive ale iAC peste 4, s-au inregistrat pe toata perioada analizata la grupa XV de produse: metale comune si articole din acestea, iar din 1995, la grupa Xi: materiale textile si articole textile; Tabelul nr 16 Dinamica indicatorului avantajului comparativ, pe grupe de produse, 2002 1991 Poten- tarea avan- tajului Redu- cerea avanta- jului De la avantaj la dez- avantaj Majorarea dezavan- tajului Diminu- area dezavan- tajului De la dez avantaj la avantaj i Animale vii si produse animale  ii Produse vegetale  iii Grasimi si uleiuri animale sau vegetale  iV Produse alimentare, bauturi si tutun  V Produse minerale  Vi Produse chimice  Vii Materiale plastice, cauciuc si articole din acestea  Viii Piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea  iX Produse din lemn, exclusiv mobilier  X Pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea  Xi Materiale textile si articole din acestea  Xii incaltaminte, palarii, umbrele si articole similare  Xiii Articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din materiale similare  XV Metale comune si articole din acestea  Vi Masini si aparate; echipamente electrice; aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile  XVii Mijloace si materiale de transport  XViii instrumente si aparate optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-legale, ceasuri, instrumente muzicale  XX Marfuri si produse diverse  XXii Produse necuprinse in alte sectiuni ale NC  Numar cazuri 4 1 5 4 4 1 Sursa: Determinari pe baza datelor iNS Tabelul nr 17 Dinamica anuala a indicatorului avantajului comparativ, pe grupe de produse, in perioada 1999-2002 Potentarea avantajului Reducere a avantajului De la avantaj la dezavantaj Majorarea dezavan- tajului Diminuarea dezavan- tajului De la dezavantaj la avantaj i Animale vii si produse 2000 99  - - animale 2001 00 -  - 2002 01 - -  ii Produse vegetale 2000 99  - 2001 00 -  2002 01 -  iii Grasimi si uleiuri animale 2000 99  - sau vegetale 2001 00 -  2002 01  - iV Produse alimentare, 2000 99  - bauturi si tutun 2001 00  - 2002 01 -  V Produse minerale 2000 99  - 2001 00  - 2002 01 -  Vi Produse chimice 2000 99 -  2001 00  - 2002 01  - Vii Materiale plastice, 2000 99  cauciuc si articole din 2001 00  acestea 2002 01  Viii Piei crude, piei tabacite, 2000 99  blanuri si produse din 2001 00  acestea 2002 01  iX Produse din lemn, 2000 99  - exclusiv mobilier 2001 00 -  2002 01  - X Pasta de lemn, hartie, 2000 99 -  carton si articole din acestea 2001 00  - 2002 01  - Potentarea avantajului Reducerea avantajului De la avantaj la dezavantaj Majorarea dezavan- tajului Diminuare a dezavan- tajului De la dezavantaj la avantaj Xi Materiale textile si 2000 99  articole din acestea 2001 00  2002 01  Xii incaltaminte, palarii, 2000 99  umbrele si articole similare 2001 00  2002 01  Xiii Articole din piatra, ipsos, 2000 99  - ciment, ceramica, sticla si 2001 00  - din materiale similare 2002 01 -  XV Metale comune si 2000 99  - articole din acestea 2001 00 -  2002 01  - XVi Masini si aparate; 2000 99 - -  echipamente electrice; 2001 00  - - aparate de inregistrat sau de 2002 01 -  - reprodus sunetul si imaginile XVii Mijloace si materiale de 2000 99  - transport 2001 00  - 2002 01 -  XViii instrumente si aparate 2000 99  optice, fotografice, cinemato- 2001 00  grafice, de masura si control, 2002 01  instrumente si aparate medico-legale, ceasuri, instrumente muzicale XX Marfuri si produse 2000 99  - diverse 2001 00 -  2002 01 -  XXii Produse necuprinse in 2000 99  alte sectiuni ale NC 2001 00  2002 01  Sursa: Determinari pe baza datelor iNS 400  avantaje comparative medii, pentru intreaga perioada , la grupa: marfuri si produse diverse si, din 1996, si la grupa iX: produse din lemn (exclusiv mobilier);  avantaje comparative volatile au inregistrat grupele de produse primare sau slab prelucrate, ale caror valori au oscilat puternic + - de la un an la altul, in special in ultimii ani: animale vii si produse animale; produse vegetale; grasimi si uleiuri animale sau vegetale;  dezavantaje pronuntate, cu valori ale iAC de -4 pana la -12, se constata la produse minerale (cu o diminuare a valorilor negative dupa 1998) si, din 1993, la grupa XV: masini si aparate, echipamente electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile, cu accentuare a dezavantajelor in intervalul 1996-2000 O imagine sintetica asupra evolutiei avantajelor comparative in 2002 fata de 1991 ne prezinta patru grupe in care avantajul se majoreaza, patru grupe care isi micsoreaza avantajul si cinci grupe care isi pierd avantajul (tabelul nr 16) Deteriorarea situatiei avantajelor comparative este mult mai puternica in perioada 1999-2002 Doua fenomene sunt evidente si ingrijoratoare in acelasi timp (tabelul nr 17): - volatilitatea accentuata de la un an la altul a situat iei avantajului comparativ la majoritatea grupelor de produse; fac exceptie textilele, incaltamintea si produsele din lemn, care, prin exceptie, isi mentin avantajul, dar si materialele plastice, pieile crude, blanurile si produ- sele din acestea, care inregistraza o accentuare a dezavantajelor; - pierderea treptata a avantajului, part ial sau total (la animale vii si produse animale, grasimi si uleiuri vegetale si animale, articole din piatra, ipsos ceramica, sticla, mijloace si materiale de transport, marfuri si produse diverse) Din analizele prezentate anterior pe grupe de produse, se detaseaza prelevanta dezavantajelor si, implicit, structura necorespunzatoare, dezechi- librata, a comertului exterior romanesc, precum si o slaba specializare pe piata internationala Relatia dintre evolutia avantajelor si modificarea structurii comertului exterior pe grupe de produse ale nomenclatorului combinat, atat in situatia analizei pe intreaga perioada, cat si in cazul evolutiei anuale din 1999-2002, ne conduce la urmatoarele aprecieri:  in marea lor majoritate, relat iile comerciale nu s-au dovedit durabile pe o perioada mai indelungata, ceea ce a determinat o evolutie autonoma a structurii in raport cu dinamica avantajelor;  modificarile structurale in 2002 fata de 1991 au fost mai insemnate la grupele de produse (tabelul nr 18): - textile s i produse textile - o cres tere de aproape 16 p p la export s i 12 p p la import, fiind asociate si cu o majorare a avantajelor comparative; 401 - incaltaminte, pal arii, umbrele - un spor de peste 6 p p la export si un p p la import, de asemenea, insotit de potentarea avantajelor comparative; - o reducere cu 6 p p la export s i aproape 32 p p la importul de produse minerale, la care Romania prezinta dezavantaje compa- rative, dar in scadere; - o evolutie nefavorabila a avantajelor comparative, asociata cu o di- minuare a ponderii exporturilor cu 6 p p , dar si cu o crestere a importurilor cu peste 3 p p la grupa "mijloace si materiale de transport"; Tabelul nr 18 Relatia avantaje comparative - structura comertului exterior, 2002 1991 Evolutia avantajelor Evolutia structurii favora- bila nefavora- bila export import i Animale vii si produse animale - x -2,42 0,93 ii Produse vegetale x - -0,36 -4,82 iii Grasimi si uleiuri animale sau vegetale - x -0,07 0,13 iV Produse alimentare, bauturi si tutun - x -0,11 -3,21 V Produse minerale x - -6,07 -32,58 Vi Produse ale industriei chimice - x -3,21 1,33 Vii Materiale plastice, cauciuc si produse derivate ale acestora - x 1,32 4,18 Viii Piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea x 0,66 3,16 iX Produse din lemn, exclusiv mobilier x - 1,80 0,23 X Pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea - x 0,39 1,67 Xi Materii textile si articole din acestea x - 15,84 12,16 Xii incaltaminte, palarii, umbrele si articole similare x - 6,37 0,85 Xiii Articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din materiale similare - x -0,32 0,36 XV Metale comune si articole din metale comune x - -1,96 3,21 XVi Masini si aparate, echip electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile - x -0,56 8,45 XVii Mijloace de transport - x -5,86 3,24 XViii instrum si ap optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-chirurgi- cale, ceasuri, instrumente muzicale - x 0,46 2,42 XX Marfuri si produse diverse - x -9,47 -0,54 XXii Produse necuprinse in alte sectiuni ale NC x - 3,57 -1,17 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS Tabelul nr 19 Relatia avantaje comparative-structura comertului exterior, in perioada 1999-2002 2000 1999 2001 2000 2002 2001 Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii favo- rabila nefa- vorabila export import favo- rabila nefavo- rabila export import favo- rabila nefavo- rabila export import i Animale vii si produse animale - x -0,15 -0,03 x -0,07 0,67 x -0,10 -0,15 ii Produse vegetale - x -1,79 -0,03 x 0,44 0,06 x -0,31 -0,60 iii Grasimi si uleiuri animale sau vegetale - x -0,43 -0,04 x 0,02 -0,05 x -0,15 0,15 iV Produse alimentare, bauturi si tutun - x -0,06 -0,29 x 0,16 -0,06 x -0,12 -0,58 V Produse minerale - x 2,01 2,64 x -1,04 -0,12 x 1,60 -1,63 Vi Produse ale industriei chimice x - 1,15 -0,98 x -0,59 -0,42 x -0,94 0,57 Vii Materiale plastice, cauciuc si produse derivate ale acestora - x 0,07 -0,06 x -0,18 0,42 x 0,55 0,62 Viii Piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea - x 0,19 -0,09 x 0,31 0,50 x -0,01 0,20 iX Produse din lemn, exclusiv mobilier x - -0,39 -0,01 x -0,79 0,07 x -0,15 0,13 X Pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea - x 0,22 -0,27 x 0,14 -0,01 x -0,02 0,13 Xi Materii textile si articole din acestea x - -1,72 -2,02 x 2,00 -0,25 x -0,86 0,33 2000 1999 2001 2000 2002 2001 Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii favo- rabila nefa- vorabila export import favo- rabila nefavo- rabila export import favo- rabila nefavo- rabila export import Xii incaltaminte, palarii, umbrele si articole similare x - -0,43 -0,10 x 1,01 -0,07 x -0,22 0,00 Xiii Articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din materiale similare - x -0,32 -0,09 x -0,04 0,11 x -0,07 0,15 XV Metale comune si articole din metale comune x - 0,56 0,31 x -2,68 0,49 x -0,42 0,08 XVi Masini si aparate, echip electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile - x 2,59 1,11 x 0,76 -1,95 x 0,91 0,23 XVii Mijloace de transport - x -0,39 0,25 x 0,34 0,91 x 0,43 0,56 XViii instrum si ap optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-chirurgicale, ceasuri, instrumente muzicale - x 0,01 0,23 x 0,13 -0,07 x -0,07 -0,19 XX Marfuri si produse diverse x - -0,77 -0,11 x -5,14 -1,85 - - 0,00 0,00 XXii Produse necuprinse in alte sectiuni ale NC x - -0,32 -0,42 x 5,23 1,61 x -0,05 0,01 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS 404  evolutiile din ultimii ani indica o accentuare a evolutiilor nefavorabile a avantajelor comparative, asociata cu sporirea ponderii importurilor la majoritatea grupelor, pe seama reducerii marfurilor importate apar- tinand grupei alimentelor, produselor minerale si a aparatelor si instrumentelor optice;  in ultimul an de analiza , in structura , cres te doar ponderea expor- turilor de produse minerale, in paralel cu evolutia favorabila a avan- tajelor comparative ale grupei; se majoreaza proportia exporturilor si la grupa materialelor plastice, cauciuc, masini si aparate, echi- pamente electrice si mijloace de transport, dar fara ca situatia avantajelor comparative detinute anterior sa se imbunatateasca (tabelul nr 19) in ceea ce priveste indicele Grubel-Lloyd, al intensitatii schimburilor intra- ramuri, se inregistreaza valori cuprinse intre 0,25 pentru grasimi si uleiuri animale si 0,873% pentru mijloace de transport, ceea ce reflecta o mare variabilitate pe grupe de produse (graficul nr 11 si anexa nr 4) Graficul nr 11 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS Valori sub 0,5, atat in 1991, cat si in 2002, apar la grupele iV: produse alimentare, bauturi si tutun si iX: produse din lemn, exclusiv mobilier 405 Diferente mari ale indicelui Grubel-Lloyd, in sensul cresterii valorii in 2002 fata de 1991, se inregistreaza (in ordine descrescatoare) la grupele XVii: mijloace si materiale de transport, ii: produse vegetale, V: produse minerale, XV: metale comune si articole din acestea, XViii: instrumente si aparate optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-chirurgicale, ceasuri, instrumente muzicale si Xi: materiale textile si articole din acestea 2 3 Avantaje comparative la produsele de inalta complexitate - intre necesitate si realitate Promovarea unui comert competitiv pe piata internationala presupune specializarea si cresterea volumului produselor exportate de complexitate inalta Asa cum a rezultat din analizele anterioare, pentru produsele cu un grad mai ridicat de prelucrare, Romania inregistreaza dezavantaje, iar ponderea acestora in total comert exterior este redusa Pornind de la clasificarea grupelor de produse pe categorii de complexitate folosita de Comisia Nationala pentru Prognoza1, am determinat evolutia structurala a comertului exterior pe grupe de complexitate in perioada 2000- 2002 Grupa produselor de complexitate inalta reprezinta cca 1 4 din exporturi si aproape 2 3 din importuri Pe fondul cresterii anuale a valorii comertului exterior (graficul nr 12), modificarile structurale pe cele doua fluxuri sunt de sens contrar: ponderea exporturilor a crescut cu 2,4 p p , pe cand cea a importurilor a scazut cu 0,8 p p (graficul nr 13) Grupa produselor de complexitate medie detine aproape jumatate din exporturi si cca 1 3 din importuri, inregistrand o usoara crestere a ponderii in 2002 fata de anii anteriori Din exporturile totale, produsele de complexitate scazuta reprezentau in 2002 31%, in scadere cu 3,4 p p fata de anul 2000 La importuri, ponderea acestora creste usor, pe seama reducerii proportiei produselor de complexitate ridicata Aceste evolutii structurale sunt asociate cu oscilatii destul de importante de la un an la altul in ceea ce priveste valoarea indicatorului avantajului comparativ Trebuie mentionat ca cea mai avantajoasa categorie pentru comertul exterior romanesc o reprezinta produsele de medie complexitate, care inregistreaza un avantaj comparativ in crestere, bazat in principal pe 1 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003, MDP, 2003 Categoriile de complexitate includ: a) complexitate inalta: grupele de produse XVi, XVii, XViii si XX din Nomenclatorul combinat; b) complexitate medie: grupele iV, Vi, Vii, 94, X, Xi si Xii din NC; c) complexitate scazuta: grupele: V, XV; Xiii, i, ii, iii, Viii, iX 406 evolutiile favorabile ale grupelor de produse: 94 mobilier, Xi: produse textile si Xii: incaltaminte etc Valoarea indicatorului semnifica si un grad ridicat de specializare pe grupele mentionate de produse (tabelul nr 20) Graficul nr 12 Comertul exterior al Romaniei, pe grupe de complexitate a produselor, 2000-2002 (mil s SUA) 0% 20% 40% 60% 80% 100% Sursa: MDP, Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003 Tabelul nr 20 407 Dinamica avantajelor dezavantajelor comparative pe categorii de complexitate a produselor, in perioada 2000-2002 Valoare iAC 2000 Valoare iAC 2001 Valoare iAC 2002 inalta -11,120 -9,333 -9,748 XVi Masini si utilaje mecanice si electrice -9,537 -7,475 -7,644 XVii Mijloace de transport 0,616 0,108 -0,021 XViii Aparate si instrumente -2,044 -1,960 -2,065 XX Diverse produse -0,154 -0,005 -0,018 Medie 6,776 10,042 8,370 iV Produse alimentare, bauturi, tutun -2,650 -2,577 -2,387 Vi Produse chimice -2,915 -3,223 -5,202 Vii Materiale plastice -2,009 -2,680 -3,061 94 Mobilier 3,311 3,635 4,013 X Celuloza, hartie, carton -1,296 -1,224 -1,521 Xi Produse textile 7,035 9,518 9,385 Xii incaltaminte 5,300 6,594 7,143 Scazuta 4,343 -0,709 1,377 V Produse minerale -5,894 -7,066 -4,499 XV Metale si produse din metal 8,222 5,655 5,795 Xiii Materiale de constructii, sticlarie 0,164 0,031 -0,200 i Animale si produse regn animal 0,077 -0,615 -0,638 ii Produse ale regnului vegetal -0,845 -0,537 -0,282 iii Grasimi-uleiuri -0,056 0,000 -0,320 Viii Piei -1,633 -1,901 -2,345 iX Lemn si produse din lemn 4,308 3,723 3,866 Sursa: MDP, Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003 Pentru produsele de complexitate inalta, valoarea iAC reflecta un dezavantaj important, mai ales pentru grupa XVi - masini si utilaje mecanice si electrice Este de mentionat faptul ca valoarea exporturilor de masini si aparate mecanice si electrice este in crestere Aceasta grupa detine peste 2 3 din produsele de complexitate inalta, iar ponderea sa in total export a crescut cu 1,7 p p (2002 fata de 2000) La import, situatia este relativ similara, in sensul cresterii ponderii aceleiasi grupe de produse S-a inregistrat o sporire si a importurilor de mijloace de transport, aceste cresteri avand ca scop satisfacerea cererii de pe piata nationala, neacoperita din productia proprie La categoria produselor de complexitate redusa, se detaseaza grupele V, XV, Viii si iX: Tabelul nr 21 Evolutia avantajelor comparative si a structurii comertului exterior, pe categorii de complexitate a produselor, in perioada 2000-2002 2001 2000 2002 2001 Evolutia avantajelor Evolutia structurii Evolutia avantajelor Evolutia structurii favora- bila nefavo- rabila export import favora- bila nefavo- rabila export import inalta x 1,21 -1,29 x 1,17 0,53 XVi Masini si utilaje mecanice si electrice x 0,76 -1,95 x 0,91 0,23 XVii Mijloace de transport - x 0,34 0,91 x 0,43 0,56 XViii Aparate si instrumente - x 0,13 -0,07 x -0,07 -0,18 XX Diverse produse x -0,01 -0,18 x -0,09 -0,08 Medie x 2,65 -0,45 x -1,56 1,15 iV Produse alimentare, bauturi, tutun - x 0,16 -0,06 x -0,12 -0,58 Vi Produse chimice - x -0,59 -0,42 X -0,94 0,58 Vii Materiale plastice - x -0,18 0,42 X 0,55 0,62 94 Mobilier x 0,10 -0,06 x 0,04 0,09 X Celuloza, hartie, carton - x 0,14 -0,01 X -0,02 0,13 Xi Produse textile x 2,00 -0,25 x -0,86 0,33 Xii incaltaminte x 1,01 -0,07 x -0,22 0,00 Scazuta - x -3,86 1,74 x 0,39 -1,67 V Produse minerale - x -1,04 -0,12 x 1,60 -1,63 XV Metale si produse din metal - x -2,68 0,49 x -0,42 0,08 Xiii Materiale de constructii, sticlarie - x -0,04 0,11 X -0,07 0,15 i Animale si produse regn animal - X -0,07 0,67 X -0,10 -0,15 ii Produse ale regnului vegetal x 0,44 0,06 x -0,31 -0,61 iii Grasimi-uleiuri x 0,02 -0,05 x -0,15 0,15 Viii Piei - X 0,31 0,50 x -0,01 0,20 iX Lemn si produse din lemn - X -0,79 0,07 x -0,15 0,13 Sursa: MDP, Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003 409 a) grupele XV - metale si produse din metal si iX - lemn si produse din lemn inregistreaza un avantaj comparativ insemnat si un grad inalt de specializare, desi in descrestere; b) grupele V - produse minerale si Viii - piei crude au valori negative ale iAC Este de mentionat ca sporeste exportul de produse minerale, pe cand importurile sunt relativ constante Legatura dintre avantajul comparativ si modificarea structurala a comertului exterior este evidenta in cazul folosirii clasificatiei produselor pe categorii de complexitate (tabelul nr 21) Aceste evolutii demonstreaza orientarea agentilor economici spre intensificarea relatiilor comerciale care asigura avantaje nete producatorilor Graficul nr 14 Valoarea indicelui Grubel-Lloyd, pe categorii de complexitate a produselor, in perioada 2000-2002 Sursa: MDP, Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003 intensitatea schimburilor intraramura este mai scazuta pentru produsele cu complexitate inalta si ridicata decat pentru cele de complexitate medie sau scazuta Se detaseaza grupele XViii - aparate si instrumente optice, fotografice, de masura si control, iV - produse alimentare, bauturi, tutun si 94 - mobilier, unde schimburile intraramura sunt reduse, predominand cele interramura, de diversitate (indicele Grubel-Lloyd este, respectiv, 26%, 32% si 40% (graficul nr 14 si anexa nr 6) 410 3 Unele consideratii finale Din analiza specializarii la export a produselor romanesti si a evolutiei relatiilor comerciale cu tarile membre UE(15), se pot evidentia urmatoarele aspecte: - fata de anul 1991, s-au inregistrat progrese in orientarea comert ului exterior spre produsele cerute de piata internationala, dar fara rezultate notabile in ceea ce priveste utilizarea eficienta a resurselor nationale materiale si de munca, ci dimpotriva Comertul exterior al Romaniei continua sa se bazeze pe o structura de marfuri total nefavorabila - dezavantajele comparative prevaleaza avantajelor, se exporta in principal produse de complexitate scazuta si se importa produse de medie si inalta complexitate, care intra in competitie pe piata nationala cu produse similare obtinute in tara:  exportul Romaniei este orientat spre satisfacerea cererii externe de produse slab prelucrate, unele dintre acestea inregistrand dezavantaje comparative insemnate - minerale si produse din acestea Ne-am pastrat avantajele comparative la textile si produse din textile, metale comune si articole din metal;  importurile, in mare parte, substituie produse de complexitate medie sau inalta ce nu se produc in tara sau al caror raport calitate-pret este comparativ mai ridicat Exportul de completare este in crestere - a crescut ponderea exporturilor ramurilor bazate pe folosirea intensiva a fort ei de munca slab remunerate (in mare parte predominand folosirea fortei de munca cu calificare medie sau si redusa); - spores te treptat, dar cu o dinamica mai lenta, ponderea produselor ce incorporeaza tehnologii performante - insa aceasta grupa de produse detine o proportie minimala in relatiile comerciale ale Romaniei comparativ cu alte tari candidate; - pret ul unitar la export pentru produsele romanesti este relativ scazut, inregistreaza decalaje importante fata de valorile acestui indicator la produsele din tarile membre UE; diferentele cele mai mari se regasesc la produsele industriilor ce utilizeaza tehnologii moderne si ale celor ce folosesc forta de munca calificata si inalt calificata in relatiile cu tarile UE, detinem o pozitie mult mai slaba comparativ cu alte tari in tranzitie (Ungaria, Cehia) in 2002, detineam avantaje comparative slabe cu Franta, Olanda si Regatul Unit (dar cu tendinte de crestere a specializarii pe aceste relatii) Cele mai bune relatii comerciale sub aspectul avantajelor comparative le avem cu italia Cu celelalte tari 411 membre UE, se inregistreaza avantaje dezavantaje volatile, cu dese schimbari + - de la an la an in plus, eforturile de a spori volumul schimburilor comerciale cu spatiul UE au determinat si o depreciere constanta a comertului - si in special a avantajelor detinute cu alte tari ale lumii Astfel, s-a pierdut avantajul mediu detinut in perioada 1992-1994 in comertul exterior cu tari nemembre UE; mai mult, au aparut si s-au majorat dezavantajele, dupa anul 1998 valorile negative ale iAC osciland intre -5 si -9 Toate aceste evolutii, asociate cu politica in domeniul taxelor vamale si cu evolutia cursului de schimb, conduc la ineficienta si conjuncturalitate in relatiile comerciale Liberalizarea pietelor este asociata cu noi forme de protectionism, mai sofisticate si care presupun exigente deosebite pentru produsele destinate exporturilor Totodata, solicita agentilor economici eforturi substantiale (de performanta tehnico-economica, financiara etc ) si de durata, fara de care patrunderea si mentinerea pe piata internationala (fie ea a UE sau cea mondiala) se transforma intr-o adevarata aventura Deschiderea pietei nationale trebuie asociata si cu o politica de stimulare (prin politici active) a agentilor economici in a crea performanta, a utiliza si remunera corespunzator forta de munca inalt calificata Totodata, trebuie subliniat faptul ca un comert exterior competitiv, cu avantaje comparative in crestere, se sprijina pe o oferta competitiva pe piata nationala, asociata cu o cerere solvabila pe masura i se asociaza un mediu de afaceri prielnic, cu oportunitati egale de dezvoltare a capitalului privat autohton si strain, in care institutiile statului cu responsabilitati in comertul exterior sa sustina pro- moveze interesele nationale, in contextul globalizarii pietelor si economiilor Anexa nr 1 indicatorul avantajului comparativ al comertului exterior al Romaniei cu tarile membre UE, in perioada 1991-2002 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 1 Austria -0,316 -0,290 -0,462 -0,600 -0,696 -0,611 -0,393 0,047 -0,064 -0,110 0,140 -0,246 2 Belgia 0,093 -0,009 0,115 0,235 0,160 -0,057 0,065 0,033 -0,015 0,182 0,042 3 Danemarca -0,044 -0,101 -0,291 -0,262 -0,217 -0,374 -0,171 -0,222 -0,226 -0,140 -0,157 4 Franta 0,077 -1,627 -1,535 -2,358 0,364 0,496 -0,154 -0,684 -0,292 0,748 1,493 1,076 5 Finlanda 0,006 -0,006 -0,077 -0,167 -0,095 -0,141 -0,110 -0,192 -0,271 -0,315 -0,235 6 Germania 0,272 -0,986 -0,705 -0,990 0,384 0,521 0,284 1,535 0,224 0,855 0,370 0,657 7 Grecia -0,140 0,647 0,307 0,535 0,665 0,362 0,249 0,492 0,442 0,247 0,564 8 irlanda -0,009 -0,051 -0,062 -0,056 -0,098 -0,106 -0,087 -0,151 -0,240 -0,147 0,155 9 italia 1,056 -0,758 -0,518 0,562 1,556 1,157 2,450 3,255 2,646 3,239 4,195 3,745 10 Luxemburg -0,008 -0,009 -0,009 0,005 -0,071 -0,023 -0,045 -0,066 -0,022 -0,035 -0,026 11 Olanda 1,517 0,042 0,901 0,521 0,209 1,219 0,735 1,003 1,084 0,879 1,111 0,826 12 Portugalia 0,011 0,009 0,004 0,004 0,044 -0,010 0,067 0,053 0,123 0,076 -0,022 13 Regatul Unit 0,493 0,273 0,544 0,060 0,024 0,112 0,074 0,212 2,634 1,032 1,415 1,734 14 Spania 0,270 0,272 -0,023 0,132 0,270 0,183 0,170 -0,007 0,161 0,093 0,138 15 Suedia 0,148 -0,121 -0,036 -0,004 -0,161 -0,082 -0,438 -0,481 -0,600 -0,176 -0,388 Altele tari ne- membre UE -3,426 2,715 1,846 2,384 -2,338 -2,646 -2,696 -4,826 -5,582 -6,427 -8,794 -7,793 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS Anexa nr 2 indicele Grubel-Lloyd al comertului exterior al Romaniei cu tari membre UE, in perioada 1991-2002 TOTAL comert exterior 1991 0,85 1992 0,82 1993 0,86 1994 0,93 1995 0,87 1996 0,83 1997 0,86 1998 0,82 1999 0,89 2000 0,89 2001 0,85 2002 0,87 1 Austria 0,72 0,71 0,63 0,66 0,66 0,65 0,74 0,84 0,88 0,86 0,87 0,83 2 Belgia 0,96 0,81 0,94 0,91 0,95 0,80 0,88 0,84 0,89 0,95 0,86 3 Danemarca 0,36 0,36 0,21 0,32 0,43 0,28 0,48 0,49 0,47 0,66 0,59 4 Franta 0,87 0,53 0,60 0,16 0,92 0,90 0,84 0,75 0,86 0,95 0,97 0,96 5 Finlanda 0,95 0,74 0,27 0,25 0,43 0,30 0,37 0,37 0,14 0,12 0,15 6 Germania 0,88 0,73 0,81 0,87 0,89 0,85 0,87 0,88 0,90 0,92 0,86 0,90 7 Grecia 0,73 0,79 0,90 0,78 0,87 0,98 0,95 0,99 0,96 0,93 0,98 8 irlanda 0,70 0,31 0,49 0,34 0,38 0,32 0,44 0,32 0,15 0,69 0,96 9 italia 0,89 0,71 0,80 0,97 0,95 0,88 0,96 0,94 0,98 0,97 0,96 0,97 10 Luxemburg 0,00 0,30 0,39 0,98 0,14 0,50 0,05 0,08 0,19 0,15 0,32 11 Olanda 0,60 0,84 0,85 0,90 0,93 0,87 0,93 0,94 0,85 0,93 0,91 0,95 12 Portugalia 0,37 0,86 0,96 0,98 0,65 0,77 0,67 0,95 0,67 0,89 0,78 13 Regatul Unit 0,96 0,91 0,96 0,95 0,88 0,86 0,87 0,87 0,43 0,99 0,96 0,92 14 Spania 0,77 0,72 0,82 0,91 0,93 0,97 1,00 0,82 0,99 0,93 0,90 15 Suedia 0,79 0,65 0,78 0,92 0,67 0,73 0,53 0,48 0,46 0,81 0,57 Alte tari nemembre UE 0,79 0,87 0,89 0,97 0,83 0,78 0,81 0,74 0,79 0,80 0,71 0,78 Sursa: Calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS Anexa nr 3 indicatorul avantajului comparativ al comertului exterior al Romaniei, pe grupe de produse ale Nomenclatorului combinat, in perioada 1991-2002 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 i Animale vii si produse animale 1,144 1,276 1,060 1,118 0,565 0,807 1,189 -0,440 0,141 0,077 -0,615 -0,638 ii Produse vegetale -1,971 -2,541 -2,849 -0,479 0,723 2,011 0,292 0,191 0,575 -0,845 -0,537 -0,286 iii Grasimi si uleiuri animale sau vegetale -0,042 -0,203 0,437 0,168 0,467 0,410 0,801 0,261 0,233 -0,056 0,000 -0,320 iV Produse alimentare, bauturi si tutun -2,238 -2,654 -2,416 -2,266 -2,991 -2,512 -1,679 -2,347 -2,225 -2,650 -2,578 -2,387 V Produse minerale -12,826 -8,588 -7,928 -7,838 -9,434 -9,501 -9,184 -5,740 -4,151 -5,894 -7,066 -4,499 Vi Produse ale industriei chimice -0,165 1,366 -0,375 0,016 0,054 -0,070 -1,127 -3,268 -3,759 -2,915 -3,223 -5,196 Vii Materiale plastice, cauciuc si produse derivate ale acestora -0,019 -0,413 -0,678 -0,448 -0,784 -0,972 -1,153 -1,571 -1,658 -2,009 -2,680 -3,061 Viii Piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea 0,115 -0,285 -0,482 -0,611 -0,874 -1,045 -1,121 -1,296 -1,463 -1,633 -1,901 -2,345 iX Produse din lemn, exclusiv mobilier 0,872 1,347 1,475 1,665 1,717 2,037 2,359 2,917 3,623 4,308 3,723 3,866 X Pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea -0,066 -0,474 -0,506 -0,694 -0,766 -1,066 -1,001 -1,461 -1,351 -1,296 -1,224 -1,521 Xi Materii textile si articole din acestea 2,177 0,646 2,776 3,815 5,110 6,158 6,105 7,490 5,264 7,036 9,517 9,385 Xii incaltaminte, palarii, umbrele si articole similare 0,526 0,446 1,184 2,121 2,768 3,280 3,381 3,992 4,363 5,300 6,594 7,143 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 Xiii Articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din materiale similare 0,200 0,507 0,504 0,430 0,514 0,373 0,349 0,362 0,290 0,164 0,031 -0,200 XV Metale comune si articole din metale comune 4,446 5,567 7,167 6,374 8,106 5,992 8,349 8,736 6,228 8,222 5,654 5,795 XVi Masini si aparate, echip electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile 0,732 -1,317 -4,038 -6,166 -7,752 -8,633 -9,494 -9,506 -8,459 -9,537 -7,476 -7,644 XVii Mijloace de transport 3,785 2,736 1,831 0,870 0,979 1,160 1,273 0,738 0,924 0,616 0,108 -0,021 XViii instrumente si aparate optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-chirurgicale, ceasuri, instrumente muzicale 0,000 0,000 0,000 -1,033 -1,593 -1,147 -1,339 -1,305 -1,435 -2,044 -1,961 -2,065 XX Marfuri si produse diverse 3,724 3,365 3,287 2,835 3,473 3,216 2,923 3,055 2,761 2,948 0,000 0,000 XXii Produse necuprinse in alte sectiuni ale NC -0,393 -0,782 -0,449 0,125 -0,281 -0,497 -0,922 -0,806 0,099 0,209 3,632 3,994 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS Anexa nr 4 indicele Grubel-Lloyd al comertului exterior al Romaniei pe grupe de produse ale Nomenclatorului combinat, in perioada 1991-2002 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 TOTAL 0,848 0,821 0,857 0,928 0,870 0,828 0,855 0,824 0,891 0,885 0,845 0,874 i Animale vii si produse animale 0,442 0,635 0,591 0,623 0,863 0,646 0,492 0,623 0,971 0,922 0,637 0,659 ii Produse vegetale 0,319 0,209 0,218 0,627 0,848 0,617 0,982 0,889 0,945 0,608 0,700 0,781 iii Grasimi si uleiuri animale sau vegetale 0,600 0,333 0,535 0,789 0,519 0,477 0,415 0,889 0,744 0,755 0,846 0,250 iV Produse alimentare, bauturi si tutun 0,182 0,196 0,210 0,296 0,221 0,303 0,398 0,296 0,267 0,262 0,297 0,320 V Produse minerale 0,383 0,440 0,469 0,545 0,455 0,409 0,419 0,462 0,572 0,605 0,519 0,681 Vi Produse ale industriei chimice 0,820 0,989 0,805 0,930 0,874 0,822 0,747 0,493 0,502 0,650 0,584 0,486 Vii Materiale plastice, cauciuc si produse derivate ale acestora 0,831 0,642 0,573 0,773 0,682 0,602 0,590 0,507 0,552 0,566 0,468 0,536 Viii Piei crude, piei tabacite, blanuri si produse din acestea 0,837 0,495 0,470 0,546 0,402 0,335 0,384 0,337 0,354 0,428 0,439 0,436 iX Produse din lemn, exclusiv mobilier 0,467 0,351 0,290 0,217 0,357 0,299 0,271 0,266 0,242 0,257 0,343 0,384 X Pasta de lemn, hartie, carton si articole din acestea 0,721 0,315 0,330 0,402 0,531 0,349 0,401 0,258 0,308 0,436 0,466 0,460 Xi Materii textile si articole din acestea 0,757 0,895 0,913 0,824 0,870 0,873 0,893 0,915 0,937 0,919 0,913 0,910 Xii incaltaminte, palarii, umbrele si articole similare 0,682 0,730 0,462 0,354 0,397 0,394 0,447 0,491 0,435 0,440 0,411 0,399 Xiii Articole din piatra, ipsos, ciment, ceramica, sticla si din materiale similare 0,993 0,769 0,773 0,767 0,857 0,983 0,973 0,981 0,984 0,947 0,856 0,814 XV Metale comune si articole din metale comune 0,554 0,540 0,449 0,497 0,553 0,721 0,602 0,666 0,689 0,699 0,858 0,850 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 XVi Masini si aparate, echip electrice, aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile 0,905 0,714 0,553 0,527 0,474 0,423 0,443 0,450 0,561 0,622 0,645 0,694 XVii Mijloace de transport 0,448 0,767 0,824 0,918 0,962 0,970 0,923 0,936 0,966 0,960 0,856 0,873 XViii instrum si ap optice, fotografice, cinematografice, de masura si control, instrumente si aparate medico-chirurgicale, ceasuri, instrumente muzicale 0,181 0,131 0,176 0,175 0,239 0,227 0,211 0,259 0,259 XX Marfuri si produse diverse 0,143 0,249 0,322 0,412 0,479 0,536 0,569 0,609 0,584 0,625 XXii Produse necuprinse in alte sectiuni ale NC 0,683 0,564 0,646 0,983 0,656 0,484 0,379 0,465 0,970 0,890 0,639 0,619 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diverse editii, si a celor din Anuarul de comert exterior, iNS 418 Anexa nr 5 Dinamica anuala a indicatorului avantajului comparativ, pe categorii de complexitate a produselor, in perioada 2000-2002 Poten- tarea avanta- jului Reduce- rea avanta- jului De la avantaj la dezavantaj Majorarea dezavan- tajului Diminu- area dezavan- tajului De la dezavan- taj la avantaj inalta 2001 00 - l 2002 01 l - Medie 2001 00 l - 2002 01 - l Scazuta 2001 00 l - 2002 01 - l Sursa: MDP, Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003 Anexa nr 6 indicele Grubel-Lloyd al comertului exterior al Romaniei pe categorii de complexitate a produselor, in perioada 2000-2002 2000 2001 2002 TOTAL 0,89 0,85 0,87 inalta 0,66 0,67 0,71 XVi Masini si utilaje mecanice si electrice 0,62 0,65 0,69 XVii Mijloace de transport 0,96 0,86 0,87 XViii Aparate si instrumente 0,21 0,26 0,26 XX Diverse produse 0,82 0,84 0,87 Medie 0,98 0,97 0,97 iV Produse alimentare, bauturi, tutun 0,26 0,30 0,32 Vi Produse chimice 0,65 0,58 0,49 Vii Materiale plastice 0,57 0,47 0,54 94 Mobilier 0,39 0,39 0,40 X Celuloza, hartie, carton 0,44 0,47 0,46 Xi Produse textile 0,92 0,91 0,91 Xii incaltaminte 0,44 0,41 0,40 Scazuta 0,96 0,83 0,90 V Produse minerale 0,61 0,52 0,68 XV Metale si produse din metal 0,70 0,86 0,85 Xiii Materiale de constructii, sticlarie 0,95 0,86 0,81 i Animale si produse regn animal 0,92 0,64 0,66 ii Produse ale regnului vegetal 0,61 0,70 0,78 iii Grasimi-uleiuri 0,76 0,85 0,25 Viii Piei 0,43 0,44 0,44 iX Lemn si produse din lemn 0,26 0,34 0,38 Sursa: MDP, Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003 Bibliografie 419 1 Archilugi, D et al (editori), innovation Policy in a Global Economy, Cambridge University Press 2 Bourguinat, Henri, Finance internationale, Themis Economie PUF, France, 1992 3 Falvey, R E , Commercial Policy and intra-industry Trade, Journal of international Economics, 1981, vol ii 4 Fontagne, L M , Marche Unique et developpement des echanges, Problemes economique nr 2650, fevrier, 2000 5 Fontagne, Lionel; Freudenberg, Michael, Marche unique et developpement des echanges, preluat in forma prescurtata integration europeenne et developpement des echanges, Problemes economiques nr 2650 2000 6 Gabrisch, H et al , An Enlargement and its Macroeconomic Effects in Eastern Europe Currencies, Prises, investment and Competitiveness, Macmillan, 1999 7 Gandolfo, G , international Trade Theory and Policy, Springer, 1998 8 Helpman, E ; Krugman, P , Market Structure and Foreign Trade, What Sheef Boods, Harvester Press, MiT, 1985 9 Hinloopen, Jeroen; Marrewijk, Charles, On the Empirical Distribution of the Balassa index, February, 2000 10 Hirshleifer, Jack, Price Theory and Applications, Prentice-Hall, inc , Englewood Cliffs, New Jersey, USA, 1984 11 Kenschnigg, M , Comparative Advantage in international Trade Theory and Evidence, Springer, 1999 12 Kluth, M , The Political Economy of a Social Europe, 1999, Macmillan 13 Lindberg, Mark; Ramirez, Noel, Managing Adjustment in Developing Countries; Economic and Political Perspective, iCS Press, San Francisco, 1989 14 Lipsey, Richard G , An introduction to Positive Economics, Weidenfeld and Nicolson, Londra, 1980 15 Lord Montagne, J , imperfect Competition and international Comodity Trade: Theory Dynamics and Policy Modelling, Kala 420 Krishma, 1983 16 Lovely, Mary E ; Nelson, Douglas R , intra-industry Trade as an indicator of Labor Market Adjustment 17 Nigel, P , innovation, investment and the Diffusion of Technology in Europe, Cambridge University Press, 1999 18 Sadca, E , The Economics of Globalisation, Cambridge University Press, 1998 19 Tilly, R ; Welfens, P J (ed ), Economic Globalisation, international Organisations and Crisis Management, Springer 1999 20 Welfens et al (ed ), Towards Competition in Network industries, Springer, 1999 21 Zaman, Gheorghe; Vasile, Valentina, Avantajele si dezavantajele comparative ale comertului exterior romanesc, Tribuna Economica, nr 45 2000 22 Zaman, Gheorghe; Vasile, Valentina, Evolutii recente in comertul exterior romanesc Dinamica avantajelor dezavantajelor comparative in Politica industriala in perspectiva aderarii la UE, ESEN - 2: Un proiect deschis Probleme ale integrarii Romaniei in Uniunea Europeana Cerinte si evaluari, CiDE, 2001 23 *** A Taxonomy of Statistical indicators for the Analysis of international Trade and Production, National Accounts and Economic Statistics, international Trade Statistics, March 2003 24 *** Comertul exterior al Romaniei in anul 2002 Programul de actiune privind dezvoltarea comertului exterior in anul 2003, Ministerul Dezvoltarii si Prognozei, Departamentul de Comert Exterior, februarie 2003 25 *** Competitiveness of industry in CEE Candidate Countries, Composite Paper, Final Report, July 2001, The Vienna institute for international Economic Studies (WiiW) 26 *** Eastern European Analysis and Outlook 2002, Report by the iCEG European Center, 2002 27 *** Evaluation economique du marche unique, Economie europeenne, Commission Europeenne, 1996 28 *** L'Union Europeenne: regionalisation ou mondialisation, Revue du marche commun et de l'Union Europeenne, mars, 1997 29 *** WTO Dispute, Settlement Reports 1996-1999 Metode si tehnici de promovare si stimulare a exportului Romaniei in etapa actuala Prof dr Octavian Gh Botez 1 Evolutia conceptului de promovare si stimulare a exportului Conceptul de promovare si stimulare a exportului a evoluat mult in timp, fiecare stat incercand in politica sa comerciala externa sa utilizeze o gama cat mai larga de metode, tehnici, instrumente si parghii economico- financiare avand ca scop cresterea exporturilor si, pe aceasta cale a incasarilor valutare in evolutia conceptului de promovare si stimulare a exportului din ultima jumatate de secol, un rol important l-au avut negocierile privind armonizarea punctelor de vedere al statelor in cadrul GATT De la intrarea sa in functiune in 1948, cand domina pozitia tarilor dezvoltate in cadrul celor 23 de membri fondatori si pana la crearea OMC in 1995 (care in prezent insumeaza peste 150 membrii), conceptul de promovare si stimulare a exportului a evoluat si tinand seama de particularitatile tarilor in curs de dezvoltare, a caror pozitie a fost exprimata indeosebi cu prilejul sesiunilor UNCTAD Acest fapt se datoreaza marilor decalaje tehnologice, comerciale, financiare, etc ce despart cele peste 160 de tari in curs de dezvoltare indiferent de sistemul social-politic, de nivelul celor cca 30 de tari dezvoltate Din acest motiv au si rezultat o serie de flexibilitati in materie de stimulare a exportului in favoarea tarilor in curs de dezvoltare si, ulterior, a tarilor in tranzitie, reflectate in prevederile Codului pentru Subventii si Masuri Compensatorii convenit la rundele de negocieri comerciale multilaterale din cadrul GATT, respectiv Runda Tokyo si Runda Uruguay La aceasta runda Codul a si fost imbunatatit prin restructurarea subventiilor pentru export pe trei categorii: interzise, permisiunile, dar actionabile si permise Semnificativ este faptul ca in prezent, in contextul procesului de globalizare si regionalizare, au devenit necesare noi evaluari in plan conceptual in ceea ce priveste stimularea exportului Aceasta intrucat nu se 422 mai abordeaza numai problematica stimularii exportului de produse industriale, cum se facea cu cateva decenii in urma, ci se are in vedere si stimularea exportului de produse agricole si, mai nou, stimularea exportului de servicii comerciale internationale in acelasi context, este de relevat Acordul incheiat in cadrul OCDE, prin care tarile membre si-au armonizat pozitiile privind creditele pentru export Totodata, Uniunea Europeana incearca ajungerea la un consens prind modul de acordare a ajutorului de stat, inclusiv in domeniul stimularii exportului Este important, totusi, de subliniat ca, pana in prezent nu exista in cadrul Uniunii Europene o politica comuna in materie de ajutor direct si indirect pentru export 2 Experienta internationala in domeniul promovarii si stimularii exportului Studierea metodelor si tehnicilor de promovare si stimulare a exporturilor mai multor state din diferite continente ale lumii (a se vedea Anexa nr i) ne- a permis formularea urma toarelor concluzii: - in primul rand, experienta internationala dovedeste faptul ca pe glob actioneaza o mare diversitate de instrumente de natura sa contribuie decisiv la promovarea si stimularea exportului statelor; - in al doilea rand, o parte din instrumentele utilizate au menirea de a promova exportul, respectiv de a face cunoscut clientilor straini oferta de export a statelor lor prin participari la targuri si expozitii, editarea de prospecte si cataloage, organizarea de misiuni economice si comerciale de reprezentante oficiale in strainatate in cadrul ambasadelor; - in al treilea rand, o alta parte importanta din instrumente au ca obiect stimularea exporturilor, respectiv vizeaza incurajarea producatorului in efectuarea exportului pe baza unor conditii de creditare, asigurare si garantare avantajoase, precum si a firmelor comerciale specializate in export, prin acordarea de sprijin financiar pentru organizarea retelei logistice in strainatate (depozite, magazine de prezentare si vanzare, reprezentante comerciale etc ), precum si a patrunderii pe noi piete, inclusiv cu produse si servicii; - in al patrulea rand, rezulta ca sunt tari care pun un accent deosebit in promovarea si stimularea exportului pe instrumentele bancare (Polonia, Turcia, Grecia si Germania), in timp ce alte state acorda atentie prioritara utilizarii de actiuni energetice de patrundere pe pietele externe (italia, Africa de Sud si Australia); 423 - in al cincilea rand, se remarca faptul ca unele tari, cum sunt Coreea de Sud si Chile, acorda o importanta deosebita instrumentelor de promovare si stimulare a exportului bazate pe aplicarea inaltei tehnologii in acest domeniu, respectiv dotarea cu tehnica de calcul adecvata, realizarea unui sistem informatizat integrat de comert exterior, acordarea de facilitati in vederea dezvoltarii comertului electronic; - in al s aselea rand, se observa ca sunt tari ca Ungaria s i Australia, in care functioneaza Fondul de promovare a exportului, finantat anual de la bugetul de stat, al carui rol este de a asigura firmelor producatoare pentru export si firmelor specializate in export stimu- lente consistente pentru o penetrare viguroasa pe pietele externe in acelasi context al studierii experientei statelor in promovarea si stimularea exportului sunt semnificative exemplele Poloniei si Braziliei prin masurile coerente luate in acest domeniu (a se vedea Anexa 2) 3 Metode si tehnici de promovare si stimulare a exportului Romaniei la cumpana dintre secolele XX si XXi Analiza aprofundata a ansamblului de metode, tehnici, instrumente, masuri utilizate pentru promovarea si stimularea exportului Romaniei permite desprinderea concluziei ca in ultimul deceniu al secolului al XX-lea si in primii ani ai secolului XXi s-au utilizat o gama diversificata de parghii de natura sa creasca vanzarile de marfuri romanesti in strainatate Acestea s-au constituit intr-o importanta componenta ofensiva a politicii comerciale externe a Romaniei prin actiunile desfasurate atat pe plan intern, cat si extern A Masuri promotionale utilizate in vederea sensibilizarii, a cres- terii atractivitatii si a accesului produselor de export ale Roma- niei pe pietele externe 1 Extinderea cadrului juridic international prin acorduri comerciale si de plati, acorduri de cooperare economica si tehnico-stiintifica, acorduri ban- care si de transport, acorduri privind evitarea dublei impuneri si acorduri privind garantarea reciproca a investitiilor, protocoale comerciale, proto- coale ale Comisiilor mixte s a 2 Atribuirea Departamentului de Comert Exterior a celui mai important rol in promovarea exportului, gestionand in anul 2003 fonduri de la buget de 105 miliarde lei 424 3 Cresterea rolului Camerei de Comert si industrie in domeniul actiunilor promotionale, indeosebi prin organizarea participarii la targuri si expozitii internationale (in anul 2003 peste 50% din actiuni sunt programate in tarile membre ale Uniunii Europene) si la manifestari care au loc in Bucuresti sau in judetele tarii (saloane pe grupe de produse) 4 Dezvoltarea cu prioritate a retelei reprezentarii comerciale a Romaniei in strainatate in cadrul Ambasadelor Romaniei 5 Diversificarea activitatilor in cadrul Centrului Roman de Comert Exterior pentru acordarea de asistenta tehnica si informativa comerciala de specialitate agentilor economici romani in vederea promovarii exporturilor, inclusiv prin internet 6 Acordarea de sprijin financiar partial intre 45 si 95% in organizarea de misiuni economice (inclusiv la initiativa ANEiR) si de actiuni de promovare a exportului in strainatate, cu participarea ministerelor de ramuri, patronetelor si societatilor comerciale 7 Acordarea de sprijin financiar in organizarea si functionarea de reprezentante ale firmelor romanesti in strainatate, pe baza propunerilor patronetelor de ramura si a asociatiilor profesionale 8 Finantarea integrala de le bugetul de stat a actiunilor de publicitate si reclama cu caracter general, pe produse si grupe de produse, pe piete de interes pentru exportul romanesc, prin Centrul Roman de Comert Exterior 9 Suportarea integrala a cheltuielilor din fonduri de la buget pentru editarea si distribuirea in strainatate a buletinelor informative privind oferta romaneasca de export, prin Centrul Roman de Comert Exterior 10 Finantarea de la bugetul de stat in proportie de 45% din valoarea studiilor de piata si pentru produse cu potential de export, propuse de patro- natele de ramura sau de asociatiile profesionale, in calitate de beneficiari 11 Suportarea integrala a cheltuielilor din fonduri bugetare pentru reali- zarea de actiuni de publicitate si reclama cu caracter general (cataloage, brosuri, CD-uri, expozitii virtuale etc ) prin Centrul Roman de Comert Exterior 12 Participarea Romaniei la negocierile comerciale multilaterale in ca- drul GATT  OMC a avut ca rezultat cresterea accesului produselor roma- nesti pe pietele externe prin: a) adoptarea de catre partenerii comerciali din alte state de masuri pe linia liberalizarii importurilor acestora prin eliminarea si reducerea taxelor vamale la produse industriale si agricole provenite din Romania; b) obtinerea unor contingente vamale anuale majorate la importul de produse agricole; 425 c) convenirea diminuarii subventiilor la mai multe categorii de produse agricole in tarile membre OMC, cu efecte benefice in promovarea exportului romanesc; d) suprimarea de catre Uniunea Europeana a taxelor vamale de import la bunurile industriale provenite din Romania inca din 1997, cu o singura exceptie, pentru autovehicule; e) suprimarea de catre tarile din AESLS, CEFTA si Turcia a taxelor vamale de import fata de produsele romanesti incepand cu 1 01 2002 13 Liberalizarea completa, inca din 1994, de catre R Moldova a importurilor de provenienta din Romania 14 Beneficierea de catre produsele romanesti de Sistemul Generalizat de Preferinte vamale (scutiri de taxe vamale de import sau reduceri) in relatiile cu S U A , Japonia, Australia, Noua Zeelanda, Rusia, Belarus si Kazahstan 15 Beneficierea de reduceri de taxe vamale de import semnificative la anumite categorii de marfuri exportate din Romania, rezultat al negocierilor purtate in calitate de tara in curs de dezvoltare in cadrul aranjamentelor cu aceste tari, respectiv Protocolului celor 16 si a Sistemului Global de Preferinte Comerciale B instrumente de stimulare a exportului Romaniei de bunuri pentru incurajarea producatorilor pentru export si a expor- tatorilor 1 Acordarea prin Banca de Export-import pe baza fondurilor anuale provenite de la bugetul de stat (pentru anul 2003 in valoare de 1680 miliarde lei), de credite cu dobanda bonificata preferentiala prin care: a) se ramburseaza 50 la suta din dobanda platita pentru imprumuturile in lei pentru productia de export; b) se subventioneaza pana la 60 la suta dobanzile la creditele interne acordate in lei, in vederea stimularii exportatorilor complexe, precum si prin asigurarea si garantarea creditelor externe 2 Utilizarea stimulentelor fiscale privind incurajarea agentilor economici in efectuarea de exporturi: a) scutirea exportului de la plata TVA; b) aplicarea unei cote mai mici le impozitul pe profit (5, 6, 12,5%) fata de restul activitatilor impozitate cu 25%; c) scutirea de la plata taxelor vamale a importului temporar sau rambursarea totala sau partiala a taxei vamale in cadrul regimului 426 de drawback, rambursarea extinsa in unele conditii si la taxele de acciza si TVA 3 Practicarea in anii '90 a stimulentului valutar prin devalorizarea oficiala sistematica a monedei nationale (dar care n-a avut efecte pozitive in cazul Romaniei) 4 Utilizarea pentru anul 2003 a unui fond de 50 miliarde de lei in cadrul Programului de sprijinire a iMM pentru dezvoltarea exportului acestora 5 Alocarea in anul 2003 de la bugetul de stat a unei sume de 140 miliarde de lei pentru Ministerul industriei si Resurselor si a unei sume de 25 miliarde de lei pentru Ministerul Agriculturii, Alimentatiei si Padurilor in cadrul Programelor de crestere a competitivitatii produselor industriale si agroalimentare 6 Alocarea de fonduri bugetare in valoare de 200 miliarde lei in ad- ministrarea Ministerului Agriculturii, Alimentatiei si Padurilor in cadrul Pro- gramului de acordarea de prime de export pentru produse agroalimentare, in limita unor contingente cantitative prevazute in lista anexa la Acordul privind aderarea Romaniei la OMC C Efecte si motivatii ale eficientei scazute a actualului ansamblu de metode si tehnici de promovare si stimulare a exportului Romaniei investigarea modului in care s-a reflectat efortul de promovare si stimulare a exportului sub aspectul cresterii volumului valoric al acestuia, a imbunatatirii structurii fizice si a altor indicatori care exprima laturile calitative ale exportului romanesc demonstreaza existenta unor carente multiple de sistem, dupa cum urmeaza: 1 Perpetuarea soldurilor deficitare anuale ale balantei comerciale de marfuri si a contului curent la balantei de plati externe a Romaniei 2 Permanentizarea unui grad de acoperire a importului cu export romanesc subunitar (in jur de 80%), cu efect negativ multiplicator asupra echilibrului economic extern 3 Existenta pe o perioada indelungata a unui raport subunitar anual dintre rata de penetrare mai rapida a importurilor in Romania si rata mai mica a sporirii exporturilor 4 impactul inca redus al cresterii anuale a exportului asupra dezvoltarii economice, in general, si mai ales asupra dezvoltarii umane este reflectata in standardul deteriorat al vietii populatiei, cauzat si de rata inca mare a somajului comparativ cu nivelul economico-social de dezvoltare a Romaniei 5 Realizarea unui export mic pe cap de locuitor comparativ cu alte tari cu nivel apropiat de dezvoltare 427 6 Contractia excesiva nebenefica a exportului numai pe cateva tari puternic dezvoltate din Uniunea Europeana, diminuandu-se in acest fel, inclusiv relatiile cu celelalte tari ale Uniunii Europene cu dezvoltare economica relativ apropiata si accesul la alte numeroase piete, compatibile cu nivelul tehnologic al economiei Romaniei 7 Stabilizarea unei structuri fizice a exportului Romaniei restransa la un nomenclator de cateva grupe de produse si produse cu grad scazut de valorificare a materiilor prime, in timp ce pe plan mondial ponderea medie a exportului de masini si utilaje atinge 40% 8 Extinderea, inclusiv diversificarea ramurilor industriale unde se realizeaza exportul in lohn, ceea ce impiedica existenta unei marci proprii, nationale, la exportul de produse (a se vedea Belgia, Austria etc ) 9 Negasirea unor solutii alternative de catre patronatele de ramura si asociatiile profesionale pentru asigurarea autocontrolului ofertei de export de materii prime, care sa fie orientata spre utilizarea acestor resurse importante in industria prelucratoare de export a Romaniei 10 Lipsa de selectivitate privind masurile luate pe linia promovarii si stimularii exportului, incurajandu-se in mod nediferentiat atat exportul de materii prime si semifabricate, cat si exportul de produse industriale si agroalimentare cu grad sporit de valoare adaugata, mai ales a celor din grupa alimentelor biologice, unde preturile externe sunt de 2-3 ori mai mari 11 Lipsa aprobarii anuale prin bugetul de stat a unui Program de promovare si stimulare a exportului (in anul 2003 sumele alocate prin cateva Hotarari ale Guvernului au insumat 2200 miliarde de lei, adica aproximativ 0,4% din valoarea exportului), precum si suplimentarea cu fonduri cu prilejul rectificarii bugetului de stat, cand situatia o justifica 12 Obligatia pe care o au intreprinderile producatoare pentru export la plata TVA la facturare si varsarea de impozite pentru venituri neincasate din exportul de marfuri si servicii, ceea ce franeaza sensibil activitatea productiei pentru export prin blocarea excesiva de fonduri 13 Nepunerea in aplicare a OG nr 14 1995 care stabileste ca BNR sa deschida linii de refinantare a creditelor acordate de bancile comerciale pentru intreprinderile producatoare pentru export, ceea ce limiteaza masa de credit atat de necesara de natura sa stimuleze exportul 14 Practicarea la obtinerea creditelor de la EXiMBANK a gajului inclusiv pe casa, fapt ce determina in multe cazuri firmele producatoare sa renunte la imprumutul destinat productiei pentru export 15 Mentinerea unui decalaj pronuntat intre volumul valoric anual al exportului Romaniei si nivelul incasarilor valutare 428 16 Timida acordare de atentie in cadrul sistemului de stimulare a exportului pentru masurile de dezvoltare a retelei de comercializare si de service pe pietele externe (depozite, magazine de prezentare, centre de marketing si de servicii, inclusiv in zonele libere din alte tari), pentru apropierea produselor si serviciilor romanesti de consumatorii straini si obtinerea in acest fel a unor preturi de export majorate 17 inexistenta unor stimulente, prin acordarea de reduceri ale costului navlului in domeniul transporturilor internationale, care sa incurajeze exportul prin porturile straine de pe calea fluviala Dunare - Main - Rin, precum si in bazinul Marii Negre, in Marea Mediterana, Marea Nordului pana la Marea Baltica si pe alte continente, in tarile unde exista un interes strategic 18 insuficienta coordonare profesionala de catre Ministerul Transporturilor a zonelor libere create in Romania pentru a-si orienta activitatea cu prioritate catre operatiuni eficiente de import pentru reexport, inclusiv din cauza numarului redus de specialisti in comert exterior si cu experienta, care sa lucreze in aceste zone libere 19 inexistenta inca a instrumentelor de promovare si stimulare a exportului de servicii comerciale, sector in deosebita dezvoltare atat pe plan mondial, cat si in Romania, mai ales prin dezvoltarea si diversificarea exportului de turism 20 instabilitatea legislatiei romane privind incurajarea investitiilor straine directe orientate catre productia de export, conducand la lipsa de atrac- tivitate a pietei romanesti, indeosebi pentru marile societati transnationale purtatoare a tehnologiei celei mai inalte industriale, comerciale si financiare 21 Existenta inca a unei dispersari a politicii comerciale externe romanesti privind promovarea si stimularea exportului pe institutii publice si forme asociative din sectorul privat, fara a exista o coerenta necesara 22 intarzierea constituirii unui cadru institutional modern, cu caracter ofensiv, pentru o crestere accelerata a exportului de marfuri si servicii cu valoare adaugata importanta, in care sa fie intarita inclusiv responsabilitatea Ambasadelor Romaniei in indeplinirea programelor de export in tara de resedinta 23 Lipsa unui act normativ unitar, care sa reuneasca toate metodele si tehnicile de promovare si stimulare a exportului Romaniei 24 Lipsa unui puternic Centru de studii si cercetari asupra comertului exterior al Romaniei, care sa contribuie la cresterea eficientei exporturilor romanesti, inclusiv prin analize aprofundate ale pretului extern si raportului de schimb, pentru cresterea puterii de cumparare a marfurilor si serviciilor romanesti, incurajandu-se dezvoltarea accelerata a comertului electronic 429 25 Neperfectarea unui sistem de atestare obligatorie profesionala a cunostintelor de comert exterior a managerilor de firme cu activitate de export, care sa fie o conditie pentru obtinerea de stimulente bugetare pentru promovarea exportului de catre firmele pe care le conduc 26 Neintrunirea inca de catre invatamantul universitar superior de specialitate in domeniul comertului exterior a calitatilor necesare, indeosebi pragmatice, lipsind din dotare laboratoare care sa aiba acces la internet si informatiile Agentiei Reuter, pentru a raspunde sfidarilor la inceput de secol XXi, in conditiile viitoare ale globalizarii si integrarii regionale, inclusiv lipsa unei disiminari a disciplinei: "Afaceri Economice internationale" la toate programele de invatamant superior, indiferent de profil (ingineri, juristi, medici, arhitecti etc ), pentru a creste in conditiile viitoare ale liberei circulatii a persoanelor in Uniunea Europeana - aportul acestor profesii la dezvoltarea comertului exterior al Romaniei atat de bunuri, dar mai ales de servicii comerciale internationale, unde este pusa in valoare mai bine inteligenta romaneasca si platita de cateva ori mai mult 27 Lipsa acordarii de catre cele mai inalte oficialitati romane de premii anuale, firmelor producatoare si societatilor comerciale de export, in semn de pretuire a activitatii de excelenta desfasurata de acestea pe linia cresterii dezvoltarii diversificate si a eficientei exportului de bunuri si servicii ale Romaniei 4 Propuneri privind imbunatatirea sistemului de promovare si stimulare a exportului Romaniei Necesitatea de a perfectiona in etapa actuala sistemul de promovare si stimulare a exportului Romaniei are mai multe motivatii, dintre care cele mai importante sunt urmatoarele: - cu toate cres terile volumului valoric al exportului din ultimii ani, totus i incepand cu anul 2001, apoi in 2002 si se va continua si in 2003 soldul deficitar al balantei comerciale in toti acesti ani a fost de aproximativ 4 miliarde de dolari anual Acest lucru este cu atat mai ingrijorator cu cat este stiut ca in anii '90 soldul cumulat al deficitului balantei comerciale a depasit 25 miliarde de dolari, ceea ce a condus la o crestere constanta a datoriei externe; - perioada pana la integrarea Romaniei in Uniunea Europeana in 2007 trebuie sa dovedeasca, in fapte, capacitatea nu numai de a rezista in fata presiunii concurentei tarilor membre, dar si valentele ofensive ale economiei romanesti, atat in spatiul european occidentul si in alte 430 zone geografice si continente ale lumii, inclusiv acolo unde se deschide mediul de afaceri international pentru Romania, urmare aderarii la Uniunea Europeana, respectiv Africa, Asia si America Latina; - elaborarea Strategiei Nat ionale pana in anul 2025 obliga la abordari curajoase de natura sa inscrie Romania pe coordonatele durabile ale tarilor dezvoltate, in care un rol important revine si exportului ro- manesc - barometru - in fapt - a competitivitatii economiei nationale in acest context, consideram ca demersul in ceea ce priveste perfectionarea sistemului de promovare si stimulare a exportului Romaniei in etapa actuala trebuie sa mobilizeze toate fortele responsabile prin actiuni energice, ofensive si articulate, cu cel mai mare grad de eficienta Prezentam in acest cadru un pachet de propuneri importante, de natura sa realizeze obiectivul strategic de crestere accelerata a exportului Romaniei, in conditii de eficienta: 1 Elaborarea Cartei Nationale a Exportului, experienta pozitiva realizata in Franta in anul 1989 Acest document important permite realizarea unei mai mari coerente a activitatii organismelor publice si private cu atributii in domeniul comertului exterior atat in tara, cat si in strainatate, cu impact direct in acordarea de sprijin direct intreprinderilor producatoare exportatoare, dar si firmelor specializate in export, concomitent cu o mai buna valorificare a mijloacelor financiare utilizate, datorita unei mai bune coordonari si sinergii la nivel local si national cu actiunile desfasurate in strainatate Aceasta Carta ar trebui sa reuneasca intr-un act normativ unitar toate reglementarile in materie de promovare si stimulare a exportului Romaniei 2 Crearea Consiliului de Export, condus de Presedintele Romaniei, cu atributii de a analiza strategiile si masurile de promovare si stimulare a exportului Romaniei si a creste aportul ambasadorilor Romaniei la dezvoltarea, diversificarea si eficientizarea exportului romanesc in tara de resedinta, pe baza de programe de lunga durata, corespunzatoare muncii permanente in strainatate a acestora Secretariatul Consiliului de Export va trebui asigurat de institutia publica specializata in acest domeniu, respectiv Departamentul de Comert Exterior din cadrul Ministerului industriei si Comertului Ca si in alte tari (SUA, Marea Britanie), primul om in stat sa acorde anual Premiul Presedintelui, firmelor producatoare si exportatoare cu cele mai inalte merite in promovarea exportului Romaniei 3 intarirea rolului Bancii Nationale a Romaniei in mecanismul de acordare a creditelor pentru export de catre bancile comerciale si a rolului Ministerului Finantelor pe linia facilitatilor fiscale pentru profiturile reinvestite in productia de export si pentru exceptarea de la garantarea 431 taxelor vamale si a TVA pentru importurile temporare de completare, de prelucrare si reparare de bunuri straine pe teritoriul Romaniei 4 Acordarea unui sprijin financiar anual activitatii de promovare si stimulare a exportului prin aprobarea prin Bugetul de Stat a Programului de promovare si stimulare a exportului, precum si de fonduri suplimentare, dupa caz, cu ocazia rectificarilor la bugetul de stat in acest context, propunem pentru anul 2003 analizarea aprobarii unui proiect de amenajarea a unui vas-expozitie: EXPO-ROMANiA, care sa constituie un mijloc eficace de prezentare si vanzare de produse romanesti in porturile straine de pe Dunare - Main - Rin si in porturile maritime mai apropiate sau mai indepartate din lume 5 Diversificarea metodelor si tehnicilor de promovare si stimulare a exportului Romaniei in etapa actuala, cu accent pe domeniile: comert electronic, investitii straine directe orientate spre export ale societatilor transnationale in scopul ajustarii structurale, reteaua de depozite si magazine in strainatate, gama de servicii comerciale competitive, cu prioritate exportul de turism si software, valorificarea mai buna pentru promovarea exporturilor a zonelor libere si parcurilor industriale, incurajarea prin sprijin financiar a activitatii comis voiajorilor, crearea unui sistem integrat informatic comercial cu Ambasadele Romaniei din strainatate, care sa sporeasca creativitatea si inventivitatea performanta romaneasca in tara de resedinta pe linia exportului romanesc, selectarea pentru sustinerea financiara prioritara a exportului unui numar de produse prelucrate cu avantaj competitiv la export si a unor tari-tinta, legiferarea unei marci nationale de export 6 Cresterea contributiei cercetarii stiintifice si a invatamantului superior de comert exterior la investigarea laturilor calitative in domeniul promovarii si stimularii exportului Romaniei Numai cresterea cu 1% a preturilor la export, ce ar rezulta din studii si cercetari de specialitate, la un export de 15 miliarde de dolari cat se preconizeaza a fi in anul 2003 ar aduce beneficii de 150 milioane de dolari 7 Studierea posibilitatii acordarii sprijinului financiar necesar in cadrul Programului de promovare si stimulare a exportului Romaniei, pentru construirea de Complexe Hotel - Restaurant - Mare Magazin - Filiale Banci: ROMaNiA sau BUCUREsTi, initial in capitalele sau orasele importante din tarile vecine Romaniei cu mai multa populatie de origine romana Constituirea unor societati pe actiuni cu participare de capital romanesc si local, in vederea construirii si functionarii unor astfel de complexe, ar face din acestea importante centre de promovare a exporturilor Romaniei Anexa nr 1 TABEL SiNOPTiC privind principalele instrumente de promovare si stimulare a exportului utilizate de ca tre 10 state Nr crt instrumente de promovare si stimulare a exportului Polonia Ungaria Turcia Grecia italia Germa- nia Africa de Sud Austra- lia Chile Coreea 1 Fond de promovare a exportului 5,3 mil s 151,5 mils 53 produse strate- gice de export 2 Acordarea de credite "furnizor" si credite "cumparator" pe termene mai mari de 2 ani X X 3 Deschiderea de linii de credit pentru exportul pe pietele de interes X 4 Bonificatii de dobanda de credite necesare productiei de export (prioritar pentru iMM) X X tari in afara UE 5 Asigurarea creditelor de export (indeosebi in tarile cu grad ridicat de risc) X X X X X X X 6 Garantii pentru creditele necesare productiei de export X X X 7 Garantii pentru participarea la licitatii, restituire avans, buna executie a contractelor X 8 Subventii pentru produse agroalimentare X Nr crt instrumente de promovare si stimulare a exportului Polonia Ungaria Turcia Grecia italia Germa- nia Africa de Sud Austra- lia Chile Coreea 9 Sprijin financiar pentru iMM (fabricare mostre, editare materiale publicitare, asigurare informatii de piata) X X X X 10 Sprijin financiar pentru cursuri de pregatire si perfectionare si seminarii acordate pentru iMM-uri si societati comerciale X X 11 Sprijin financiar pentru proiecte de cercetare si dezvoltare (donatii sau credite in conditii preferentiale) X 60% pe o perioad a de 3 ani 12 Sprijin financiar pentru editarea de cataloage ale exportatorilor si materiale de reclama pe produse, buletine informative cu oferta de ex- port, realizarea de filme video X X X X 13 Acordarea de credite preferentiale pentru firmele care realizeaza proiecte de constructii-montaj in strainatate X 14 Sprijin financiar pentru realizarea unui sistem informational integrat de comert exterior X 15 Sprijin financiar pentru facili- tarea comertului electronic X Nr crt instrumente de promovare si stimulare a exportului Polonia Ungaria Turcia Grecia italia Germa- nia Africa de Sud Austra- lia Chile Coreea 16 Sprijin financiar pentru cheltuielile cu tehnologia de calcul X 17 Finantarea cheltuielilor pentru realizarea de studii de prefezabilitate si fezabilitate in legatura cu adjudecarea de comenzi in afara UE X 18 Sprijin financiar pentru finantarea informatiilor de piata si a consultantei acordate pentru exportatori X X X 19 Acordarea de credite avantajoase pentru elabo- rarea de programe de cerce- tare si dezvoltare in vederea realizarii de produse noi X X X 20 Sustinerea financiara a unor grupuri de oameni de afaceri din strainatate pentru a cumpara din oferta de export (deplasari de 10 zile in tari cu suportarea cheltuielilor, inclusiv de transport extern) X 21 Sprijin financiar pentru angajarea unui consultant pentru efectuarea de studii de piata sau de campanii de promovare a exportului X X Nr crt instrumente de promovare si stimulare a exportului Polonia Ungaria Turcia Grecia italia Germa- nia Africa de Sud Austra- lia Chile Coreea 22 Suportare partial costuri participare la targuri si expozitii internationale in strainatate (in proportie de 50, 60, 80 si 100% pentru cheltuieli expunere stand, transport, diurna) X 10 mil s X X in spatiul politic iMM X X X X X X X 23 Organizarea de actiuni pronationale in tara si strainatate X 8,9 mil s X X 24 Sprijin financiar pentru crearea si functionarea de magazine si depozite in strainatate X 25 Acordarea de credite pentru deschiderea de noi piete X X 26 Sprijin financiar sub forma de aport la capitalul social 25% pe o perioada de maxim 8 ani, pentru constituirea de societati comerciale in strainatate sau de birouri de reprezentare comerciala X 3,9 mil Euro X max 0,2 mil s pt un buget de repre- zentare externa 27 Finantarea constituirii de societati mixte in tari in curs de dezvoltare (credite pe 8 ani cu o perioada de gratie de 2 ani s i cu o dobanda fixa de 30% din dobanda de referinta) X 10 mil Euro Nr crt instrumente de promovare si stimulare a exportului Polonia Ungaria Turcia Grecia italia Germa- nia Africa de Sud Austra- lia Chile Coreea 28 Sprijin financiar pentru prospectarea pietelor de export (subventionarea partiala intre 50-80% a 1 delegat firma si 1 consultant de marketing privind transportul, mostrele, tiparire de cataloage) X X X 29 Sprijin financiar pentru misiuni economice (1 delegat firma cu subventionare partiala 50- 80% transport si diurna) X 30 Sprijin financiar pentru organizarea de turnee comerciale promotionale de catre reteaua comerciala din tara de resedinta in principalele centre comerciale si de afaceri aflate pe piata straina de resedinta X Sursa: prelucrarea datelor de catre autorul studiului pe baza materialului eleborat de Departamentul de Comert Exterior in anul 2000 Anexa nr 2 P O L O N i A Pachetul de masuri "PRO - EXPORT" 1993 1) Masuri pe linia cursului valutar 2) Masuri privind regimul devizelor 3) Masuri in domeniul impozitelor si taxelor 4) Masuri pe linia subventiilor 5) Stimulente prin creditare, asigurare si garantarea creditelor 6) Stimulente vamale 7) Masuri de politica comerciala prin incheierea de conventii si acorduri 8) pentru acces pe alte piete 9) Masuri pe linia promovarii exportului 10) Multiplicarea informatiilor comerciale pe baza crearii unui sistem 11) informational modern 12) Stimularea cercetarii stiintifice de comert exterior si tehnologice 13) Sprijinirea actiunilor de pregatire si specializare de comert exterior 14) Alte masuri de stimulare (pe linie de transport si comunicatii) B R A Z i L i A Mecanisme de stimulare a exportului 1) Facilitati fiscale si vamale prin PROGRAME SPECiALE PENTRU EXPORT (B E F i E X) 2) Facilitati in domeniul creditului - inainte de expedit ia ma rfurilor: PROGRAM DE FiNANtARE A EXPORTULUi DE MAsiNi si ECHiPAMENTE (FiNAMEX) - dupa expedit ia marfurilor: PROGRAM DE FiNANtARE A EXPORTULUi DE BUNURi si SERViCii NAtiONALE (PROEX) 3) Sprijin financiar pentru pregatire profesionala, studii, informatii comer- ciale, actiuni promotionale PROGRAM DE SPRiJiNiRE A COMERtULUi EXTERiOR 4) Crearea de ZONE iNDUSTRiALE PENTRU EXPORT 438 Bibliografie selectiva 1 Aldea Victor, Romania si globalizarea, Tribuna Economica nr 33 1997 2 Botez Gh Octavian, Mecanismul de incurajare a comertului exterior si cooperarii economice internationale a Romaniei, teza de doctorat, 1988, conducator stiintific Prof univ dr Constantin Moisuc 3 Botez Gh Octavian, Politica comerciala externa a Romaniei, Editura Fundatiei Romania de Maine, Universitatea Spiru Haret, Bucuresti, 1999 4 Botez Gh Octavian, Politici comerciale externe ale statelor si ale Romaniei (sinteza), Editura Fundatiei Romania de Maine, Universitatea Spiru Haret, Bucuresti, 2000 5 Botez Gh Octavian, Aplicarea eficienta a instrumentelor de politica comerciala externa, Economistul, supliment nr 233 21 februarie 2001 6 Caraiani Gheorghe si Cazacu Cornel, Zonele libere, Editura Economica, 1995 7 Constantinescu Adrian, Mecanisme de stimulare a exporturilor, Editura stiintifica si Enciclopedica, Bucuresti, 1988 8 Constantinescu Adrian, Organizatia Mondiala a Comertului, Editura Enciclopedica, Bucuresti, 1996 9 Agnes Ghibutiu (coordonator), Tendinte in reglementarea multila- terala a fluxurilor internationale de servicii si de investitii directe incidente asupra integrarii Romaniei in Uniunea Europeana, ESEN 2, iNCE, Academia Romana, 2001 10 iancu Aurel, Romania intre liberalism si protectionism, Oeconomica nr 4 1999 11 iancu Aurel, Locul Romaniei in diviziunea muncii europene, Oeconomica nr 2 2000 12 Lianu Costin, Pledoarie pentru crearea unui Consiliu de export si a unei legislatii de promovare a exporturilor, Economistul nr 1287 2313 2003 13 Petrescu Mircea (coordonator), Acordul General pentru Tarife si Comert - GATT, Editura stiintifica si Enciclopedica, Bucuresti, 1987 14 Radoi Dumitru, Beldescu Alina, Aldea Victor, implicatiile aderarii Romaniei la Uniunea Europeana pe planul politicii comerciale: masuri cu repercursiuni directe asupra exporturilor, Centrul 439 Roman de Comert Exterior, Bucuresti, 2000 15 Popescu Florentina, Rolul comertului exterior in cresterea economica, iNCE, Academia Romana, CiDE, Seria Probleme Economice, nr 10-11 1999 16 Sava Sorica, Balanta comertului exterior si transformarea economiei romanesti, in lucrarea: Blocaje in economia de tranzitie a Romaniei, Editura Tehnica, Bucuresti, 1997 17 Suta Nicolae (coordonator), Comert international si Politici Comerciale, vol 1, Editura independenta Economica, Braila, 1999 18 Suta Nicolae (coordonator), Comertul exterior si politica comer- ciala a Romaniei in perioada de tranzitie la economia de piata Strategii de dezvoltare, Editura Expert, Bucuresti, 2002 19 Teoulon Frederic, Comertul international, Editura institutul Euro- pean, iasi, 1996 20 Vacarel iulian, Politici economice si financiare de ieri si de azi, Editura Economica, Bucuresti, 1996 21 Zaman Gheorghe, Popa Rodica, Restructurarea prin comert exterior, Tribuna Economica, nr 25-26 1999 22 Zaman Gheorghe, Vasile Valentina, Structura comertului exterior romanesc Puncte tari si slabe, Economistul nr 732 (1958) 2000 23 *** Acord european instituind o asociere intre Romania, pe de o parte, Comunitatile Europene si statele membre ale acestora, pe de alta parte, Legea nr 20 1993 24 *** Documentele: instrumente si modalitati de promovare si stimulare a exportului utilizate de alte tari, elaborat de Departamentul de Comert Exterior, 2002 25 *** HG nr 293 1992 privind aprobarea atributiilor competentelor si modului de functionare ale Comitetului interministerial de Garantii si Credite de Comert Exterior, precum si conventiilor - cadru pentru derularea activitatii de finantare si asigurare a creditelor de comert exterior in numele si contului statului 26 *** OG nr 14 1 31 1995 privind unele masuri de stimulare a realizarii de obiective complexe si a productiei cu ciclu lung de fabricatie, destinate exportului 27 *** Legea nr 30 1 28 1999 pentru sprijinirea exporturilor 28 *** HG nr 1517 2002 privind infiintarea Comitetului interministerial de monitorizare a Sistemului de sustinere si promovare a exportului cu finantari de la bugetul de stat 29 *** HG nr 64 2003 privind aprobarea Mecanismelor de acordare a 440 sprijinului financiar de la bugetul de stat pentru aplicarea Programului de promovare a exportului, administrat de catre Departamentul de Comert Exterior 30 *** Stylised facts on trade in services in South Eastern European (SEE) countries, OECD F orum on trade in services in South Eastern Europe, CCNM TD SEE (2003), 3 june 2003, Bucharest influenta comertului in regim de perfectionare activa asupra exporturilor romanesti dr ioan BRATU, dr Mihai iON 1 Precizari notionale Cunoasterea stiintifica a temei abordate, presupune precizarea notiunilor cu care se opereaza pentru ca prin intermediul acestora sa se poata dezvalui esenta si valentele fenomenului cercetat in studiul nostru notiunile centrale sunt cele de lohn, de prelucrare in sis- tem sau in regim de lohn, de import de materii prime si materiale in vederea prelucrarii, de export si reimport de produse rezultate in urma procesului de transformare in tara de origine a unor astfel de importuri si reexporturi Precizarea continutului si sferei notiunii rezultate din combinarea ter- menilor mentionati are atat importanta teoretica, cat si, mai ales, practica Pana aproximativ la finele anilor '90, in literatura de specialitate si in practica din tara noastra se utiliza notiunea de lohn sau de prelucrare in re- gim de lohn care in limba germana are semnificatia de plata a muncii, de salariu in esenta, lohn-ul reprezinta o forma de colaborare economica interna- tionala care consta in tranzactii comerciale pe baza contractuala intre doua firme din tari diferite, in care beneficiarul (ordonatorul) comanda furnizorului (executantul) realizarea unor produse finite sau prestarea unor servicii De regula, ordonatorul pune la dispozitia executantului materii prime, materiale, semifabricate, documentatia tehnica de executie (modele, proiecte, desene etc ) dupa care va fi realizat produsul sau serviciile, stabileste parametrii tehnici si indicatorii de calitate ai produsului sau serviciului La randul sau producatorul se angajeaza sa realizeze produsul sau serviciul in conformitate cu normele tehnice stabilite de beneficiar pana la data prevazuta in contract, in schimbul unei remuneratii Prelucrarea in sistem de lohn se prezinta sub doua forme - Dictionar de relatii economice internationale 1993 - si anume: 442 in forma simpla, lohn-ul poate fi considerat o varianta de export cu prelucrare sau de vanzare de manopera, deoarece obiectul tranzactiei il constituie in esenta utilizarea fortei de munca a furnizorului in vederea realizarii, cu materiile prime, materialele si documentatiei tehnice, puse la dispozitia acestuia de beneficiar a unor produse finite sau servicii solicitate, preluate si comercializate de acesta O forma mai complexa este product ia la comanda, cand prelucrarea se face de catre firma executanta, pe baza unui caiet de sarcini stabilite de catre firma straina, care livreaza materialele si care urmeaza sa preia integral productia firmei romanesti in acest caz relatia dintre parteneri se prezinta astfel: a) productia este realizata de executant in numele si pe contul ordonatorului, care desface produsul finit pe piata externa prin propriile retele de comercializare si sub marca sa, in schimbul unei remuneratii convenite prin contract; b) este o contrapartida in masura in care fluxul de export este legat de cel de import; c) are un anumit caracter de cooperare, deoarece firma straina care da comanda firmei romanesti executante acorda acesteia asistenta tehnica in vederea realizarii productiei, contribuie la finantarea opera- tiunii, conlucreaza in procesul perfectionarii si dezvoltarii tehnologiei respective Prelucrarea in acest regim, confera firmei care executa produsul sau presteaza serviciul avantajul folosirii rationale a capacitatilor de productie existente si, indeosebi, a fortei de munca, beneficiaza de desene si modele care confera produselor desfacerea pe piata dar si dezavantajul ca ramane intr-un anonimat pe piata investitia producatorului este minima, deoarece ordonatorul suporta si cheltuielile de aprovizionare, costurile de productie, transport si desfacere Firma care preia produsul finit si il vinde pe piata are avantajul ca isi largeste oferta de marfuri, fara sau cu putine investitii suplimentare in largirea capacitatilor de productie, incaseaza profitul comercial si isi consolideaza marca proprie pe piata Firmei producatoare ii revine doar un mic procent din profit, care nu ii permite o dezvoltare a afacerii, prin forte proprii Ea ramane in acest fel dependenta de beneficiarii care ii asigura comenzi iar volumul acestora trebuie sa fie foarte ridicat, pentru ca venitul producatorului sa creasca si el direct proportional Acestei firme ii revine, de regula, manopera prestata si utilitatile folosite precum si un beneficiu de 5-10% calculat numai la costul manoperei 443 Trebuie remarcat ca produsele ce fac obiectul acestui tip de contract international raman in permanenta in proprietatea (fizica si intelectuala) a exportatorului in Romania conform Legii nr 141 din 24 iulie 1997 privind Codul Vamal Roman, pentru definirea operatiei de import temporar de marfuri in vederea prelucrarii si de reexport al produselor, se utilizeaza notiunea de regim de perfectionare activa, iar operatia inversa, respectiv exportul temporar de marfuri in vederea prelucrarii intr-o alta tara si reimportul produselor rezultate este denumita regim de perfectionare pasiva Regimul de perfectionare activa (art 111) care consta in supunerea, pe teritoriul Romaniei, la una sau mai multe operatiuni de transformare sau prelucrare pentru: - ma rfurile stra ine destinate a fi reexportate in afara teritoriului vamal al Romaniei, sub forma de produse compensatoare, fara a face obiectul incasarii drepturilor de import sau al masurilor de politica comerciala; - ma rfurile importate, introduse in circuitul economic, daca ele sunt exportate in afara teritoriului Romaniei sub forma de produse compensatoare, se efectueaza cu incasarea drepturilor de import si restituirea acestora la efectuarea exportului Produsele compensatoare sunt rezultatul obtinut in procesul de perfectionare in regimul de perfectionare activa se pot face urmatoarele operatiuni (art 112): - prelucrarea ma rfurilor, inclusiv montajul, asamblarea s i adaptarea lor la alte marfuri; - transformarea ma rfurilor; - repararea marfurilor, inclusiv remontarea in forma initiala; - utilizarea unor ma rfuri, care, des i nu se rega sesc in produsele compensatoare, permit sau faciliteaza obtinerea acestor produse, chiar daca ele dispar total sau partial in timpul folosirii lor Regimul de perfectionare pasiva (art 123) permite exportul temporar de marfuri romanesti in afara teritoriului tarii, in vederea supunerii acestora unor operatiuni de transformare sau de prelucrare si, ulterior, a importului produselor astfel rezultate, cu exonerarea totala sau partiala de drepturi de import Exportul temporar de marfuri romanesti, in vederea perfectionarii pasive este supusa acelorasi masuri de politica comerciala care se aplica exportului definitiv de marfuri Autoritatea vamala fixeaza termenul in care produsele compensatorii vor fi reimportate 444 Regimul de transformare sub control vamal permite folosirea, pe teritoriul Romaniei, fara plata drepturilor de import si fara aplicarea de masuri de politica comerciala, de marfuri straine pentru a fi supuse unor operatiuni care le transforma felul sau starea initiala Prin acest act normativ se largeste notiunea de lohn si se precizeaza mai bine continutul acesteia Notiunea de perfectionare utilizata nu reflecta esenta si valentele fenomenului studiat si ingreuneaza intelesul altor notiuni cum ar fi: prelucrare, transformare activa, pasiva, fiind nevoie de o regandire si combinare mai buna a acestor notiuni in acest context, trebuie sa apelam la teoria si practica internationala in ultimele doua decenii au avut loc pe plan mondial sub influenta a numerosi factori (politici, economici, tehnici, sociali, culturali, ecologici etc ) schimbari importante si rapide in productia de bunuri si servicii si in comertul international Mentionam in acest sens, multiplicarea relatiilor economice si comerciale dintre tarile dezvoltate si cele in curs de dezvoltare in acest context, tarile si respectiv companiile din statele dezvoltate au elaborat si aplicat strategii si politici economice si comerciale pentru delocalizarea, transferul in statele in curs de dezvoltare, a unor activitati productive sau segmente ale acestora, in scopul valorificarii oportunitatilor ce deriva din avantajele comparative la nivel mondial, desigur din ratiuni de eficienta economico-sociala si de sporire a competitivitatii pe pietele externe, care pentru acestea reprezenta operatiuni de prelucrare pasiva Companiile din aceste state, indeosebi cele transnationale, au adoptat masuri de fragmentare internationala a procesului de productie, transferand segmente ale acestuia, in special, care aduc o valoare adaugata mai redusa sau sunt mari consumatoare de forte de munca, in tari in curs de dezvoltare tarile in curs de dezvoltare au preluat aceste segmente ale lantului de prelucrare inclusiv materiile prime, materialele, semifabricatele precum si documentatia tehnologica si know-how-ul necesar pentru realizarea produ- selor comandate sau serviciilor prestate Ofertele facute de tarile dezvoltate, tarilor in curs de dezvoltare, au constituit pentru acestea din urma opor- tunitati care contribuiau la folosirea mai eficienta a fortei lor de munca si la ridicarea standardului de viata a populatiei Datorita amplificarii globalizarii, liberalizarii comertului mondial, intensi- ficarii actiunilor de integrare regionala etc , termenii de lohn, de perfectio- nare activa si pasiva, nu reflecta suficient de concis si corect complexitatea si amploarea fenomenului examinat 445 in terminologia comerciala, in general acceptata si utilizata - George Georgescu 2002 - pentru definirea operatiei de import temporar de materii prime, materiale, semifabricate in vederea prelucrarii (transformare, asamblare, reparatiile si de reexport al produselor rezultate si serviciilor prestate) se foloseste notiunea de prelucrare activa (in limba engleza - inward Processing Trade iPT) iar pentru exportul temporar de materii prime materiale si semifabricate in vederea prelucrarii intr-o alta tara si reimportul produselor rezultate sau serviciilor prestate se utilizeaza termenul de prelucrare pasiva (in limba engleza - Outward Processing Trade - OPT) Notiunile de activ si pasiv adaugate dupa cea de prelucrare exprima originea exporturilor si a importurilor de materii prime si materiale si de produse finite sau servicii prestate in general, sistemul de productie iPT si OPT presupune realizarea productiei cu materialul clientului in consecinta, in acest studiu vom folosi notiunile mentionate deja, in general formele scurte (iPT si OPT) pentru analiza fenomenului complex cercetat, eliminand astfel orice sursa de confuzie terminologica generatoare de erori in evaluarea avantajelor si dezavantajelor acestei forme de productie si export importurile si exporturile in regim temporar de prelucrare activa si pasiva se inregistreaza cu o valoare fictiva care se regasesc in volumul importurilor si exporturilor totale Materiile prime si materialele introduse in Romania sub control vamal in scopul prelucrarii active, raman in proprietatea firmelor straine respective si includerea ulterioara a acestora in ansamblul exporturilor este o conventie statistica de baza, pentru interpretarea corecta a datelor privind evolutia comertului exterior romanesc Pentru dimensionarea volumului acestor operatiuni vom folosi in general, datele statistice disponibile, furnizate de sistemul institutional al autoritatii vamale privind: volumul, structura si dinamica exporturilor pe regimuri vamale, pe tari, pe sectoare si pe sectiuni de produse in practica, exporturile reale prin sistemul de prelucrare activa sau pasiva sunt, de regula, mai mici decat valoarea statistica a exporturilor raportate de autoritati, intrucat majoritatea firmelor care lucreaza in acest sistem importa materia prima utilizata, pe care ulterior o reexporta ca produs finit, iar in realitate nu se exporta decat valoarea manoperei si utilitatilor De retinut ca se factureaza si se incaseaza doar valoarea manoperei, a utilitatilor si a profitului Numai daca se obtine de la Directia Generala Vamala valoarea exporturilor si importurilor defalcate pe importuri definitive, importuri temporare, exporturi facturate si reexporturi, atunci s-ar putea stabili valoarea cat mai aproape de cea reala a exporturilor 446 2 Factorii principali care au contribuit la aparitia si dezvoltarea operatiunilor iPT si OPT Aparitia si dezvoltarea relatiilor comerciale internationale de prelucrare activa si pasiva se datoreste influentei unor factori externi si interni Dupa unele aprecieri recente - Georgescu George 2002 - schimburile internationale in regim (iPT sau OPT) adica a furnizarilor reciproce de marfuri (materii prime, produse finite, componente si produse asamblate etc ) reprezinta aproximativ 40% din comertul mondial Dintre factorii externi mentionam accentuarea proceselor de liberalizare a comertului mondial, de integrare regionala, orientarea tarilor occidentale spre dezvoltarea ramurilor care incorporeaza tehnologii de varf si au o valoare adaugata ridicata Acesti factori precum si altii au generat fenomene ample de transfer sau de delocalizare a unor segmente de productie sau de servicii in alte spatii geografice, in vederea cresterii concurentei si mentinerii competitivitatii pe pietele externe Ei au contribuit intr-o prima etapa la schimbarea distributiei geografice a productiei de textile, imbracaminte si incaltaminte si s-a reflectat in reduceri masive de locuri de munca in America de Nord si Europa Occidentala si in extinderea acestora la inceput in Asia si apoi in Sud Estul Europei De multi ani, statele puternic industrializate din Europa s-au orientat spre industrii cu o rata ridicata a profitului Prin urmare, au "transferat" pe un termen mai scurt sau mai lung unele activitati din industria usoara catre tarile din Europa Centrala si de Est sau catre cele asiatice Cu toate acestea, tarile dezvoltate detin inca suprematia in productia de textile, imbracaminte si incaltaminte, ca urmare a desfasurarii unui proces intens de modernizare in anul 1990, Germania se mentinea pe primul loc in exportul mondial de textile iar italia ocupa locul secund Printre primii zece exportatori mondiali de textile din Europa figureaza Belgia, Franta si alte tari Mentionam ca intre tarile UE exista un important decalaj in ceea ce priveste nivelul salariului mediu pe ora Astfel, in anul 1992 salariul mediu pe ore (salariu+taxe sociale) exprimat in dolari USD a fost de 18,40 in Germania, 15,70 in italia, 13,40 in Franta 9,70 in Spania Modificarile structurale rapide din aceste industrii a generat si o deplasare a fortei de munca angajate permanent spre cea sezoniera si a celei din sectorul industrial spre cel artizanal (la domiciliu) cu consecinte, in general, negative asupra salariului si conditiilor de munca in Uniunea Europeana industria textila si de confectii realizeaza o cifra de afaceri de 180 miliarde euro de catre circa 113 000 de intreprinderi, fiind 447 o puternica sursa de venituri s i de ocupare a fortei de munca Aceste intreprinderi dispun de un personal angajat de peste 2,1 milioane oameni si contribuie cu 4,4% la valoarea adaugata a industriei prelucratoare Zonal, aceasta industrie se concentreaza in statele din sudul spatiului comunitar - italia, Spania si Portugalia in conditiile globalizarii si liberalizarii comertului, si industria comunitara este expusa puternicii concurente din partea unor tari din Asia, care dispun de o forta de munca cu un salariu extrem de scazut Pentru a face fata unei astfel de concurente, industria textila din spatiul UE aplica cele mai noi tehnologii de productie si lanseaza continuu noi produse in perioada 1990- 2000 a fost, totusi, nevoita sa renunte la peste 900 000 de locuri de munca si, deoarece muncitorii comunitari revendicau salarii pe masura spatiului UE, mari firme de textile si-au concentrat productia in OPT si iPT in tarile Europei Centrale si de Est, precum si in cele din zona mediteraniana Marele interes de care beneficiaza aceasta industrie in UE explica faptul ca acest spatiu al CE este primul importator de textile si imbracaminte si al doilea exportator dupa China Astfel, importurile de textile si imbracaminte au crescut de la 30,3 miliarde euro, in 1990 la 73,5 miliarde euro in 2001 Exporturile, la randul lor, s-au majorat cu 211,0% respectiv de la 19,9 la 42 miliarde euro Mentionam ca, prabusirea in anul 1990 a pietei CAER, in care tara noastra isi vindea produsele si intrarea in vigoare in anul 1993 a Acordului interimar de Asociere la Uniunea Europeana privind liberalizarea comertului reciproc de marfuri, au contribuit decisiv la introducerea si extinderea sistemului OPT si iPT industria textila este cea de a treia ramura care a fost considerata de Europa capabila sa-i inlesneasca drumul spre piata unica europeana in prezent, textilele cunosc atat in UE, cat si in tarile central si est- europene, concurenta puternica din partea produselor similare venite din tarile asiatice, care au calitatea de a fi extrem de ieftine in aceasta conjunctura, tarile occidentale, interesate sa-si realizeze ieftin produsele in Romania, au tendinta de a migra catre zone mai atractive, deci mana de lucru mai ieftina precum Ucraina si Republica Moldova intre factorii interni, mentionam in primul rand, caderea pietei CAER care a ga sit intreprinderile din industria textila romaneasca complet neprega tite pentru o piata cu concurenta puternica cum este cea din Uniunea Europeana in al doilea rand, trebuie sa avem in vedere faptul ca in anul 1990 industria romaneasca, inclusiv cea textila de imbracaminte si incaltaminte, a ramas fara resurse financiare si fara piata in al treilea rand, industria usoara romaneasca dispunea de capacitati importante de 448 productie si de o forta de munca calificata si ieftina in al patrulea rand, a avut loc cresterea rapida a inflatiei si deteriorarea grava a puterii de cumparare a populatiei in al cincilea rand, concurenta neloiala a unor firme straine cu produse textile si confectii, inclusiv second hand Toate acestea, precum si altele cum ar fi tehnologia invechita, lipsa acuta de specialisti in marketing, au determinat orientarea intreprinderilor romanesti spre introducerea si aplicarea regimului international de prelucrare activa si pasiva Folosirea acestor tranzactii internationale a constituit principala sansa de supravietuire a lor Romania, datorita avantajelor sale comparative, mai ales, forta de munca calificata si ieftina a devenit, intr-o perioada istorica relativ scurta, principala tara est-europeana in care au fost transferate operatiuni de prelucrare activa, indeosebi in sectoarele industriei usoare Prima masura luata de UE in folosul textilelor romanesti a fost scaderea taxelor vamale aplicate de tarile UE importarilor din Romania in 1995, acestea se situau la 3 7 din nivelul taxei vamale de baza, si, incepand cu 1997, au fost eliminate complet in '94 si '95 au fost eliminate limitarile cantitative pentru 13 categorii de produse textile, iar acolo unde s-au mentinut contingentele, cotele permise la export, au crescut cu procentaje cuprinse intre 25 si 96% iar pana in 1998, doar opt categorii de produse din 24 s-au mai aflat sub incidenta limitarilor la export Asemenea acorduri s-au incheiat si cu SUA, Canada si alte tari in practica, aproape toate intreprinderile de confectii romanesti activeaza in acest sistem, fiind subcontractori ai unor firme din strainatate, neavand o identitate proprie Faptul ca industria de confectii romanesca a ajuns sa lucreze aproape in exclusivitate in acest sistem, poate fi explicata in afara de factori deja mentionati si prin lipsa de creatori de modele care sa corespunda unor gusturi rafinate precum cele ale francezilor, italienilor sau germanilor precum si a tehnologiilor necesare pentru realizarea unor asemenea modele in schimb, multe fabrici de confectii aveau o forta de munca experimentata si dispusa sa lucreze pe salarii mici Asa s-a ajuns ca Romania sa devina unul din furnizorii pietei europene, realizand produse de imbracaminte si incaltaminte de calitate superioara Acum, operatiile de prelucrare activa si pasiva se regasesc intr-o pondere tot mai mare si in alte ramuri cum ar fi: industria chimica, metalurgica, industria constructiilor de masini, in special in electronica in prezent situatia tinde sa se schimbe Pe de o parte, integrarea Ro- maniei in UE presupune printre altele, modernizarea tehnologiilor si ridica- rea calificarii fortei de munca Pregatirea profesionala a fortei de munca necesita insa investitii si implica sporirea costului muncii si a salariului Deci forta de munca nu va mai reprezenta in anii viitori un avantaj comparativ 449 Tabelul nr 1 Ponderea materialului clientului in totalul resurselor utilizate in realizarea productiei fizice industriale in anii 2001 si 2002 -miliarde lei preturi curente- Total resurse (productie, stoc initial) mld lei p c din care: cu materialul clientului Pondere (%) 2001 2002 2001 2002 2001 2002 Total industrie prelucratoare din care: 599308 782936 72433 88059 12,08 11,24 - confect ionarea articolelor de imbracaminte 45968 62958 40780 53824 88,71 85,49 - pielarie s i inca l taminte 11246 14555 9230 11734 82,07 80,61 - textile s i produse textile 17800 20711 4424 5395 24,85 26,04 - mas ini s i aparate electrice 15482 20422 3131 6110 20,22 29,92 - echipamente, aparate de radio, televiziune si comunicatii 2186 1847 171 181 7,82 9,80 - mijloace de transport rutier 20919 28173 1373 2212 6,56 7,85 - metalurgie 144567 206630 3354 2787 2,32 1,35 Sursa: iNS, Buletin statistic lunar nr 12 2001, p 15 si nr 12 2002, p 12-13 Pe de alta parte, piata contemporana este mult mai segmentata decat in urma cu cateva decenii, in prezent avand loc o larga diversificare a modelelor, a sortimentelor Tehnologiile de astazi permit introducerea noilor modele fara investitii majore, sunt mult mai maleabile din punct de vedere al pietei Asadar, centrul de greutate al succesului inseamna tot mai mult conceptie- creativitate Amplificarea sistemului OPT si iPT a avut un impact important in primul rand asupra productiei in special din anumite ramuri industriale si in al doi- lea rand asupra diversificarii si cresterii volumului comertului international in general, sistemul de productie iPT si OPT presupune realizarea productiei cu materialele clientului Datele statistice referitoare la anii 2001 si 2002 ne arata ca principalele activitati industriale in care materialul clientului detine o pondere mare in totalul resurselor materiale sunt: confectionarea articolelor de imbracaminte; pielarie si incaltaminte; textile si produse textile; masini si aparate electrice etc 450 intrucat sistemul iPT s-a introdus si extins rapid si detine in prezent cea mai mare pondere in primele trei activitati, ne vom ocupa in continuare de evolutia acestor subramuri ale industriei usoare Confectionarea articolelor de imbracaminte si incaltaminte nu sunt singurele domenii unde se practica la scara mare sistemul iPT Un alt domeniu este cel al tehnologiei informatiei (iT) unde programatorii romani sunt platiti de cateva ori mai putin decat colegii lor din Occident 3 Evolutia productiei de textile, imbracaminte si incaltaminte industria textila de confectii si incaltaminte este una din ramurile industriale vitale, cu traditie in Romania Ea continua sa fie o speranta pentru relansarea economiei, fiind cotata ca generatoare rapida de profit, cu o circula t ie a banilor extrem de dinamica , datorita fluxului de fabricat ie scurt si fara complicatii in anul 1991, in industria textila, de confectii si de incaltaminte functionau 354 de intreprinderi cu un numar de salariati de 532 502 iar in anul 2001 functionau 8828 de firme cu un numar de salariati de 521 216 salariati Fostele intreprinderi de stat s-au privatizat, unele au ramas in aceeasi forma organizatorica, altele s-au divizat in unitati mai mici si mai flexibile, dar si cu forta de creatie si de competitie mai slaba (tabelul nr 2) Tabelul nr 2 Evolutia numarului intreprinderilor si a numarului mediu de salariati pe o intreprindere Anul ind textila si a produselor textile ind confectiilor de imbracaminte industria pielariei si incaltamintei Nr de intre- prinderi Nr mediu de salariati pe o intre- prindere Nr de intre- prinderi Nr mediu de salariati pe o intre- prindere Nr de intre- prinderi Nr mediu de salariati pe o intre- prindere 1991 244 1374 67 1655 43 2005 1993 2159 124 2398 74 733 126 1995 2659 70 3699 51 1106 75 1998 2260 59 4661 51 1417 62 2001 2166 48 4930 62 1732 62 Sursa: Anuarul statistic 1992, p 393; 1994, p 502;1999, p 406; 2002, p 346 Datele prezentate ne permit sa relevam urmatoarele aspecte principale: 451 a) numarul mediu de salariati s-a redus pe ansamblul acestor subramuri cu 2,2% in timp ce numarul intreprinderilor a crescut de 24,9 ori, iar numarul mediu de salariati pe o intreprindere s-a redus de la 1504 in 1991 la 59 in 2001 respectiv de 25,5 ori b) fabricile romanesti de textile, imbracaminte si incaltaminte s-au transformat rapid in simple ateliere pentru firmele occidentale, reducandu-si considerabil puterea financiara, de creatie si de patrundere pe cont propriu pe piata externa; c) firmele mai mici au devenit mai flexibile la cererea pietei, (respectiv la schimbarea modei, a designului, a modelelor) si a permis privatizarea lor mai rapida, dar dispun de o slaba putere de concurenta cu companiile straine care actioneaza in acest domeniu; d) multimea de noi firme aparute, dotate cu masini noi si cu know-how de ultima ora, a constituit factorul principal al dezvoltarii productiei de imbracaminte si incaltaminte; e) putine din cele 4930 de firme din domeniul confectiilor de imbracaminte de exemplu, au o indentitate proprie pe piata Ele sunt, de fapt mici subcontractori ai unor firme straine, dupa ale caror modele si desene lucreaza Dupa 1990 aproape toate fabricile de confectii din Romania s-au orientat spre productia in sistemul iPT, adica primesc de la firmele straine materia prima si tiparele si le livreaza acestora confectii in perioada analizata productia industriala de textile, imbracaminte si incaltaminte au inregistrat evolutii divergente Tabelul nr 3 indicii productiei industriale pe activitati 1990 = 100 1991 1993 1995 1998 2001 Total industrie din care: 77,2 61,1 69,0 58,7 61,3 industria prelucratoare din care: 76,2 58,3 67,8 58,7 62,2 -Textile si produse textile 83,3 56,6 56,1 37,9 32,7 -Confectii din textile, blanuri si piele 88,9 59,0 105,1 108,7 162,5 -Pielarie si incaltaminte 83,9 58,5 70,8 66,7 80,0 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei 1996 p 488; 2001 p 414; 2002 p 408 Datele prezentate mai sus arata ca atat productia pe ansamblul industriei, cat si in industria prelucratoare nu a atins nici in anul 2002 nivelul 452 anului 1991 in industria textila se constata tendinte diferite intre subramuri Astfel, in timp ce confectiile din textile blanuri si piele a crescut cu 87% in anul 2002 comparativ cu anul 1990, in subramura pielarie si incaltaminte nivelul productiei din anul 2002 a atins aproape nivelul din 1991, in subramura textila si produse textile, productia a scazut dramatic pana in anul 2001 respectiv cu 67,3% fata de anul 1990, cu o usoara crestere in anul 2002 De fapt sistemul iPT, pe de o parte, a favorizat confectiile, care s-au dezvoltat si si-au modernizat peste 85% din capacitate, reusind sa exporte peste 80% din produsele fabricate, iar pe de alta parte, de regula exporta munca prestata si constituie o solutie viabila doar pe o perioada limitata de timp Tabelul nr 4 Evolutia principalelor grupe de produse realizate de industria textila din Romania 1990 = 100 Anii 1991 1993 1995 1998 2000 2001 1 Fire din bumbac si tip bumbac, lana si tip lana, in si canepa si tip in si canepa 96,7 54,0 38,5 28,6 23,5 20,2 2 Fibre si fire artificiale si sintetice 69,1 46,5 42,6 20,6 11,4 9,2 3 tesaturi total 84,1 51,8 36,1 28,4 22,9 23,7 4 Textile netesute 80,4 23,5 21,6 11,7 5,9 3,9 5 Tricotaje total 86,1 50,5 21,8 16,3 18,8 17,3 6 Ciorapi 122,1 107,5 96,5 84,9 75,4 69,3 7 incaltaminte 77,3 51,1 42,0 35,2 43,2 44,3 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei 1996, p 500-501; 2002, p 400-401 si 402 Tabelul nr 5 Productia pe locuitor in anii 1990, 1995, 2001 si dinamica acesteia Productia   loc Dinamica (1900=100) 1990 1995 2001 1995 2001 1 tesaturi - mp 36,4 19,6 8,9 53,8 24,4 2 Tricotaje - buc 8,7 1,9 1,6 21,8 18,4 3 Ciorapi - perechi 8,6 8,5 6,2 98,8 72,1 4 incaltaminte - perechi 3,8 1,6 1,7 42,1 44,3 Sursa: calculat dupa Anuarul statistic al Romaniei 1990, p 493; 2001, p 404-407 453 Facand bilantul intregii perioade 1990-2001 se observa ca, reduceri masive la aproape toate produsele cuprinse in tabelul nr 4 Daca in 1990 Romania producea 213 mii tone fire naturale, 359 mii tone fibre si fire artificiale si sintetice, 845 milioane metri patrati de tesaturi si 67 milioane metri patrati de textile netesute, la finele anului 2001 in industria textila s-au produs doar 43 mii tone fire naturale, 33 mii tone fibre si fire artificiale si sintetice, 200 milioane metri patrati de tesaturi, 14 milioane metri patrati textile netesute Aceste cifre releva ca in 2001 s-au produs cu 79,8% mai putine fire naturale, cu 90,6% fibre si fire artificiale si sintetice, cu 76,3% tesaturi si cu 79,1% textile netesute in tabelul nr 5 este prezentata evolutia productiei pe locuitor Comparativ cu 1990, in anul 2001, productia pe locuitor a fost mai mica cu 75,6% la tesaturi, cu 81,6% la tricotaje, cu 27,9% la ciorapi, cu 55,7% la incaltaminte Aceasta involutie accentuata a productiei autohtone a determinat cresterea rapida a capacitatilor de productie neutilizate si a somajului, favorizand insa desfacerea, pe piata romaneasca, a produselor straine, multe, de calitate inferioara si de prost gust, iar foarte multe deja uzate - produsele second hand industria textila romaneasca a avut una din cele mai mari caderi dupa 1990 cauzele acestei scaderi sunt numeroase, printre care relevam: - dotarea tehnica existenta era invechita fizic si moral in filaturi, tesaturi, finisaje textile; - sca derea cererii de pe piat a interna ca urmare a deteriora rii puterii de cumparare si a declinului altor sectoare beneficiare; - acces limitat la materii prime din cauza lipsei resurselor valutare la agentii primari pentru achizitionarea bumbacului, a fuiorului de in, a unor produse chimice si coloranti ce nu se produc in tara; - reducerea drastica a culturilor de in s i canepa pentru fibra in tara; - cresterea ponderii prelucrarii in sistem iPT la confect ii s i chiar tricotaje; - cres terea exploziva a dobanzilor bancare s i, decapitalizarea agent ilor economici; - sporirea volumului de importuri pentru populat ie; - management necorespunza tor s i schimbat des la presiunea sindicatelor Reduceri importante, au avut loc si in domeniul fortei de munca cu exceptia sectorului confectii din textile, blanuri si piele, atat pe ansamblul industriei cat si mai ales, in sectorul textile si produse textile dar si in cel al incaltamintei 454 Tabelul nr 6 indicii numarului mediu scriptic de salariati 1990= 100 1993 1995 1998 2001 Total industrie din care: 78,4 68,0 59,1 49,4 industrie prelucratoare din care: 75,1 63,5 55,3 46,1 -Textila si produse textile 65,9 44,7 30,9 23,7 -Confectii din textile, blanuri si piele 77,5 73,2 95,0 112,4 -Pielarie si incaltaminte 75,6 65,3 63,5 77,2 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei: 1996, p 150; 2000, p 108; 2002, p 102 Tabelul nr 7 Salariati in industrie pe activitati si pe sexe la 31 12 2001 mii persoane Total salariati din care: Total Proprietate majoritar privata Barbati Femei Total industrie % 1924 1324 1051 873 din care: 100,0 68,8 54,6 45,4 industria prelucratoare % 1618 1302 808 810 100,0 80,4 49,9 50,0 Textile si produse textile % 97 89 22 75 100,0 91,7 22,7 77,3 Confectii din textile, blanuri si piele % 297 294 40 257 100,0 99,0 13,5 86,5 Pielarie si incaltaminte % 99 97 23 76 100,0 98,0 23,2 76,7 Sursa: Anuarul statistic al Romaniei, 2002, p 105 in privinta structuri pe sexe, sectoarele analizate se deosebesc de celelalte ramuri prin preponderenta fortei de munca feminine Mentionam, totodata, ca in aceste sectoare privatizarea s-a realizat mai rapid, astfel ca nivelul de privatizare in functie de forta de munca ocupata, se situeaza intre 80,4% in domeniul textile si produse textile si 98-99% in celelalte doua domenii de activitate 455 in perioada 1990-2001 castigul salarial real pe ansamblul economiei a scazut la 61,5% respectiv cu 38,5% Tabelul nr 8 Ponderea castigului salarial nominal mediu net lunar pe activitati fata de ansamblul industriei prelucratoare in% 1990 1993 1995 1998 2001 Total industrie prelucratoare 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 -Textila si produse textile 91,8 76,7 72,5 76,4 76,9 -Confectii din textile, blanuri si piele 86,9 79,6 75,5 76,5 70,3 -Pielarie si incaltaminte 88,2 82,6 73,8 73,3 68,0 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei: 1996, p 180; 2000, p 136; 2002, p 130 O situatie similara rezulta si din datele referitoare la costul mediu lunar si brut, orar al fortei de munca Atrage atentia evolutia contradictorie a celor doi indicatori, nivelul salariilor si nivelul productivitatii muncii (tabelele nr 9 si 10) Astfel, productivitatea muncii in sectorul de confectii din textile, blanuri si piele a crescut in perioada 1990-2001 cu 52,2%, castigul mediu real al salariatilor exprimat in dolari SUA a scazut in industria prelucratoare de la 138,4 dolari la 94,4 dolari respectiv cu 31,8% iar in industria confectiilor de la 120,3 dolari la 66,4 dolari, deci cu 45,8% in privinta productivitatii muncii pe un salariat datele atesta faptul ca in domeniile confectiilor din textile, blanuri de piele, textila si produse textile; pielarie si incaltaminte, cresterile inregistrate sunt superioare celor realizate in industria prelucratoare, cu exceptia celei din pielarie si incaltaminte industria usoara si-a valorificat bine, poate singurul avantaj comparativ - forta de munca ieftina si superior calificata din industria confectiilor, tex- tilelor, pielariei si incaltamintei De altfel, statistica salariilor medii pe eco- nomie arata ca in aceste ramuri castigurile angajatilor se situeaza printre cele mai mici Cresterea productivitatii muncii a fost posibila datorita in primul rand volumului investitiilor realizate, iar in al doilea rand, datorita reducerii nu- marului salariatilor din domeniile: textile si produse textile, pielarie si incaltaminte in filaturi si tesaturi s-au facut putine investitii si in multe cazuri s-au adus utilaje de mana a doua Lipsa de investitii majore in masini si utilaje moderne si a unui mana- gement performant intr-o conjunctura economica defavorabila, au redus puternic marja de profitabilitate a industriei textile Tabelul nr 9 Costul mediu lunar si costul mediu brut orar al fortei de munca, in industrie, pe activitate in 2001 Costul mediu lunar al fortei de munca pe un salariat lei Costul mediu brut orar al fortei de munca lei ora Structura% Sume brute platite direct salariatilor Alte cheltuieli ale unitatii cu forta de munca Total Din fd de salarii (premii etc) Din prof net si alte fonduri Din fd de asig sociale Total Pentru formare profesio- nala Contrib pe protectia sociala a somerului Contrib pt asig si protectia sociala Alte cheltu- ieli Total industrie 6501603 37044 68,0 66,2 0,7 1,1 32,0 0,1 3,2 26,4 2,3 ind prelucratoare 5617653 31971 67,5 65,5 0,6 1,4 32 5 0,2 3,2 26,5 2,6 -Textila si produse textile 4222182 23706 67,5 65,3 0,2 2,0 32,5 1) 3,1 26,7 2,7 -Confectii din textile si piele 3810190 21673 68,8 64,7 0,9 3,2 31,2 0,1 3,2 26,2 1,7 -Pielarie si incaltaminte 3702023 21005 67,8 65,0 0,2 2,6 32,2 1) 3,2 26,8 2,2 Sursa: Anuarul statistic al Romaniei, 2002, p 133-135 457 Tabelul nr 10 indicii productivitatii muncii pe un salariat in industrie pe activitati 1990 = 100 1991 1993 1995 1998 2001 Total industrie din care: 85,0 80,2 104,6 102,3 138,5 industrie prelucratoare din care: 83,6 76,7 105,3 104,7 147,3 -Textila si produse textile 87,5 84,2 123,1 130,7 152,2 -Confectii din textile, blanuri si piele 93,7 69,8 131,6 104,6 152,4 -Pielarie si incaltaminte 90,2 78,7 110,2 104,2 110,5 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei 1996, p 406; 2002, p 408 Tabelul nr 11 investitii in industrie pe activitati 1990 = 100 1991 1993 1995 1998 2001 Total industrie din care: 91,0 91,6 112,4 112,1 107,4 industrie prelucratoare din care: 84,7 87,1 130,4 156,4 152,4 -Textila si produse textile 124,5 93,9 103,0 66,8 90,3 -Confectii din textile, blanuri si piele 157,6 158,3 276,9 275,2 361,0 -Pielarie si incaltaminte 87,5 75,0 54,9 148,4 192,5 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei 1996, p 398 si 400; 2002, p 301-302 Producatorii romani de textile care se bazeaza puternic pe importuri de materie prima specifica - bumbac, in, lana etc , suporta atat presiunea pretului ridicat de import, cat si cea a pretului intern al energiei electrice si a gazelor industria de confectii din Romania a cunoscut o dinamica ascendenta, chiar daca industria textila a avut un declin accentuat industria confectiilor de imbracaminte reprezinta o ramura al carei sistem de crestere, incepand cu anul 1995, a fost an de an, superior celui inregistrat pe ansamblul industriei prelucratoare si al industriei romanesti La aceasta dinamica a contribuit si preluarea de catre agentii prducatori de confectii a know-how-ului de la firme cu renume pe plan mondial, precum si utilajele performante achizitionate din import, cu resursele valutare create prin exportul realizat 458 Pe fundalul accentuarii concurentei internationale, competitivitatea indus- triei de confectii din Romania a crescut Ea este una din subramurile indus- triei usoare care, dupa 1990 a reusit sa se adapteze noilor conditii de piata Sistemul iPT este o necesitate stringenta pentru aceasta perioada Marea majoritate a firmelor romanesti de confectii lucreaza cu tarife satisfacatoare, astfel incat sa plateasca salarii lucratorilor si celelalte obligatii catre stat si sa poata face si investitii, sa modernizeze treptat capacitatile de productie Sectorul de confectii textile poate fi considerat unul din domeniile dinamice ale industriei, firmele romanesti din acest sector reprezentand principalii parteneri comerciali a U E 4 Dinamica comertului exterior romanesc in regim iPT si OPT in anii 1990-2002 volumul comertului exterior a inregistrat mai ales in ultimii cinci ani o crestere semnificativa, dupa cum rezulta din datele inscrise in tabelul nr 12 Tabelul nr 12 indicii valorici ai comertului exterior 1990 = 100 1991 1993 1995 1998 1999 2000 2001 2002 Export 73,9 84,7 137,0 143, 9 147,0 179,6 197,2 240,1 import 58,4 65,5 103,2 118,9 106,0 131,1 156,1 179,1 Sursa: Anuarul statistic al Romaniei 1996 p 596; 2002, p 450 in cadrul acestui proces o contributie majora a adus sistemul iPT in conditiile lipsei unor informatii referitoare la intreaga perioada 1990- 2002, nu se pot face aprecieri fundamentate despre sistemul iPT si OPT Se poate insa afirma ca acest sistem a reprezentat o necesitate stringenta si a avut o contributie insemnata la evolutia comertului exterior romanesc Abordarea de fond a problematicii studiului nostru nu se poate face fara analiza a cel putin trei categorii de tranzactii: a) exporturi si importuri definitive; b) exporturi si importuri pentru iPT; c) exporturi si importuri OPT Mentionam ca datorita necomparabilitatii datelor privind structura expor- turilor si importurilor din anii 1990-1998, am fost nevoiti sa ne focalizam analiza la perioada 1999-2002 in aceasta perioada, comertul exterior 459 romanesc a inregistrat evolutii diferite in functie nu numai de dezvoltarea productiei nationale, ci si de o serie de factori legati de unele tendinte ale cererii mondiale, dar nu in mod direct de bunurile exportate si importate in cadrul unui anumit spatiu geografic Tipologia operatiunilor de comert international s-a diversificat atat de mult in ultimii ani, incat orice analiza a evolutiei schimburilor comerciale trebuie sa evalueze si sa releve in mod corect proportia efortului national in configurarea exporturilor, in raport cu influenta unor factori externi ce pot distorsiona dimensiunea fluxurilor comerciale reale Dimensiunea apreciabila a acestor operatiuni in cazul Romaniei, pe fondul unui volum relativ redus al comertului exterior propriu-zis (in regim vamal definitiv), a determinat o pondere importanta, devenita in timp majoritara, a comertului in regim de perfectionare activa (iPT) Statistica vamala, pe baza careia se comunica datele privind comertul exterior inregistreaza la import (in regim temporar) o valoare nominala a materiilor prime, materialelor, subansamblelor etc , introduse in Romania pentru a fi supuse iPT, valoare transferata si regasita in valoarea exporturilor dupa iPT, la care se adauga evident contravaloarea serviciilor prestate in acest mod, toate datele de comert exterior, atat exporturile, cat si importurile, inclusiv ale structurilor aferente, apar deformate in cazul Romaniei, astfel incat o analiza pertinenta a evolutiei comertului exterior trebuie sa releve in mod distinct fenomenul iPT, separand influenta acestuia asupra exporturilor si importurilor totale Analizele economice realizate in perioada 1999-2002 au demonstrat dependenta exporturilor romanesti de capacitatea productiva interna si de importurile efectuate Din datele prezentate in tabelul nr 12 rezulta ca in perioada 1999-2002 exportul total a crescut cu 63,4% iar importul cu 69,1% indicele exportul definitiv se situeaza sub media pe total export iar importul definitiv se afla peste media pe total import Exportul dupa iPT a inregistrat in anul 2002 o crestere de 71% fata de anul 1999 devansand cu 14,7% exportul definitiv importul temporar pentru iPT a sporit cu 66,8% in anul 2002 comparativ cu 1999 Datele inscrise in tabelul nr 13 ne permit sa remarcam ca in perioada analizata: - comert ul exterior romanesc a inregistrat o dinamica accelerata ; - cres terea exportului a fost devansata de cea a importului; - dinamica exportului definitiv de produse romanesti a fost inferioara celei realizate dupa export iPT; - exportul temporar pentru OPT s i importul dupa OPT au inregistrat in anul 2002 o tendinta de scadere fata de anul 1999 460 Tabelul nr 13 Dinamica exportului si importului pe total si pe regimuri vamale in perioada 1999-2002 1999 = 100 2000 2001 2002 Export total 122,1 134,1 163,4 din care: Export definitiv 116,9 118,0 156,3 Export dupa iPT 127,4 149,1 171,0 Export temporar pentru OPT 63,4 56,0 50,4 import total 123,6 147,3 169,1 din care: import definitiv 119,2 149,2 171,3 import temporar pentru iPT 131,8 142,5 166,8 Leasing financiar 176,4 193,6 170,6 import dupa OPT 33,5 45,5 25,7 Sursa: Calculata dupa datele MDP in vederea completarii imaginii desprinse din cifrele prezentate mai sus am recurs si la calculul altor indicatori Tabelul nr 14 Principalii indicatori iPT, OPT - in% - 1999 2000 2001 2002 Ponderea iPT in export (%) 53,4 55,7 59,3 55,9 Ponderea iPT in import (%) 31,4 33,5 30,4 31,0 Venituri din iPT in export (%) 14,3 13,5 17,8 16,0 Ponderea importului OPT in exportul temporar dupa OPT 88,8 46,9 72,1 45,3 Sursa: calcule dupa datele MDP Aceste cifre ne permit sa relevam ca ponderea iPT in export se mentine ridicata (peste 50%) in totalul exporturilor romanesti Dupa o crestere in anul 1999-2001 cu 2,3 puncte procentuale si respectiv cu 3,6 puncte procentuale a ponderii iPT in totalul exportului, in 2002 a avut loc o reducere cu 3,4 puncte procentuale a acestei ponderi Ca urmare, ponderea iPT in import a inregistrat o tendinta aproape similara in masura in care evolutia comertului exterior in cei patru ani de referinta poate fi considerata relevanta, se poate afirma ca tendinta de crestere mai rapida a exporturilor directe (definitive) in raport cu cele dupa iPT este 461 incurajatoare Pe de alta parte, tendinta de incetinire a cresterii exporturilor dupa iPT, dupa atingerea unui varf in anul 2001 poate fi apreciata ca normala avand in vedere diminuarea in timp a avantajelor comparative ale Romaniei, pe masura sporirii costurilor muncii vii, odata cu majorarea salariilor Remarcam ca ponderea veniturilor din iPT (export-import) se situeaza la un nivel mult mai redus decat ponderea iPT in export Aceste cifre care semnifica in esenta incasarile efective dupa iPT ne arata valoarea reala a serviciilor de prelucrare activa obtinute de Romania din tranzactiile de export Ultimul indicator ne arata ca valoarea produselor importate dupa prelucrarea materiilor prime exportate este mai mica, ceea ce poate sa semnifice ca o buna parte au ramas exporturi definitive mai ales in anii 2000 si 2002 in mod normal dupa prelucrarea in alte tari a materiilor prime si materialelor exportate temporar pentru OPT ar fi trebuit sa fie mai mare cu valoarea serviciilor prestate imaginile obtinute din analiza dinamica iPT si OPT se cer completate cu cele care rezulta din examinarea structurii comertului exterior romanesc Tabelul nr 15 Evolutia structurii exportului si importului pe regimuri vamale in perioada 1999-2002 -in%- 1999 2000 2001 2002 Export total din care: 100,0 100,0 100,0 100,0 Export definitiv 46,0 43,9 40,4 43,9 Export dupa iPT 53,4 55,7 59,3 55,9 Export temporar pentru OPT 0,6 0,4 0,3 0,2 import total din care: 100,0 100,0 100,0 100,0 import definitiv 66,5 64,1 67,3 67,3 import temporar pentru iPT 31,4 33,5 30,4 31,0 Leasing financiar 1,6 2,2 2,1 1,6 import dupa OPT 0,5 0,2 0,2 0,1 Sursa: calcule dupa datele MDP Aceste date atesta ca in perioada 1999-2002 ponderea exportului definitiv de produse romanesti inregistreaza o tendinta de scadere, ceea ce inseamna incapacitatea productiei de a oferi produse si servicii competitive pe piata internationala si cu un nivel de prelucrare mai ridicat Daca am putea dispune de datele privind importurile de completare pentru exportul acestor produse am putea trage o concluzie si mai riguroasa Ceea ce 462 putem afirma in acest sens este faptul ca ponderea importurilor definitive a crescut usor in anul 2002 fata de 1999 O tendinta de scadere a ponderii a avut-o si exportul temporar pentru OPT in privinta exporturilor dupa iPT se constata pe de o parte ca acestea au detinut o pondere de peste 50% in toti ani din perioada examinata, cu o usoara tendinta de scadere in anul 2002 Pe de alta parte, ponderea importului temporar pentru iPT s-a mentinut aproximativ apropiat in toti acesti ani Ponderea leasing-ului financiar a ramas la acelasi nivel, cu exceptia anilor intermediari 2000 si 2001, cand a inregistrat un nivel mai ridicat importul dupa OPT a cunoscut o pondere in continua de scadere devenind in anul 2002 nesemnificativa preferandu-se pe buna dreptate prelucrarea in tara a produselor respective Mai trebuie mentionat ca raportul iPT export import s-a mentinut la un nivel de 1,4 in perioada analizata cu exceptia anului 2000 cand a fost de 1,3, indicand gradul de rentabilitate De asemenea, veniturile iPT (export-import) au crescut de la 1213 milioane dolari in 1999 la 2213 milioane dolari in 2002 respectiv cu 82,5% Aceste venituri reflecta contributia reala a prelucrarii active la dezvoltarea exportului romanesc Daca recalculam exportul dupa veniturile reale obtinute dupa iPT rezulta urmatoarele: Tabelul nr 16 Evolutia exportului romanesc in perioada 1999-2002 U M 1999 2000 2001 2002 Dina- mica (2002  1999) Export total din care: mil dolari 5108,0 5953,1 6622,7 8303,9 162,5 Export definitiv mil dolari 3895,0 4552,7 4595,6 6090,5 156,3 Volumul veniturilor dupa iPT mil dolari 1213,0 1400,4 2027,1 2213,4 182,5 Ponderea exporturilor definitive % 76,3 76,5 69,4 73,4 - Ponderea exporturilor dupa iPT % 23,7 23,5 30,6 26,6 - Sursa: calcule dupa datele MDP Din aceste cifre trebuie retinute trei constatari principale: a) valoarea totala a exporturilor recalculata in functie de veniturile reale dupa iPT este mai mica cu 39,8% in 1999 si cu 40,1% in 2002; b) exportul a inregistrat o dinamica accelerata in aceasta perioada; c) ponderea exporturilor definitive este mult mai ridicata decat in prima 463 varianta Pentru studiul de fata un interes deosebit prezinta nu numai volumul global al exportului si importului pe regimuri vamale, ci si pe regiuni si pe sectiuni Tabelul nr 17 Evolutia structurii exportului si importului romanesc pe regimuri vamale in U E si CFTA in perioada 1999-2002 tarile Uniunii Europene tarile CEFTA 1999 2000 2001 2002 1999 2000 2001 2002 Export total din care: 65,5 63,8 67,8 67,1 7,0 8,2 7,1 6,4 Export definitiv 42,1 38,0 42,2 44,9 10,8 12,7 4,5 4,3 Export dupa iPT 85,7 84,3 85,3 84,5 3,8 4,7 4,2 3,6 Export temporar pentru OPT 60,6 52,0 45,7 42,0 6,9 14,0 7,3 5,5 import total din care: 60,7 56,6 57,3 58,4 9,2 9,2 9,9 9,9 import definitiv 49,5 46,2 46,0 48,4 12,1 12,6 13,1 13,0 import temporar pt iPT 84,2 75,2 80,3 78,6 3,1 3,1 3,3 3,5 Leasing financiar 78,1 76,3 89,3 86,5 7,9 4,1 3,1 4,9 import dupa OPT 16,5 43,1 32,9 48,9 11,8 29,8 13,8 6,5 Sursa: calcule dupa datele MDP Datele atesta faptul ca tarile din Uniunea Europeana detin o pondere hotaratoare atat in exportul cat si in importul romanesc Aceste tari, detin, de asemenea, o pozitie dominanta atat in exportul dupa iPT cat si in exportul temporar pentru OPT Cauzele mai importante ale acestei evolutii sunt: politica de orientare a comertului exterior spre piata Uniunii Europene din care urmeaza sa faca parte si tara noastra si de concentrare a sistemului iPT indeosebi cu tarile europene in prezent se constata ca in cadrul orientarii exporturilor catre tarile U E (peste 70% din exporturi) o dinamica deosebita au avut-o produsele industriei usoare in regim de iPT Trei state din UE, italia, Germania si Franta concentreaza, cea mai mare parte din totalul exporturilor Datele prezentate in tabelul de mai jos pun in evidenta tendinta de crestere a exporturilor dupa iPT in totalul exporturilor Dimensiunile acestor fluxuri sunt mai mari in spatiul UE unde exporturile dupa iPT in exporturile totale se mentine in jur de 70% iar in italia, Germania si Franta principalii parteneri comerciali ai Romaniei, aceasta pondere se situeaza intre 70- 80% 464 Tabelul nr 18 Ponderea exporturilor dupa iPT in total exporturi in perioada 1999-2001 1999 2000 2001 2002 Total din care: 53,4 55,7 59,3 55,9 Uniunea Europeana 69,8 73,6 74,7 70,5 - italia 76,7 79,1 79,0 72,8 - Germania 74,5 75,8 78,9 78,6 - Frant a 67,5 75,9 78,5 70,1 Sursa: calcule dupa datele MDP Faptul ca doar 20% din exporturile in aceste tari il reprezinta exportul direct de produse romanesti este relevant pentru valorificarea potentialului real de export actual catre aceste piete in perioada 1999-2002 volumul exporturilor a crescut, dar intr-o structura in care ponderea mare o detin grupele de marfuri cu un grad relativ scazut de prelucrare in tara, care incorporeaza salarii mici si valori adaugate scazute Studiul nostru nu se poate opri la nivelul general al exporturilor si importurilor pe regimuri vamale si pe zone geografice, ci este necesar sa se extinda si la analiza pe sectiuni care poate pune in evidenta produsele si grupele de produse care se preteaza la prelucrarea activa (iPT) Primul loc in exportul total cat si in exporturile dupa iPT il detin produsele industriei usoare cu o pondere situata intre 32,7% si 35,0% si respectiv intre 55,5% si 60,7% Asadar, la noi industria usoara ocupa o pozitie cheie in cadrul exportului prin sistemul iPT Pe locul secund se afla produsele industriei constructiilor de masini care in exportul total detin o pondere intre 17,1% si 21,8% si respectiv intre 18,2% si 29,4% Acest indicator a inregistrat o crestere continua de la un an la altul, pe seama extinderii iPT la domeniile de varf: electronica, masini electrice s a Pe locul al treilea ca pondere se gaseste produsele din metal si articolele din metal, iar pe locul al patrulea se situeaza produsele chimice, dar pozitia acestora se reduce in ultimii doi ani Mentionam ca in exportul definitiv ponderea produselor si articolelor din metal a oscilat in perioada analizata intre 23,4% in anul 2001 si 25,9% in anul 2000, a produselor industriei constructiilor de masini intre 14,3% in anul 1999 si 12,1% in anul 2002, a produselor chimice intre 8,7% in anul 1999 si 12,0% in anul 2002, in timp ce produsele industriei usoare numai intre 4,1% in anul 2000 si 4,9% in anul 2002 465 Trebuie sa recunoastem ca industria textila romaneasca, care aduce in anul 2002 circa 25,3%, iar incaltamintea si articolele similare 8,4% din valuta tarii, este intr-o situatie de dependenta tehnologica, de know-how, de comenzile externe in regim iPT in totalul importului pe prima pozitie se situeaza produsele industriei constructiilor de masini a caror pondere oscileaza in perioada examinate in jurul cifrei de 30% Aceasta situatie determina necesitatea inzestrarii economiei nationale cu mijloace moderne in vederea ridicarii calitatii si competitivitatii produselor si serviciilor pe piata interna, dar, mai ales, externa Pe pozitia a doua se afla produsele industriei usoare care detin o pondere de circa 21% Nivelul importului la aceasta grupa de produse ar putea fi redus daca se va stimula prelucrarea pieilor brute in tara si daca se va aplica o politica care sa favorizeze dezvoltarea productiei autohtone de fibre si fire naturale, de tesaturi, tricotaje, confectii de imbracaminte si incaltaminte pentru piata interna Produsele chimice se gasesc pe a treia pozitie cu o pondere de 13-14% in totalul importului Apreciem ca si in acest domeniu tara noastra dispune de posibilitati de valorificare mai buna a potentialului existent si de a acoperi intr-o proportie mai mare piata interna si chiar a pietei externe prin modernizarea tehnologiilor de productie si crearea de produse noi de buna calitate si la un pret competitiv Mentionam, in fine, ca pe a patra pozitie se situeaza produsele agroalimentare care detin o pondere de 6-8% in ansamblul importurilor in acest domeniu sunt posibilitati mari de crestere a productiei agricole, prin organizarea unor exploatari agricole de dimensiuni corespunzatoare sporirii productiei marfa, dotarea lor cu masini agricole moderne, introducerea si extinderea unor culturi si rase de animale de mare randament si practicarea tot mai larga a agriculturii ecologice O insemnatate deosebita in acest sens are si modernizarea tehnologica a industriei alimentare etc in structura pe sectiuni a importului definitiv se poate remarca in primul rand ponderea ridicata a unor grupe de produse: produsele industriei constructiilor de masini (circa 34%); produselor chimice (circa 16%); produse minerale (circa 16%); produse agroalimentare (circa 11%); produse din lemn (circa 35%); produse ale industriei usoare (circa 3,4%); in al doilea rand tendinta de crestere la unele grupe: produse minerale (de la 17,0% in 1999 la 18,5%); produse chimice (de la 17,2% la 17,8%) piei brute, tabacite si parti (de la 0,2% la 0,4%); metale si articole din metal (de la 6,9% la 8,4%); vehicule inclusiv parti (de la 3,7% la 6,0%); animale vii si produse animale (de la 1,6 la 2,4%); lemn si articole din lemn (de la 0,5% la 0,9%), etc si de reducere la alte grupe de produse agroalimentare (de la 11,1% la 9,5%) produse alimentare, bauturi, tutun (de la 5,9% la 4,4%); pasta din lemn si alte materiale (de la 3,2% la 2,7%) etc Tabelul nr 19 Structura pe sectiuni a exportului total si dupa iPT in perioada 1999-2002 -in%- Sectiunea Export total Export dupa iPT 1999 2000 2001 2002 1999 2000 2001 2002 EXPORT TOTAL din care: 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 i Animale vii si produse animale 1,4 1,2 1,1 1,0 0,2 0,1 0,0 0,0 ii Produse regn vegetale 2,9 1,2 1,6 1,3 0,0 0,0 0,0 0,0 iii Grasimi si uleiuri 0,6 0,2 0,2 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 iV Produse alimentare,bauturi, tutun 0,8 0,7 0,8 0,7 0,3 0,3 0,4 0,4 TOTAL AGROALiMENTARE 5,7 3,3 3,8 3,1 0,5 0,4 0,5 0,4 V Produse minerale 5,9 7,9 6,9 8,5 0,4 0,6 0,2 1,0 Vi Produse ale industriei chimice 3,9 5,0 4,4 3,5 1,8 1,7 1,4 0,3 Vii Materiale plastice si articole 2,1 2,2 2,0 2,6 1,9 2,7 2,0 1,1 TOTAL PRODUSE CHiMiCE 6,0 7,2 6,4 6,1 3,7 4,4 3,4 1,4 iX Lemn si articole din lemn 5,8 5,4 4,6 4,5 0,9 0,8 0,7 0,5 X Pasta din lemn,alte materiale 0,6 0,8 0,9 0,9 0,2 0,3 0,3 0,3 TOTAL PRODUSE LEMN 6,4 6,2 5,6 5,4 1,2 1,1 1,1 0,8 Viii Piei brute,tabacite si parti 0,8 1,0 1,2 1,3 0,9 1,0 1,4 1,6 Xi Materiale textile si articole 25,9 24,2 26,2 25,3 45,2 41,1 42,1 42,5 Xii incaltaminte, palarii 8,0 7,6 8,6 8,4 14,5 13,4 14,1 14,5 TOTAL PRODUSE iND UsOARa 34,7 32,7 36,0 35,0 60,7 55,5 57,7 58,7 Xiii Articole de piatra, ciment 1,9 1,6 1,5 1,5 0,8 0,7 0,4 0,4 XV Metale si articole din metal 15,4 16,0 13,3 12,9 8,0 8,2 6,4 3,5 XVi Masini, aparate inclusiv parti 11,4 14,0 14,7 15,6 12,1 18,1 18,5 20,9 XVii Vehicule, inclusiv parti 5,3 4,9 5,2 5,7 5,8 6,0 6,4 7,9 XViii instrumente optice,inclusiv parti 0,4 0,4 0,5 0,5 0,4 0,5 0,5 0,6 TOTAL PROD CONSTR MAsiNi 17,1 19,3 20,5 21,8 18,2 24,5 25,4 29,4 XX Marfuri diverse, inclusiv mobilier 5,9 5,1 5,4 5,4 5,1 4,5 4,7 4,4 99 Alte marfuri 1,0 0,6 0,5 0,4 0,4 0,1 0,1 0,1 Sursa: Calculata dupa datele MDP 467 in privinta structurii pe sectiuni a importului pentru iPT in perioada analizata se poate constata ponderea ridicata dar in scadere lenta a produselor industriei usoare (55-65%) si cresterea rapida a ponderii produselor industriei constructoare de masini de la 13,1% in 1999 la 21,2% in anul 2002, explicand astfel cresterea ponderii unor asemenea produse in totalul exporturilor dupa iPT Pentru aprecierea contributiei iPT la dezvoltarea comertului exterior prezentam in continuare, constatarile referitoare la veniturile realizate in acest sistem in perioada 1999-2002 pe sectiuni si grupe de produse Examinarea acestor date ne-a oferit posibilitatea urmatoarelor constatari: a) produsele industriei usoare au adus cea mai mare contributie la spo- rirea veniturilor obtinute de tara noastra din comertul exterior Volumul veniturilor a crescut de la 573 mil dolari in 1999 la 1174,2 mil dolari in 2002, deci cu 104,5% si de la o pondere de 47,2% la 53,0%; b) produsele industriei constructiilor de masini a inregistrat un volum de 390,6 milioane dolari si respectiv 1105,3 milioane dolari rezultand o crestere de 182,9% superioara celei obtinute din industria usoara, iar ponderea de 32,2% si respectiv 49,9% se apropie rapid de cea din industria usoara Din analiza structurii pe sectiuni a exportului total in Uniunea Europeana, rezulta ca sectiunile de produse cele mai importante, ierarhizate in functie de marimea ponderii detinute in anul 2002 sunt: a) produsele industriei usoare (48,2%); b) produsele industriei constructiilor de masini (21,7%); c) metale si articole din metal (7,2%); d) marfuri diverse, inclusiv mobilier (6,5%); e) produse minerale (5,4%); f) produse chimice (3,5%); g) produse din lemn (3,4%); h) produse agroalimentare (2,4%) in privinta structurii pe sectiuni a exportului definitiv ierarhia se modifica astfel: a) metale si articole din metal (18,6%); b) produsele industriei constructiilor de masini (12,6%); c) marfuri diverse inclusiv mobilier (19,8%); d) produse din lemn (9,9%); e) produse chimice (9,7%); f) produse ale industriei usoare (8,0%); g) produse agroalimentare (7,4%) Tabelul nr 20 Structura pe sectiuni a importului total si importului temporar pentru iPT in perioada 1999-2002 -in%- Sectiunea import total import temporar pentru iPT 1999 2000 2001 2002 1999 2000 2001 2002 iMPORT TOTAL din care: 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 i Animale vii si produse animale 1,2 1,1 1,8 1,7 0,2 0,3 0,2 0,1 ii Produse regn vegetale 2,1 2,1 2,2 1,6 0,0 0,0 0,2 0,3 iii Grasimi si uleiuri 0,3 0,3 0,2 0,4 0,0 0,0 0,0 0,0 iV Produse alimentare,bauturi, tutun 3,9 3,6 3,6 3,0 0,1 0,1 0,1 0,1 TOTAL AGROALiMENTARE 7,5 7,1 7,8 6,6 0,3 0,4 0,6 0,6 V Produse minerale 11,9 14,5 14,4 12,8 1,8 2,3 1,2 0,9 Vi Produse ale industriei chimice 9,2 8,3 7,8 8,4 3,8 3,9 1,9 1,3 Vii Materiale plastice si articole 4,5 4,5 4,9 5,5 3,4 3,6 4,7 4,8 TOTAL PRODUSE CHiMiCE 13,8 12,7 12,7 13,9 7,2 7,5 7,6 6,1 iX Lemn si articole din lemn 0,6 0,6 0,7 0,8 1,0 0,8 0,7 0,6 X Pasta din lemn,alte materiale 2,5 2,2 2,2 2,3 1,3 1,2 1,6 1,6 TOTAL PRODUSE LEMN 3,1 2,9 2,9 3,2 2,2 2,0 2,3 2,3 Viii Piei brute,tabacite si parti 2,8 2,8 3,3 3,5 8,6 7,8 10,2 10,4 Xi Materiale textile si articole 18,4 16,3 16,1 16,4 52,6 43,8 47,3 46,4 Xii incaltaminte, palarii 1,8 1,7 1,6 1,6 4,5 4,0 4,4 4,1 TOTAL PRODUSE iND UsOARa 23,0 20,8 21,0 21,5 65,6 55,6 61,8 60,9 Xiii Articole de piatra, ciment 1,5 1,4 1,5 1,6 0,3 0,3 0,3 0,2 XV Metale si articole din metal 6,5 6,8 7,3 7,4 6,0 7,5 7,3 5,5 XVi Masini, aparate inclusiv parti 23,5 24,6 22,7 22,9 11,6 20,5 15,5 18,7 XVii Vehicule, inclusiv parti 4,0 4,2 5,1 5,7 1,1 1,3 1,5 2,0 XViii instrumente optice,inclusiv parti 2,4 2,7 2,6 2,4 0,4 0,5 0,6 0,5 TOTAL PROD CONSTR MAsiNi 29,9 31,5 30,4 31,0 13,1 22,3 17,6 21,2 XX Marfuri diverse, inclusiv mobilier 2,0 1,9 1,8 1,9 2,5 2,1 2,3 2,2 99 Alte marfuri 0,8 0,4 0,2 0,1 0,9 0,1 0,0 0,1 Sursa: Calculata dupa datele MDP 469 Deosebit de relevanta pentru studiul nostru este analiza structurii pe sectiuni a exportului in Uniunea Europeana dupa iPT: a) produse ale industriei usoare (65,1%); b) produse ale industriei constructiilor de masini (25,4%); c) marfuri diverse, inclusiv mobilier (4,3%); d) metale si articole din metal (2,5%); e) produse chimice si produse din lemn (cate 0,8%) Pentru prima data, la sfarsitul anului 1999, tara noastra se situeaza pe primul loc in exportul de confectii din tarile Europei Centrale si de Est in UE, reusind sa intreaca Polonia care, in anii precedenti, se situa pe primul loc in ierarhia furnizorilor de confectii in tarile UE Astfel, la sfarsitul anului 2002, industria de confectii a realizat aproximativ 70% din exportul realizat pe ansamblul industriei de textile - confectii si 35% din exportul economiei nationale in acest mod, industria de confectii asigura resursele valutare necesare, atat pentru investitii proprii, cat si pentru alte ramuri industriale ale economiei nationale Aceasta pozitie a fost castigata si prin practicarea unui cost al manoperei inferior Poloniei, Ungariei, Cehiei Trendul pozitiv al exporturilor de confectii in UE a fost sustinut nu numai de productia in sistem iPT, ci si de tendinta din ce in ce mai evidenta in ultimii ani, de prelucrare in acelasi sistem a tesaturilor produse in tara, cumparate de partenerii straini Din analiza gradului de concentrare a exportului si importului rezulta ca acesta se cantoneaza numai in patru ramuri Tabelul nr 21 Ponderea in comertul exterior a grupelor de bunuri cel mai frecvent comercializate in perioada 1999-2002 -in%- 1999 2000 2001 2002 Export import Export import Export import Export import Produse ale industriei usoare 34,7 23,0 32,7 20,8 36,0 21,0 35,0 21,5 Produse ale industriei constructiilor de masini 17,1 29,9 19,3 31,5 20,5 30,4 21,8 31,0 Produse ale industriei chimice 6,0 13,8 7,2 12,7 6,4 12,7 6,1 13,9 Metale si articole din metal 15,4 6,5 16,0 6,8 13,3 7,3 12,9 7,4 TOTAL 73,2 73,2 75,2 71,8 76,2 71,4 75,8 73,8 Sursa: calcule dupa datele MDP 470 Aceste grupe de produse concentreaza peste 70% din totalul exporturilor si importurilor efectuate de tara noastra Daca in industria usoara si cea de metale si articole din metal in fiecare an ponderea importurilor a fost devansate de cea a exporturilor in industria constructiilor de masini si cea chimica exporturile au fost depasite de importuri intr-adevar, industria textila merge bine daca luam in considerare ca exporta mai mult decat importa 5 impactul operatiunilor iPT asupra comertului exterior Consideram necesar ca in final sa analizam succint cauzele principale ale extinderii a acestor tranzactii pentru identificarea atat a efectelor favorabile cat si a riscurilor si adoptarea unor politici economice de limitare sau contracarare Experienta multor tari dezvoltate si in curs de dezvoltare din America, Europa si Asia au demonstrat ca sistemul iPT este un fenomen care a indus schimbari atat in cadrul aparatului de productie cat si a fluxurilor comerciale, in sporirea performantelor acestora, reprezentand un factor de crestere economica, mai ales datorita asimilarii rapide de catre firmele din tarile in curs de dezvoltare a transferului de tehnologie si know-how si satisfacerea cerintelor pietei tarilor dezvoltate cu produse si servicii de calitate si la un pret competitiv Se poate afirma ca din contractele internationale de tip iPT ambii parteneri au de castigat chiar daca nu in mod egal, ordonatorul obtine produse cu costuri inferioare celor realizate in tara sa si deci competitive pe piata internationala, iar executantul realizeaza, de regula, pe termen scurt, un profit, de cele mai multe ori modest, dar sigur Pe termen lung insa producatorul poate obtine fie un profit mai ridicat, numai daca reuseste sa-si insuseasca know-how-ul necesar (strategie, marketing, vanzari etc ) si sa-l adapteze pentru dezvoltarea productiei pe cont propriu pentru piata interna si externa, fie sa nu mai primeasca comenzi de la ordonator, putandu-se gasi brusc intr-o stare de colaps sau in alta mai putin grava, dar generatoare de mari costuri sociale, mai ales daca aceste operatiuni detin un loc important in economie Ordonatorul are permanent posibilitatea redelocalizarii operatiunilor respective catre alte spatii geografice cu avantaje mai mari, fapt ce sporeste gradul de incertitudine a activitatii care urmeaza sa se desfasoare si a rezultatelor obtinute de catre executant 471 Dupa 1990, operatiunile iPT a constituit unica sansa de supravietuire a fabricilor de confectii care nu dispuneau de resurse financiare pentru achizitionarea de materii prime, materiale, combustibili, energie electrica si pentru modernizari, o solutie salvatoare dar nu de lunga durata Principalul avantaj il constituie faptul ca Romania dispune de o mana de lucru ieftina, competitiva Dar daca cresc costurile cu mana de lucru si cu utilitatile necesare prelucrarii ar putea avea loc migratia acestor operatiuni in alte tari care au costuri mai reduse Pe masura ce salariile lucratorilor romani cresc, firmele straine se pot reorienta spre piete de munca mai ieftine Sistemul de lucru iPT este preferat si de intreprinzatorii care au facut investitii - si-au deschis mici fabrici, au cumparat tehnologie moderna etc , si doresc sa le recupereze in timp cat mai scurt si sa asigure continuitatea productiei Acest sistem de lucru este preferat de firmele romanesti si din comoditate, ele netrebuind sa concedieze personal sau sa caute singure clienti sau materia prima Un alt motiv ar fi dificultatea patrunderii pe piete de desfacere din tarile occidentale Lucrul sub umbrela protectoare a unei firme straine puternice rezolva practic aceste probleme Firmele mama concentreaza conceptia, creativitatea si realizeaza confectiile in diferite tari Desigur, firmele romanesti trebuie sa accepte si sa realizeze toate comenzile primite dar, in paralel ar fi necesar sa dezvolte si propriile creatii Sistemul iPT are un impact important asupra productiei si comertului exterior romanesc impactul sistemului de prelucrare iPT asupra productiei industriale si indeosebi a exporturilor romanesti este necesar sa fie analizat pe mai multe planuri Din examinarea indicilor productiei industriale pe activitatile studiate rezulta ca sistemul iPT a avut un impact pozitiv in unele activitati si negativ in alte activitati in perioada analizata productia industriala a inregistrat concomitent atat tendinte de crestere cat si de diminuare impactul pozitiv al acestui sistem consta, in esenta, in urmatoarele: Stimularea dezvoltarii pe termen scurt si mediu a unor subramuri sau domenii de activitate si anume: - a industriei confect iilor din textile, bla nuri s i piele; - a industriei piela riei s i inca l tamintei; - a industriei construct iilor de mas ini, vehicule rutiere s i in special a productiei de aparate si instrumente electronice etc 472 Aceasta stimulare consta in principal din asigurarea de comenzi si a pietei de desfacere pentru o gama relativ larga de produse, precum si a resurselor financiare, a materiilor prime si materialelor, a documentatiei tehnice necesare desfasurarii productiei, conectarea la standardele de calitate si de control a acesteia, specifice pietelor externe, mentinerea sau chiar cresterea ocuparii fortei de munca si ridicarea calificarii ei, modernizarea aparatului de productie a firmelor care lucreaza in acest sistem Prin transferul de know-how acest sistem contribuie la ridicarea calitatii produselor si a competitivitatii acestora pe piata externa in etapa de tranzitie la economia de piata acest sistem a salvat aceste domenii de la faliment si creaza premisele pentru atragerea investitorilor straini, infaptuirea procesului de privatizare, modernizarea productiei, cresterea competitivitatii produselor, amplificarii relatiilor comerciale ale tarii noastre cu partenerii externi si integrarea Romaniei in Uniunea Europeana Orientarea spre acest tip de productie a dus la sporirea volumului importului si exportului prin introducerea in tara de catre companiile straine a materiilor prime s i materialelor necesare prelucrarii si livrarea produselor fabricate industria confectiilor de imbracaminte si incaltaminte se poate aprecia ca merge bine daca luam in considerare productia realizata, faptul ca se exporta peste 70% din aceasta si ca se exporta mai mult decat se importa impactul negativ al acestui sistem consta in primul rand in dezintegrarea si reducerea masiva a productiei din sectoarele primare, din amonte Datorita faptului ca ordonatorul livreaza executantului si materiile prime, materialele, semifabricate etc se ingusteaza total sau partial piata interna a filaturilor, tesaturilor, tabacariilor etc La acest fenomen contribuie desigur echipamentele tehnologice invechite existente, calitatea inferioara a produselor realizate, lipsa resurselor financiare proprii pentru modernizare Odata cu aplicarea sistemului iPT sectoarele primare fie au fost trecute in conservare, fie foloseau o mica parte din capacitatile de productie devenind nerentabile Astfel, au fost grav afectate functionarea si modernizarea fabricilor aflate in amonte Filaturile si tesatoriile au fost cele mai afectate, cu toate ca acestea ar fi trebuit sa furnizeze materii prime pentru confectii si tricotaje Astazi, in timp ce fabricile de confectii si tricotaje prospera cu ajutorul operatiunilor iPT, filaturile si tesatoriile isi reduc activitatea, se inchid sau isi schimba profilul Acest fenomen a afectat si agricultura in sensul diminuarii suprafetelor cultivate cu plante textile, respectiv in si canepa Astfel, suprafata cultivata cu plante textile a scazut in anul 2001 comparativ cu anul 1990 de la 38 400 473 hectare la 900 hectare (cu 97,7%), cea cultivata cu in pentru fibra de la 21 300 hectare la 300 hectare (cu 98,6%), iar cea cultivata cu canepa pentru fibra de la 16 600 hectare la 600 hectare (cu 96,4%) in al doilea rand, acest sistem se desfasoara doar atata timp cat veniturile salariatilor executantului se mentin la un nivel care ii asigura ordonatorului un profit ridicat Din momentul in care salariile precum si utilitatile cresc peste un anumit nivel considerat acceptabil, acesta din urma poate sa migreze in alte tari care au costuri mai mici, fara sa piarda aproape nimic, dimpotriva, pot sa castige mai mult din acest tip de tranzactii Salariile lucratorilor din firmele romanesti care folosesc acest sistem sunt de 10-15 ori mai mici ca in tarile vestice, insa neluand in calcul taxele vamale, costurile noastre (manopera si utilitati) nu sunt prea departe de cele ale producatorului german, care trebuie sa plateasca salariu chiar de 20 de ori mai mari, dar are si o productivitate a muncii mult superioara inlaturarea pretului de monopol la utilitati este o masura care ar putea diminua costurile de productie Firmele care lucreaza precumpanitor in sistem iPT vor disparea de indata ce pe undeva, prin jurul nostru, va apare vreo oportunitate mai tentanta Acest tip de afaceri se bazeaza pe identificarea de nise in piata si care, intr-o anumita etapa o dezvoltare isi au rostul lor in mediile de afaceri se estimeaza ca firmele care opereaza in Romania in sistem iPT isi vor mentine activitatile doar atata timp cat salariul mediu nu ajunge sa depaseasca 300 euro, situatie care nu se va intampla probabil mai devreme de orizontul urmatorilor 8 -10 ani Aceasta nu inseamna ca nu pot apare o serie de factori care sa diminueze acest orizont, cum ar fi aprecierea reala mai accentuata a monedei nationale, mai ales in contextul integrarii in UE, si care sa determine transferul operatiunilor iPT catre alte spatii geografice, inclusiv a tehnologiilor si investitiilor aferente, la fel de rapid cum ele au fost localizate in tara noastra Odata cu adoptarea treptata a legislatiei europene, forta de munca de la noi devine din ce in ce mai scumpa Deja tot mai multi producatori de textile au inceput sa-si mute fabricile in Republica Moldova si Ucraina, unde salariul mediu e de 50 de dolari nu circa 70 de dolari ca la noi La fel, capacitatea Europei de a absorbi constructori, ospatari si asistente medicale din Romania se apropie de limita in curand, in tarile UE nu va mai merge decat personalul calificat peste medie, in special informaticienii Dupa aprecierea noastra, Romania nu este pregatita sa suporte un asemenea soc, care, la nivel macroeconomic, ar perturba procesul cresterii economice, echilibrul contului extern, stabilitatea cursului de schimb si implicit procesul dezinflatiei, iar la nivel microeconomic ar conduce la pierderea unui numar important de locuri de munca (cca 200 mii cat se 474 estimeaza ca ocupa in prezent operarea in sistem iPT), la falimentarea catorva mii de societati, precum si la dezechilibrarea sectoriala si teritoriala a industriei romanes ti Chiar daca riscul nu este iminent s i, totodata , pare improbabil ca transferul fluxurilor iPT sa se produca in mod brusc, este fundamental pentru Romania sa anticipeze o asemenea eventualitate si sa previna efectele sale negative asupra economiei nationale Solutia, simpla la prima vedere, consta in adoptarea unor politici de sustinere a agentilor economici care opereaza in prezent in sistem iPT, care, prin preluarea know-how-ului si a disciplinei contractuale aferente, la care sa adauge un sprijin al statului, sa fie capabile sa promoveze pe piata externa produse similare, dar in nume propriu Practic, implementarea unor asemenea politici s-ar putea dovedi mai dificila, atat din ratiuni subiective, legate de insuficienta cunoastere si intelegere a fenomenului iPT, cat si obiective, avand in vedere resursele limitate disponibile, nu numai bugetare, dar si ale capacitatii administrative de realizare a actiunilor ce trebuie intreprinse Daca insa se va merge in continuare pe acest gen de productie, iar fabricile romanesti vor continua sa fie doar simple ateliere, surplusul obtinut din export nu va avea cum sa creasca in viitor in al treilea rand, multe din firmele romanesti care lucreaza in acest sistem nu au o identitate proprie pe piata externa, fiind doar simpli subcontractanti ai unor firme straine Firmele romanesti care isi desfasoara activitatea pe baza sistemului iPT au sanse reduse de dezvoltare in anii viitori, tocmai pentru ca profiturile pe care le obtin sunt mult mai mici in comparatie cu exporturile facute in nume propriu in aceasta industrie, o importanta deosebita o are moda si deci capacitatea de creatie, combinate cu cerintele pietei Se cere dezvoltat sectorul propriu de creatie de modele, design, documentatie tehnica etc pentru ca produsele realizate sa corespunda unor gusturi tot mai rafinate atat a romanilor cat mai ales ale francezilor, italienilor, germanilor, englezilor etc si al tehnologiilor necesare pentru executia unor astfel de modele in acest sens toti cei implicati, guvern, patronate, sindicate etc , impreuna cu firmele producatoare ar trebui sa dezvolte oferta romaneasca proprie, atat de produse finite de inalta calitate si la preturi comparabile, cat si de materii prime, semifabricate si de materiale Astfel, fiecare firma straina care vine cu comenzi in Romania ar putea fi interesata sa nu aduca materiale sau semifabricate proprii, ci sa le procure din tara noastra Recent Federatia Patronala a industriei Usoare a solicitat sprijinul Guvernului pentru trecerea de la productia in sistem iPT la cea sub marca 475 proprie si, implicit pentru dezvoltarea sectoarelor primare furnizoare de materii prime necesare fabricilor de confectii, tricotaje si incaltaminte in acest scop a elaborat si inaintat autoritatilor strategia de dezvoltare a sectoarelor industriei usoare, avansand propuneri de revigorare a sectoarelor primare cu costuri minime Trebuie serios analizata situatia actuala, elaborate si ferm aplicate, strategii si politici (pe 5-10-15 ani) de stimulare a unor sectoare primare dar si finale care pot contribui la dezvoltarea exportului romanesc in perspectiva integrarii Romaniei in Uniunea Europeana Retehnologizarea este vitala nu numai pentru industria textila, a confectiilor si incaltamintei ci si pentru alte subramuri industriale Singura modalitate de a crea valori adaugate superioare este includerea verigilor necesare procesului productiv care pot sa aduca valori, de la productia materialelor in tara pana la creatie si marca proprie si, mai ales, o politica de promovare atat pentru piata interna, cat si pentru cea externa Asigurarea cu materii prime, tesaturi produse in tara pentru a ridica valoarea exporturilor pune problema calitatii, a respectarii termenelor de livrare Trebuie sa reusim sa producem in tara materii prime de calitate pe care o solicita partenerul stra in, deci acceptarea intr a rii in concurenta cu producatorii straini, realizarea exporturilor integrale Continuarea sistemului iPT pentru stadiul actual se cere combinata cu gasirea de comenzi pentru exportul integral Sunt necesare schimbari importante in nivelul productiei interne, ce vizeaza in primul rand modernizarea subsectoarelor de productie a textilelor, imbracamintei, incaltamintei in amonte, respectiv a tabacariilor, diferentierea sortimentala a produselor, cresterea calitatii acestora, modernizarea design-ului etc O largire si aprofundare a acestor implicatii se vor realiza in fazele urmatoare impactul investitiilor straine directe asupra exporturilor Cazul Romaniei 1 Relatia investitii straine directe - comert exterior Legatura dintre investitiile straine directe (iSD) si comertul exterior este bivalenta Pe de o parte, masurile de politica comerciala pot genera si influenta fluxurile investitionale receptate de o tara, iar pe de alta parte, capitalul strain afecteaza schimburile comerciale ale tarii gazda Din punct de vedere istoric, firmele producatoare au realizat mai intai activitati de comert exterior pentru ca, mai tarziu, sa initieze si iSD in alte tari, ceea ce se explica prin cateva aspecte  Comert ul este o activitate mai usor de realizat si mai putin riscanta iSD presupun, pe langa angajamentul pe termen lung si cunostinte, experienta, fluxuri financiare importante si capacitati manageriale  Exportul se poate realiza la orice valoare, in timp ce realizarea productiei in strainatate necesita o anumita investitie pentru a-si dovedi eficienta economica; adesea, exporturile fiind o modalitate de testare a pietei pentru produselor societatii  Posibilitatea controlului s i monitorizarii activitatii unei filiale sunt determinate intr-o mare masura si de progresul inregistrat in domeniul comunicatiilor Studii empirice1 au demonstrat viabilitatea secventialitatii lineare2, utilizata chiar de marile societati transnationale (ST) cu experienta care prefera aceasta strategie pentru a intra pe anumite piete in cazul in care pe pietele locale se desfac produse similare sau identice, realizate de companii autohtone, ST pot alege calea accesului direct prin iSD, inclusiv prin fuziuni si achizitii Din cauza strategiei de secventialitate lineara, s-a creat ideea ca iSD inlocuiesc fluxurile comerciale Aceasta perceptie isi are originea in paradigma dominanta a anilor 60-70, si anume, teoria ciclului de viata al produsului care explica succesiunea export - iSD, realizata de firmele din 1 Foreign Direct investments Determinants and inC Strategies Case of Brazil, UNCTAD, New York and Geneva, 2000 2 Accesarea piet elor externe are loc intr-o prima faza prin exporturi, dupa care fluxurile comerciale sunt inlocuite de fluxurile investitionale, produsele fiind realizate chiar in tara in care sunt vandute 477 SUA Linia cauzalitatii este urmatoarea: restrictiile asupra importului determina reducerea importurilor si cresterea iSD si nu cresterea iSD determina reducerea fluxurilor comerciale Productia internationala poate substitui fluxurile comerciale pentru un anumit produs in cazul in care ST inlocuiesc exportul cu realizarea produselor chiar pe piata de desfacere Filialale ST genereaza, la randul lor, cerere pentru anumite produse - bunuri de capital, bunuri intermediare si servicii care pot fi furnizate in cadrul sistemului societatilor transnationale, de firme autohtone sau firme din alte tari Se creeaza astfel fluxuri comerciale si investitii conexe iSD suprima dar si creeaza concomitent fluxuri comerciale, per total iSD fiind creatoare de comert, asa cum o dovedesc si numeroase studii empirice Avand in vedere ca atat fluxurile comerciale cat si cele investitionale sunt dominate de ST, si tinand cont de cresterea orientarii spre exporturi a ST, politica comerciala capata un rol din ce in ce mai important in atragerea si mentinerea iSD Politica de atragerea a ST va avea ca puncte centrale crearea unor zone functionale de procesare pentru export, acordarea unor facilitati cum ar fi posibilitatea utilizarii schemelor de drawback pentru inputurile straine destinate productiei de export si existenta unei rate de schimb stabile 2 Tipuri de investitii straine directe si impactul lor diferentiat asupra exporturilor implicatiile iSD asupra comertului exterior al tarii gazda depind de tipul investitiei (de valorificare a pietei, a resurselor sau de crestere a eficientei) dar si de strategia adoptata de ST investitiile straine directe de valorificare a pietelor sunt cea mai importanta forma de iSD Aceste iSD au in vedere marimea si posibilitatile de crestere a pietelor nationale, avantajele pe care le implica apropierea de clienti, evitarea barierelor tarifare si netarifare din calea comertului (discriminatorii sau nu), eliminarea costurilor de transport care se inregistreaza in cazul exporturilor Cele mai multe studii empirice demonstreaza ca cel mai important determinant al iSD este piata si posibilitatile de crestere a acesteia Totusi, daca o piata mare este stagnanta sau in scadere sau economia tarii este instabila, marimea pietei nu este suficienta pentru a atrage investitii straine importante1 Asadar, prin acest tip de investitie, sunt substituite exporturile realizate pe pietele straine de catre firmele investitoare Asupra exporturilor tari gazda, influentele sunt 1 Cazul cel mai elocvent este Brazilia intre anii 80-90 cu un PiB locuitor in sca dere s i o inflatie ridicata 478 reduse, deoarece produsele realizate sunt destinate pietei interne integrarea economica regionala a dat un nou impuls acestui tip de investitie, investitorii avand acces preferential la piete mult mai mari in aceasta situatie, investitorii straini pot viza chiar tari cu dimensiuni reduse, dar care sunt membre ale unor acorduri de liber schimb sau uniuni vamale Bunurile sunt destinate astfel atat pietei interne cat si exporturilor catre celelalte tari membre in tarile in curs de dezvoltare, rolul traditional al ST consta in obtinerea si exportul de produse primare Cu toate ca ponderea sectorului primar in comertul international este in declin, rolul ST ramane important in unele tari, in care existenta resurselor naturale este singurul avantaj comparativ Este cazul petrolului, bananelor sau altor produse tropicale investitiile straine directe de eficienta sunt atrase de costurile mai reduse ale fortei de munca si ale resurselor din tara gazda Costul mai redus al fortei de munca a stat la baza investitiilor japoneze in industria textila americana, a investitiilor SUA in America Centrala, Mexic si Asia si a investitiilor vest-europene in Europa Centrala si de Est, procesul de deplasare a acestor investitii catre tarile cu forta de munca ieftina continuand O forma mai complex a a acestor investit ii este legata de integrarea internationala a productiei, unitatile productive create prin investitiile straine furnizand componente societatii mama O astfel de strategie a fost folosita in cazul investitiilor din SUA in industria de automobile, electronica si tehnica de calcul S-a mers pana acolo incat in tarile in curs de dezvoltare se realizeaza produse finite care poarta marca societatii mama O alta forma este cea a investitiilor directe pe orizontala pentru realizarea unor produse diferentiate (in domeniul automobilelor, computerelor, produselor chimice si bunurilor de consum), mai ales in cazul tarilor dezvoltate aparand nevoia de adaptare a produselor la cerintele si gusturile consumatorilor locali impactul iSD asupra schimburilor comerciale internationale este diferit in functie de strategia adoptata de ST care hotaraste extinderea afacerilor prin investitii realizate in diverse tari in cazul strategiei filialei cu autonomie functionala (stand alone strategy), comertul dintre tara gazda si tara sursa consta in exportul unor servicii de specialitate de la firma mama la filiale in acest caz, filialele ST au o mare autonomie, relatiile lor cu firma mama reducandu-se la probleme ce tin de proprietate, transfer de tehnologie si de bunuri de capital Aceste filiale dezvolta, in mod independent, legaturi cu diferitele segmente economice ale tarii gazda (cu furnizorii si subcontractorii locali), angajeaza manageri si lucratori autohtoni, se imprumuta de pe piata financiara locala, realizeaza operatiuni de comert exterior cu firme din alte 479 tari si sunt responsabile pentru desfasurarea activitatii de productie Atunci cand ST adopta o strategie de integrare simpla, volumul exporturilor din tara gazda poate fi semnificativ in tarile gazda, se dezvolta o gama limitata de operatiuni economice, in stransa interdependenta cu activitatea societatii mama Legaturile dintre filiala si ST nu se reduc doar la cele referitoare la proprietate si transfer de tehnologie, ci si la aspecte ce tin de piata, finantare si furnizarea unor inputuri Pe masura adoptarii unei strategii mai complexe de integrare, exporturile de produse, resurse, informatii, servicii se intensifica atat in cadrul sistemului corporatist cat si in relatia cu alte firme Mai mult, firmele locale, ca urmare a efectului de antrenare, pot avea acces la noi piete externe prin legaturile cu ST ca urmare a unor aranjamente de genul celor de subcontractare iSD ajuta la realizarea unor capacitati orientate spre export si faciliteaza restructurarea industriala, imbunatatind astfel competitivitatea tarii gazda iSD au un potential deosebit asupra exporturilor mai ales in cazul activitatilor industriale complexe, fiind important pentru urmatoarele trei tipuri de activitati: asamblare, industrii mature sau infantile si procesarea pe scara larga a resurselor naturale pentru export Activitatea de asamblare pentru export s-a dezvoltat mai ales in industria electronica si electrica, de automobile si constructii de masini, caracterizandu-se printr-un continut local scazut, fiind realizata cu preponderenta in zonele libere, intr-o relativa izolare de restul tarii Al doilea tip de activitati orientate spre export vizeaza industriile mature infantile, fiind o consecinta a politicii de substituire a importurilor Cel mai elocvent exemplu il constituie industria de automobile din tarile Americii Latine, care este principala ramura exportatoare din aceste tari Procesarea pe scara larga a materiilor prime pentru export constituie cel de al treilea tip de activitate care favorizeaza exporturile implicarea iSD in sectorul primar a fost determinata de liberalizarea regimului investitional si de progresul tehnic Pe langa impactul cantitativ al iSD asupra exporturilor, trebuie mentionat si cel calitativ Exporturile filialelor straine sunt dominate de produse prelucrate, intensive in tehnologie Mai mult, ST sunt privite ca agenti de dinamizarea a avantajului comparativ al tarii gazda Dinamismul poate lua forme diferite in functie de nivelul tarii gazda si de orizontul de timp avut in vedere Pe termen scurt, dinamizarea avantajului comparativ poate consta in trecerea la un nivel superior de complexitate tehnologica a produselor Pe termen lung, pe langa imbunatatirea tehnologiei si priceperii fortei de munca folosite, asistam si la o imbunatatire a continutului exporturilor si de construire a unor capacitati care sa sustina modificarile inerente de pe plan mondial din punct de vedere al cererii si al tehnologiei Acest fapt va implica 480 cresterea continutului local de resurse, forta de munca si produse intermediare, utilizarea functiilor tehnologice locale din ce in ce mai complexe (proiectare, cercetare-dezvoltare) si intensificarea legaturilor cu sistemul tehnologic local Aportul pe care il pot aduce investitorii straini la dinamizarea avantajului comparativ al tarii gazda depinde de ponderea investitorilor straini in exporturile tarii gazda, de capabilitatile existente si de politica promovata de tara gazda Un studiu realizat pe baza analizei de regresie1 arata o relatie pozitiva intre fluxurile de iSD si performantele la export ca si intre fluxurile de iSD si nivelul tehnologic al exporturilor Legatura este mult mai stransa mai ales in cazul tarilor in curs de dezvoltare si in cazul activitatilor de inalta tehnologie Deci, in tarile in curs de dezvoltare, exista o relatie directa intre iSD si dinamismul exporturilor Cresterea impactului iSD asupra dinamizarii avantajului comparativ este conditionata de capacitatea tarii gazda de a asigura capabilitatile necesare: resurse naturale, infrastructura, forta de munca calificata care sa fie capabila sa utilizeze echipamentele de care dispun investitorii straini Deci, o importanta deosebita capata sistemul de invatamant s i de pregatire profesionala La noi in tara, desi dupa 1989, asistam la o crestere impresionanta a numarului de absolventi de invatamant superior, de cele mai multe ori acestora le lipseste o pregatire practica temeinica si, mai mult, cunostintele de ultima ora in domeniul lor de formare profesionala Pentru inlaturarea acestor neajunsuri, solutiile existente sunt institutiile de invatamant create cu sprijinul universitatilor straine care au stadii de practica in strainatate precum si bursele acordate de diferite universitati din tarile dezvoltate Noile teorii privind comertul2 releva importanta efectelor de invatare (learning effects), a economiilor de scara si a externalitatilor pentru dobandirea si dezvoltarea avantajului comparativ Astfel, avantajul comparativ poate fi dobandit daca o activitate are efecte de invatare si daca costul scade ca urmare a faptului ca muncitorii si managerii devin familiari cu noile tehnologii si metodele de marketing si management in cazul economiilor de scara, costul scade pe masura cresterii productiei, firmele putand sa devina competitive pe plan international Externalitatile sunt relevante mai ales in cazul tarilor in curs de dezvoltare, deoarece beneficiile sociale obtinute prin accesul la tehnologie, cunostinte de marketing si management sunt mai importante decat beneficiile private Noile metode de 1 World investment Report 1999, UNCTAD, New York and Geneva, 1999, Cap Viii 2 Manuel Agosin, Francisco Prieto, Trade and foreign direct investment policies; pieces of a new strategic approach to develpment, Transnational Corporation, vol 2, no 2, 1993 481 productie si de marketing se raspandesc si la alte firme prin migratia fortei de munca, prin licentiere sau franciza, astfel incat un intreg segment de activitate poate dobandi un avantaj comparativ Pe langa formarea fortei de munca locale, un alt element care poate fi utilizat de Guvern in marirea impactului iSD asupra avantajului comparativ este si impunerea unor prevederi legale privind cresterea continutului local si nivelului tehnologic al produselor exportate O atentie deosebita trebuie acordata atragerii iSD in ramurile in care t ara gazda dispune de un avantaj comparativ (investor targeting strategy) Se vor determina tarile concurente ca si tarile care au un dezavantaj comparativ in domeniul respectiv Urmatorul pas este identificarea ST care sunt investitori activi in aceste domenii si contactarea acestor companii, care pot fi interesate in extinderea activitatii sau localizarea activitatii intr-o tara cu un avantaj comparativ in respectivul domeniu de activitate Din analiza1 avantajelor si dezavantajelor comparative ale Romaniei (conform clasificarii standard de comert international CSCi) se remarca "prevalenta devazantajelor, cel putin din punctul de vedere a numarului ramurilor, aceasta semnificand o structura nesatisfacatoare, dezechilibrata a comertului exterior romanesc, precum si o lipsa de specializare pe piata internationala" Cele mai importante avantaje comparative, in ordine descrescatoare, au fost identificate la "Articole manufacturate diverse", "Materii brute necomestibile", "Uleiuri si grasimi", "Alte marfuri si tranzactii" Avand in vedere nivelul de agregare a produselor si serviciilor, nu s-au putut identifica clar produsele la care Romania are avantaje comparative, marea majoritate a gruparilor mentionate fiind foarte eterogene Pentru urmatoarele grupe de produse: "Masini si echipamente de transport", "Produse manu- facturate", "Produse chimice si conexe", "Combustibili", "Produse alimentare si animale vii", "Bauturi si tutun" s-au inregistrat dezavantaje comparative Concluzia acestei analize este ca in ciuda "resurselor naturale, materiale si umane de care dispune economia Romaniei, aceasta inregistreaza serioase dezavantaje comparative la produse alimentare, animale vii, bauturi si tutun, la care in mod normal ar fi trebuit sa aiba avantaje comparative, situatie care a avut loc in alte perioade de evolut ie a economiei romanes ti" O analiza mai aprofundata are la baza clasificarea exporturilor s i importurilor pe marile categorii economice de marfuri (MCE) Astfel, comertul exterior al Romaniei, a inregistrate avantaje comparative pentru urmatoarele categorii de produse: bunuri de consum semidurabile si 1 Gheorghe Zaman, Valentina Vasile, Avantajele si dezavantajele comparative ale comertului exterior romanesc, Revista "Tribuna Economica" nr 45 2000 482 durabile, produse prelucrate din combustibili si lubrifianti, carburanti pentru motoare, echipamente de transport si parti accesorii, alimente si bauturi destinate industriei, subansamble si parti accesorii Dezavantajele comparative vizeaza: bunurile de capital, alimente si bauturi, produse prelucrate destinate industriei si consumului casnic, combustibili si lubrefianti, subansamble, piese si accesorii, bunuri de consum nedurabile Concluziile desprinse sunt "existenta unei economii si a unui comert exterior destructurate, asimetrice si vulnerabile la socuri interne si externe", structura comertului exterior fiind total defavorabila ca urmare a faptului ca Romania exporta in principal produse cu un grad de prelucrare scazut (textile, confectii, incaltaminte, metal, sticla, mobila, lemn brut) si importa produse cu un grad mai ridicat de prelucrare (minereuri, combustibili, bunuri alimentare, produse chimice, masini, utilaje si echipamente investitionale asimilate) in conditiile aderarii la Uniunea Economica, imbunatatirea avantajului comparativ al Romaniei este o necesitate, iSD putand contribui si ele la reducerea costurilor si cresterea calitatii produselor romanesti Diminuarea dezavantajelor comparative se poate realiza prin promovarea unei politici de substituire a unor importuri pentru care exista in tara factori de productie, prin asimilarea de noi tehnologii si atragerea de iSD implicatiile iSD asupra comertului exterior al tarii gazda trebuie sa tina cont si de activitatile de acest gen realizate de filialele straine, care trebuie sa respecte conditiile impuse de firma mama privind sursele de aprovizionare si pietele de desfacere O inclinatie ridicata spre import a fost observata in industriile cu o tehnologie redusa sau inalta: in primul caz, filialele se limiteaza cel mai adesea la procesarea inputurilor importate; in al doilea caz, productia este intensa in bunuri de capital sau solicita inputuri de o anumita calitate care nu sunt disponibile pe plan local De asemenea, inclinatia spre importuri este ridicata si in cazul sectorului tertiar, in special in turism iSD nu conduc la o inlocuire a fluxurilor comerciale ci la o intensificare a relatiilor comerciale Studiile empirice au relevat mai degraba complemen- taritatea iSD - comert decat substituirea acestora, simultaneitatea acestor doua fenomene fiind determinata de liberalizarea comertului si a politicilor nationale privind iSD in acest sens, mentionam cateva aspecte relevante  Paralel cu cres terea ponderii tarilor in curs de dezvoltare in totalul iSD primite, s-a majorat si contributia lor la comertul mondial de produse manufacturate in perioada 1984-1994, procentul iSD 483 receptionate de tarile in curs de dezvoltare aproape ca s-a dublat de la 21% la 39% De asemenea, contributia acestor tari in comertul mondial a crescut de la o optime in 1984 la o patrime in anul 1993  Analiza de corelat ie intre comert ul bilateral s i iSD din Germania, Japonia si SUA in relatiile cu tarile in curs de dezvoltare au demonstrat complementaritatea comert iSD Firmele decid asupra localizarii si modalitatilor de actiune pe piata internationala, avand in vedere exploatarea oportunitatilor oferite de liberalizarea economica si progresul tehnic  Societatile transnationale detin 2 3 din comertul mondial cu produse si servicii nonfactori Acesta subliniaza faptul ca iSD si alte forme de cooperare internationala (nonproprietate) se coreleaza cu comertul, in procesul global de asigurare a inputurilor pentru pietele globale 3 investit iile stra ine directe receptate de Romania si impactul lor asupra exporturilor romanesti 3 1 Prezentare generala a investitiilor straine directe receptate de Romania si a exporturilor realizate in perioada 1991-2002 Romania a intrat mai tarziu in competitia pentru atragerea capitalului strain, motiv pentru care in primii ani dupa 1989, fluxurile de iSD au inregistrat valori reduse, stabilizandu-se in prezent la o valoare aproxima- tiva de 1 mld USD Romania detine inca Europa Centrala si de Est o pozitie investitionala marginala, fiind in afara nucleului de tari receptoare si furnizoare de iSD1 Nucleul tarilor cu o importanta pozitie investitionala este format din Rusia, Ungaria, Polonia si Cehia, state care dispun de insemnate resurse naturale (Rusia) sau care au inregistrat succese importante in tranzitia la economia de piata De fapt, rezultatele economice pozitive au favorizat receptarea de importante fluxuri de iSD, care la randul lor au avut o contributie esentiala la dezvoltarea economica a acestor tari 1 Prezentarea comparativa a fluxurilor anuale de iSD se realizeaza in Anexa nr 1 484 Fluxurile anuale de iSD receptate de Romania (mil xUSD) Graficul nr 1 Sursa: World investment Report 2002, Transnational Corporations and Export Competitiveness, UNCTAD, New York and Geneva, 2002, pag 306 Printre factorii cu influenta negativa asupra fluxurilor de iSD se remarca in cazul tarii noastre: ritmul lent al reformelor economice si mai ales al privatizarii, stiind ca iSD se pot realiza si prin cumpararea unor intreprinderi cu capital de stat, instabilitatea politica si legislativa, puterea de cumparare in scadere, lipsa unei promovari a Romaniei ca locatie pentru capitalul strain Exporturile romanesti cunosc in perioada 1991-2002 o evolutie ascen- denta, dupa scaderea dramatica inregistrata in anul 1990 Abia spre sfarsitul perioadei analizate se inregistreaza valori apropiate celor din anii ‘80 Printre factorii care au contribuit la cresterea exporturilor se numara:  semnarea, in 1993, a acordului de asociere la Uniunea Europeana , produsele romanesti beneficiind de un tratament vamal preferential;  aderarea in 1997 la Acordul Central European de Liber Schimb (CEFTA), ceea ce a asigurat produselor industriale romanesti o piata de desfacere mult mai mare;  cresterea ponderii proprietatii private in economia romaneasca s i in exporturile romanesti; astfel ponderea detinuta de firmele private in exporturile FOB a crescut de la 0,02% in 1990 de 66,6% in 2002 485 Graficul nr 2 Evolutia exporturilor si iSD 486 in cazul tarii noastre, analiza de corelatie1 dintre exporturile totale si fluxurile de iSD receptate in perioada 1991-2001, a relevat o legatura puternica intre cei doi indicatori economici Avand in vedere ca majoritatea punctelor corespunzatoare perechilor de variabile corelate iSD si EXP se situeaza in sectoarele ii si iV, inseamna ca intre cele doua variabile exista o corelatie lineara directa si puternica De asemenea, coeficientul de determinare (R2 = 83 9%) sugereaza o corelatie puternica intre cele doua variabile Acest fapt pledeaza pentru orientarea a importante iSD atrase de Romania spre piata externa, prezenta acestor investitori straini fiind determinata de considerente ce tin de eficienta si mai putin de dimensiunile pietei interne 3 2 inclinatia spre export a firmelor cu capital strain implicarea filialelor straine in economiile nationale variaza substantial de la o tara la alta Adesea, ponderea detinuta de filialele straine in exporturile totale este ridicata, fiind in crestere de-a lungul timpului Cele mai mari ponderi se inregistreaza la nivel mondial, sub rezerva datelor disponibile, in cazul tarilor care au atras importante iSD, remarcandu-se China si Ungaria Tabelul nr 1 Ponderea filialelor straine in exporturile tarilor gazda tara An Economie (total) industrie Austria 1993 23 14 1999 26 15 Canada 1994 46 41 1995 44 39 Olanda 1996 44 22 Suedia 1990 21 21 1999 39 36 Japonia 1988 4 3 1998 4 4 SUA 1985 19 6 1999 15 14 Argentina 1995 14 2000 29 China 1991 17 16 2000 50 44 Costa Rica 2000 50 india 1985 3 3 1991 3 3 1 A se vedea Anexa nr 2 487 tara An Economie (total) industrie Mexic 1995 15 2000 31 Cehia 1993 15 1998 47 Estonia 1995 26 2000 60 35 Ungaria 1995 58 52 1999 80 Polonia 1998 48 35 2000 56 52 Romania 2000 21 Slovenia 1994 21 1999 26 Sursa: *** World investment Report 2002, Transnational Corporations and Export Competitiveness, UNCTAD, New York and Geneva, 2002, pag 154 La nivelul anului 2000, pentru care detinem date cu privire la exporturile realizate de firmele cu capital strain inregistrate in Romania, valoarea exporturilor realizate de aceste companii este de 4 050 mil USD Raportand veniturile din export inregistrate de firmele cu capital strain la cifra de afaceri totala, rezulta ca aproximativ 21% din productia realizata este destinata exporturilor Asadar, marea majoritate a investitiilor straine directe receptate de Romania au totusi ca motivatia principala piata interna Pe ansamblul intregii economii romanesti, valoarea exporturilor FOB este de 10 367 mil USD Deci, desi firmele cu capital strain au ca obiectiv principal piata interna, ele au o contributie importanta la realizarea exporturilor romanesti, proportia fiind de 39% implicarea intensa a capitalului strain in activitatea de comert exterior se datoreaza cel putin a patru factori  O mare parte din exporturile realizate de filialele ST sunt activit ati de comert intra-firma, constand in fluxuri comerciale de produse semifabricate de la o filiala la alta sau de la filiala catre societatea mama  inclinatia mai mare a firmelor cu capital strain catre activitatile de export se datoreaza si calitatii ridicate a produselor lor si existentei unor piete de desfacere asigurate de societatea mama  intensificarea procesului de privatizare, mai ales in perioada 1997- 2000, a condus la preluarea a numeroase societati cu capital de stat de catre investitorii straini Astfel, exporturile realizate de aceste 488 firme sunt acum contabilizate in contul societatilor cu capital strain Schimbarea formei de proprietate a avut consecinte si asupra calitatii produselor, eficientei economice, dar si a orientarii geografice a schimburilor comerciale in ciuda tendintei sustinute de crestere a exporturilor in perioada 1990- 2002, Romania inregistreaza valori reduse comparativ cu tarile din Uniunea Europeana si cu tarile candidate atat pentru exporturile totale cat si pentru exporturi pe locuitor (Anexa nr 3) Pe langa factorii cu actiune favorizanta asupra exporturilor romanesti, trebuie amintite si aspectele cu actiune restrictiva  Activitatea de export a filialelor ST este circumscrisa strategiei corporatiste, filialele avand, in acest sens, putere de decizie limitata, functie si de tipul filialei create  Valoarea exporturilor realizate de filialele straine nu reflecta, intotdeauna, valoarea reala a marfurilor exportate mai ales in cazul in care tranzactiile sunt intra-firma, ST cautand prin mecanismul preturilor de transfer diminuarea cheltuielilor realizate in cadrul sistemului corporatist si utilizarea, in interes propriu, a unor diferente de impozitare intre tarile gazda Capacitatea filialelor straine de a exporta mai mult comparativ cu firmele locale are la baza aspecte ca: eficienta economica, costurile, calitatea pro- duselor, strategia de marketing bazata pe o cunoastere riguroasa a pietelor externe, a cerintelor consumatorilor, facilitati de depozitare si transport, existenta unor produse de marca si oferirea de servicii post vanzare De asemenea, produsele filialelor se bucura de un acces mai facil pe pietele tarilor dezvoltate (cu consecinte asupra pretului de vanzare), in baza acordurilor de integrare sau de liber schimb semnate cu tara de origine a societatii mama in plus, activitatile de comert exterior ale filialelor sunt supuse si procesul de fragmentare internationala a productiei, anumite subansamble si parti componente fiind realizate de filialele straine sau chiar de firme locale si exportate catre societatea mama sau alte filiale care produc bunurile finale 3 2 1 Retelele regionale si procesul de fragmentare internationala a product iei Retelele regionale de productie in Europa Centrala si de Est s-au dezvoltat in ultimii ani, conducand la aparitia a numeroase firme care functioneaza ca furnizoare de parti componente si subansamble pentru societatile transna- tionale Principala motivatie a aparitie si extinderii acestui proces este costul scazut al fortei de munca caracteristic tarilor in tranzitie la economia de piata 489 Studii recente1 au demonstrat faptul ca avantajul comparativ al tarilor din Europa Centrala si de Est s-a imbunatatit, odata cu modificarea orientarii geografice dinspre Uniunea Sovietica spre Uniunea Europeana Studierea structurii importurilor si exporturilor realizare de aceste tari a demonstrat faptul ca aceste state detin un avantaj competitiv in stadiul de asamblare a produselor Deci, tarile in tranzitie la economia de piata sunt specializate in asamblarea produselor realizate in Europa, aceasta etapa fiind cea mai intensiva in munca Cum era de asteptat, nu toate tarile din regiunea Europei Centrale si de Est joaca un rol semnificativ in retelele regionale, ci numai tarile din primul val de aderare la Uniunea Europeana - Cehia, Ungaria, Polonia Asadar, existenta unei forte de munca ieftina nu este un factor suficient in procesul de fragmentare internationala a productiei, mai ales in industriile intensive in munca care solicita un grad ridicat de calificare Acest fenomen, de fragmentarea internationala a productiei are consecinte importante asupra fluxurilor comerciale de subansamble si parti componente Amploarea acestui fenomen poate fi masurata analizand relatiile dintre societatile mama si filiale, comertul intra-firma, inputurile intermediare importante si utilizate in productie sau comertul cu subansamble si parti componente Tabelul nr 2 Exporturile de produse intermediare 1998 1999 2000 Total exporturi 8302 8487 10367 Alimente si bauturi - produse de baza destinate in principal pentru industrie 141 260 155 Produse prelucrate destinate in principal pentru industrie 10 7 10 Aprovizionari industriale nespecificate in alta parte - produse de baza 215 293 457 Bunuri de capital - subansamble, piese si accesorii 391 459 702 Echipamente de transport - subansamble, piese si accesorii 220 283 284 Alte materiale de transport destinate pentru industrie 215 267 286 Total parti componente 1192 1569 1894 Pondere detinuta in total exporturi 14,36% 18,49% 18,27% Sursa: Anuarul Statistic al Romaniei, 2001, pag 457 1 Giorgio Barba Navaretti, Jan i Haaland, Anthony Venables, Mutinational corporations and global production networks: The implications for trade policy, CEPR, London, 2002, pag 51-57 490 Avand in vedere datele disponibile in Anuarul Statistic al Romaniei, am studiat evolutia exporturilor si importurilor de subansamble si parti com- ponente Exporturile de subansamble si parti componente au inregistrat ritmuri de crestere superioare exporturilor romanesti, remarcandu-se si o crestere a ponderii detinute in totalul exporturilor, ceea ce pledeaza pentru implicarea firmelor romanesti in retelele regionale create preponderent de companiile din Uniunea Europeana Tabelul nr 3 importul de produse intermediare 1998 1999 2000 Total importuri 11838 10557 13055 Alimente si bauturi - produse de baza destinate in principal pentru industrie 85 82 128 Produse prelucrate destinate in principal pentru industrie 151 106 176 Aprovizionari industriale nespecificate in alta parte - produse de baza 433 387 496 Bunuri de capital - subansamble, piese si accesorii 825 812 1349 Echipamente de transport - subansamble, piese si accesorii 301 249 301 Alte materiale de transport destinate pentru industrie 158 193 277 Total parti componente 1953 1829 2727 Pondere detinuta in total importuri 16,50% 17,32% 20,89% Sursa: Anuarul Statistic al Romaniei, 2001, pag 457 si in cazul importurilor de parti componente si subansamble se remarca o evolut ie ascendenta, precum si cresterea ponderii det inute in totalul importurilor realizate de Romania, fapt ce sustine ipoteza de fragmentare internationala a productiei care se manifesta si in cazul firmelor cu capital strain ce opereaza in tara noastra 3 2 2 Eficienta capitalului strain si activitatea de export Printre criteriile care stau la baza deciziei de investire se afla aproprierea geografica si posibilitatile de crestere a pietei dar si accesul la pietele regionale Aceste considerente au determinat, in Romania, o concentrare a investitiilor provenind din tarile europene datorata apropierii geografice, acordurilor semnate de tara noastra cu gruparile economice de pe continentul european (Uniunea Europeana, AELS - Asociatia Europeana a Liberului Schimb) si calitatii de membru CEFTA (Acordul Central European de Liber Schimb) Astfel, cea mai mare pondere, in structura capitalului strain si a numarului societatilor cu capital strain o detin investitorii europeni, urmati de cei asiatici si americani 491 Pentru aprecierea eficientei firmelor cu capital strain din Romania, am utilizat urmatorii indicatori: rata profitului, inzestrarea tehnica, investitia specifica, valoarea adaugata salariat, ponderea valorii adaugate in cifra de afaceri, ponderea veniturilor din exporturi in cifra de afaceri, cifra de afaceri salariat, durata de recuperare a investitiei, costul mediu al muncii pe salariat si costurile materiale pe salariat Relevanta fiecarui indicator este bine cunoscuta, nemaifiind nevoie de comentarii suplimentare Pornind de la clasificarea indicatorilor de eficienta a investitiilor, am calculat pentru primele 10 tari din punct de vedere a investitiilor in Romania, urmatoarele categorii de indicatori:  efect efect: profit brut cifra de afaceri (rata profitului la cifra de afaceri);  efect efort: valoarea adaugata salariat s i cifra de afaceri salariat;  efort efort: investit ie salariat (inzestrarea tehnica ), cheltuieli mate- riale salariat;  efort efect: investitie cifra de afaceri (investitia specifica) si investitie  profit (durata de recuperare a investitiei) Tabelul nr 4 indicatorii economico-financiari realizati de societatile cu capital strain (2000) tara Valoare investitiei (mii USD) Nr soc ifra de afacerPi (mii USD ) rofit brut mii USD ) Val adaugata (mii USD ) Nr salariati Olanda 958454 4 1178 2843933 111752 532029 54283 Germania 719958 3 8453 1994520 142467 334185 131154 SUA 558949 7 2981 1112218 90274 274228 55703 Cipru 514802 9 644 2986463 245158 1144309 100378 Franta 484283 0 2081 1218336 91695 400221 46859 italia 478159 8 9048 1481554 103126 367777 123091 Austria 288002 0 1893 953682 47926 215585 25593 Marea Britanie 275945 4 1122 773389 40836 141396 30583 Coreea de Sud 248580 9 67 261857 1758 118561 8822 Turcia 243107 5 6530 635476 24282 90865 21981 Sursa: date de la CCiR- Oficiul National al Registrului Comertului Desi clasat doar pe locul 4 din punctul de vedere al investitiilor in Romania, Cipru ocupa primul loc din punctul de vedere a(l): cifrei de afaceri, 492 valorii adaugate si profitului brut generate de firmele cu capital cipriot Cipru se remarca si prin numarul redus de firme implicate in economia romaneasca Cele 644 de firme cu capital cipriot reprezinta doar 0,85% din total, fata de ponderea de 12,01% detinuta de firmele cu capital italian Numarului redus de firme cu capital cipriot ii corespunde insa un numar important de salariati, valoarea fiind comparabila cu cea pentru firmele cu capital italian sau german Olanda si Germania isi disputa locul 2 si 3 in ceea ce priveste cifra de afaceri si profitul brut Coreea de Sud se remarca prin investitii importante concentrate intr-un numar redus de societati (67) Firmele cu capital sud- coreean au o implicare mai redusa pe piata fortei de munca locale, numarul de salariati fiind doar de 8822 Firmele cu capital italian si german inregistreaza cel mai mare numar de salariati Tabelul nr 5 indicatori de eficienta pentru societatile cu participare straina (2000) tara Rata profitu- lui Valoarea adaug  sal mii USD sal Durata de recupera -re a inv Cifra de afaceri  sal mii USD sal inzestrarea tehnica mii USD sal Val adaug   cifra de afaceri investi- tia speci fi-ca Olanda 3,93% 9,801 8,58 52,391 17,657 18,7% 0,34 Germania 7,14% 2,548 5,05 15,207 5,489 16,8% 0,36 SUA 8,12% 4,923 6,19 19,967 10,034 24,7% 0,50 Cipru 8,21% 11,400 2,10 29,752 5,129 38,3% 0,17 Franta 7,53% 8,541 5,28 26,000 10,335 32,8% 0,40 italia 6,96% 2,988 4,64 12,036 3,885 24,8% 0,32 Austria 5,03% 8,424 6,01 37,263 11,253 22,6% 0,30 Marea Britanie 5,28% 4,623 6,76 25,288 9,023 18,3% 0,36 Coreea de Sud 0,67% 13,439 141,40 29,682 28,177 45,3% 0,95 Turcia 3,82% 4,134 10,01 28,910 11,060 14,3% 0,38 Sursa: calcule proprii pe baza datelor de la CCiRR - Oficiul National al Registrului Comertului Calcularea indicatorilor prezentati mai sus conduce la modificarea clasamentului initial stabilit din punctul de vedere al volumului investitiilor realizate in Romania Din cele 10 tari, doar firmele straine din 5 state (Germania, SUA, Cipru, Franta si italia) au o rata a profitului peste media inregistrata de companiile cu capital strain care opereaza in Romania (de 6,1%) Durata de recuperare a investitiei este la nivel national pentru societatile cu participare straina de 5,3 ani Din acest punct de vedere, putem 493 spune ca investitiile cipriote au un caracter speculativ, perioada de recuperare fiind foarte redusa de 2,1 ani in plus, filialele firmelor cipriote se remarca prin cea mai ridicata rata a profitului si prin cea mai redusa inzestrare tehnica Cu cat termenul de recuperare a investitiei este mai mare, cu atat riscurile se majoreaza datorita incertitudinii recuperarii fondurilor avansate Pentru Coreea de Sud, valoarea acestui indicator este foarte ridicata, fapt ce poate fi explicat prin inregistrarea unor profituri reduse in primii ani de functionare ai capacitatilor de productie Acest fapt este sugerat si de rata profitului care inregistreaza o valoare de numai 0,67% Pentru inzestrarea tehnica, media la nivel national este de 8 286 mii USD sal , valoarea maxima fiind inregistrata in cazul firmelor din Coreea de Sud (28 177 mii USD sal ) Coreea de Sud, desi genereaza cea mai mare valoare adaugata pe salariat si dispune de cea mai buna inzestrate tehnica, se claseaza pe ultimul loc din punctul de vedere al ratei profitului si al investitiei specifice in concluzie, se remarca efectul investitional superior (descris de raportul dintre valoarea investitiilor si cifra de afaceri) pentru firmele cu capital strain Mai mult, aceste firme au performante semnificativ superioare privind eficienta economica Aceste concluzii trebuie insa corelate cu ponderea scazuta a valorii adaugate in cifra de afaceri, la nivel agregat, ceea ce confirma opinia ca iSD sunt orientate catre activitatile cu valoarea adaugata redusa Mai mult, la nivelul firmelor cu capital strain, se remarca faptul ca ponderea materiilor importate este ridicata Acest fapt explica impactului macroeconomic modest al capitalului strain asupra proceselor de restructurare din economia romaneasca Tabelul nr 6 Costul mediu al muncii si costurile materiale pe salariat(2000) tara Costul mediu al muncii pe salariat (mii USD sal ) Costurile materiale pe salariat (mii USD sal ) Olanda 7,742 42,590 Germania 1,462 12,659 SUA 3,302 15,044 Cipru 8,958 18,352 Franta 6,584 17,459 italia 2,150 9,048 Austria 6,551 28,840 Marea Britanie 3,288 20,665 Coreea de Sud 13,240 16,243 Turcia 3,029 24,776 Sursa: calcule proprii pe baza datelor de la CCiR-ONRC 494 Pentru primele 10 tari din punctul de vedere al investitiilor realizate in Romania am calculat costurile materiale pe salariat, raportand diferenta dintre cifra de afaceri si valoarea adaugata la numarul de salariati Acest indicator arata daca investitia este speculativa sau nu, daca este integrata in economia reala prin cerere de materii prime, energie etc La nivel national, pentru firmele cu capital strain, media este de 19 677 USD Din topul primelor 10 tari investitoare, firmele italiene si cele germane inregistreaza cele mai mici valori, demonstrand caracterul speculativ al activitatii lor Pentru societatile cu capital olandez, nivelul ridicat al acestui indicator indica o implicare semnificativa a acestora in economia reala Costul mediu al muncii pe un salariat este pentru firmele cu capital strain de 5303 de USD, corespunzator unor cheltuieli salariale lunare de aproximativ 450 de USD si pentru acest indicator, cele mai reduse valori se inregistreaza in cazul firmelor cu capital italian si german Tabelul nr 7 implicarea firmelor cu capital strain in activitatea de export Valoarea investitiei Cifra de afaceri Venituri din exporturi Ponderea exporturilor in cifra de afacerii mii USD mii USD mii USD % % Total mondial 20016376 4049980 100 0 20 23% Austria 288002 953682 108231 2 7 11,35% Cipru 514802 9 2986463 586546 14 5 19,64% Coreea de Sud 248580 9 261857 161164 4 0 61,54% Franta 484283 1218336 190943 4 7 15,67% Germania 719958,3 1994520 348812 8 6 17,49% Grecia 209589,3 507940 110856 2 7 21,82% italia 478159,8 1481554 570752 14 1 38,52% Liban 37623 2 392 101 101250 2 5 25 82% Luxemburg 156411,5 250766 87462 2 2 34,88% Marea Britanie 275945,4 773389 143397 3 5 18,54% Olanda 958454,4 2843933 580849 14 3 20,42% SUA 558949 7 1112218 273205 6 7 24,56% Turcia 243107 5 635476 93536 2 4 14 71% Nota: au fost selectate tarile care detin cel putin 2% din exporturile generate de firmele cu capital strain 495 Sursa: date ONRC-CCiR si calcule proprii Concluzia care se desprinde este impactul macroeconomic redus al iSD in economia romaneasca datorita concentrarii in domenii cu valoare adaugata redusa, importurilor masive de materii prime si bipolaritatii struc- turale a firmelor cu capital strain (firme performante si firme structural neperformante) Cele mai importante exporturi sunt realizate de firmele cu capital strain ce provin din tari dezvoltate si care sunt parteneri comerciali traditionali ai Romaniei Primele trei locuri, din punctul de vedere al veniturilor din export, sunt ocupate de societatile cu capital din Cipru, Olanda si italia Asa cum dovedesc si datele prezentate mai sus, cea mai importanta contributie asupra exporturilor romanesti o au firmele cu capital provenind din Uniunea Europeana si din tarile candidate, respectiv Cipru si Turcia O orientare semnificativa spre export dovedesc insa firmele din Coreea de Sud Deci, pe ansamblu, cel mai mare potential de crestere asupra expor- turilor romanesti revine capitalului strain din Uniunea Europeana, integrarea Romaniei putand conduce la crestere cantitativa si calitativa a exporturilor Tabel nr 8 implicarea sectoriala a capitalului strain tara Cifra de afaceri Profit brut Rata profi- tului Venituri din export Pond exporturilor in cifra de mii s % mii s % % mii s % afaceri Total Romania 20016522 100,0 1218711 100,0 6,1 4049980 100,0 20,23% Agricultura 191918 1,0 5350 0,4 2,8 37019 0,9 19,29% industria extractiva 164182 0,8 4052 0,3 2,5 19441 0,5 11,84% ind alimentara, bauturi, tutun 2095468 10,5 117577 9,6 5,6 58626 1,4 2,80% ind textila si a produselor textile 798405 4,0 80899 6,6 10,1 632736 15,6 79,25% ind celulozei si hartiei 540356 2,7 38250 3,1 7,1 210522 5,2 38,96% ind constructiilor metalice 988471 4,9 102987 8,5 10,4 527584 13,0 53,37% Alte activitati industriale 3155602 15,8 253084 20,8 8,0 1114666 27,5 35,32% Constructii 398052 2,0 49842 4,1 12,5 12189 0,3 3,06% Comert 8501871 42,5 285617 23,4 3,4 930827 23,0 10,95% Hoteluri si restaurante 157644 0,8 10247 0,8 6,5 11830 0,3 7,50% Transporturi 340871 1,7 34196 2,8 10,0 160375 4,0 47,05% Servicii 2683683 13,4 236609 19,4 8,8 334165 8,3 12,45% Sursa: date ONRC-CCiR si calcule proprii 496 Analizand topul principalelor tari investitoare din Romania, se remarca faptul ca aceste tari realizeaza si cele mai importante venituri din exporturi Asadar, tarile cu un impact investitional ridicat au si o contributie importanta asupra exporturilor romanesti Din punct de vedere al distribuirii sectoriale, iSD se concentreaza cu preponderenta in industrie, remarcandu-se totusi, in ultimii ani, si in cazul tarii noastre, tendinta de tertializare a fluxurilor de capital strain Cea mai mari venituri din export le inregistreaza firmele care activeaza in industria textila si a produselor textile, industria constructiilor metalice, alte activitati industriale si comert Cea mai mare inclinatie spre export o dovedesc urmatoarele ramuri economice: industria textila si a produselor textile, industria constructiilor metalice, alte activitati industriale si transporturile Aceste ramuri economice se caracterizeaza insa printr-un nivel tehnologic redus, activitatea de export realizata de firmele cu capital strain avand astfel un impact calitativ limitat asupra exporturilor romanesti Firmele cu capital strain care activeaza in agricultura, servicii, industria extractiva, hoteluri si restaurante, industria alimentara si constructii au ca principala motivatia piata interna Pe viitor anticipam o crestere a importantei serviciilor in generarea exporturilor avand in vedere ponderea in crestere a acestui sector economic in PiB, in fluxurile de iSD receptate de Romania dar si ca urmare a progreselor tehnice care vor ma ri gradul de internat ionalizare a serviciilor mai ales in activitati ca cercetarea-dezvoltare si software 3 3 tarile Uniunii Europene - cei mai importanti investitori din Romania tarile UE sunt si cei mai importanti investitori straini din Romania, incadrandu-se, cu unele exceptii, de la an la an, in topul primelor cincizeci de tari ST din aceste tari si-au dezvoltat strategii regionale de investitii si au creat, la nivelul Europei Centrale si de Est, retele regionale si la nivelul tarii noastre, cei mai importanti investitori sunt cei din Olanda, Germania, Franta si Austria, ordinea fiind putin diferita fata de cea de la nivelul regiunii in cazul investitorilor din UE se remarca o concentrare a capitalului social in valuta provenit din partea unor parteneri traditionali ai Romaniei si anume - Olanda, Germania, Austria, italia si Franta in ceea ce priveste ordinea tarilor din punctul de vedere al capitalului in valuta si al numarului de societati infiintate, aceasta nu coincide Din punctul de vedere al numarului societatilor cu participare straina, pe primele locuri se afla Germania si italia Olanda, cu toate ca detine primul loc din punctul de vedere al capitalului social total exprimat in lei si in valuta, ponderea 497 numarului de societati cu capital olandez este foarte mica, de numai 1,56%, ceea ce inseamna ca partenerii olandezi, putin la numar, au investit sume mari in cadrul unei societati in anii anteriori (1998 si 1999), primele pozitii ale topului din punct de vedere al capitalului social in valuta erau ocupate de Olanda si Germania Dupa dimensiunea valorica, iSD din tarile UE1 receptate de tara noastra pot fi impartite in doua categorii:  tari cu iSD semnificative: italia, Olanda, Germania, Frant a, Marea Britanie, Austria si implicit cu o puternica influenta la nivel macro;  tari cu iSD relativ modeste, cu influenta slaba asupra economiei romanesti, ca de exemplu Belgia, Spania, irlanda, Portugalia, Finlanda, Danemarca Distributia asimetrica a iSD provenind din tarile UE este data de traditie, apropiere geografica, potential economic si complementaritate investitiile provenind din tarile UE au o influenta decisiva, de apropiere a economiei romanesti fata de standardele Uniunii, cu efecte in domeniul productiei, exporturilor, protectiei mediului si ocuparii fortei de munca Multe din societatile transnationale europene si-au creat retele regionale in Europa Centrala si de Est dar si in Europa occidentala, situatie similara firmelor din America de Nord, care au investit in tarile Americii Latine, si celor japoneze, care si-au orientat investitiile cu precadere in Asia de Est Reducerea barierelor tarifare si netarifare, liberalizarea regimului iSD, dere- gularizarea anumitor sectoare (cu precadere cel al serviciilor), privatizarea intreprinderilor de stat, semnarea unor acorduri regionale de integrare au favorizat ST in dezvoltarea unei strategii regionale Se remarca astfel ca cea mai mare parte a iSD atrase de o tara in curs de dezvoltare provin de la un singur membru al Triadei (SUA, Japonia si Uniunea Europeana)2 Un studiu realizat de UNCTAD, tinand cont de iSD realizate de primele zece tari investitoare, releva faptul ca investitiile intraregionale detin o pondere importanta a investitiilor acestor tari, un procent mai mare inregistrandu-se in cazul tarilor din UE O modalitate mai buna pentru determinarea concentrarii regionale a iSD este compararea ponderii iSD a tarii sursa in regiune cu ponderea acestei tari in iSD la nivel mondial Pentru cele mai multe din cele 10 tari investitoare, ponderea iSD orientate regional este mai mare decat cea detinuta la nivel mondial Daca avem in vedere ipoteza substitutiei dintre iSD si fluxurile comer- ciale, atunci cu cat distanta dintre doua tari este mai mare mare, cu atat 1 Gh Zaman, investitiile straine directe din tarile membre ale UE in Romania, Revista "Tribuna Economica", nr 22 31 mai 2000 2 World investment Report 1993, UNCTAD, New York and Geneva, 1993, pag 166 498 este mai bine sa se produca in tara respectiva decat sa se realizeze exporturi catre aceasta tara Pe de alta parte, majorarea distantei implica cresterea barierelor de internationalizare a activitatii si a riscurilor pentru investitor (din punctul de vedere al gradului de control asupra filialelor straine) Datele statistice pentru Europa confirma faptul ca apropierea geografica favorizeaza iSD La nivelul Europei Centrale si de Est, din punctul de vedere al numarului proiectelor de investitii, cei mai activi investitori sunt cei din Germania, italia si Austria, urmati de cei din Franta, Marea Britanie, Olanda, Suedia si Finlanda1 in plus, asistam la o concentrare a iSD realizate de tarile nordice (Suedia, Finlanda) in tarile baltice, o preferinta a Germaniei pentru zona Europei Centrale si tendinta iSD italiene de a se concentra in regiunea balcanica Cu toate ca modelul gravitational pentru iSD s-a dezvoltat pe baza modelului pentru fluxurile comerciale, datele UNCTAD releva deosebiri intre concentrarea regionala a iSD si a comertului Astfel, productia internationala realizata prin iSD este mai idiosincratica si mai putin dependenta de factorii regionali comparativ cu comertul implicarea regionala a iSD este mai slaba comparativ cu legaturile comerciale stabilite intre doua tari din aceeasi regiune Explicatiile sunt multiple Uneori, iSD sunt influentate de legaturi politice stranse sau istorice care apropie tari de pe diferite continente (cazul Japoniei cu Peru, al Marii Britanii cu Kenya si Ghana), caz in care legaturile comerciale sunt mai slabe datorita distantelor Astfel, iSD pot favoriza mai mult apropierea dintre diferite blocuri regionale, comparativ cu fluxurile comerciale O alta explicatie ar fi faptul ca firmele tind sa recurga la iSD atunci cand impedimentele in calea comertului (distanta, protejarea pietelor) sunt importante Marii investitori din UE, desi putini din punct de vedere numeric, se caracterizeaza printr-o eficienta ridicata Mai mult, "efectul de antrenare al investitiilor de straine de talie mare ar putea crea o puternica retea de intreprinderi mici si mijlocii autohtone straine cu rol de subcontractanti, marind capacitatea de absorbtie atat a tehnologiilor moderne cat si a fortei de munca, precum si puterea de adaptare la concurenta din cadrul UE "2 italia, desi se afla pe locul 4 din punctul de vedere al capitalului investit (dintre tarile UE), se evidentiaza prin numarul mare de societati si de salariati O dispersie accentuata a capitalului si o antrenare importanta a fortei de munca locale se remarca si in cazul investitiilor germane investitiile provenind din Olanda se concentreaza intr-un numar destul de redus de societati comerciale Finlanda si Portugalia se caracterizeaza prin investitii reduse si printr-o implicare slaba asupra fortei de munca 1 Carlo Altomonte, Economic determinants and institutional framworks: FDi in economies in transition, Transnational Corporations, vol 9, no 2 2000 2 Gh Zaman, Repartitia regionala a investitiilor straine directe din tarile UE, material iEN 499 Tabelul nr 9 Caracteristicile iSD provenind din tarile UE (2000) Profit brut mii USD Valoarea adaugata mii USD Nr sala- riati Val adaug  cifra de afaceri Cost mediu al muncii pe sal mii USD sal Costuri materiale pe salariat mii USD sal Total UE 651338 2368023 465200 21,53% 3,690 18,557 Austria 47926 215585 25593 22,61% 6,551 28,840 Belgia 8737 36008 9536 20,27% 2,860 14,848 Danemarca 6552 16205 2030 22,49% 4,755 27,515 Finlanda 340 277 834 2,23% 0 14,550 Franta 91695 400221 46859 32,85% 6,584 17,459 Germania 142467 334185 131154 16,76% 1,462 12,659 Grecia 45286 87199 11251 17,17% 3,725 37,396 irlanda 2472 14903 2985 18,78% 4,164 21,590 italia 103126 367777 123091 24,82% 2,150 9,048 Luxemburg 17657 60310 10197 24,05% 4,183 18,678 Marea Britanie 40836 141396 30583 18,28% 3,288 20,665 Olanda 111752 532029 54283 18,71% 7,742 42,590 Portugalia 875 2558 833 29,03% 2,020 7,508 Spania 2860 44163 3929 49,84% 10,512 11,311 Suedia 28757 115207 12042 21,42% 7,179 35,087 Sursa: date de la CCiR - Oficiul National al Registrului Comertului si calcule proprii Tabelul nr 10 indicatori de eficienta pentru societatile cu capital provenind din UE Rata profitului Val ad  sal mii USD sal inzestrarea tehnica mii USD sal inv specifica Cifra de afaceri sal mii USD sal Durata de recuperare a inv Total UE 5 9 5,090 8,317 0,3517 23,647 5,94 Austria 5 0 8,424 11,253 0,3020 37,263 6,01 Belgia 4 9 3,776 5,673 0,3046 18,624 6,19 Danemarca 9 1 7,983 3,310 0,0932 35,498 1,03 Finlanda 2 7 0,332 1,371 0,0922 14,882 3,36 Franta 7 5 8,541 10,335 0,3975 26,000 5,28 Germania 7 1 2,548 5,489 0,3610 15,207 5,05 Grecia 8 9 7,750 18,629 0,4126 45,146 4,63 irlanda 3 1 4,993 9,708 0,3652 26,582 11,72 500 italia 7 0 2,988 3,885 0,3227 12,036 4,64 Rata profitului Val ad  sal mii USD sal inzestrarea tehnica mii USD sal inv specifica Cifra de afaceri sal mii USD sal Durata de recuperare a inv Luxemburg 7 0 5,914 15,339 0,6237 24,592 8,86 Marea Britanie 5 3 4,623 9,023 0,3568 25,288 6,76 Olanda 3 9 9,801 17,657 0,3370 52,391 8,58 Portugalia 9 9 3,071 3,166 0,2993 10,579 3,01 Spania 3 2 11,240 34,379 1,5245 22,551 47,23 Suedia 5 3 9,567 5,777 0,1294 44,655 2,42 Sursa: date de la CCiR - Oficiul National al Registrului Comertului si calcule proprii Rata medie a profitului pentru firmele cu capital provenind din UE (comparabila cu cea aferenta investitiilor straine din Romania - 5,43%) se mentine relativ constanta comparativ cu anul 19981 (5,6%) Pozitia de lider revine acum Portugaliei, fata de anul 1998, cand prima pozitie era ocupata de Luxemburg Ultima pozitie apartine, in continuare, Finlandei, care totusi inregistreaza o crestere substantiala a acestui indicator de la 0,5% la 2,7% O cre s tere remarcabila nota m s i in cazul ratei profitului pentru firmele cu capital portughez Scaderi dramatice se remarca in cazul profitabilitatii firmelor cu capital irlandez (de la 5,7% la 3,1%) Pe ansamblul firmelor cu capital provenind din UE, durata de recuperare a investitiei este de aproximativ 6 ani, mai mare decat media inregistrata la nivel national pentru firmele cu capital strain Pentru investitiile din Portugalia, Spania si Finlanda, riscurile investitionale cresc odata cu marirea duratei de recuperare a fondurilor avansate in tara noastra Analiza nivelului mediu al profitabilitatii in cazul firmelor cu capital provenind din UE releva valori ridicate ale acestui indicator in cazul unor tari ca Luxemburg, italia, Portugalia, Danemarca, Grecia si Germania Sub nivelul mediu de profitabilitate pe ansamblul UE, se regasesc tari ca Finlanda, irlanda, Spania etc Comparativ cu anul 19982, se inregistreaza o crestere a ponderii exporturilor in cifra de afaceri de la 13,8% la 20,6%, primele trei locuri fiind ocupate in continuare de Danemarca, italia si Luxemburg, parteneri comerciali traditionali ai Romaniei Firmele cu capital strain provenind din aceste trei tari au inregistrat cresteri importante ale ponderilor exporturilor in cifra de afaceri 1 Gh Zaman, Eficient a capitalului stra in din tarile UE investit in Romania, Revista "Tribuna economica" nr 27 5 iulie 2000 2 Gh Zaman, Eficient a capitalului stra in din tarile UE investit in Romania, Revista "Tribuna Economica" nr 27 5 iulie 2000 501 Tabelul nr 11 inclinatia spre export a capitalului provenind din UE Valoarea investitiei Cifra de afaceri Venituri din exporturi Ponderea exporturilor in cifra de afacerii mii USD mii USD mii USD % % Total UE 3869024 11000689 2269672 100 0 20,63% Austria 288002 953682 108231 4 8 11,35% Belgia 54096,7 177602 27727 1 2 15,61% Danemarca 6719,2 72061 39753 1 8 55,17% Finlanda 1143,8 12412 919 0 0 7,40% Franta 484283 1218336 190943 8 4 15,67% Germania 719958,3 1994520 348812 15 4 17,49% Grecia 209589,3 507940 110856 4 9 21,82% irlanda 28978,2 79348 12096 0 5 15,24% italia 478159,8 1481554 570752 25 1 38,52% Luxemburg 156411,5 250766 87462 3 9 34,88% Marea Britanie 275945,4 773389 143397 6 3 18,54% Olanda 958454,4 2843933 580849 25 6 20,42% Portugalia 2637,6 8812 1570 0 1 17,82% Spania 135075,2 88604 11461 0 5 12,94% Suedia 69569,6 537730 34841 1 5 6,48% Sursa: date de la CCiR - Oficiul National al Registrului Comertului si calcule proprii Din analiza datelor prezentate in tabelul de mai sus se observa ca principalele tari investitore - Franta, Germania, italia si Olanda - au o contributie importanta si asupra exporturilor romanesti prin activitatea filialelor din Romania Comparativ cu media inregistrata de tarile Uniunii Europene privind inclinatia spre export a filialelor straine, se constata o orientare preponderent spre export a firmelor cu capital provenind din Danemarca, italia si Luxemburg Celelalte tari vizeaza in principal piata interna, remarcandu-se in acest caz Suedia si Finlanda, caracterizate prin pozitii investitionale modeste in tara noastra 3 4 tarile din Europa Centrala si de Est - investitori cu pozitie marginala Semnarea, in 1997, a acordului de liber schimb cu tarile CEFTA a avut implicatii asupra tarii noastre nu numai din punct de vedere comercial ci si din punct de vedere investitional Daca in privinta comertului, tara noastra se confrunta cu un important deficit comercial cu aceste tari, in cazul investitiilor efecte par benefice 502 in cazul Acordului central european de liber schimb (CEFTA), clasa- mentul tarilor membre din punct de vedere al capitalului social investit in Romania, se prezinta astfel: Tabel nr 12 investitiile tarilor din Europa Centrala si de Est - extras din top 70 Loc in ierarhia mondiala tara Nr de societati comerciale Valoarea capitalului subscris exprimat in moneda nationala (mii lei) Valoarea capitalului subscris echivalent in valuta (mii USD) Total mondial 75346 100 00 48056031 100 00 6470769 5 100 00 13 Ungaria 3274 4 35 1949133 5 4 06 166929 4 2 58 37 Cehia 140 0 19 76360 0 0 16 9466 2 0 15 40 Bulgaria 320 0 42 19263 3 0 04 8468 9 0 13 41 Polonia 149 0 20 84097 9 0 17 7027 7 0 11 64 Serbia Muntenegru 35 0 05 8156 2 0 02 1041 9 0 02 Nota: Slovenia si Slovacia nu se regasesc in primele 70 de pozitii Sursa: Societati comerciale cu participare straina la capital - Sinteza statistica nr 44 2001, ONRC Asa cum se poate observa, cea mai activa tara din CEFTA, in ceea ce priveste investitiile in Romania, este Ungaria De fapt, Ungaria este un important investitor regional ocupand, dupa Rusia, locul doi in Europa Centrala si de Est din punctul de vedere al investitiilor realizate in strainatate Datele statistice1 arata faptul ca tarile in tranzitie care au receptat cele mai mari fluxuri de iSD, au generat fluxuri investitionale semnificative (Ungaria, Rusia, Estonia, Croatia, Polonia, Slovacia) in regiune Se apreciaza ca 25% din investitiile straine directe in economiile tarilor in tranzitie provin din Ungaria, Polonia, Cehia si Rusia2 Cea mai mare parte a acestor investitii intraregionale au vizat achizitionarea unor intreprinderi private si construirea unor retele regionale de distributie si aprovizionare Cele mai importante ST din Europa Centrala si de Est provin din tari mici Dimensiunile reduse al pietei locale corelate cu deschiderea economiilor lor, a determinat cateva companii "blue chips" sa investeasca in strainatate indicele de transnationalitate al acestor companii releva un nivel redus al orientarii internationale, media fiind de numai 20% Aceasta este redusa comparativ cu media indicelui ST din tarile in curs de dezvoltare, ca sa nu mai mentionam tarile industrializate Acest fapt sugereaza ca firmele din Europa Centrala si de Est se afla inca intr-un stadiu incipient al transnationalizarii, dar au potential de dezvoltare 1 Transition Report 2000, EBRD, London 2000, pag 92 2 Revista "Tribuna Economica " nr 6 2002 503 Ungaria ocupa un loc important si in clasamentul privind investitiile straine in Romania (locul 14) in 2001 (coborand o pozitie fata de perioada anterioara 1998-2000), devansand tari dezvoltate cum ar fi Japonia, Canada sau Australia De fapt, cazul Ungariei este normal avand in vedere aproprierea geografica si interesul investitorilor unguri de a realiza afaceri in zonele romanesti cu einici unguri Datorita progreselor inregistrate de economia Ungariei, companiile locale au in vedere dezvoltarea avantajelor de proprietate specifice firmei Prin investitiile realizate in strainatate, se incearca reducerea constrangerilor generate de o piata mica si imbunatatirea competitivitatii Mai mult, initiativa privata este dublata de interesul statului maghiar pentru investitii in zona Europei Centrale si de Est Astfel, fondul de investitii Corvinus international, finantat de guvernul de la Budapesta, s-a implicat in preluarea de societati din strainatate (de exemplu din Slovacia, China), fiind activ si pe piata romaneasca Astfel, au fost achizitionate pachetele majoritare de actiuni de la o societate de panificatie, de cherestea, de piese auto si s-a realizat preluarea statiunii balneo-climaterice de la Sovata1 Dintre tarile din Europa Centrala si de Est, Ungaria se remarca si din punctul de vedere al exporturilor realizate de firmele cu capital maghiar care isi desfasoara activitatea in Romania Aceste investitii au avut ca principal determinant eficienta economica ridicata data de costul redus al unor resurse dar si piata interna avand in vedere ponderea redusa a exporturilor in cifra de afaceri Tabelul nr 13 Valoarea vanzarilor si exporturilor realizate de tarile central si est-europene Tara Cifra de afaceri mii USD Exporturi (mii USD) Ponderea export in cifra de afaceri mii USD % Total tari central si est- europene 611917 44032 100 0 100 00% Albania 786 401 0 9 51,02% Bosnia-Hertegovina 690 567 1 3 82,17% Bulgaria 39282 1798 4 1 4,58% Cehia 49478 5011 11 4 10,13% Croatia 4302 758 1 7 17,62% Polonia 42468 2123 4 8 5,00% Serbia-Muntenegru 848 22 0 1 2,59% Slovacia 9381 390 0 9 4,16% Slovenia 7313 145 0 3 1,98% Ungaria 457369 32817 74 5 7,18% Sursa: date de la CCiR - Oficiul National al Registrului Comertului si calcule proprii 1 Revista "Capital" nr 45 2001 504 4 Concluzii si propuneri Romania dispune de avantaje comparative, ca majoritatea tarilor in curs de dezvoltare, in domeniul produselor cu un grad redus de prelucrare si care sunt intensive in forta de munca slab calificata Este necesara orientarea cu preponderenta spre exporturi cu o valoarea adaugata ridicata, care presupun insa tehnologie si calificare superioara a fortei de munca Pentru atingerea acestor obiective, Romania dispune de mai multe posibilitati: imbunatatirea capabilitatilor firmelor romanesti, atragerea iSD cu preponderenta in activitati orientate spre pietele externe si racordarea firmelor romanesti la retelele regionale ale ST Din practica altor tari, remarcam faptul ca aceste strategii pot fi complementare sau alter- native, de cele mai multe ori autoritatile optand pentru diverse combinatii ale strategiilor enumerate mai sus Extinderea exporturilor nu este o operatiune facila, deoarece firmele se confrunta cu necesitatea atingerii unor nivele ridicate de eficienta economica si calitate, induse de competitia acerba existenta pe pietele externe Costul ridicat al informatiilor privind cerintele consumatorilor finali sau ale firmelor, activitatea de marketing, serviciile post vanzare, rapidele schimbari tehnologice sunt alte provocari cu care se confrunta firmele autohtone in aceste eforturi de accesare a noi piete de export, Romania este sustinuta de capitalul strain, in principal de catre ST De remarcat contributia limitata a iSD asupra cresterii exporturilor, eforturile autohtone fiind deosebit de importante atat in procesul de atragere a iSD cat si in maximizarea efectelor pe care acestea le au asupra exporturilor impactul iSD asupra exporturilor romanesti are o latura cantitativa si una calitativa, aceasta fiind deosebit de importanta Din punct de vedere cantitativ, se retin doua aspecte Pe de o parte, ST asigura filialelor lor din Romania piete de desfacere a produselor in diferite tari, iar pe de alta parte chiar sistemul corporatist este o piata uriasa de tranzactii intra-firma Trebuie insa retinut caracterul limitat al impactului iSD asupra expor- turilor romanesti, deoarece intensificarea exporturilor este o activitate deosebit de complexa, cu numerosi factori determinanti:  activitatea de promovare s i stimulare a exporturilor de ca tre autori- tatile locale prin metode specifice cum ar fi creditele de export, semnarea unor acorduri comerciale, acordarea unor facilitati fiscale sau a unor subventii sau prime de export,  activitatea filialelor locale care este circumscrisa strategiei ST;  preferint ele consumatorilor si concurenta internationala in ciuda numeroaselor contributii pe care le au iSD asupra avantajelor competitive, Michel Porter, autorul diamantului avantajului com- 505 petitiv1, considera ca principala modalitate de imbunatatire a competitivitatii nationale trebuie sa fie o mai buna utilizare a resurselor locale si capa- bilitatilor de catre firmele autohtone Porter, in mod frecvent, atrage atentia asupra faptului ca Guvernele tarilor gazda transfera aceasta sarcina asupra filialelor ST Mai mult, avand in vedere abilitatea ST de a-si muta activitatile creatoare de valoare adaugata, Guvernele trebuie sa influenteze in mod hotarator cantitatea, calitatea si costul factorilor si sa asigure imbunatatirea unor as- pecte ca educatie, stiinta, tehnologie, industrie, comert, mediu inconjurator, transport si comunicatii, politici fiscale imbunatatirea conditiilor oferite iSD este un proces de durata, deoarece investitorii straini sunt interesati, in principal, de dezvoltarea economica, infrastructura, gradul de pregatire a fortei de munca, stabilitatea politica, legislativa si fiscala, elemente care se formeaza in timp indelungat Acordarea unor facilitati fiscale sau financiare pentru investitorii straini nu este decat un determinant marginal Mai mult, o astfel de masura nu ar determina decat o fluctuatie temporara a iSD, la sfarsitul perioadei de acordare putandu-se manifesta fenomenul de dezinvestire Asadar, se impune o imbunatatire a potentialului economic, acesta fiind principalul factor determinant in procesul de atragere a capitalului strain Pe termen scurt trebuie imbunatatita activitatea de promovare a iSD realizata de institutiile cu atributii in domeniu: Agentia Romana pentru investitii Straine (ARiS), Agentia Zonelor Libere si APAPS De asemenea, se impune o abordare regionala a politicii si activitatii de promovare a iSD Studiul realizat de Lilach Nachum si David Keeble2 releva importanta ciorchinilor economici asupra atragerii de iSD, mai ales in cazul industriilor intensive in cunostinte, caracterizate prin frecvente schimbari tehnologice Ciorchinii economici actioneaza ca un magnet asupra iSD, fiind o componenta importanta a avantajelor locationale Deci, crearea si dezvolta- rea ciorchinilor industriali si a posibilitatilor de integrare a ST in aceste zone, constituie un element important al eforturilor de atragere si mentinere a iSD Atractia pe care o exercita ciorchinii economici asupra iSD inclina balanta eforturilor de promovare a iSD mai degraba in favoarea unei abordari regionale decat a unei abordari nationale Abordarea traditionala a iSD presupunea un proces de decizie locationala care se deplasa de la nivel national la nivel regional Datorita atractivitatii zonelor de concentrare 1 Porter a identificat patru surse ale avantajului competitiv: (1) dotarea cu factori, (2) legaturile dintre ramuri, (3) cererea interna si (4) strategia structura firmei si climatul concurential 2 Lilach Nachum si David Keeble, Localized clusters and the eclectic paradigm of FDi: film inCs in Central London, Transnational Corporations, vol 9, no 1, April 2000 506 economica, ST investesc intr-o astfel de zona, restul tarii fiind irelevant in cadrul procesului investitional Se poate spune deci ca ciorchinii concureaza mai degraba cu alti ciorchini din lumea intreaga, decat cu alte locatii din tara respectiva Politica de promovare a iSD trebuie conceputa si aplicata, in special, la nivelul entitatilor economice relevante (o anumita regiune sau oras), care sa combine avantajele locationale ce deriva din abundenta si chiar mobilitatea anumitor factori de productie (fapt ce poate fi caracteristic intregii tari) si din concentrarea activitatilor economice, specifice ciorchinilor Deci, Agentiile Regionale de Dezvoltare, subordonate ANDR, dar si Agentia Zonelor Libere ar trebui sa realizeze o promovare distincta a zonelor de inalta concentrare economica, tinand cont si de faptul ca impactul unui proiect investitional este mai mare decat valoarea sa, datorita efectului de antrenare, de semnalizare pentru alte investitii Astfel, un proiect investitional poate fi samanta (punctul de plecare) pentru aparitia unui ciorchine economic in mod practic, atragerea investitorilor straini in procesul de modernizare, restructurare si privatizare a societatilor comerciale romanesti ar trebui sa se realizeze pe baza studiilor de oportunitate1 care sa prezinte caracteristicile, avantajele unor zone geografice, ramuri economice, utilizarii anumitor resurse disponibile Din punctul de vedere al domeniului vizat, studiile pot fi regionale, sectoriale si speciale Studiile regionale vizeaza oportunitatile pe care le pot oferi zone mai putin dezvoltate, dar cu un excedent de forta de munca, surse de aprovizionare cu materii prime sau potential de cumparare din partea localnicilor sau potential de export Pe langa o prezentare generala a zonei din punct de vedere fizic si economic, se impune si identificarea activitatilor pentru care cererea locala este ridicata, a sectoarelor pentru care nu exista o concurenta puternica in zona si vecinatate si a ramurilor care ar fi mai avantajos de a fi implantate in regiune Studiile sectoriale prezinta posibilitatile de a investi intr-o anumita ramura economica in functie de locul si rolul respectivei ramuri in economie din perspectiva politicii economice, marimea, structura si rata de crestere a sectorului Studiile de oportunitate speciale se refera la anumite resurse materiale, umane si financiare, prezentandu-se caracteristicile resurselor, rolul lor in economia nationala, principalele restrictii si conditii de crestere a ramurilor bazate pe resursa respectiva indiferent de tipologie, studiile de oportunitate trebuie sa prezinte schimbarile ce urmeaza sa se produca la nivel sectorial sau regional, in concordanta cu strategia de dezvoltare economico-sociala a tarii 1 ion Vasilescu, Atragerea investitorilor straini, Revista "Tribuna Economica" nr 3 2000 507 in concluzie, pentru potentarea impactului iSD asupra exporturilor romanesti se impun masuri pe termen scurt - imbunatatirea activitatii de promovare la nivel national dar mai ales regional si elaborarea unor studii de oportunitate precum si masuri pe termen lung - imbunatatirea potentialului economiei romanesti 508 Bibliografie 1 Agosin Manuel, Francisco Prieto, Trade and foreign direct investment policies; pieces of a new strategic approach to development, Transnational Corporation, vol 2, no 2, 1993 2 Altomonte Carlo, Economic determinants and institutional framworks: FDi in economies in transition, Transnational Corporations, vol 9, no 2 2000 3 Lilach Nachum si David Keeble, Localized clusters and the eclectic paradigm of FDi: film inCs in Central London, Transnational Corporations, vol 9, no 1, April 2000 4 Giorgio Barba Navaretti, Jan i Haaland, Anthony Venables, Mutinational corporations and global production networks: The implications for trade policy, CEPR, London, 2002 5 ion Vasilescu, Atragerea investitorilor straini, Revista "Tribuna Economica" nr 3 2000 6 Gheorghe Zaman, investitiile straine directe din tarile membre ale UE in Romania, Revista "Tribuna Economica", nr 22 31 mai 2000 7 Gheorghe Zaman, Eficienta capitalului strain din tarile UE investit in Romania, Revista "Tribuna economica" nr 27 5 iulie 2000 8 Gheorghe Zaman, Valentina Vasile, Avantajele si dezavantajele comparative ale comertului exterior romanesc, Revista "Tribuna Economica" nr 45 2000 9 *** World investment Report 1993, Transnational corporations and integrated international production, UNCTAD, New York and Geneva, 1993 10 *** World investment Report 1999, Foreign direct investment and the challenge of development, UNCTAD, New York and Geneva, 1999 11 *** World investment Report 2002, Transnational Corporations and Export Competitiveness, UNCTAD, New York and Geneva, 2002 12 *** Foreign Direct investments Determinants and inC Strategies Case of Brazil, UNCTAD, New York and Geneva, 2000 13 *** Transition Report 2000, EBRD, London 2000 14 *** Anuarul Statistic al Romaniei 2001 15 Revista "Tribuna Economica" nr 6 2002 16 Revista "Capital" nr 45 2001 17 Societati comerciale cu participare straina la capital - Sinteza statistica, nr 44 509 Anexa nr 1 investitiile straine directe atrase de tarile din Europa Centrala si de Est Fluxurile de iSD receptate de tarile din Europa Centrala si de Est in perioada 1988-2001 (mil USD) tara 1988- 1993* 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Bulgaria 35 105 90 109 505 537 819 1 002 6899 Cehia 502 869 2 562 1 428 1 300 3 718 6 324 4 986 4 916 Polonia 478 1 875 3 659 4 498 4 908 6 365 7 270 9 342 8 830 Romania 72 342 420 265 1 215 2 031 1 041 1 025 1 137 Rusia 956 640 2 016 2 579 4865 2 761 3 309 2 714 2 540 Slovacia 111 245 195 251 220 684 390 2 075 1 475 Ungaria 1033 1 146 4 453 2 275 2 173 2 036 1 944 1 643 2 414 Total ECE 3 623 5 932 14 267 13547 19 113 22608 25 363 26 563 27 200 Total mondial 190 629 255 988 331 844 386 140 478 062 694 457 1 088 2633 1 491 934 73 5146 Nota: * - media anuala Sursa: World investment Report 2000, UNCTAD, New York Geneva, 2000, pag 286-287 si World investment Report 2002, UNCTAD, New York Geneva, 2002, pag 305-306 Stocul de iSD primite de tarile din Europa Centrala si de Est mil USD (1990-2001) Sursa: World investment Report 2002, UNCTAD, New York and Geneva, 2002, pag 313 510 Stocul de iSD locuitor in tarile Europei Centrale si de Est (1989-1999) 2500 2000 1500 1000 500 0 1967 1430 836 681 681 527 523 384 269 243 tara Sursa: Revista " Tribuna Economica" nr 7 2001, pag 70 Anexa nr 2 Corelatia exporturi -iSD An Exp FOB mld lei iSD mld lei SUMMARY OUTPUT Regression Statistics Multiple R 0,9162332 R Square 0,83948329 Adjusted R 0,8194187 Square Standard 31205,0942 Error Observations 10 ANOVA 1991 342 3,059466667 1992 1397,899 23,7123425 1993 3775,942 71,44125333 1994 10272,827 566,039355 995 16214,041 853,97585 1996 24961,934 809,8484483 1997 60681,529 8709,052163 1998 73702,594 18026,23528 1999 131664,158 15961,60658 df SS MS F Significance F 2000 226405,787 22234,96283 Regression 1 40741102123 4,07E+10 41,83905 0,000194504 Residual 8 7790063234 9,74E+08 Total 9 48531165357 Coefficients Standard Error t Stat P-value Lower 95% Upper 95% Lower Upper 95 0% 95 0% intercept 3602,85876 12663,79524 0,284501 0,783252 -25599,92431 32805,64 -25599,924 32805,6418 X Variable 1 7,63291919 1,180048278 6,468311 0,000195 4,911721216 10,35412 4,9117212 10,3541172 512 Anexa nr 3 Exporturile realizate de tarile UE si de tarile candidate la UE Graficul nr 1 Exporturi FOB realizate de tarile UE 700000 600000 500000 400000 300000 200000 100000 0 571460 295671 267357 190352 241 772 21 61 17 66671 50409 83015 115175 75153 50409 42802 9483 7922 23901 : Monthly Bulletin of Statistic, UN, January 2003 Graficul nr 2 Exporturi FOB locuitor inregistrate de tarile UE 25000 20000 15000 10000 5000 0 216 18553 18 18005 13474 8251 94588247 8511 6939 4995 4172 238544742860 946 Sursa: Monthly Bulletin of Statistic, UN, January 2003 513 Graficul nr 3 Exporturi FOB realizate de tarile candidate la UE Sursa: Monthly Bulletin of Statistic, UN, January 2003 Contributia cercetarii-dezvoltarii la cresterea exportului - balant a tehnologica de plati - dr Steliana SANDU drd Andreea-Clara MUNTEANU introducere Prezentul studiu si-a propus sa analizeze contributia cercetarii stiintifice si dezvoltarii tehnologice la cresterea exportului si a competitivitatii sale Studii recente, care abordeaza problemele competitivitatii, se axeaza tot mai mult pe comensurarea relatiei directe care exista intre "intensitatea stiintifica" a diferitelor activitati, determinata de volumul si structura activitatii proprii de C-D sau de gradul de utilizare a serviciilor de cercetare ale organizatiilor publice sau private si nivelul si dinamica exportului de produse high-tech Pe de alta parte "intensitatea tehnologica" a exportului se coreleaza strans cu "capacitatea de absorbtie tehnologica" a unei firme, ramuri sau economii nationale, care depinde, de asemenea, de sistemul de educatie si formare profesionala precum si de existenta unei mase critice de specialisti in diferite domenii ale cercetarii O contribut ie importanta a C-D la cres terea exportului de cunostinte se poate realiza prin licente, patente, know-how, consultanta si asistenta tehnica Evaluarea transferurilor internationale de tehnologie neincorporata, se poate realiza cu ajutorul Balantei tehnologice de plati, care contine patru grupe principale de produse, si anume: - patente, licent e s i know-how; - desene, ma rci s i modele; - servicii cu cont inut tehnologic, inclusiv studii tehnice s i ingineresti si asistenta tehnica; - C-D industriala Daca in Anuarele de Comert Exterior exista date pe baza carora se poate face o analiza diagnostic a dinamicii exportului de produse provenind din ramuri cu nivel tehnologic situat pe o scara de intensitate intre "foarte scazut" 515 si high-tech, analiza exportului de servicii, la care cercetarea stiintifica isi aduce o contributie importanta, este dificila in conditiile in care, in Romania, nu se elaboreaza inca "Balanta tehnologica de plati", principala sursa de date statistice utilizata in alte tari ale UE, membre si candidate Colectivul de autori si-a propus sa abordeze teoretic si metodologic, in viitorul modul al lucrarii, problemele balantei tehnologice de plati, si, in colaborare cu iNSSE, sa demareze lucrarile pentru elaborarea balantei tehnologice de plati in Romania 1 Relatia dintre C-D si export Activitatea de C-D are doua efecte complementare asupra cresterii productivitatii muncii si prin urmare, asupra competitivitatii la export Este vorba, in primul rand, despre cresterea nivelului tehnologic al firmei prin inovatii (efectul inovativ) si, in al doilea rand, despre efectul de invatare sau de absorbtie, adica abilitatea de a identifica, asimila si exploata tehnologiile si cunostintele importate si de a inova importul de produse intermediare si echipamente si cunostintele dobandite prin utilizarea produselor importate (import-learning) sunt doua canale semnificative ale efectului de multiplicare a cunostintelor dobandite prin schimburile internationale Atat teoria cat si practica tarilor dezvoltate a demonstrat ca ponderea relativ inalta a cheltuielilor de C-D are un impact pozitiv asupra cresterii exporturilor de produse care provin din ramuri cu nivel tehnologic inalt Pe de alta parte, experienta tarilor importatoare a relevat o relatie pozitiva intre capacitatea nationala de absorbtie, utilizarea in conditii eficiente a produselor, echipamentelor, tehnologiilor si serviciilor high-tech si gradul de dezvoltare al C-D nationale Studiile empirice au demonstrat efectul pozitiv semnificativ asupra inovarii al importurilor de inalta tehnologie, precum si existenta unei relatii directe intre cresterea productivitatii muncii, performantele la export si capacitatea de absorbtie pe baza cunostintelor dobandite prin sistemul de invatamant si cercetare stiintifica Cea mai importanta contributie a C-D la comertul international consta in difuzarea la scara internationala a tehnologiei, pilonul central al modificarilor care afecteaza economia mondiala si de care depinde realizarea obiectivului cresterii sustenabile Teoria potrivit careia accesul la tehnologie este o conditie a dezvoltarii industriale, a cresterii exportului de produse cu valoare adaugata mare si a competivitatii inalte, este probata pe exemplul tarilor dezvoltate care au practicat si practica un import activ de tehnologie si mecanisme de cooperare tehnologica eficiente 516 importul de tehnologie este adesea inaccesibil tarilor in curs de dezvoltare De aceea, pentru aceste tari, investitiile straine directe (iSD) pot fi un canal accesibil pentru dezvoltarea tehnologica si acumularea de noi cunostinte Exista si opinii potrivit carora, desi iSD au ca rezultat cresterea ratei agregate a investitiilor, a transferului de tehnologii inalte si de software managerial, ele pot induce si efecte perverse, care deregleaza sistemul national de inovare in absenta unui proces de "integrare tehnologica" a modelelor dinamice de invatare, se considera imposibila obtinerea de efecte pozitive ale iSD in tara importatoare de tehnologie Aceasta presupune ca economia gazda si firmele ei sa nu fie numai receptori pasivi, ci si adoptori activi si surse de cunostinte tehnologice Daca o tara este marginalizata din punct de vedere tehnologic prin incapacitatea de integrare sau absorbtie tehnologica, firmele ei nu vor fi niciodata implicate in procesul de acumulare tehnologica la nivel international, chiar daca ar exista un efort national considerabil de sustinere a C-D Pentru a se evita acest fenomen este necesara nu numai dezvoltarea capacitatii indigene de cercetare, ci si a unui mediu economic de receptare activa a noilor cunostinte, idei, produse si tehnologii Cresterea nivelului tehnologic pe baza iSD, apare doar atunci cand firmele locale sunt pregatite sa faca efortul de a castiga din asimilarea eficienta a elementelor fundamentale ale tehnologiei straine, acest lucru depinzand crucial de existenta unor structuri propri de cercetare si de capacitatea de absorbtie a cunostiintelor Practic, nu poate exista integrare tehnologica intre cel ce difuzeaza tehnologia si cel ce o cumpara, fara o integrare profunda la nivelul retelelor de productie si de servicii specifice, fara o cooperare si implicare competenta a factorilor locali in utilizarea cunostintelor sau tehnologiilor importate Pe de alta parte, iSD nu reprezinta unica solutie a integrarii tehnologice in materie de software, de pilda, integrarea tehnologica a firmelor din tarile CEE s-a realizat prin cooperare cu firmele internationale, fara a fi implicate investitiile straine de capital De altfel, experienta tarilor dezvoltate a demonstrat ca aliantele strategice in domeniul tehnologic constituie o etapa de tranzitie a procesului de integrare tehnologica reala Structura si modelul influxurilor de capital sunt rezultatul unor interactiuni complexe intre strategiile companiilor straine si nationale si politicile guvernamentale aplicate Studiile empirice au dovedit ca firmele straine decid sa investeasca in acele tari in care isi pot impune "softul managerial" si isi pot pastra controlul asupra dinamicii productivitatii muncii, printr-un demers sustinut de mediul local in tarile mai putin dezvoltate, schimbarile tehnologice sunt puternic restrictionate de capacitatea nationala de absorbtie tehnologica, de inten- sitatea cheltuielilor de C-D, de dimensiunea pietei interne, de structura 517 industriei si de concurenta in care intra produsele acestora pe piata internationala tarile CEE, desi au un potential semnificativ de cunostinte transferabile, datorita nivelului ridicat de educatie sau anumitor cunostinte tacite fara aplicabilitate comerciala (forta de munca inalt calificata) au o slaba repre- zentare in segmentul produselor de calitate comercializate in cadrul UE Deficientele de organizare a unor sisteme tehnologice complexe, care implica un grad inalt de cunostinte tacite privind piata si capacitatea de a stabili relatii de cooperare intre multiplii actori implicati, timpul relativ indelungat necesar dezvoltarii productiei si marketingului, intarzierile in implementarea managementului calitatii totale si un ritm lent al valorificarii rezultatelor activitatii de C-D, sunt impedimente majore ale transferului de tehnologie si cunostinte dinspre vest spre est in aceste tari, datorita utilizarii indelungate a modelului de inovare liniar, s-a produs dezvoltarea capacitatilor de C-D, necorelata cu formarea unor retele de cooperare si transfer tehnologic, ceea ce indus mari disfunctii in valorificarea rezultatelor cercetarii Ori, in economia de piata, cooperarea si invatarea din experienta altora, sunt uneori mult mai importante pentru cresterea competivitatii decat complexitatea tehnologica 2 Analiza tendintelor exportului mondial in functie de intensitatea tehnologica a produselor exportate Pentru a analiza continutul tehnologic al comertului, literatura de specialitate are in vedere, de cele mai multe ori, drept criterii de clasificare a bunurilor tranzactionate pe pietele internationale: factorii de input din continutul bunurilor de export sau sursele cunostintelor tehnologice ca: cercetare stiintifica, economiile de scara, transferul tehnologic extern si distributia surselor generatoare de tehnologie Factorul absorbtie, care exprima alocarea optima a capacitatilor de productie necesare exploatarii avantajului comparativ in comert prin folosirea extensiva a dotarilor existente, este mai dificil de evaluat Crearea de valoare este, in ultima instanta, expresia capacitatii de exploatare a cunostintelor si surselor tehnologice locale sau importate, existand o relatie de feed-back intre factorul de absorbtie si cel creativ Procesele de productie bazate pe absorbtia de factori de productie sciento-intensivi sau tehno-intensivi sunt cele mai capabile sa genereze noi tehnologii si sa creeze noi elemente de capital fix care, la randul lor, impun un nivel ridicat de absorbtie al unor factori de productie de nivel tehnic inalt 518 Tabelul nr 1 Gruparea industriilor dupa sursa tehnologica Grupe de industrii intensitatea factorilor Bazate pe stiinta Capital uman de nivel inalt Orientate de oferta specializata Capital uman de nivel inalt, capital fizic de nivel tehnic redus Dominate de oferta Capital uman si fizic de nivel scazut Bazate pe tehnologie Capital uman si fizic de nivel inalt O t ara care este avantajata , din punct de vedere comparativ, de industriile cu intensitate mare a fortei de munca si capitalului, va avea un inalt nivel al avantajelor comparative relevate (RCA) in sectoarele bazate pe stiinta si in industriile cu oferta specializata in comparatie cu o economie in care, eficienta redusa in absorbtia factorilor poate induce intarzieri si decalaje in cresterea capacitatii tehnologice Clasificarea activitatilor industriei prelucratoare dupa nivelul tehnologic este mai frecvent utilizata si ia in considerare complexitatea tehnologica si intensitatea cheltuielilor de C-D Conform acestei clasificari exista urmatoarele tipuri de produse: produse bazate pe resurse, produse obtinute pe baza utilizarii unor tehnologii de nivel inferior, produse prelucrate cu tehnologii de nivel mediu si produse prelucrate pe baza de tehnologii inalte Produsele din prima categorie se includ, in general, in industria alimentara si a tutunului, prelucrarea primara a lemnului, rafinarea petrolului, pielarie, chimie organica etc Aceste ramuri sau altele asemenea, utilizeaza tehnologii simple sau cu intensitate mare a capitalului sau cunostintelor (spre exemplu, rafinarea petrolului) Produsele manufacturate prin tehnologii de complexitate redusa includ: textilele, confectiile, incaltamintea, alte produse din piele, jucarii, produse simple fabricate din metal si mase plastice, mobila, sticlarie si caracterizeaza in special economiile tarilor in curs de dezvoltare in producerea lor se utilizeaza tehnologii de o complexitate relativ stabila, care sunt larg difuzate si incorporate in echipamente, si care au o intensitate redusa a C-D si cunostintelor, precum si economii mari de scara in aceste industrii forta de munca este elementul major al costurilor, iar barierele de intrare sunt relativ reduse in general, produsele prelucrate prin tehnologii de nivel mediu sunt oferite pietei de catre "industriile grele", adica: automobile, chimie industriala, diferite tipuri de masini, produse electrice si electronice standard etc Prelucrarea lor implica o tehnologie de complexitate medie, cu o intensitate moderata a cheltuielilor de C-D, dar care necesita cunostinte de 519 inginerie si proiectare avansate si impun o productie de scara mare in acest domeniu se manifesta tot mai puternic bariere de acces, in special datorita investitiilor mari de capital implicate si costurilor invatarii Produsele high-tech sunt cele electrice si electronice complexe, inclusiv cele bazate pe tehnologii informationale si de comunicatii, produse ale industriei aerospatiale, instrumente de precizie, chimie fina si produse farmaceutice Acestea necesita capacitate de prelucrare avansata, investitii substantiale in C-D, infrastructuri tehnologice de nivel inalt si o interactiune stransa intre firme, universitati si institute de cercetare Unele dintre activitatile incluse in aceasta categorie, in special in domeniul electronicii, se pot baza pe procese de asamblare, care presupun tehnologii simple, iar salariile reduse pot constitui un factor important de competitivitate Potrivit datelor de care am dispus, am utilizat in acest studiu una sau alta dintre aceste clasificari Analiza tendintelor inregistrate in ultimele decenii in structura comertului mondial releva schimbari fundamentale in favoarea produselor cu intensitate tehnologica ridicata, ponderea produselor primare si a celor din industriile bazate pe resurse reducandu-se de la 50% in 1985 la 28% in anul 2000 Tabelul nr 2 Ritmul anual de crestere al exporturilor dupa intensitatea tehnologica in perioada 1985-2000 (%) Produse primare Produse bazate pe resurse Produse prelucrate cu tehnologii de nivel redus Produse prelucrate cu tehnologii de nivel mediu Produse high-tech Tehnologii informa- tionale si de comuni- catii tari dezvoltate 4 7 7 8 11 12,5 tari in curs de dezvoltare 3 6 11 12,5 19 21 Sursa: World investment Report 2002, p 146 Cel mai dinamic segment al exportului a fost cel al produselor de inalta tehnologie, care a cunoscut ritmuri superioare fata de alte categorii de produse, in toate tarile cuprinse in tabelul nr 2 Merita subliniat faptul ca in tarile in curs de dezvoltare, exportul produselor cu continut tehnologic inalt a crescut mai repede decat in tarile dezvoltate, contribuind in cea mai mare parte la cresterea veniturilor din export in anul 2000, volumul exporturilor high-tech al tarilor in curs de 520 dezvoltare a fost de 450 mld USD, cu 64 mld mai mare decat cel al produselor primare, cu 45 mld USD mai mare decat exportul produselor manufacturate bazate pe tehnologii reduse, cu 140 mld USD mai mare decat exportul produselor bazate pe tehnologii medii si cu 215 mld USD mai mare decat cel al produselor bazate pe resurse Tabelul nr 3 Structura exportului mondial pe categorii de produse Categorii de produse exportate tari dezvoltate tari CEE tari in curs de dezvoltare 1985 2000 1985 2000 1985 2000 Produse primare 38,5 40,4 0,8 3,6 61,2 56,0 Produse ale industriei prelucratoare bazate pe resurse naturale 68,7 68,2 1,4 5,2 29,8 26,6 Produse ale industriei prelucratoare bazate pe tehnologii 81,9 66,8 0,6 2,4 17,5 30,8 - inferioare 66,4 49,7 1,2 3,6 32,4 46,6 - medii 89,2 78,6 0,5 2,6 10,4 18,8 - inalte 83,2 63,4 0,2 1,3 16,6 35,4 Alte tranzactii 71,2 58,4 0,2 1,2 28,6 40,4 Total 68,9 63,5 0,8 2,9 30,3 33,6 Sursa: World investment Report 2002, p 148 O mare parte a exporturilor high-tech ale tarilor in curs de dezvoltare constau din produse bazate pe operatii relativ simple, cu intensitate mare a muncii (asamblare de componente), care folosesc inputuri de munca si teh- nologice locale, neimplicand prelucrari complexe sau activitate de cercetare Exista si exceptii, ca de pilda Singapore, Coreea si Taiwan, care au abordat deja domenii de prelucrare si proiectare bazate pe tehnologii de nivel inalt Este interesant de observat din tabelul nr 4, privind " castigatorii" din export, ordonati pe tipuri de produse grupate dupa nivelul tehnologic, ca, la toate categoriile de export, cu exceptia produselor industriei bazate pe resurse, China, ocupa prima pozitie in clasament Economiile asiatice ca Taiwan, Coreea, Singapore sunt in topul primilor zece castigatori din exportul catorva categorii de produse Noii "tigrii", Malaezia, Thailanda si Filipine, sunt de asemenea, intre primii zece in toate sectoarele in America Latina, Mexic este cel mai puternic performer, mai ales in sectoarele nebazate pe resurse tarile central si est-europene (CEE), sunt mentionate astfel: Ungaria de patru ori, Polonia de 4 ori, Cehia de 4 ori, cu mentiunea ca Ungaria este 521 intre primii 10 castigatori din exportul produselor de tehnologie medie si pe locul 11 printre exportatorii importanti de high-tech Cele mai dinamice sectoare sunt cele electronice, de aparatura fina si automobile, iar comertul cu componente devine tot mai semnificativ Se observa, de asemenea, ca distributia exportului pe tari in curs de dezvoltare este puternic concentrata, astfel incat primii zece exportatori detineau circa 40-50% din exportul produselor prelucrate exportate de aceste tari Tabelul nr 4 Primii 20 de "castigatori" din exportul diferitelor grupe de produse Toate tipurile de produse Produse bazate pe resurse Produse nebazate pe resurse Produse high-tech Tehnologi e medie Tehnologie joasa 1 China irlanda China China China China 2 SUA SUA Mexic Malaezia Mexic SUA 3 Coreea China Malaezia Taiwan SUA Mexic 4 Mexic Coreea SUA Coreea Coreea indonezia 5 Malaezia india Thailanda Singapore Spania Thailanda 6 irlanda Federatia Rusa Coreea Mexic Taiwan Malaezia 7 Thailanda Thailanda Singapore Filipine Malaezia Canada 8 Taiwan indonezia Filipine Thailanda Thailanda Turcia 9 Singapore israel indonezia irlanda Ungaria india 10 Spania Japonia Taiwan Finlanda indonezia Polonia 11 Filipine Elvetia irlanda Ungaria Polonia Vieinam 12 Ungaria Chile Ungaria indonezia Cehia Bangladesh 13 Vieinam Spania Spania israel Portugalia Honduras 14 india Australia Polonia Costa Rica Singapore R Dominicana 15 israel Polonia Turcia Polonia Turcia Pakistan 16 Polonia Hong-Kong india Cehia Argentina Tunisia 17 Turcia Emiratele Arabe israel Turcia india Sri Lanka 18 Cehia Mexic Vieinam Malta irlanda El Salvador 19 Chile iran Cehia Spania Slovacia Guatemala 20 Portugalia Argentina Bangladesh Mexic Australia Maroc Sursa: World investment Report , 2000, p 150 O serie de economii in curs de dezvoltare (China, Malaezia, Mexic, Filipine, Coreea, Taiwan, Thailanda) au castigat pozitii importante in exportul de produse cu intensitate tehnologica inalta Multe economii de dimensiuni reduse, cum ar fi Costa Rica, israel, irlanda, Taiwan si Singapore au devenit foarte dinamice in acest tip de export 522 tarile asiatice au intrat pe pietele din Japonia, Europa si America de Nord, in timp ce "castigatorii" din alte regiuni au avansat doar pe pietele regionale tarile vest si est-europene au castigat mai ales din exportul in cadrul UE Desi situatia s-a imbunatatit mult in ultimii ani, economiile tarilor CEE, inclusiv a Romaniei, sunt inca puternic dezavantajate in comertul cu produse provenind din industriile high-tech Datele releva o crestere a ponderii sectoarelor tradit ionale si a celor bazate pe resurse in comertul acestor tari, ceea ce are ca efect descresterea ratei de imbunatatire a avantajelor comparative Substitutia muncii prin capitalul fizic duce la cresterea intensitatii capitalului fizic in cadrul exportului, ceea ce determina o mai mare capacitate de absorbtie in raport cu cea de creatie stiintifica Tabelul nr 5 ierarhizarea exporturilor din unele tari candidate pe baza inputurilor si a nivelului de calificare a fortei de munca Principale (traditio- nale) Munca- intensive Capital- intensive Orientate de piata Orientate tehnologic Punctaj forta de munca Romania 4 5 2 3 1 D Ungaria 4 3 2 1 5 A Polonia 4 5 3 1 2 C Cehia 2 3 4 1 5 B Slovacia 5 4 2 1 3 B Slovenia 4 5 2 1 3 B Bulgaria 3 5 4 2 1 C Sursa: prelucrare dupa Havlik, 2001; Nota: 5 - nivelul maxim; 1 - nivelul minim; A - forta de munca inalt calificata si intelectuali peste 40%; B - forta de munca inalt calificata si intelectuali peste 30%; C - forta de munca slab calificata si muncitori peste 70%; D- forta de munca slab calificata si muncitori peste 80% Studiile efectuate de-a lungul timpului au relevat faptul ca tarile CEE au demarat procesul de integrare in UE avand o structura a comertului tipica celor mai putin dezvoltate economii: pondere mare a ramurilor intens utilizatoare de forta de munca slab calificata si mari consumatoare de resurse energetice si naturale De-a lungul timpului au avut loc schimbari semnificative in ceea ce priveste structura exporturilor tarilor CEE catre tarile UE Una dintre cele mai importante schimbari s-a inregistrat in Ungaria: deficitul substantial al exporturilor produselor sciento-intensive si capital-intensive a fost eliminat, 523 in unele domenii ajungandu-se chiar la excedent Acest model a fost urmat si de alte tari, cum ar fi Polonia si Cehia, unde reprezentarea deficitara a ramurilor sciento-intensive si capital-intensive in structura exporturilor a fost ameliorata Mai mult decat atat, in Ungaria, Cehia, Polonia, dar si in Slovacia, contributia ramurilor energo-intensive la export (impovaratoare pentru economie) a fost mult diminuata, ceea ce nu s-a intamplat in Romania si Bulgaria in ceea ce priveste cazul Bulgariei s-a constatat chiar o cres tere semnificativa a ponderii det inute de ramurile energo-intensive in totalul exporturilor incepand din anul 1998, in cele mai avansate tari CEE, se constata o scadere semnificativa a ponderii detinute de ramurile munca-intensive in activitatea de comert exterior cu tarile UE, valorile apropiindu-se de cele ale Spaniei si situandu-se sub cele ale Turciei, Portugaliei si Greciei O imbunatatire se observa si in ceea ce priveste reprezentarea ramurilor sciento-intensive si bazate pe forta de munca inalt calificata in structura exporturilor catre UE, in toate tarile candidate cu exceptia Bulgariei si Romaniei Ritmul lent al acumularii tehnologice este explicat si prin faptul ca acest proces inseamna mult mai mult decat o simpla realocare a factorilor de productie De regula, se apreciaza, ca in aceste tari, si indeosebi in Romania si Bulgaria, salariile reduse sunt o sursa a avantajelor comparative in domeniile high-tech si industriile cu intensitate mare a capitalului uman, si reflecta relativa abundenta de cunostinte si capital uman Dar, cheltuielile de C-D, ca sursa majora a cresterii ofertei de cunostinte, chiar pentru industriile cu intensitate tehnologica mai redusa, dar bazate pe cunostinte codificate, sunt in scadere in aceste tari si nu vor mai putea sustine pe viitor acest tip de "avantaj comparativ" imbunatatirea cunostintelor, fie prin sistemul de invatamant, fie prin C-D poate deveni factorul crucial al cresterii capacitatii tehnologice al oricarei tari, inclusiv a Romaniei Activitatea de patentare si iSD au un impact vizibil asupra capacitatii de inovare Elementul esential al societatii bazate pe cunoastere sunt oamenii, iar cel mai bun training este "trainingul prin cercetare" Cunostintele nu sunt o marfa oarecare, ci una specifica, al carui transfer implica timpul necesar formarii multor generatii de oameni de stiinta, care pot acumula si transmite cunostinte Pentru ca acest tezaur sa nu fie pierdut, specialistii sustin nece- sitatea sporirii investitiilor in toate domeniile de cercetare, intrucat tocmai stimularea interactiunii dintre diferitele ramuri ale stiintei face posibil pro- gresul ei Ar fi periculos sa limitam investitiile in cercetare doar la acele do- menii care sunt fierbinti in prezent si sa marginalizam sau sa distrugem do- menii cu traditie in cercetare, in care s-au facut in timp serioase acumulari 524 in comparatie cu SUA si Japonia, competitivitatea exporturilor europene de produse high-tech este mai scazuta, ceea ce a facut ca, incepand cu anul 1997, sa se inregistreze o crestere a deficitului comercial al acestor produse, cu efecte negative asupra inovativitatii, cresterii economice si crearii de noi locuri de munca Existenta si adancirea decalajelor dintre UE si competitorii ei internationali sunt percepute ca efecte directe ale nivelului mai redus al cheltuielilor de C-D (SUA 2,7%, Japonia 3%, iar Europa 1,9%), indeosebi al celor provenind din industrie, dar si al intensificarii fenomenului de migratie intelectuala catre spatiul nord-american sau japonez Majoritatea tarilor membre ale UE au un nivel scazut al cheltuielilor de C-D, in principal datorita implicarii reduse a sectorului privat la acest tip de activitate (56% in UE, fata de 72% in Japonia sau 67% in SUA) Cel de-al doilea factor care contribuie la mentinerea si chiar adancirea decalajului de competitivitate este forta de munca implicata in C-D Astfel, numarul total de cercetatori din UE reprezinta doar o treime din cel al SUA sau Japonia Pe de alta parte, asa cum am mentionat, decalajul este alimentat de migrarea cercetatorilor europeni spre spatiul nord-american sau asiatic, unde sunt mai bine absorbiti de mediul academic si de industrie, unde exista oportunitati numeroase de ocupare in stiinta si tehnologie pentru cercetatorii tineri, salariile fiind considerabil mai mari si unde exista stimulente puternice pentru activitatile si initiativele inovative 3 Tendinte in comertul international cu produse high-tech Comertul cu produse high-tech acopera exportul si importul acelor produse cu o mare intensitate a C-D, reprezentand segmentul cel mai important din punct de vedere tehnologic al comertului international Principalele grupe de produse high-tech sunt: aerospatiale, computere, electronice si telecomunicatii, farmaceutice, masini electrice si neelectrice, chimice si armament Exista o diferenta intre sectoarele high-tech si produsele high-tech, intrucat nu toate bunurile rezultate in aceste sectoare au nivel tehnologic de varf De exemplu, in industria chimica, perceputa pe ansamblu ca fiind high- tech, doar produsele farmaceutice sunt considerate de intensitate tehnologica inalta, restul fiind de nivel tehnologic mediu sau redus importanta productiei si vanzarilor produselor high-tech releva capacita- tea unei tari de a efectua o cercetare de calitate valorificabila, de a produce noi cunostinte, de a transforma cunostintele in bunuri si servicii vandabile pe pietele globale si de a aduce mari sporuri in dinamica eficientei 525 economice si a productivitatii muncii; pe scurt, genereaza un cerc virtuos al invatarii, cresterii productivitatii si competivitatii Pe de alta parte, evolutia in dinamica a comertului cu produse high-tech reflecta tipul de specializarea a unei tari Studiile de specialitate releva o anumita consolidare a modelului de specializare pe masura ce tarile au produs si vandut mai eficient produse si servicii cu care s-au familializat Pentru tarile care vor sa-si dezvolte productia high-tech exista bariere de intrare foarte puternice, intrucat sunt necesare: cunostinte, investitii mari si un minim, la nivel destul de inalt, al eficientei productiei de scara Tabelul nr 6 Ponderea pietelor mondiale in exportul cu produse high-tech in anii 1995 si 1999 (%) Zone de export 1995 1999 intra-EU 20 21 Extra-EU 15 14 tari candidate 1 1 EFTA 2 2 ASEAN 5 6 Alte tari asiatice 5 6 NAFTA 23 25 DAC 25 19 in ultimul deceniu, Europa si-a pierdut avantajul in comertul high-tech, inregistrand deficite tot mai mari la aceste produse, mai ales in ceea ce priveste computerele si electronicele Pe masura ce capacitatea de productie interna s-a redus, a avut loc o intensificare a importurilor importul de produse high-tech poate fi complementar exportului, intrucat incor- porarea unor noi cunostinte in economie poate determina dezvoltarea altor sectoare importanta comertului cu produse high-tech decurge si din faptul ca este cel mai important segment al inovarii tehnologice, avand cele mai inalte ritmuri de crestere dintre toate produsele in numeroase tari dezvoltate, comertul cu produse high-tech reflecta abilitatea tarii de a sustine o activitate de C-D valorificabila pe pietele internationale Mai mult, sectoarele care produc aceste bunuri sunt o sursa de valoare adaugata inalta si de locuri de munca bine salarizate Exportul acestor produse reprezinta un important indicator de competiti- vitate al unei economii bazate pe cunoastere, intrucat materializeaza si 526 difuzeaza noi tehnologii cu un puternic impact atat asupra economiei, cat si asupra societatii La nivel european, in anul 2000, datele releva existenta unui deficit in crestere: 48 miliarde euro fata de 9 miliarde euro in anul 1995, in timp ce in Japonia excedentul comercial a crescut cu 15 miliarde euro, dupa o perioada de stationaritate de cinci ani (1995-1999) in SUA, balanta comerciala a trecut de la excedent la deficit Valoarea exportului cu produse high-tech al tarilor UE a atins in anul 2000 185,4 mld euro, ceea ce reprezinta 19,7% din totalul exporturilor, iar a importului 233,6 mld euro (22,7% din total importuri) Se observa ca fata de anul 1995 s-au produs schimbari atat in structura, cat si in volumul comertului exterior: volumul exportului cu produse high-tech 87,7 mld euro (15,3% din total export) si 96,9 mld euro volumul importurilor (17,8% din total importuri) Tabelul nr 7 Ponderea importului si exportului de produse high-tech in totalul comertului exterior in anul 2000 si ritmul mediu anual al cresterii exportului in perioada 1995-2000 (%) tarile importul Exportul Cresterea exportului irlanda 37,4 40,5 23,1 SUA 20,9 29,8 17,1 Japonia 20,0 26,9 10,4 Franta 23,2 25,5 15,1 Regatul Unit 21,9 24,9 15,1 Finlanda 19,2 23,5 24,6 Olanda 22,4 22,8 22,3 EU-15 22,7 19,7 16,1 Suedia 18,5 18,7 17,7 Germania 18,7 16,1 15,6 Danemarca 15,3 14,4 15,5 Austria 15,5 12,8 15,8 Belgia-Luxemburg 10,1 8,6 19,5 italia 12,9 8,4 10,5 Grecia 10,6 6,7 24,6 Spania 12,0 6,4 13,7 Portugalia 10,7 5,5 12,7 Sursa: European Report on S&T indicators, 2003, p 363 Tabelul nr 8 intensitatea C-D in diferite ramuri ale industriei prelucratoare, clasificate dupa nivelul tehnologic in anul 2000 (%) Total OECD SUA Cana- da Japo- nia EU Ger- mania Franta italia UK Sue- dia Dane- marca Nor- vegia Fin- landa industrii high-tech Aviatie, spatiale 14,2 14,6 10,1 9,9 14,6 29,1 14,5 11,9 9,3 15,3   0,9 0,9 Farmaceutice 10,8 12,4 7,4 9,6 10,0 8,4 8,7 6,0 18,6 21,5 14,8 11,8 14,0 Computere 9,3 14,7 6,8 7,5 4,0 7,5 5,6 7,2 2,0 12,0 5,4 7,8 3,1 Radio, TV 8,0 8,6 12,7 6,0 10,2 13,0 10,3 11,7 6,2 17,8 7,7 25,7 11,4 Medicale, optice, precizie 7,3 7,9   0,1 5,9 6,1 11,1 1,0 3,5 8,2 6,1 3,1 7,0 industrii cu nivel tehnologic superior Masini electrice 3,9 4,1 0,9 6,8 2,4 2,4 2,6 1,0 4,8 2,6 1,5 2,0 4,5 Autovehicule 3,5 4,5 0,2 3,1 3,6 4,6 3,2 3,3 2,9 6,1   1,8 1,8 Chimie ind 3,1 3,1 0,8 4,7 2,5 4,4 2,4 0,8 2,5 2,2 1,7 2,2 2,8 Echip de transport 2,4   0,2 2,6 2,6 5,5 2,6 1,2 1,5 2,7 0,3 0,8 9,4 Masini si echip 1,9 1,6 1,2 2,2 1,8 2,3 2,0 0,5 2,1 4,0 3,2 2,6 2,4 industrii cu nivel tehnologic mediu Rafin petrol, carbune, energie 1,0 1,0 0,6 0,7 0,9 0,3 0,9 0,3 2,9 0,4   0,8 0,8 Cauciuc, mase plastice 0,9 1,0 0,4   0,8 0,9 1,6 0,5 0,4 1,5 0,8 0,7 1,7 Alte produse nemetalice 0,9 0,8 0,2 2,2 0,5 0,7 0,5 0,1 0,5 0,9 0,9 0,6 1,4 Reparatii echipamente 0,9   0,6 0,8 0,9 1,4 0,4 1,2 0,7 2,0 0,8 0,5 0,7 Metale de baza 0,8 0,4 0,6 1,3 0,6 0,6 1,1 0,3 0,4 0,8 0,6 1,5 0,7 Produse fabricate din metal 0,6 0,7 0,4 0,8 0,4 0,5 0,5 0,2 0,4 0,8 0,2 0,5 1,1 industrii cu nivel tehnologic redus Lemn, hartie, 0,3 0,5 0,2 0,4 0,2 0,1 0,1 0,0 0,1 0,7 0,1 0,3 0,5 Alimentara, bauturi, tutun 0,3 0,3 0,2 0,7 0,2 0,2 0,3 0,1 0,4 0,4 0,4 0,3 0,6 Textile, produse textile, pielarie, incaltaminte 0,3 0,2 0,4 0,7 0,2 0,5 0,3 0,0 0,2 0,5 0,1 0,6 0,6 Total ind prelucratoare 2,5 3,1 1,2 2,8 1,9 2,5 2,4 0,8 2,1 3,7 1,6 1,4 1,9 Sursa: OECD - Science, Technology and industry Scoreboard, 2001 528 Semnificatia pe care o are activitatea de cercetare pentru dezvoltarea industriilor high-tech se poate observa din tabelul nr 8, din care rezulta ca "intensitatea C-D" (masurata prin ponderea cheltuielilor de C-D in volumul total al productiei ramurii) scade, pe ansamblul tarilor OECD, odata cu descresterea nivelului tehnologic al ramurii Este interesant de observat faptul ca, daca in ramurile cu nivel tehnologic scazut intensitatea C-D nu difera prea mult intre tari, pentru industriile cu nivel tehnologic mediu si inalt diferentele privind investitiile in C-D sunt evidente Astfel, diferenta dintre nivelul minim si maxim este de 13,7 puncte pro- centuale in industria aviatiei si spatiala, de 15,5 puncte procentuale in cazul industriei farmaceutice, 12 puncte procentuale in industria computerelor, 19,7 puncte procentuale in industria de echipamente radio, TV si de 11 puncte procentuale in industria instrumentelor medicale, de precizie si optice 4 Analiza relatiei dintre activitatea de C-D si export in Romania La nivelul anului 2001, activitatea de C-D din intreprinderile romanesti a fost finantata in proportie de 96% din surse nationale si de 4% din fonduri din strainatate, ceea ce releva o stationare a fenomenului de izolare a C-D de firma in conditiile in care in tarile dezvoltate se pune un accent din ce in ce mai mare pe cercetarea de tip colaborativ si pe crearea unor retele internationale de cercetare, cresterea fata de anul 2000 cu 1,6 puncte procentuale a volumului fondurilor din strainatate destinate cercetarii din intreprinderi poate fi considerata nesemnificativa (tabelul nr 9) Tabelul nr 9 Cheltuieli pentru C-D efectuata de intreprinderi grupate pe surse de provenienta, (%) 2000 2001 Total 100,00 100,00 Fonduri din tara, din care 97,63 96,00 - publice 33,98 31,01 - de la agent i economici 20,71 16,74 - inv atamant superior 0,38 0,51 - asociat ii nelucrative 0,19 - - surse proprii 41,46 46,32 - alte fonduri 0,90 1,42 Fonduri din strainatate 2,37 4,00 Sursa: iNSSE - Anuarul Statistic al Romaniei, 2002 529 Se observa ca principalele surse de fonduri sunt, alaturi de bugetul de stat, cele proprii (46,32% in anul 2001) Contributia invatamantului superior la activitatea de C-D din cadrul intreprinderilor este deosebit de mica (0,51%), ceea ce scoate in evidenta absenta parteneriatelor cercetare- firme, care sunt cruciale in obtinerea unor rezultate performante ale activitatii economice contemporane Economia bazata pe cunoastere este esentialmente o economie relationala, bazata pe comunicare si colaborare si in acest context, structura actuala a fondurilor de finantare a C-D de firma releva existenta unor disfunctionalitati majore Pe de alta parte, din volumul total al cheltuielilor de C-D efectuate in cadrul intreprinderilor, cele din industria prelucratoare detin cea mai mare pondere, in anul 2001 inregistrandu-se o usoara scadere in favoarea intreprinderilor din agricultura (tabelul nr 10) Tabelul nr 10 Cheltuieli de C-D efectuate in intreprinderi din diferite ramuri ale economiei nationale (%) 2000 2001 Total intreprinderi 100 100 Agricultura 11,38 13,02 ind extractiva 9,23 8,36 ind prelucratoare 66,77 64,55 Alimente si bauturi 0,05 0,09 Textile 1,4 0,65 Prelucrarea lemnului 0,13 0,18 Celuloza 0,61 0,49 titei 0,38 1,41 Chimie 5,04 4,9 Cauciuc 0,92 0,52 Alte produse minerale nemetalice 2,14 1,01 Metalurgie 10,76 10,13 Constructii metalice 44,85 44,84 Mobilier si alte activitati 0,51 0,33 Energie electrica 8,71 9,47 Constructii 1,28 1,19 Alte activitati, din care: 2,64 3,4 CD 0,87 0,99 Sursa: iNSSE - Anuarul statistic al Romaniei, 1998, 2000, 2002 Tabelul nr 11 Valoarea exportului pe principalele activitati din industria prelucratoare din Romania (milioane USD) 1996 1997 1998 1999 2000 2001 ramuri high-tech Tehnica de calcul si de birou 3 3 9 104 131 80 Echipamente radio, TV si comunicatii 16 11 30 43 394 400 Aparatura si instrumente medicale, de precizie, optice, ceasornicarie 19 19 31 28 34 52 Farmaceutica 9 11 9 7 12 10 ramuri cu nivel tehnologic superior Chimie, fibre sintetice 864 721 480 444 632 612 Masini si echipamente 479 533 511 488 516 670 Masini si aparate electrice 221 223 290 325 370 515 Mijloace de transport rutier 172 218 140 185 230 263 Alte mijloace de transport 239 215 275 325 339 361 ramuri cu nivel tehnologic mediu Metalurgica 1122 1433 1423 1168 1591 1400 Prelucrarea titeiului, cocsificarea carbunelui 596 504 382 341 696 644 Prelucrarea cauciucului, maselor plastice 79 71 74 81 90 113 Alte produse nemetalice 233 250 251 220 207 215 Constructii metalice si produse din metal 170 171 184 175 164 186 ramuri cu nivel tehnologic scazut incaltaminte, pielarie 530 572 636 718 836 1052 Textile, confectii, blanarie 1699 1905 2144 2194 2306 2998 Lemn 306 356 398 467 532 522 Alimentara, bauturi 274 353 198 157 147 181 Sursa: iNSSE - Anuarul de comert exterior al Romaniei: 2002, 2000, 1998 531 Analiza structurii cheltuielilor de C-D efectuate in intreprinderile din cadrul industriei prelucratoare releva mentinerea unei ponderi foarte ridicate a cheltuielilor efectuate in domeniul constructiilor metalice si in cel al metalurgiei, ramuri cu un nivel tehnologic foarte scazut in conditiile in care, la nivelul anului 2001, 31,01% din totalul fondurilor de C-D proveneau din surse publice, este necesar sa subliniem ca acestea nu au avut o destinatie adecvata tendintelor actuale, de incurajare si stimulare a domeniilor de varf, care se manifesta pe plan mondial De asemenea, trebuie remarcat faptul ca, desi in Romania exista domenii de cercetare cu traditie si ale caror performante au fost recunoscute de-a lungul timpului pe plan mondial, cum este chimia spre exemplu, nici acestea nu se bucura de o sustinere financiara deosebita Din datele prezentate in tabelul nr 11 se observa ca pe ansamblul industriei prelucratoare* exportul a avut o tendinta ascendenta, in anul 2001 inregistrandu-se fata de 1996 un spor absolut de 2243 mil USD in cazul industriei chimice, anterior mentionata, se constata ca desi incepand cu anul 2000 valoarea exportului produselor din acest domeniu a crescut, aceasta inca nu a atins performanta anului 1996 Cu toate ca exportul de produse high-tech a fost cel mai dinamic in perioada 1996 - 2001, valoarea sa crescand de peste 11 ori, contributia acestuia la volumul total al exporturilor a fost nesemnificativa in comparatie cu cea ramurilor cu nivel tehnologic inferior (figura nr 1) Exportul de produse provenind din ramurile cu nivel tehnologic scazut a avut indici de crestere mai mari (169,2%) decat cei din ramurile de nivel mediu (116,2%) sau superior (122,6%) in ceea ce priveste continutul tehnologic al exportului (tabelul nr 12) se poate constata ca dupa o perioada de usoara scadere (anii 1997 si 1998) ponderea produselor exportate provenite din ramurile de complexitate tehnologica superioara si high-tech in totalul exportului este in crestere, la nivelul anului 2001 detinand 28,9% din valoarea exportului, valoare aproximativ egala cu cea din 1996 Produsele de complexitate tehnologica inferioara detin in continuare cea mai mare pondere in totalul exportului industriei prelucratoare romanesti (peste 40% in toata perioada analizata), alaturi de produsele de nivel tehnologic mediu depasind 70% Datele pezentate in tabelul nr 11 arata ca peste 50% din activitatea de export a ramurilor cu nivel tehnologic inferior este realizata in domeniile incaltaminte si pielarie si textile, confectii si blanarie, domenii in care predomina productia in lohn  Pentru aceasta analiza au fost utilizate datele furnizate de iNSSE privind exportul pe principalele activitati (clasificare CAEN), grupate dupa criteriul continutului tehnologic conform metodologiei OECD 532 Figura nr 1 Evolutia volumului exportului industriei prelucratoare 12000 10000 8000 6000 4000 2000 0 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Ani Tabelul nr 12 Structura exportului pe activitati ale industriei prelucratoare grupate in functie de nivelul tehnologic (%) Grupe de activitati industriale 1996 1997 1998 1999 2000 2001 High-tech 0,7 0,6 1,1 2,4 6,2 5,3 Superior 28,1 25,2 22,7 23,6 22,6 23,6 Mediu 31,2 32,1 31,0 26,7 29,8 24,9 inferior 40,0 42,1 45,2 47,3 41,4 46,2 Sursa: prelucrare dupa date iNSSE - Anuarul de comert exterior al Romaniei, 1998, 2000, 2002 high-tech superior mediu inferior total Modificari structurale ale exportului din Romania Figura nr 2 533 in comparatie cu statele UE, dar si cu unele state candidate la aderare se observa ca ponderea produselor high-tech in exportul romanesc este inca destul de redusa (tabelul nr 13) Dintre tarile CEE se remarca Polonia cu o pondere relativ stationara, dar si Ungaria care a inregistrat o crestere de 18,3 puncte procentuale intre tarile UE merita a fi subliniata evolutia Finlandei, a carei pondere a produselor high-tech in totalul exportului tinde sa o egaleze pe cea a Regatului Unit al Marii Britanii (valoarea cea mai mare 24,9%) Experienta tarilor dezvoltate a relevat, asa cum am mentionat anterior, existenta unei corelatii puternice intre volumul cheltuielilor de C-D alocate de firme, competitivitatea productiei industriale si dinamica exportului cu produse de nivel tehnologic inalt Statisticile referitoare la activitatea de C-D realizata de intreprinderile din industria prelucratoare romaneasca releva pentru perioada 1995-2001 o reducere ingrijoratoare a ponderii acestora in totalul intreprinderilor din industria prelucratoare, de la 28,9%, la 5,2% (tabelul nr 14) Tabelul nr 14 Ponderea intreprinderilor care au avut activitate de cercetare in totalul intreprinderilor din industria prelucratoare (%) 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Total 28,9 31,9 9,8 10,2 10,1 7,4 5,2 Alimentara si bauturi 17,1 19,1 2,7 3,2 2,4 1,3 0,6 Textila si produse textile 23,5 30,7 11,6 10,7 10,0 7,6 2,4 Confectii de imbracaminte 20,0 23,6 0,8 3,0 4,7 1,7 1,2 Pielarie si incaltaminte 21,8 21,1 2,6 3,5 4,8 3,0 - Prelucrarea lemnului (exclusiv mobila) 17,9 22,2 3,0 3,6       Celuloza, hartie si carton 54,5 61,9 15,9 16,2 8,1 - - Edituri, poligrafie si reproducerea inregistrarilor pe suporti 10,5 9,0           Prelucrarea titeiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari 46,7 64,3 41,7 33,3 38,5 15,4 7,7 Chimie si fibre sintetice si artificiale 44,7 59,3 28,6 29,1 30,9 23,6 19,1 Prelucrarea cauciucului si maselor plastice 43,8 53,1 24,2 25,3 23,0 17,6 9,5 Alte produse din minerale nemetalice 31,9 35,7 7,5 8,8 10,8 7,0 3,8 Metalurgie 50,8 54,0 27,6 22,7 17,2 13,8 8,0 Constructii metalice si produse din metal 36,8 33,0 6,4 6,9 6,7 5,3 3,6 Masini si echipamente 47,6 50,7 28,3 25,9 27,1 22,7 20,2 534 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Masini si aparate electrice 72,5 75,6 44,6 38,6 30,0 26,7 26,7 Echipamente, aparate radio, televiziune si comunicatii 30,0 58,8 26,9 40,0 29,2 25,0 25,0 Aparatura si instrumente medicale, de precizie, optice si ceasornicarie 52,0 56,0 33,3 24,2 25,8 29,0 16,1 Mijloace de transport rutier 51,4 71,1 22,7 31,3 32,3 27,7 23,1 Alte mijloace de transport 32,4 38,1 17,0 16,7 20,8 11,3 9,4 Mobilier si alte activitati neclasificate 25,4 33,8 2,9 7,4 7,3 4,4 2,8 Sursa: iNSSE - Anuarul statistic al Romaniei, 1998, 2000, 2002 in industriile in care se produc cele mai numeroase produse high-tech, ponderea intreprinderilor cu activitate de C-D a scazut de la 44,7% la 19,1% in chimie; de la 72,5% la 26,7% in ramura masini si aparate electrice; de la 30% la 26,7% in sectorul echipamente, aparate radio, TV si comunicatii; de la 52,0% la 16,1% in ramura aparaturii si instrumentelor medicale, de precizie, optica si ceasornicarie Aceste ramuri se mentin printre cele care au o pondere relativ ridicata a intreprinderilor cu activitate stiintifica in aceste conditii activitatea inovativa a firmelor, indispensabila pentru ridicarea nivelului competitiv al produselor este foarte scazuta, influentand si volumul exportului de produse de nivel tehnologic ridicat Din datele tabelului nr 15 rezulta ca ponderea intreprinderilor din industria prelucra- toare, la care valoarea produselor noi si imbunatatite reprezinta cel putin 10% din valoarea exportului, a scazut substantial in majoritatea ramurilor, inclusiv in cele high-tech: de la 27,5% la 18,3% in sectorul masinilor si aparatelor electrice; de la 10% la 4,2% in ramura echipamentelor si aparatelor de radio, TV si comunicatii; de la 12% la 3,2% in domeniul aparaturii si instrumentelor medicale, de precizie, optice si ceasornicarie Chiar si in cadrul ramurilor care detin o pondere mare in activitatea de export, cum ar fi industria textila (de nivel tehnologic inferior) se pot constata scaderi dramatice ale contributiei activitatii de C-D, ceea ce reflecta o anumita tendinta de subevaluare a potentialului national - in ramurile in care predomina productia lohn, activitatea de C-D este lasata in seama companiilor straine in unele domenii, cum ar fi pielaria si incaltamintea, activitatea de C-D nationala a fost suprimata Se observa ca in perioada 1995 - 2001 si in ramurile cu nivel tehnologic superior tendinta de scadere a contributiei produselor noi si imbunatatite atat la activitatea de export, cat si in cifra de afaceri se manifesta la fel de puternic: de la 27,5% la, respectiv, 18,3% pentru export, si de la 45% la 15%, pentru cifra de afaceri (tabelul nr 16) 535 Tabelul nr 15 Ponderea intreprinderilor din industria prelucratoare la care valoarea produselor noi si imbunatatite depaseste 10% din exporturile realizate (%) 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Total 8,6 10,9 3,0 2,5 2,0 2,3 2,4 Alimentara si bauturi 0,2 0,2 0,1 0,1 0,2 - 0,1 Textila si produse textile 10,0 14,4 5,4 5,4 2,0 4,4 1,6 Confectii de imbracaminte 9,6 13,6 0,3 0,3 0,3 0,2 0,5 Pielarie si incaltaminte 9,1 7,0 1,3 1,7 1,8 1,8 - Prelucrarea lemnului (exclusiv mobila) 5,3 10,1 1,8 2,0       Celuloza, hartie si carton - 23,8 4,6 - - - - Edituri, poligrafie si reproducerea inregistrarilor pe suporti - -           Prelucrarea titeiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari 6,7 7,1 - - - - - Chimie si fibre sintetice si artificiale 8,2 10,5 0,9 - - - - Prelucrarea cauciucului si maselor plastice 25,0 24,5 10,6 5,3 4,1 2,7 1,4 Alte produse din minerale nemetalice 7,8 9,3 2,2 1,5 1,6 1,1 2,2 Metalurgie 11,1 15,9 10,5 2,3 2,3 1,1 4,6 Constructii metalice si produse din metal 10,4 15,6 3,0 1,3 1,8 2,7 3,6 Masini si echipamente 18,0 23,5 9,8 10,8 8,5 6,9 9,3 Masini si aparate electrice 27,5 26,8 14,3 17,5 8,3 25,0 18,3 Echipamente, aparate radio, televiziune si comunicatii 10,0 23,5 15,4 10,0 8,3 12,5 4,2 Aparatura si instrumente medicale, de precizie, optice si ceasornicarie 12,0 4,0 - - 3,2 6,5 3,2 Mijloace de transport rutier 21,6 28,9 6,1 10,5 7,7 6,2 10,8 Alte mijloace de transport 2,7 9,5 5,7 - 5,7 1,9 5,7 Mobilier si alte activitati neclasificate 20,0 25,7 1,2 2,1 2,4 2,4 2,8 Sursa: iNSSE - Anuarul statistic al Romaniei, 1998, 2000, 2002 Tabelul nr 16 Ponderea intreprinderilor la care produsele noi si modernizate au depasit 10% din cifra de afaceri (%) 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Total 11,9 15,9 3,6 2,7 2,8 2,3 2,1 Alimentara si bauturi 3,8 6,5 0,4 0,6 0,5 0,2 - Textila si produse textile 12,7 19,1 6,6 4,6 3,6 2,8 1,2 Confectii de imbracaminte 9,6 12,7 0,3 0,3 0,3 0,5 0,5 Pielarie si incaltaminte 10,9 8,8 0,6 1,2 1,8 1,8 - 536 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 Prelucrarea lemnului (exclusiv mobila) 5,3 10,1 1,2 2,0       Celuloza, hartie si carton 18,2 19,0 4,6 - 2,7     Edituri, poligrafie si reproducerea inregistrarilor pe suporti 5,3 4,5           Prelucrarea titeiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari 13,3 7,1 - - - - - Chimie si fibre sintetice si artificiale 8,2 14,0 0,9 0,9 2,7 0,9 3,6 Prelucrarea cauciucului si maselor plastice 20,8 30,6 10,6 5,3 8,1 5,4 6,8 Alte produse din minerale nemetalice 9,2 15,0 3,8 2,0 2,2 1,1 2,2 Metalurgie 14,3 20,6 10,5 2,3 2,3 2,3 2,3 Constructii metalice si produse din metal 16,0 22,0 2,6 2,2 1,8 2,2 1,8 Masini si echipamente 24,3 31,5 11,1 9,6 11,7 7,7 9,3 Masini si aparate electrice 45,0 46,3 21,4 19,3 15,0 16,7 15,0 Echipamente, aparate radio, televiziune si comunicatii 15,0 47,1 19,2 13,3 12,5 16,7 8,3 Aparatura si instrumente medicale, de precizie, optice si ceasornocarie 24,0 28,0 10,0 3,0 3,2 6,5 6,5 Mijloace de transport rutier 27,0 36,8 7,6 10,5 7,7 9,2 7,7 Alte mijloace de transport 5,4 16,7 5,7 3,7 5,7 1,9 3,8 Mobilier si alte activitati neclasificate 20,0 25,7 1,7 2,1 2,8 2,0 1,2 Sursa: iNSSE- Anuarul statistic al Romaniei, 1998, 2000, 2002 Analiza gradului de sustinere a activitatii de export prin import* (tabelul nr 17) releva o tendinta de crestere a acestui indicator, pentru produsele high-tech, cu exceptia industriei farmaceutice Se evidentiaza cresterea spectaculoasa in anul 2001 a importurilor pentru export in domeniul aeronavelor si navelor spatiale 257,9%, fata de 28,2% in anul 1996 importurile destinate productiei cu continut tehnologic superior au avut o evolutie descrescatoare lenta, in timp ce produsele cu continut tehnologic mediu si inferior au inregistrat modificari mai evidente, atat in sensul cresterii (produse minerale, alimente si bauturi, materiale si articole textile), cat si al descresterii (automobile si tractoare, produse din lemn, incaltaminte, umbrele si palarii) in toate cazurile, dinamica importurilor a fost mai mare decat cea a exporturilor, cea mai accentuata diferenta putand fi observata la produsele high-tech (figura nr 3) * Date din Nomenclatorul Combinat al produselor clasificate in functie de continutul tehnologic 537 Figura nr 3 Dinamica activitatii de comert exterior in functie de nivelul tehnologic al produselor Tabelul nr 17 Raportul dintre exportul si importul diferitelor ramuri ierarhizate dupa nivelul tehnologic (%) 1996 2001 - farmaceutice 5,7 2,6 - mas ini, aparate, echipamente electrice, de inregistrat s i reprodus sunete si TV 31,9 60,2 - optice, foto, medicale, de precizie 6,8 12,9 - aeronave, nave spat iale 28,2 257,9 - produse chimice 41,3 - automobile, tractoare 55,0 33,5 - produse minerale 3,9 35,0 - materiale plastice s i cauciuc 43,0 30,5 - articole din metal comun 177,3 133,2 538 1996 2001 - alimente, ba uturi 5,6 17,3 - piela rie, blan a rie 20,0 28,1 - materiale s i articole textile 29,0 119,2 - inc a l taminte, umbrele, pa l a rii 407,2 386,6 - produse din lemn, exclusiv mobilier 569,0 481,0 Sursa: iNSSE - Anuarul de comert exterior al Romaniei, 1998, 2000, 2002 Analiza contributiei activitatii de C-D la performantele exportului industriei prelucratoare romanesti evidentiaza existenta si persistenta unor aspecte negative: nealocarea corespunzatoare a fondurilor de C-D, mentinerea unei ponderi ridicate a exporturilor in ramurile cu nivel tehnologic mediu sau inferior, diminuarea dramatica a valorificarii rezultatelor C-D in activitatea de export Cauzele care au dus la cronicizarea unui export necompetitiv din punct de vedere al nivelului tehnologic, pot fi grupate din perspectiva intreprinderii, in doua categorii principale: interne si externe in grupa cauzelor interne am inclus managementul deficitar al intreprinderilor, nivelul scazut al salarizarii personalului de C-D, incapacitatea intreprinderilor de a sustine financiar demersul activitatilor cu caracter inovativ si de a-si asuma riscurile implicate de cercetarea in domeniile high-tech, necorelarea ofertei de cercetare cu cererea de pe piata, ignorarea tendintelor si evolutiilor mondiale din domeniu Cauzele externe cuprind deficientele cadrului legislativ, imaturitatea pietei nationale, implicarea ineficienta sau lipsa de implicare a factorilor de decizie guvernamentali in sustinerea activitatilor de C-D in domeniile cu nivel tehnologic superior sau high-tech Referinte bibliografice 539 1 Damijan, J - The role of FDi, absorbative capacity and trade in transforming technology to transition countries - Project PHARE, 1997; 2 Radosevic, S si Dyker, D - Tehnological integration and global marginalization of CEE countries - SPRU 1997; 3 *** - Contribution to the panel session on Science and Policy Making - Opening Session of European Research 2002 - University of Milan, italy, 11 nov 2002; 4 **** - World investment Report: Transnational Corporations and Export Competitiveness - UNCTAD, 2002; 5 *** - Third European Report on Science and Technology indicators 2003; Towards a Knowledge-Based Economy - Luxemburg, OOEPC, 2003; 6 Havlik, P - Competitiveness of industry in CEE Candidate Countries - The Vienna institute for international Economic Studies, 2001 Relatia export-capital uman Continut impact dr Steliana PERt, dr Valentina VASiLE 1 Precizari teoretico-metodologice Relatia si respectiv impactul exportului asupra capitalului uman poate fi examinata atat static cat si dinamic sub doua aspecte majore: 1 1 Valorizarea si sporirea capitalului uman national Primul aspect si, poate la prima vedere, cel mai important priveste incidenta exportului asupra valorizarii si sporirii capitalului uman national Caseta nr 1 Conceptul de capital uman  Capitalul uman este, de regula, definit ca ansamblul cunostintelor teoretice generale si de specialitate, al deprinderilor de munca, atitudinilor si comportamentelor native si insusite in procesul de invatamant si formare profesionala sau prin experienta la locul de munca, cunostinte, deprinderi si comportamente pe care cel ce le poseda le foloseste in procesul de creare de bunuri si servicii si care genereaza venituri atat pentru posesorul lor cat si pentru societate (Steliana Pert, 2001; The Oxford Dictionary for the Business World, 1993 s a ) "Diferenta dintre caracterele cele mai deosebite dintre un filozof si un om obisnuit pare a nu se datora atat de mult naturii lor, cat deprinderilor si educatiei" (Adam Smith)  Capitalul uman este, prin cont inut s i efecte, o forma de capital: "Cel mai de pret capital este cel investit in fiinta umana" (Alfred Marshall) Cea de a patra forma de capital, remarca Adam Smith este intruchipata in capacitatile dobandite sau folositoare ale membrilor societatii Aceste capacitati, a caror dobandire necesita o cheltuiala se regasesc in persoana fiecarui individ, in proprietatea acestuia, dar in egala masura fac parte din avutia societatii careia el ii apartine "indemanarea perfectionata a unui lucrator poate fi considerata in acelasi mod ca o masina sau o unealta de 541 munca ce imbunatateste si scurteaza munca si care, desi costa, necesita o anumita cheltuiala, restituie totusi aceasta cheltuiala sub forma unui venit" (Adam Smith) Capitalul uman - este un concept si un proces multidimensional si multifactorial determinat Este multidimensional deoarece in componenta sa intra o serie de elemente cum sunt: cunostinte, competente, calificari, deprinderi, talente, comportamente, trasaturi de caracter si personalitate, capacitati de mobilitate, adaptare si participare, intr-un cuvant, o apreciabila diversitate de componente in plus, se raporteaza si la starea de sanatate, modelul de consum si calitatea acestuia, relatiile familiale si cele comunitare, la mobilitatea profesionala si la cea spatiala etc De aceea relevanta sa poate fi pusa in valoare nu numai prin cat si ce produce, cu ce costuri, ci si prin numeroasele sale efecte de (auto) antrenare si propagare Este, totodata, multifactorial determinat, deoarece configuratia sa calitativ- structurala este dependenta de o multime de factori, cum sunt: zestrea genetica (calitati mostenite prin nastere); nivel si calitate a educatiei si culturii, pornind din familie si continuand cu procesele de invatare si instruire pe tot parcursul vietii; investitia in dezvoltarea copilului, in genere a individului - "investitiile facute in timpul copilariei (in principal ale familiei, s n ) sunt cruciale pentru dezvoltarea ulterioara" (L Bloom, 1976) investitia in om - in buna masura dependenta de starea economiei si veniturile disponibile ale familiei si  sau individului - au devenit pe termen mediu si lung forma cea mai importanta si eficienta de investitie in legatura cu aceasta, Gary Becker - unul din gigantii "scolii capitalului uman" remarca "( ) majoritatea oamenilor au aptitudini intrinsece egale pentru a beneficia de o educatie universitara; numai saracia, ignoranta si prejudecatile ii pot impiedica pe unii sa dobandeasca o astfel de educatie Cauza cea mai importanta a diferentelor de sanse favorabile o constituie inegalitatea fondurilor disponibile" (s n ) (Gary Backer, 1993) in final, aceasta se reflecta si in procesul de segmentare, de stratificare a "pietei capitalului uman" Un alt factor cu pondere in configuratia capitalului uman este experienta sociala a individului care poate, fie favoriza, consolida capitalul uman, fie sa conduca - pe diferite canale - la degradarea acestuia in raport cu ceea ce reprezenta la un moment dat sau in raport cu un pachet de criterii de referinta in fine, in acest context, o ultima remarca: investitia in producerea si utilizarea capitalului uman - masurat prin stocul de educatie si formare profesionala, de cunostinte si dinamica acestora - este generatoare, in flux continuu, s-ar putea spune, pe scara largita de avantaje comparative si competitive Castiga persoanele, colectivitatile si natiunile care - intr-o lume tot mai globalizata - actioneaza pentru conservarea, protectia si dezvoltarea stocului propriu de capital uman si folosirea acestuia in serviciul dezvoltarii umane durabile Cu mai bine de 150 de ani in urma, Jhon Stuart Mill sublinia, 542 cu indreptatire, ca rapiditatea cu care unele tari, popoare, reusesc sa-si revina in urma unor catastrofe, este direct dependenta de masura in care stocul de cunostinte si priceperi se mentine" (Jhon Stuart Mill, 1848) Sau adaugam noi, pierderile de substanta utila, creativ-productive sunt modeste, masa critica a capitalului uman mentinandu-se la cote care permit valori- ficarea celorlalte forme de capital, refacerea si progresul individual si societal Sau , altfel spus transformarea prin educatie si formare profesionala, prin utilizare performanta a resursei umane in capital uman 1 1 1 Analiza exportului in relatia sa de determinare cu forta de munca - numeric, calitativ-structural, cu pachetul de recompense etc - are sau ar trebui sa aiba in vedere ca reper de prima marime competitivitatea produselor romanesti pe pietele externe in aceasta ipostaza intra in joc doua elemente deopotriva de importante: a) calitatea capitalului uman - sistemul integrat de competente al angajatilor care sunt antrenati, de pe diferite pozitii, in realizarea exportului (avem in vedere atat productia cat si distributia produselor, relatiile comerciale externe in ansamblul lor) in cele din urma, in competitia acerba de pe piata interna si pietele externe, aceasta se regaseste in avantajele comparative si sau competitive ale produselor romanesti exportate sau a celor ce se vand pe piata interna; b) costul fortei de munca - total si sau pe unitate de produs exportat - in calitatea sa de componenta a costului total al produsului (productiei) exportat Evident, daca forta de munca este ieftina, sau mai ieftina in raport cu competitorii de pe aceeasi piata, produsul exportat este mai ieftin, competitivitatea sa este comparativ mai inalta De altfel, costul fortei de munca a fost si ramane inca - cu deosebire in industriile mari consumatoare de munca (labour intensive) un argument puternic al localizarii  dezvoltarii unor industrii in anumite zone sau al migrarii acestora spre alte zone, in situatii in care, in raport cu performantele obtinute salariile si complementele salariale in zona de amplasare tind, sub presiune sindicala, sa sporeasca 1 1 2 Din perspectiva formarii si consolidarii unei economii de piata functionale Romania prin prisma comertului exterior dispune de o serie de conditii favorabile, intre care:  o populat ie totala de aproape 22 milioane persoane care este un argument puternic in favoarea formarii unei importante piete interne pentru valorificarea produselor nationale si a importurilor, favorizata si de pozitia sa geostrategica ("nod de comunicatii", cap de pod intre Europa - Rusia - Asia);  un potent ial de munca important: peste 9,6 milioane persoane active; aproximativ 8,7 milioane populatie ocupata (dupa datele Balantei 543 fortei de munca);  o forta de munca - care in ciuda unor pierderi inerente de calificare intr-o perioada marcata deopotriva de tranzitia la economia de piata si de noua revolutie tehnologica - continua sa-si mentina o serie de avantaje in ce priveste stocul de capital uman, nivelul de competenta, fiind in unele arii (familii) ocupational-profesionale competitiva la scara internationala direct sau prin valoarea adaugata a produselor exportate;  costul fort ei de munca, total sau si salarial, comparativ cu cel din tarile dezvoltate si cu cele mai multe dintre tarile candidate, este sensibil mai redus in acest domeniu s-au constatat o serie de paradoxuri: pe de o parte salariile si veniturile sunt subevaluate in activitati de varf, cu forta de antrenare si in multe din activitatile care se regasesc in topul produselor exportate si supraevaluate in companiile nationale, in genere in cele producatoare de utilitati publice in afara de "incalcarea" constienta a regulilor de joc ale pietei in formarea si dinamica relatiei salariale si a pachetului salarial si conservarea unor sisteme de recompensare a fortei de munca neremuneratorii si inechitabile sub aspectul aportului la realizarea performantelor economice, acest fenomen este deosebit de costisitor pentru bugetul statului induce perturbari in organismul economic in ansamblul sau, virusandu-l in permanenta Din perspectiva costului fortei de munca apar, asadar, doua zone de risc: a) subremunerarea unei forte de munca bine calificata pentru munca pe care o face, cu performante recunoscute de piata interna si de cea externa Este un fenomen descurajant pentru investitii in general, pentru cea in capital uman cu deosebire Nemaivorbind de faptul ca subremunerarea de astazi se va reflecta mai tarziu in valoarea punctului de pensie de maine etc ; b) "efectul de agitatie si fuga a capitalului" la orice tentativa de a aduce costul fortei de munca mai aproape de valoarea muncii efectuate 1 2 Exportul de capital uman Al doilea aspect egal ca importanta, daca nu chiar mai important priveste exportul de capital uman ca atare, exportul mai mult sau mai putin gratuit de competente formate pe baza investitiilor realizate in om in Romania sau de catre Romania in cazul in care elevi sau studenti romani studiaza in strainatate ca bursieri ai statului roman De remarcat ca nu este, inca, vorba de libera circulatie a fortei de munca din moment ce Romania nu este membra a UE, iar dupa integrare, aceasta (libera circulatie) ar putea deveni 544 operationala intr-o perioada de cca 3-5 ani Este, in principal vorba, fie de emigratie, fie, cu deosebire in ultimii ani, de miscarea migratorie pentru munca (legala si ilegala) Caseta nr 2 Principalele forme ale miscarii migratorii externe  Emigrat ie - a ca rei nota definitorie rezida in schimbarea domiciliului intr- o alta tara decat cea de origine, cu pastrarea sau nu a cetateniei romane  "Circulat ia creierelor" - se refera la persoane (elevi, student i, masterat, doctorat, stagii postdoctorale etc ) care fac studii sau diverse stagii de specializare in strainatate De regula o parte a acestora nu mai revin in tara  Migrare temporara , pe perioade determinate, pentru munca (in durata variabila mergand de la cateva saptamani  luni pana la 5 ani, in medie) in baza acordurilor bilaterale dintre statul roman si alte state Aceasta forma se deruleaza, de regula, prin Oficiul pentru Migrarea Fortei de Munca (OMFM) De asemenea, migrarea pentru munca se deruleaza si prin firme specializate acreditate de MMSSF, firme care fac servicii de recrutare si de mediere a angajarii si incheierii contractelor de munca in strainatate Migrarea pentru munca este denumita, adesea, migratie circulatorie deoarece imbraca fie forma unor multiple fluxuri de plecari si reveniri chiar pe parcursul unui an, fie plecare dintr-o tara gazda  de destinatie spre o alta tara - tinta  Recrutari directe fa cute, cel mai adesea, de marile companii, fie prin internet, fie prin filialele unor agentii internationale de resurse umane care opereaza si pe teritoriul Romaniei Acestea, ca si OMFM, au o solida baza de date, putand raspunde cu promptitudine cererilor de forta de munca care provin de la firme straine rezidente in Romania sau in alte tari  Migrare exodul creierelor (vanatoarea de capete), cunoscuta sub denumirea generica brain-drain este o forma de miscare spatiala care poate avea caracter de plecare temporara sau definitiva din tara de origina (Romania in cazul nostru) si stabilirea, pe durata determinata sau definitiva intr-o alta tara Aceasta reprezinta un segment al migrarii capitalului uman care a pus si pune inca multe probleme economice, sociale si etice Evident, pentru tara de plecare de origina este o risipa, o pierdere nepermis de mare de capital uman de inalta competenta si competitivitate Nevalorizarea sa in tara se reflecta direct in calitatea si durabilitatea cresterii economice Pentru tara gazda de primire este o formula lesnicioasa, ieftina de a-si spori propria-i competitivitate, de a acoperi cu costuri comparativ mai mici deficitul de forta de munca de inalta calificare, deficitul de competenta cu care de o buna bucata de vreme sunt confruntate tarile dezvoltate Dincolo de 545 aspectele economico-sociale, problema are si un aspect moral, de inechitate: aceste tari beneficiaza, mai mult sau mai putin gratuit, de o forta de munca, in numeroase cazuri, de prim rang al carei cost de formare- dezvoltare a fost este suportat de alt stat, chiar in conditiile in care transferurile banesti in tara de origine functioneaza, au o dinamica ascendenta  Migratia in lant sau in ret ea, migrat ie de antrenare generata s i sustinuta de migrantii anteriori; aceasta se adreseaza altor membrii ai familiei, rude, prieteni, cunostinte etc  imigrat ie in Romania aceasta este o forma inca neevident iata statistic Aici se includ: persoanele provenite din alte tari si care-si stabilesc domiciliul in Romania, devenind sau nu cetateni romani isi au insa locul de munca in Romania; personalul strain care lucreaza temporar (de regula se roteste) la firmele multinationale, in sistemul bancar, de asigurari etc  Repatriat i - persoane, in varsta de munca , care revin in t ara , desfasurand, aici, o anumita activitate, inclusiv in calitate de salariat  Lucra tori transfrontalieri pentru munca in afara formelor men t ionate care intra in compunerea asa numitei migratii controlate (legale) pentru munca exista si o miscare migratorie externa pentru munca necontrolata nici in tara de plecare si nici in cea de destinatie Variata ca proportii - in dependenta si de legislatia in vigoare din tarile respective, de securizarea frontierelor, de anotimp etc - aceasta alimenteaza in permanenta piata paralela a muncii (piata duala) din tarile occidentale, mergand pana la favorizarea unor activitati de tip mafiot, a crimei organizate etc in raport cu modalitatile in care se realizeaza miscarea migratorie externa a fortei de munca, cu formele pe care le imbraca, persoanele implicate pot fi, conventional, incadrate intr-una din urmatoarele situatii (tabelul nr 1) 1 3 Emigratie si migratie informatiile necesare pentru studierea ambelor aspecte sunt sarace, disparate, chiar contradictorii uneori in functie de sursa furnizoare Ca atare nu permit o analiza sistematica pe termen mediu si lung Singurul pachet de informatii relativ complet este cel privind emigratia Dar, aceasta forma de miscare a capitalului uman prezinta un interes relativ mai scazut pentru studiul nostru Acesta este si motivul pentru care multe din analizele cantitative necesare vor fi substituite de aprecieri calitative cu riscul de a afecta credibilitatea validitatea unora dintre concluzii 546 Tabelul nr 1 Regimul de miscare externa pentru munca a fortei de munca Locul de munca = locul de rezidenta Locul de munca  locul de rezidenta Lucrator intr-o companie straina din propria tara Lucrator detasat Lucrator intr-o companie din alta tara Lucrator migrant sau dupa caz imigrant Lucrator transfrontalier Lucrator independent Locul de stabilire Furnizarea de servicii peste frontiera Companie din sectorul de servicii Locul de stabilire Furnizarea de servicii peste frontiera Sursa: The Free Movement in the Context of Enlargement, information Note, 6th March 2001; vezi si PAiS nr 1, Libera circulatie a persoanelor si serviciilor: implicatii pentru Romania si procesul de negociere 1 4 Relatia export - capital uman in contextul mentionat ne propunem sa studiem: a) relatia dintre export si capitalul uman; b) efectele economice si sociale ale exportului de capital uman; c) mecanismele de stimulare a efectelor pozitive si de minimizare a celor negative; d) deplasarile pe care accentuarea imbatranirii demografice pe de o parte, noua economie, a informatiei si comunicatiilor pe de alta parte, le vor provoca in relatia export - capital uman 2 Caracterul dual al impactului exportului asupra capitalului uman Privim exportul, in primul rand, ca export de produse in care este inma- gazinat capital uman, cunostinte, deprinderi, comportamente, competenta in acest caz putem spune ca indirect se exporta si capital uman Pe cale de consecinta, este evident ca, produsele in care este inmagazinat capital uman creativ, de calitate au o valoare de piata mai mare, sunt competitive si recunoscute ca atare in al doilea rand, exportul imbraca si forma exportului direct de capital uman prin forta de munca recrutata si plasata in alte tari pe durata determinata sau definitiv 547 in fiecare dintre ipostaze, efectele directe si induse ale exportului se regasesc atat la nivelul tarii exportatoare cat si al celei importatoare Ele pot fi benefice pentru ambele grupe de tari sau dimpotriva, negative pentru o grupa si productive pentru alta Dupa cum, fiecare dintre acestea sunt resimtite la nivel global, macrosocial, la nivel de comunitate, familie si  sau individ Sigur, din optica globalizarii economiilor s-ar putea spune ca beneficiile si pierderile, avantajele si dezavantajele se balanseaza: economia globala, in ansamblu castiga Numai ca, fenomenul de balansare este acompaniat de unul de polarizare: pierderile se concentreaza in zona celor mai putin dezvoltati in timp ce beneficiile in zona celor dezvoltati, celor bogati Apar aici probleme de distributie a fructelor cresterii si dezvoltarii si de echitate a acestui proces, pe care piata globala asa cum este construita si functioneaza in prezent nu le poate solutiona, dupa cum nici piata interna din fiecare tara nu are solutii la indemana pentru a strangula asemenea procese de segmentare polarizare Este ratiunea pentru care apreciem ca dualismul acestor procese si fenomene in care miscarea capitalului uman este parte componenta va dainui mult timp, iar decalajele, in ciuda indemnului la "dezvoltarea durabila" la "valorizarea capitalului uman" pe cat posibil in tara din care provine, se vor mentine sau creste Caracterul dual priveste atat modalitatile de export (direct, indirect), cat si efectele pe grupe de tari - exportatoare si respectiv importatoare 2 1 Cazul exportului de produse competitive pe pietele externe Efectele sunt benefice, productive pentru ambele categorii de agenti economici: pentru exportatori, ca si pentru importatori Altfel spus pentru toti agentii economici implicati: firme producatoare, firme de export, firme care utilizeaza produsele:  se satisfac unele nevoi de consum pentru product ie sau pentru populatie in conditii convenabile, la preturile pietei, acceptate de utilizatorii produsului respectiv;  exportatorii incaseaza venituri (in valuta ); de regula , o parte a pro- fitului realizat este reinvestit pentru modernizarea aparatului produc- tiv, in cercetare-dezvoltare pentru innoirea  modernizarea sorti- mentului de produse si chiar pentru crearea de noi locuri de munca sau pentru perfectionarea pregatirii fortei de munca in acest context este de mentionat ca potrivit directivelor si recomandarilor UE, responsabilitatea sociala a companiilor, a firmelor sporeste (ar trebui sa sporeasca);  efecte de antrenare in t ara exportatoare pentru industriile din amonte si aval, dar si pentru asa numitele importuri de completare 548 Problema care se pune in aceasta situatie atat la nivel de agent economic, cat mai ales la nivel macroeconomic este aceea a pastrarii echilibrului intre export si import, astfel incat deficitul balantei comerciale, cel de cont curent sa fie cat mai mic, sa tinda spre zero, sa favorizeze, intr- un anume interval de timp, realizarea de excedente ale acestei balante Deci incasarile din export trebuie sa fie suficient de mari incat sa acopere importul si sa asigure si un anumit excedent Pe de alta parte -, pornind de la experienta mai degraba negativa a Romaniei in anii tranzitiei - nu putem trece sub tacere faptul ca efectul este mai putin vizibil sau stationar pentru forta de munca mai ales in ramurile cu pondere mare la export dar afectate de virusul subremunerarii muncii depuse, a performantei realizate Din pacate, competitivitatea ca si avantajul comparativ este functie de mentinerea la cote joase a remunerarii si mai putin a folosirii unor tehnologii de ultima ora, a inovarii, innoirii sortimentului, de produse sau servicii etc Ori, aici daca vrem ca activitatea respectiva sa-si mentina locul in ierarhia exportului se impune o schimbare: o puternica, o injectie de cercetare si tehnologie care ar permite concomitent mentinerea competitivitatii, a profitului si remunerarea corespunzatoare a performantelor Dualismul in situatia mentionata se localizeaza in diferentele resimtite la nivelul firmei care produce si exporta produsele si cele resimtite de forta de munca, de lucratorul a carui remunerare nu este articulata cu performanta obtinuta in cele din urma aceasta este si o problema de functionare normala a relatiilor industriale, a celor de munca in speta 2 2 in cazul exportului de forta de munca De aceasta data din start exista diferente notabile si vizibile intre tarile exportatoare de capital uman si cele importatoare de asemenea capital Este adevarat ca in tentativa noastra de sistematizare este, oarecum, dificil de a spune ca pentru unii situatia este neagra si numai neagra iar pentru ceilalti alba si doar alba in realitate efectele se intrepatrund, cele pozitive cu cele negative, dar cu prevalenta unora dintre acestea Pentru tara de origina, de plecare, indiferent de forma de migrare externa, exportul de capital uman, de forta de munca in care s-au facut investitii importante reprezinta o risipa Altfel spus, o pierdere de valoare adaugata care s-ar fi putut realiza in tara si sustine cresterea economica durabila Aceasta este partea vizibila a lunii Daca cercetam ratiunile pentru care migrarea externa pentru munca ia avant, atunci concluzia se nuan- teaza Capacitatea pietei interne nu sustine crearea de oportunitati locuri de 549 munca pentru forta de munca, cel mai adesea bine calificata care solicita loc de munca De aici exodul creierelor si al fortei de munca in fapt, intr-o buna parte a activitatilor din topul ierarhiei la export ruptura dintre performanta si remunerarea capitalului uman, subremunerarea cum am numit-o mai inainte, devine factor de strangulare a cererii interne agre- gate de bunuri si servicii Pe cale de consecinta productia se reduce iar forta de munca intra in somaj in alte situatii productia interna - in activitati cu traditii si performante - este substituita de import, nu de putine ori slab calitativ, dar la preturile pietei mondiale (produse contrafacute, second-hand etc ) in fapt, pe aceasta cale se face, ne place sau nu sa recunoastem, export de somaj Aceasta poate fi una din explicatiile mentinerii ratei de somaj la cote relativ scazute Nu pledam pentru cresterea ratei de somaj Departe de noi o asemenea intentie Dar pledam - in consens cu directivele Strategiei Europene pentru Ocupare si Planul National de Actiune - pentru sporirea locurilor de munca de calitate pentru forta de munca calificata, inainte de toate pentru tinerii absolventi, retinerea acestora in tara, pentru reintoar- cerea in tara a tinerilor care studiaza in strainatate Nu credem si nu sus- tinem exportul de forta de munca ca o alternativa la lipsa locurilor de munca pe o piata interna a muncii nefunctionala, marcata de dezechilibre Prin de- finitie "scoala" in sensul cel mai larg creeaza competente si nu someri iar, in Romania sunt inca foarte multe lucruri de facut care necesita un capital uman de inalta competenta Relatia dintre piata muncii pe de o parte si piata educatiei pe de alta parte trebuie sa devina una functionala, flexibila, adaptabila Pentru tara gazda, de destinatie, efectele sunt de regula benefice Ele se manifesta, inainte de toate, pe piata muncii prin: a) contributia la reducerea deficitului de forta de munca, fie in profesii de inalta calificare, apartinand societatii informatiei si a cunoasterii (Si - SC), TiC, fie pentru forta de munca strict specializata, cu calificare redusa sau necalificata in locuri de munca pentru care forta de munca autohtona manifesta reticente, cu costuri incomparabil mai reduse Egalitatea de tratament pentru lucratorii migranti ramane inca o aspiratie, o recomandare care cu incapatanare revine in documentele UE; b) atenuarea procesului de imbatranire demografica si a tensiunilor create pe pietele muncii sau la nivel bugetar, stiut fiind faptul ca lucratorii migranti sunt de regula tineri (18-40 ani) cu potential de munca ridicat; c) contributii la cresterea productiei, inclusiv a exportului tarilor de "adoptie", uneori, chiar in tarile lor de origine Pentru lucrator si familia lui, de asemenea efectele sunt diverse; dar apreciem ca soldul este pozitiv  obt inerea unui venit care asigura reproduct ia fort ei de munca a lucratorului si a familiei sale, venit pe care in tara nu l-ar fi obtinut, dat 550 fiind nivelul comparativ mult mai redus al salariilor in Romania pentru acelasi gen de activitate;  spores te - pe baza venitului realizat - capacitatea de economisire si investitii, fie in bunuri de folosinta indelungata (locuinta, inzestrare electronica, masini agricole etc ), fie pentru lansarea in afaceri pe cont propriu Oricum prin asemenea investitii contribuie fie la sporirea avutiei nationale, fie la crearea unor noi locuri de munca De la un an la altul - in ciuda lipsei de transparenta in ce priveste transferurile banesti ale celor care lucreaza in strainatate si, oricum, a caracterului incomplet, doar partial al unor asemenea informatii - transferurile de valuta au depasit in ultima vreme investitiile directe de capital strain;  cas tiguri de ordin profesional - de cunos tinte, deprinderi, compor- tamente, disciplina a muncii, securitate a muncii, participare inclusiv civica Un castig durabil cu forta de antrenare in viitoarea munca sau afacere in care se angreneaza dupa revenirea in tara;  s i, nu in ultimul rand, ca s tiguri in ceea ce prives te relat iile umane, increderea, respectul reciproc, demnitatea Se acumuleaza in acest mod conditiile, masa critica necesara promovarii unui management de calitate la nivel de firma, ca si cele ale cresterii responsabilitatii in munca si civice, implicarii in viata comunitatii Altfel spus, se amelioreaza calitatea stocului de capital social Pe de alta parte, nu se pot omite si laturile mai putin benefice, de genul:  discriminare in ce prives te tratamentul in raport cu fort a de munca autohtona sau chiar a lucratorilor migranti;  riscul ca prevederile contractului de munca incheiat sa nu fie respectat de angajator Nu intamplator sindicatele italiene si cele spaniole si franceze, de exemplu, s-au angajat - pe baza unui protocol semnat cu cele din Romania - sa apere si drepturile lucratorilor migranti proveniti din Romania;  riscul de nerespectare a obligatiilor poate rezulta s i in raporturile cu firma acreditata de MMSSF pentru recrutarea si plasarea fortei de munca in strainatate si asemenea cazuri au fost;  tensiuni in relat iile cu fort a de munca autohtona putand ajunge uneori pana la conflict;  dificultati de acomodare s i ca atare eficienta redusa in munca, ceea ce poate conduce la nemultumiri si de o parte si de alta;  securitate si conditii de munca nu totdeauna satisfacatoare, oricum sub cele promise la interviul de selectie si angajare Dar, dincolo de unele dificultati, riscuri, neimpliniri, privita global la nivel de individ migratia temporara pentru munca prezinta avantaje indubitabile 551 2 3 Export de servicii de educatie si formare profesionala Acesta este un domeniu in care Romania are traditie Cantitativ, in prezent, apreciem ca este mai redus decat in trecut, dar sub aspect calitativ a sporit Spre deosebire de formele de export inainte ment ionate, acesta are ca particularitati:  poate fi realizat in t ara prin atragerea de elevi s i student i stra ini s i monitorizarea comportamentului lor in campusuri scolare si universitare Prin taxele platite acestia au un aport valutar important;  poate fi realizat in alta t ara prin "export" de profesori, formatori, care pe perioade determinate in calitate de profesori asociati predau diverse cursuri la prestigioase universitati din vest Beneficiile sunt mai mult decat duble: pentru instruirea elevilor studentilor; cunoas- terea mai buna a Romaniei - imagine - pentru profesori care obtin venituri mult superioare celor pe care le-ar obtine in tara;  doctorate s i studii postdoctorale;  echipe comune de cercetare prin programele sust inute de UE;  schimburi s i plasamente de tineri in cadrul unor programe UE ca Socrates, Leonardo, Youth for Europe etc 3 Exportul de capital uman Efecte multiple - convergent e s i divergent e - in acest paragraf vom incerca sa descifram efectele pe care miscarea migratorie externa le produce asupra capitalului uman Consideram ca pentru aceasta este necesar mai intai sa stabilim pachetul de criterii  repere care vor sta la baza identificarii efectelor, a sensului, intensitatii si tendintelor lor in al doilea rand, avem in vedere cateva axiome prevalente in mileniul al treilea Prima dintre acestea se refera la faptul ca totdeauna orice noua experienta, activitate este un proces de invatare, de reorganizare, resistematizare si imbogatire a cunostintelor, de sporire a calitatii capitalului uman Cu atat mai mult astazi, cand educatia si formarea profesionala pe parcursul intregii vieti devine componenta a vietii sociale si a celei a fiecarui individ, acest proces capat a relevanta si conotatii noi Valorizarea capitalului uman prin folosirea "cu profesionalism si raspundere sociala a competentelor sale" este sursa de crestere si dezvoltare durabila, a progresului sociouman A doua, este legata nemijlocit de procesele de globalizare si dezvoltare a societatii informatiei si cunoasterii care induc "efecte si procese de agitatie, de fierbere si framantari" directionate primordial spre capitalul uman, piata educatiei si cea a muncii in corelatiile 552 lor cu toate componentele organismului social A treia, adesea mai putin luata in seama, este legata de riscuri si constrangeri care, desi similare ca natura, afecteaza diferit tarile, comunitatile, indivizii Tranzitia a fost si ramane un proces prodigios de invatare dar dificil si contradictoriu Din pacate, din varii motive obiective si subiective, procesul de invatare la scara sociala nu a putut devansa nevoile tranzitiei Ca atare, s-a invatat mai ales din erori care s-au dovedit costisitoare, cu efecte de propagare negative Pana la urma, ca in orice proces de invatare - cu o puternica componenta de transfer a unor experiente sau chiar a unor practici de succes prea putin adaptate realitatilor din Romania - s-au invatat si lucruri bune si mai putin bune, chiar rele, acestea din urma absorbind din efectele benefice, transformandu-le in constrangeri, in pierderi de eficienta si capital uman conducand la aparitia unor cercuri vicioase si nu la putine paradoxuri 3 1 Criterii Analiza relatiei tridimensionale dintre export  exportul de capital uman (in diversele sale forme)  cresterea economica si dezvoltarea umana durabila presupune stabilirea prealabila a unui set de criterii, de repere care sa ne permita examinarea pe diverse fatete a acestei relatii mai putin studiate Din multitudinea de oportunitati pe care le avem la indemana - pornind de la obiectivul cercetarii noastre - precizam inainte de toate ca, oricare din criteriile avute in vedere si toate la un loc se cer examinate pe cat posibil separat pentru:  t ara de plecare (origina);  t ara de primire (gazda), eventual si tara de tranzit;  sa vizeze cu precadere procese si fenomene care se produc pe piata muncii si pe cea a educatiei si formarii profesionale continue si  sau in legatura cu aceasta A doua precizare de ordin metodologic prives te clasificarea criteriilor in trei grupe mari: a) Criterii economice:  alocare realocare a fort ei de munca ;  acumulare  dezacumulare de factori de product ie;  export-volum; structura ; performanta;  piata interna de bunuri si servicii (inclusiv importurile de completare);  management; 553  venit b) Criterii sociale (socioumane):  educativ - formativ;  comportamentale;  participative c) Criterii micro si macrosociale:  agregate macroeconomice;  la nivelul comunitatii (grad de implicare);  la nivelul firmei locul de munca  relatiile de subordonare si in ret ea;  la nivelul celulei familiale si a individului, a persoanei implicate direct in procesul de migrare externa Alegerea noastra este, pe de o parte, perfectibila, iar pe de alta parte numai partial aplicabila data fiind insuficienta informatiilor necesare, calitatea, prelucrarea si diseminarea acestora 3 2 Caracterul multiplu, intersanjabil si in evolutie al efectelor Din simpla si incompleta prezentare a criteriilor apare evident ca efectele miscarii migratorii externe sunt multiple, interdependente si, in final, integrate; cunosc un proces continuu de evolutie, de transformare si multiplicare in timp si spatiu Pe de alta parte, si aceasta este cea de a treia precizare, desi studiem exportul credem ca acesta nu poate fi privit separat, rupt de import, de comertul exterior in ansamblul sau De ce? Deoarece si volumul si structura comertului exterior, ca si partile sale componente genereaza efecte duale in ce priveste capitalul uman si reactia raspunsul sau la starea si presiunea unor factori economici si sociali:  prin export direct s i indirect de capital uman:  pierdere (-) de competenta;  de investitie umana;  de cres tere economica ;  cas tig (+) de competenta;  spor de cres tere;  de competitivitate;  financiare (ba nes ti);  prin importul de bunuri si servicii (deseori contrafacute s i sau de slaba calitate): 554  se ingusteaza productia nationala;  reduce potentialul piet ei muncii de a crea noi locuri de munca;  genereaza, indirect, somaj;  se satisfac o serie de nevoi de consum Desi efectele sunt multiple, semnalam inca o data faptul ca unele dintre acestea au sens invers, diferit ca intensitate, mentinandu-si in permanenta caracterul dual: intr-o zona este plus (+) intr-alta minus (-) Dar, in final, efectul pozitiv cu cel negativ nu se echilibreaza Numai si numai intamplator efecte de sens si intensitate diferite se balanseaza in ultima instanta, desi adesea se neaga, exista ca in orice economie de piata imperfecta castigatori la scara macrosociala si individuala si perdanti Sigur, daca privim de pe pozitiile mondializarii s-ar putea conchide - ignorand realitatile lumii contemporane - ca toti, intr-un fel sau altul sunt castigatori in fapt, procesele sunt mult mai nuantate, iar diferenta pozitiva dintre profit si pierdere se regaseste in depozitele bancare ale celor mai puternici, chiar daca, asa cum am mai spus si vom vedea si in continuare, o serie de castiguri au si tarile de plecare, dar mai ales comunitatile locale, familia si persoana migranta Ceea ce conteaza in fond este soldul (excedentar sau dimpotriva deficitar) al acestei miscari de amploare, insuficient studiata si evaluata din optica relatiilor comerciale externe Pentru a urmari mai bine efectele am recurs la o schema sinoptica Credem ca este doar o incercare, perfectibila, insa suficient de sugestiva (Schema nr 1) in raport cu schema, informatiile de care dispunem nu ne permit sa facem o analiza completa, ci sa semnalam doar unele aspecte inclusiv in ce priveste: a) sistemul de indicatori, relevanta acestuia; b) pierderile si castigurile de capital uman; c) unele dileme legate de "statutul" Romaniei de tara exportatoare de capital uman avand in vedere faptul ca abia in jurul anilor 2010 2012 libera circulatie a fortei de munca din Romania in spatiul UE largite va deveni o realitate Schema nr 1 impactul comertului exterior asupra pietei muncii si a capitalului uman PiAtA BUNURiLOR si SERViCiiLOR (inclusiv import de completare) PiAtA MUNCii (imigratie, repatriere) CiRCULAtiA (MiGRAREA) FORtEi DE MUNCa EXPORT DE FORta DE MUNCa, DE CAPiTAL UMAN (emigratie, migratie pentru munca controlata si respectiv necontrolata) Modificari ale cererii interne de forta de munca pe piata interna (-); somaj, subocupare, descurajare; reducerea volumului si ratei de ocupare; scaderea severa a muncii salariate; Cresterea somajului in activitatile a caror productie este substituita prin import: - tensiuni si presiuni pe piata muncii - incurajarea migrarii necontrolate si a muncii la negru Alimentarea propensiunii de migrare pentru munca (pe baza de contracte sau necontrolata, transfrontaliera); - ramanerea in strainatate a unor tineri care au studiat in strainatate - plus de management, disciplina, a unor prin cei repatriati Pentru tara de plecare, de origine Pentru tara de primire, de destinatie Accentuarea procesului de imbatranire demografica al populatiei totale, active si ocupate Nevoi de consum ale familiei Econo- investitii in locuinte initiere de misire si bunuri de afaceri folosinta indelungata independente Reduce presiunile asupra bugetului de securitate sociala Atenueaza Poate deveni procesele de sursa de imbatranire conflicte demografica sociale Cu forta de Cu angajatorul munca autohtona 556 3 3 Migratia externa Migratia externa a resurselor umane si respectiv a capitalului uman constituie concomitent o forma de export (export de forta de munca), o forma de risipa a capitalului uman national in masura in care economia nu are capacitate de a genera noi locuri de munca, o forma de realizare a unor venituri si, in fine, un mijloc de perfectionare, imbogatire a capitalului uman si sporire a aportului sau la cresterea competitivitatii Fiecare forma a migratiei externe produce avantaje dar si dezavantaje la scara macrosociala si individuala 3 3 1 Emigratia Dupa 1990 - ca si in perioada anterioara - emigratia a reprezentat forma principala de pierdere si de transfer de resurse umane si capital uman din Romania spre tarile dezvoltate Spunem de resurse umane si capital uman intrucat, dupa cum bine se stie emigratia inregistreaza miscarea populatiei, indiferent de varsta Dar, diferitele structuri ale acesteia ne permit sa facem o serie de aprecieri, sa releva m efecte asupra capitalului uman Care au fost dimensiunile migratiei in ultimul deceniu al secolului XX? Tabelul nr 2 Numarul si structura emigrantilor din Romania in perioada 1990 - 2001 indicatori Total emigranti (persoane) in% Emigranti total 329783 100,0 Barbati 157375 47,7 Femei 172408 52,3 Din total pe grupe de varsta  18 ani 82904 26,0 18 - 25 ani 50821 15,7 26 - 40 ani 100884 31,8 41 - 50 ani 32046 10,0 51 - 60 ani 25187 7,8 61 ani si peste 28020 8,7 Sursa: informatii prelucrate dupa Anuarul statistic al Romaniei, 1991 2001, iNS Asadar, intr-o perioada de 11 ani Romania a pierdut prin emigratie aproape 330 000 persoane Chiar daca intensitatea emigratiei, exprimata prin numar de persoane emigrante la 1000 de locuitori este relativ redusa si in scadere fata de 1990, nu putem sa nu remarcam doua procese cu efecte diferite asupra populatiei si respectiv capitalului uman din Romania si tarile 557 de primire si anume: i) efectul global de scadere a populatiei Romaniei Din pacate indicatorul cel mai relevant ar fi fost soldul net al miscarii migratorii externe Dar, in statistica din Romania - poate si pentru faptul ca pana nu demult fenomenul era redus ca proportii - nu sunt evidentiate persoanele imigrante Sunt inre- gistrate doar persoanele repatriate (miscare migratorie de intoarcere, de revenire) Evident, aceasta este insuficient pentru a calcula soldul migra- tiei externe desi, in 2001 numarul acestora comparativ cu 1993 a sporit de cca 4 ori, ajungand la cca 11000 persoane Daca luam in considerare si re- ducerea numarului de emigranti, in 2000 numarul persoanelor repatriate re- prezenta peste 84% din totalul emigrantilor din anul respectiv (graficul nr 1) Graficul nr 1 Ponderea repatriatilor in total emigranti (%) Graficul nr 2 Soldul migratiei externe 558 in anul 2001 repatriatii depasesc numarul emigrantilor inregistrati, soldul pozitiv al migratiei fiind de 1029 persoane Anul 2001 este primul an in care soldul migratiei este usor pozitiv (graficul nr 2) Este de mentionat ca pe intreaga perioada inregistram un sold negativ to- tal de 248257 persoane repartizat pe subperioade astfel: 1990 - 1992 apro- ximativ 2 3, 1993 - 1998 aproape 1 3 si 1999 - 2001 doar 1,5% (graficul nr 3) Graficul nr 3 Structura pe ani a soldului migratiei din perioada 1990-2001 6% 6% 8% 16% Structura pe ani a soldului migratiei din perioada 1990-2001 2% 1% 1% 0% 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 38% ii) al doilea aspect - care tine mai ales de ceea ce generic denumim resursa umana potentiala, emigrantii in varsta de pana la 18 ani (contingentul tanar, baza inlocuirii fortei de munca ajunsa la baza pensionarii) au reprezentat 26% din total iii) prin prisma celor doua procese mentionate putem conchide, in acest prim pas al analizei noastre, ca emigrantii din Romania au contribuit concomitent la sporirea populatiei din tarile de primire si respectiv la atenuare, intr-o anumita masura, a fenomenului de imbatranire demografica din aceste tari Pe de alta parte, este unul din factorii de reducere a populatiei si de accentuare a imbatranirii demografice a populatiei Romaniei Cat priveste repatriatii din perspectiva efectelor lucrurile se cer analizate diferentiat in dependenta de o serie de caracteristici socioocupationale, profesionale si comportamentale ale acestora Astfel, repatriatii - o parte a 559 acestora - sunt reprezentati de persoane competente care in tarile gazda au desfasurat activitati profitabile - ca liberi profesionisti, manageri, salariati, oameni de afaceri - care, o data reintorsi in Romania se angreneaza in afaceri, de asemenea profitabile O alta parte - beneficiari ai sistemelor de securitate sociala din tarile din care se intorc si sau a unor economii confortabile, cheltuiesc o parte din veniturile obtinute in strainatate si sau initiaza afaceri Este de la sine inteles ca acest segment al repatriatilor genereaza in economie si societate efecte pozitive in fine, o parte a persoanelor care se repatriaza, dat fiind faptul ca nu au reusit sa se integreze in tarile in care au emigrat, au nevoie de sprijin pentru a se reintegra in societatea romaneasca, devin in fapt consumatori a unor resurse produse si existente in tara spre deosebire de primele categorii care sunt generatoare de resurse iV) fenomenul cel mai ingrijorator este cel al pierderii ca atare a capitalului uman format in Romania prin investitii ale statului, comunitatilor, familiei si chiar cu sprijin extern (asistenta rambursabila sau nerambursabila):  peste 47% din persoanele emigrante sunt in varsta de 18-40 de ani, deci persoane deja formate, care au si cel mai inalt potential de munca, de creatie si producere; sunt cei mai adaptabili si mobili;  adaugam si faptul ca 10% din emigranti in varsta de 41-50 de ani reprezinta, de asemenea, o forta de munca activa, al carui potential de munca poate fi inca folosit in timp ce pentru Romania acesta reprezinta o pierdere neta, atestand capacitatea inca redusa a economiei si societatii de a genera oportunitati de munca si remunerare corespunzatoare pentru tarile primitoare constituie o forta de munca capabila inca multa vreme de performante inalte, o forta de munca competitiva Aici se afla, printre altele, si una din explicatiile structurii deficitare a exportului Romaniei V) Calitatea capitalului uman - inmagazinata in populatia emigranta in anii tranzitiei - poate fi pusa in evidenta cu ajutorul unui pachet de indicatori Ne vom limita - din ratiuni de disponibilitate a informatiei - doar la doi indicatori Primul priveste distributia emigrantilor pe niveluri de educatie si formare profesionala Mentionam, din start, ca gruparea ni se pare prea agregata si - in raport cu criteriile de clasificare UNESCO (iSCED 0-6) - ambigua De asemenea, este surprinzator daca nu paradoxal de mare ponderea persoanelor incadrate in "alte situatii" (17,8%), ceea ce, fara discutie, distorsioneaza concluziile Absolventii invatamantului superior (iSCED 5 - 7), asimilati cu brain- drain-ul, detin 11,3% din totalul persoanelor emigrante Dar dincolo de 560 aceasta dimensiune, ceea ce pune punctul pe i in ce priveste pierderea de capital uman de inalta competenta este faptul ca ponderea emigrantilor cu pregatire superioara este mai mare decat ponderea pe care persoanele cu pregatire superioara o detin in totalul populatiei de 15-60 de ani din Romania: 11,3%>8,7%, ceea ce atesta propensiunea spre migratie a acestei categorii de forta de munca care nu-si gaseste loc de munca convenabil pe o piata distorsionata a muncii si de ce nu, este tentata intr-o anumita masura si de "mirajul" migrarii spre o alta civilizatie Tabelul nr 3 Distributia persoanelor emigrante dupa nivelul de educatie si pregatire profesionala, 1990 - 2000 Total (persoane) in% Total emigranti, Din care pe niveluri de E F P 319862 100,0 invatamant superior 36063 11,3 invatamant liceal si postliceal 80331 25,1 invatamant profesional si tehnic de maistri 34584 10,8 invatamant primar si gimnazial 111984 35,0 Alte situatii 56846 17,8 Sursa: prelucrari pe baza datelor iNS in fine, o ultima remarca, cu relevanta pentru deciziile privind politicile educationale si cele ale pietei muncii, rezulta din faptul ca pierderea de capital uman cu pregatire superioara din perioada 1990 - 2000 oscileaza in jurul a 60% din numarul absolventilor unui ciclu universitar dintr-un an Peste un sfert din persoanele emigrante sunt absolvente ale invataman- tului liceal (iSCED3g si iSCED3v) si postliceal (iSCED4), o pondere insemnata, dar inferioara celei detinute in totalul populatiei de 15-60 ani posedand o asemenea pregatire: 25,1% < 34,3% Emigrantii cu studii profesionale si tehnice (iSCED3v) reprezinta 10,8% comparativ cu 22,3% pondere pe care o detin in totalul populatiei de 15 - 60 ani (10,8% < 22,3%) Cea mai mare pondere in totalul emigrantilor dupa nivelul de educatie si formare profesionala o detin persoanele care au absolvit doar scoala pri- mara sau gimnaziu (iSCED0 - 2) - 35%, nivel aproximativ egal cu ponderea sa in totalul populatiei de 15 ani si peste (34,7%) Aceasta este o forta de munca fara calificare sau cu o calificare redusa, obtinuta la locul de munca Cel mai adesea din randul acesteia se "re- cruteaza" cei care alimenteaza piata paralela a muncii din tarile gazda, si o parte a celor care nu reusesc sa se integreze, ingrosand randurile per- soanelor marginalizate sau a celor care savarsesc acte ilegale 561 Al doilea indicator, cu aproximativ aceeasi importanta cu cel anterior, se refera la distributia emigrantilor pe grupe de profesii selectate Apreciem ca selectia familiilor ocupational-profesionale poate fi imbunatatita, prin introducerea unor profesii, deficitare in prezent in tarile de imigratie, pentru care cererea este mare (informaticieni, programatori, constructori, personal paramedical s a ) Tabelul nr 4 Distributia emigrantilor pe profesii, 1990 - 2000 indicatorul Total (persoane) in% Total persoane emigrante, din care pe profesii: 319862 100,0 ingineri si arhitecti 19115 6,0 Medici, farmacisti 4466 1,4 Profesori 9063 2,8 Economisti 4937 1,5 Tehnicieni, maistri 9236 2,9 Altii 272991 85,4 Sursa: prelucrari pe baza datelor iNS Remarca noastra anterioara privind insuficientele selectiei profesiilor retinute pentru evidentierea statistica este sustinuta, credem de numarul si ponderea incomparabil mai mare a categoriei "altii, alte profesii", respectiv aproape 293 mii persoane, peste 85% din total Restul de 14,6 procente, aproape 47 mii persoane se distribuie in felul urmator: ingineri, arhitecti - 6,0%; medici, farmacisti - 1,4%; profesori - 2,8%; economisti - 1,5%; tehnicieni si maistri - 2,9% O imagine mai riguroasa in acest caz s-ar fi putut obt ine, daca dispuneam de informatiile statistice, prin calculul unui indice de densitate a emigrantilor din categoria respectiva prin raportarea numarului de emigranti din categoria profesionala 1, n  numarul total al persoanelor din profesia 1, n Sau prin calculul ratei de emigratie la 1000 de persoane din categoria respectiva Sau daca am fi putut descifra mai bine categoria "altii" Dar si asa, este evident - cu atat mai mult cu cat in unele situatii acestia efectueaza munci sub nivelul lor de pregatire - ca acest exod de creiere este o pierdere pentru Romania si un input al unui factor de productie in tara gazda (input in capitalul uman) Cheltuielile pentru formare s-au facut in Romania iar venitul pe care-l genereaza la scara macro sau individuala se realizeaza in alta tara, sub forma de productivitate, competitivitate, PiB, export, salariu si alte recompense 562 Vi) si ca o concluzie generala a celor inainte mentionate - completata cu analiza emigrantilor dupa tara gazda  de destinatie  primire - cea mai mare parte a emigrantilor romani in perioada 1990 - 2001 s-au indreptat, in or- dine, spre urmatoarele tari: Germania; italia; Canada; SUA; Ungaria, in primii 5 ani De remarcat, de asemenea, ca in timp ce emigratia spre Austria, Germania, Ungaria are un trend descendent, cea spre italia, Canada, SUA are, dimpotriva un trend ascendent 3 3 2 Migratia externa pentru munca Migratia externa pentru munca - spre deosebire de emigratie  imigratie are caracter temporar, durata acesteia variind in limite largi (de la cateva saptamani  luni pana la cativa ani) in al doilea rand, subiectii principali ai acestei forme de miscare migra- torie sunt, de regula, formati din trei mari categorii de forta de munca: a) forta de munca de inalta calificare, cu competente validate in domenii de varf ale stiintei si tehnologiei, ca si in unele servicii, cum sunt cele de invatamant, sanatate Aceasta categorie de forta de munca - recrutata direct, adesea chiar din ultimii ani de studii sau prin organisme specializate romanesti sau straine - are si cele mai multe sanse de a obtine contracte pe termen lung si in final de a obtine dreptul de stabilire in tara gazda in plus, se incadreaza in categoria de varsta 25 - 40 ani, considerata cea mai creativa si productiva; b) forta de munca cu un nivel mediu de calificare, de specializare care acopera o gama larga de activitati si profesii, cum sunt: constructorii1 - categorie de forta de munca cu traditie de a-si desfasura activitatea in strainatate, bine cotata pe pietele muncii occidentale (Germania, israel); personalul paramedical (asistente medicale), pentru care cererea angajatorilor din diferite tari este in crestere (italia, SUA, Canada, Elvetia s a ); personal hotelier si de alimentatie publica, de asemenea solicitat pe anumite piete occidentale; c) in fine, forta de munca necalificata sau semicalificata in activitati din agricultura (in perioade de recoltare "culegatori de "), in salubritate, constructii etc (Spania, Portugalia, Grecia) 1 Se apreciaza, in prezent, de patronatul din ramura constructie, ca numarul construc- torilor care lucreaza in strainatate este mai mare decat al celor care au ramas sa lucreze in tara Astfel, Dan Cristescu, presedintele federatiei sindicale "Familia - Construct" aprecia ca in anul 2002 au lucrat in strainatate peste 300 000 de constructori, iar cca 270 000 in tara Motivatia este economica Astfel, un constructor roman care lucreaza in conditii legale intr-o tara UE poate castiga 1500 - 2000 euro pe luna, iar unul care lucreaza ilegal pe piata neagra 100 euro  luna 563 in al treilea rand, exista o destul de puternica miscare migratorie pentru munca necontrolata nici in tara de plecare (Romania) si nici in cea de primire Evident, o buna parte a acestora lucreaza temporar, cel mai adesea fara forme legale, pe piata subterana a muncii din tarile de destinatie Conditiile de munca si viata oferite si acceptate nu sunt dintre cele mai bune, situandu-se mult sub standardele oferite fortei de munca autohtone Dar, chiar si asa, acestea suplinesc lipsa unui loc de munca si a venitului din tara intamplator, daca sunt "descoperiti" sunt retrimisi in tara (exista acorduri in acest sens) Este o categorie de forta de munca intr-un anume sens in permanenta miscare, de la o firma la alta, dintr-o tara in alta in cautarea unor conditii de munca si viata mai bune, "obligata" sa faca fata concurentei valului de migranti chiar si pe aceasta piata "ascunsa" a muncii Oricum, atunci cand este angajata genereaza costuri salariale mai reduse Ca atare aportul muncii lor la sporirea competitivitatii firmei respective este insemnat in al patrulea rand, trebuie sa spunem ca informatiile privind exportul de capital uman, de forta de munca al Romaniei - care in ultimii ani tinde sa capete proportii - sunt extrem de sarace si nu permit o analiza profunda si pertinenta Aceste informatii, prin lege, intra in competenta mai multor operatori pe piata fortei de munca Exista, deci, mai multe surse de colectare a informatiilor: unele sunt surse administrative: OMFM, Mi, Politia de frontiera, MEC; altele sunt furnizate prin diferite sondaje, anchete de opinie Din pacate, toate acestea au doua mari carente: a) sunt partiale, nu surprind fenomenul in ansamblul sau si nici in dinamica sa; b) chiar si cele administrative sunt de data recenta, au practic varsta, fie a organismului creat, fie cea a intrarii in vigoare a unui act normativ si a normelor metodologice de aplicare a acestuia in plus, apare inexplicabil faptul ca informatiile privind migrarea pentru munca realizata de firmele acreditate de MMSS nu se regasesc si in sistemul informatic al acestuia in conditiile amintite, analiza noastra se bazeaza doar pe informatiile furnizate de OMFM care, in raport cu dimensiunea si impactul fenomenului cercetat, au o relevanta limitata Cu atat mai mult cu cat, in diverse surse de informare inclusiv straine - conferinte de presa, mass-media, studii si analize - se apreciaza ca an de an numarul total al romanilor plecati pentru munca in strainatate pentru perioade de timp determinate in tarile membre UE, reprezinta 500 - 600 mii persoane La nivelul anului 2001, aceasta reprezenta:  cca 4% din populat ia in varsta de 15 - 64 ani;  6,4% din populat ia activa civila ;  7% din populat ia ocupata civila;  13% din numa rul salariat ilor 564 Daca luam in considerare numarul de persoane care lucrau in spatiul comunitar si aproximativ un numar asemanator in cel extracomunitar, in total mai mult de un milion de romani lucreaza in strainatate (legal sau ilegal) -cu precizarea ca OMFM monitorizeaza doar plecarile in statele cu care Romania are acorduri incheiate Principalele caracteristice ale migrarii temporare pentru munca in strainatate relevate de informatiile furnizate de OMFM pentru anii 2002 si 2003 sunt urmatoarele: i) in 2002 si 2003, principalele tari pentru care s-au negociat contracte de munca pentru romani au fost: Germania, Spania, Elvetia, israel1 ii) structura pe sexe a fortei de munca cu contracte temporare de munca in strainatate este variabila, in functie de domeniul de activitate si respectiv de profesiile solicitate Tabelul nr 5 Numarul de persoane pentru care au fost incheiate contracte de munca in stra ina tate tARA Anul Total contracte Din care: sezoniere generice numar % numar % Germania 2002 19484 19350 99,0 134 1,0 2003* 2635         Spania 2002 2716 1912 70 804 30 2003 3616 3616 100     Elvetia 2002 133   -   - 2003* 19** - -   - israel 2002 852***   -   - 2003*     - - - * tr i ** aprobate, se afla in mediere *** 3012 contracte confirmate de Ambasada statului israel la Bucuresti, pentru care insa nu s-au obtinut vize de lucru prin OMFM Sursa: informatii OMFM Ca1 si in cazul emigratiei, Germania, cu 19 484 de contracte in 2002 (84% din total) detine primul loc in ierarhia tarilor (ce-i drept redusa) cu care s-au incheiat prin OMFM contracte de munca sezoniere; este urmata de Spania din randul tarilor membre UE, Elvetia si israel din cel al tarilor extracomunitare 1 in realitate numarul de tari este mai mare, prin firmele acreditate fiind negociate si incheiate contracte cu italia, Franta, Canada, Marea Britanie, SUA, Grecia, Austria, Ungaria, Turcia s a 565 Tabelul nr 6 Numarul persoanelor care au lucrat temporar in strainatate, pe sexe tARA Anul Total Din care: contracte Barbati Femei numar % numar % Germania 2002 19484 9875 51 9609 49 2003 2635 870 33 1765 67 Spania 2002 2716 2032 75 684 25 2003 3646 3146 87 470 13 Elvetia 2002 133 35 26 98 74 2003 34* 8 33 10 67 israel 2002** 852 852 100 - - * din care 19 aprobate s i 15 in mediere pana la sfars itul tr i ** procesate (incheiate) prin OMFM Sursa: informatii OMFM Astfel, in israel, Spania si Germania (2002) preponderenti au fost barbatii intrucat cererea de forta de munca era concentrata pe activitati  profesii din constructii, agricultura si din domeniul hotelier in schimb, in Elvetia care a solicitat forta de munca din domeniul paramedical si in Germania (2003), prevalente sunt femeile Desi din cifre nu rezulta, din alte informatii se pare ca si angajatorii spanioli incep sa incline balanta spre forta de munca feminina, domeniul preponderent pentru care se face recrutarea ramanand acelasi - agricultura in perioade de recoltare iii) Concluzia de mai sus este intarita de structura pe activitati a cererii de forta de munca, respectiv a persoanelor care au lucrat temporar in strainatate (tabelul nr 7) Tabelul nr 7 Structura pe activitati a fortei de munca care a lucrat temporar in strainatate tARA Anul Domenii de activitate:% din totalul fortei de munca Agricul- tura Hoteluri si gastronomie Expo- zanti Sanatate Constr si industr Altele Germa- 2002 76 16 6 2 - - nia 2003 44 19 7 - - - Spania 2002 70 - - - 30 - 2003 100 - - - - - Elvetia 2000 2 20** - 76 2* - 2003 3 1 - 98*** - 1**** israel 2002 - - - - 100* - * constructii; ** gastronomie; *** asistente medicale; **** economisti Sursa: informatii OMFM 566 iV) in fine, informatiile privind structura pe varste a persoanelor care lucreaza temporar in strainatate confirma concluziile anterioare cu privire la efectul de atenuare a procesului de imbatranire demografica (tabelul nr 8) Astfel, in general sunt preferate persoanele din grupa de varsta 26 - 35 ani, iar in cazul asistentelor medicale cele cu varsta maxima de 30 ani - deci, persoane tinere, cu capacitate de munca, motivate de venitul pe care pot sa-l obtina, mai usor adaptabile unor noi modele culturale, standarde de civilizatie etc Tabelul nr 8 Structura persoanelor care au lucrat temporar in strainatate, pe grupe de varsta tARA Anul Total Grupa de varsta (nr de persoane) 18 - 25 ani 26 - 35 ani 36 - 45 ani 45 ani si peste Germania 2002 19484 3886 9406 4509 1549 2003 2635 553 1265 632 185 Spania 2002 2716 1765 761 190 2003 3616 - 3616 - - Elvetia 2002 133 19 114 - - 2003 34* 3 31 - - israel 2002 852 67 389 243 153 * 19 aprobate s i 15 in mediere Sursa: informatii OMFM Asadar, 48,6% in 2002 si 49% in 2003 din persoanele care au lucrat  lucreaza in Germania sunt cuprinsi in grupa de varsta 18 - 35 ani (20% respectiv 21% in grupa 18 - 25 ani si 48,6% respectiv 48% in grupa 26 - 35 ani), in jur de 23% - 24% sunt in varsta de 36 - 45 ani si doar 7% - 8% au peste 45 ani in Spania, ponderea celor din primele doua grupe de varsta este sensibil superioara celei din Germania, 65% in 2002 si 100% in 2003 (grupa 26 - 35 ani) in Elvetia, de departe sunt prevalente persoanele in varsta de 26 - 35 ani - 85,7% in 2002 si 91,2% in 2003, in fine, in israel unde forta de munca migranta din Romania lucreaza in constructie preponderente sunt persoanele in varsta de 26 - 45 ani (45,7% in grupa 26 - 35 ani s i 28,4% in grupa 36 - 45 ani) 3 4 Cu privire la fiabilitatea informatiilor referitoare la migrarea temporara pentru munca in strainatate Mai intai o conotatie de ordin conceptual Dupa cum se stie, libera circulatie a fortei de munca nu functioneaza pentru Romania, sau daca uneori emite semnale de "liberalizare a circulatiei fortei de munca" aceasta 567 este - dincolo de orice principii generoase, de manual - selectiva si discriminatorie din partea tarilor de primire, gazda in aceste conditii, pornind de la motivatia preponderent economica a migrarii temporare pentru munca in strainatate, in forme juridic reglementate, mai putin reglementate sau nereglementate, aceasta forma de migrare a fortei de munca, a capitalului uman din Romania spre alte zone geografice ar putea fi denumita "migrare de disperare", "migrare de descurajare", "migrare de subzistenta" - asemanatoare celei din activitati neagricole spre agricultura din interiorul tarii Sau, intr-o nota mai optimista "migrare de speranta" (in cautarea iluziilor pierdute) Facem aceasta subliniere deoarece adesea aceasta forma ramane, practic, singura alternativa si  sau speranta la lipsa unor locuri de munca de calitate, remuneratorii pe piata interna a muncii Ar mai fi de adaugat - abstractie facand aici de migratia necontrolata - ca in cele mai multe cazuri, de regula, oferta romaneasca de capital uman depaseste cererea angajatorului strain, preselectia, selectia si angajarea devenind din ce in ce mai severe si chiar discriminatorii A doua problema asupra ca reia dorim sa atragem atent ia este cea a dimensiunilor acestui fenomen Tabloul oferit de noi - in baza informatiilor de care am dispus - este absolut incomplet, subdimensionat Se refera, probabil, la cel mai redus segment al migratiei temporare pentru munca in strainatate: cel derulat prin OMFM in baza acordurilor bilaterale dintre Romania si alte tari si  sau a unor cereri exprese adresate Romaniei de catre unele state (Canada, SUA, Thailanda etc ) in plus - si aceasta ni se pare a avea o semnificatie aparte pentru exportul de capital uman si caracterul sau dual - daca urmarim domeniile de activitate care solicita forta de munca si, in legatura cu aceasta, profesiile sau muncile pe care trebuie sa le exercite, atunci observam: pe de o parte, ca este vorba mai ales de activitati care necesita forta de munca cu calificare medie sau chiar cu calificare redusa  semicalificata, dar cu putere de munca mare, in genere tineri si lucratori pana la 40 de ani; pe de alta parte, pe lista activitatilor la care am avut acces nu se regasesc domenii si profesii de varf, de inalta competenta apartinand in special TiC, SC - Si, ca si celor antrenate de acestea in amonte si aval Este vorba, deopotriva de crearea  perfectionarea acestor mijloace tehnologice, producerea si utilizarea lor Ori, se stie ca "exodul creierelor", "vanatoarea de capete", brain-drainul si brain-shopingul se practica pe scara larga, functioneaza cu succes deplin pentru cei interesati Pentru Romania - in genere pentru tarile din est - aceasta este o resursa importanta, dar care - din ratiuni cunoscute - numai partial poate fi folosita in tara in tarile occidentale, inclusiv in cele membre ale UE, aceasta devine tot mai mult o resursa rara, chiar deficitara, iar, bazinul de 568 recrutare este reprezentat de primul grup de tari, intre care si Romania in acest scop se utilizeaza concomitent un pachet de mecanisme si metode de recrutare, selectie si angajare: o parte a tinerilor care studiaza in strainatate si nu mai revin in tara; recrutare a studentilor din ultimii ani carora li se ofera locuri de practica, teme de proiecte de licenta si, in final, locuri de munca; recrutare prin internet; recrutare directa inclusiv in sistem retea; recrutare prin filiale ale institutiilor specializate in resurse umane care-si desfasoara activitatea si in Romania, care au deja constituite baze solide de date si pot raspunde cu promptitudine cererilor formulate de diverse firme s a Dar, cum aratam, aceste informatii nu se prezinta in statistica, exista intrunite elemente pentru a aprecia ca aceasta forma de migrare a capitalului uman din Romania pentru a munci in strainatate in domenii de varf - cercetare-dezvoltare, educatie si training, sanatate, producerea si utilizarea TiC etc detine o pondere importanta in migrarea mai mult sau mai putin controlata a fortei de munca si, dincolo de alte particularitati, este segmentul de capital uman care antreneaza si cea mai mare risipa  pierdere pentru Romania in fapt, este un export de capital uman mai mult sau mai putin gratuit Competentele de inalt nivel ale acestor factori de productie nu se regasesc in calitatea si competitivitatea produselor romanesti, in structura exportului Pierderea pe care tara exportatoare o suporta este cel putin dubla: de investitie in formarea si dezvoltarea resursei umane; pierdere de competitivitate determinata de sortimentul produselor, de calitatea acestora, de non aportul la valoarea adaugata obtinuta si la veniturile din export in fine, un ultim aspect al subdimensionarii fenomenului de migrare temporara pentru munca rezulta din asa numita migratie necontrolata, ilegala Cifrele care circula in prezent - in mass media din strainatate si din Romania - cu privire la proportiile acestui fenomen, 500 - 600 mii persoane numai in Europa pot fi usor contestate, fie in sensul subevaluarii, fie in cel al supraevaluarii Oricum, aceasta reprezinta o forta de munca, eterogena ca structura profesionala si nivel de calificare care alimenteaza piata subterana a muncii din tara gazda si, totodata, intr-un proces continuu de miscare de la o firma la alta, dintr-o tara in alta, o miscare generata fie de cautarea unor conditii mai bune, fie de teama de a fi descoperiti si retrimisi acasa Neindraznind sa facem aprecieri cantitative asupra dimensiunii fenomenului din deficit de informatii, consideram ca masurile intreprinse in ultimul timp, prin incheierea intre Romania si tari membre UE (Franta, Spania, Germania, italia s a ) unor acorduri de retrimitere in tara a persoanelor care nu dispun de forme legale pentru a ramane pe teritoriul uneia dintre aceste tari vor avea drept efect comprimarea acestei forme de migratie pentru munca in acelasi sens actioneaza si intarirea masurilor de 569 control la frontiera in cazul in care parasesc tara, control care priveste atat individul cat si firmele de transport, de turism etc Ea va continua, insa, sa "supravietuiasca" in anumite zone ocupationale si spatiale deoarece ras- punde  satisface pe termen scurt, atat interesele angajatorului cat si pe cele ale angajatului Nu putem uita totusi faptul ca, in ciuda unor puternice semnale de alar- ma ale mass media din tarile membre ale UE si chiar din Romania cu privire la exodul masiv, la explozia migratiei fortei de munca din tarile din est spre pietele fortei de munca din tarile membre ale UE sunt departe de a se confirma Propensiunea spre migrare a romanilor este relativ scazuta, miracolul vestului si-a pierdut din stralucirea de la inceputul deceniului trecut, iar semnele de recesiune care afecteaza in prezent tarile membre ale UE si nu numai, vor ingusta canalele de migrare pentru munca spre aceste piete ale muncii Am spune ca semnalele despre care aminteam sunt mai curand un "joc" politic menit sa creeze o anumita opinie publica in jurul acestui feno- men, deoarece teama de impactul negativ asupra sigurantei locului de munca si a venitului, a unei forte de munca mai ieftina, gata sa accepte si conditii mai precare de munca etc exista in constiinta fiecarui cetatean european Cetateanul de rand stie mai putin sau este mai putin interesat de atenuarea procesului de imbatranire demografica, de acoperirea unor deficite de forta de munca etc Pe prim planul preocuparilor sale se mentine grija pentru pastrarea locului de munca, pentru mentinerea daca nu cresterea standardului sau de viata, pentru calitatea vietii, inclusiv a vietii de munca 3 5 Venituri Transferuri banesti Motivatia migratiei pentru munca, cum deja am mai spus, este in principal una economica: obtinerea unui venit incomparabil mai mare decat l-ar fi obtinut in tara pentru o munca de valoare egala si, evident, ceva mai mic decat cel obtinut de forta de munca autohtona pentru acelasi gen de munca Evident, in conditiile dimensiunii salariului din Romania de cateva ori mai mic decat media UE, cca 175 euro luna - suma bruta - a gradului, inca, inalt de fiscalitate pe salarii, al constructiei - indraznim sa o numim haotice, in afara oricarei legitati normale de formare a salariului in raport cu performanta - sistemului (lor) de salarii, motivatia este puternica nu numai la nivel de individ si al familiei sale, ci si la scara macroeconomica, comunitara, locala Astfel:  o parte din venitul obtinut este consumata pe piat a interna din t ara gazda pentru intretinerea sa si refacerea capacitatii de munca: hrana, 570 locuinta, imbracaminte, diverse articole pentru igiena personala;  o alta parte este transferata s i  sau adusa in tara sub forma de valuta si, aceasta este utilizata in scopuri variate, pentru consum curent: intretinerea familiei, inclusiv a educatiei si trainingul copiilor, ingrijirea sanatatii Acestea sunt cheltuieli de consum pentru gospodarie, efectuate pe piata interna Se regasesc - nu explicit - in consumul final al populatiei;  economii s i investit ii in bunuri de folosinta indelungata: locuinta, terenuri, alte bunuri de folosinta indelungata pentru dotarea gospo- dariei, autoturism, masini si unelte agricole Unele dintre acestea (locuinta) contribuie la sporirea avutiei nationale;  init ierea unor microafaceri sau constituirea unor asociatii familiale cu scop lucrativ (agroturism, turism cultural, folosirea resurselor locale - rachita), diverse tipuri de servicii in mediul rural si urban - reparatii, intretinerea, colectarea unor produse agricole si prelucrarea lor in microfabrici situate in mediul rural etc 3 5 1 Dinamica transferurilor banesti inainte de a prezenta unele informatii cu privire la marimea transferurilor banesti ale persoanelor care lucreaza in strainatate, facem precizarea ca si aceste informatii au caracter partial Reprezinta doar o parte a veniturilor obtinute, respectiv transferurile realizate prin fluxuri bancare O alta parte, s- ar putea chiar mai importanta ca dimensiune intra in tara pe alte canale, direct prin persoana migranta sau membrii ai familiei care l-au vizitat, prieteni etc Aceasta este probabil calea cea mai frecvent utilizata de migrantii ilegali in sistemul de evidente statistice ale BNR, fluxurile monetare sunt evidentiate fie in grupa veniturilor din munca, daca la initierea transferului expeditorul specifica explicit provenienta sumelor tranferate cum ar fi din prestarea unei activitati bazate pe un contract de munca, fie la categoria tranferurilor private ale persoanelor, daca nu se mentioneaza munca remunerata ca sursa de constituire Desi datele disponibile sunt destul de precare si nesistematice, putem sa apreciem ca in perioada de tranzitie s-a inregistrat o crestere constanta a veniturilor din munca transferate din strainatate, cu deosebire dupa 1995 (graficul nr 4) Aceasta tendinta este sustinuta de intensificarea acordurilor bilaterale pentru munca in diverse tari, pe baza de contracte de munca Veniturile din munca si-au dublat nivelul in 1997 fata de 1996, s-au dublat fata de anul precedent in 1997 si 1999, iar in 2002 comparativ cu 2001 au crescut cu 20%, ajungand la 136 mil dolari SUA Grupa alte 571 transferuri banesti, care apreciem ca include in proportii insemnate venituri din relatii de munca nedeclarate ca atare inregistraza un nivel de peste 9 ori mai ridicat si o dinamica mai accentuata incepand cu 1999 (dublare de nivel fata de anul precedent, urmata fiind de cresteri anuale cu 30-50%) Graficul nr 4 Transferuri banesti, 1990-2000 Sursa: date BNR O imagine de ansamblu asupra nivelului s i dinamicii transferurilor banesti totale (de intrare si de iesire) efectuate de persoane fizice prin sistemul bancar ne este oferita de balanta transferurilor banesti (tabelul nr 9) Tabelul nr 9 Balanta transferurilor banesti in perioada 1996-2002 Anul Venituri din munca Alte transferuri banesti Suma Pondere in total Suma Pondere in total (mil s SUA) venituri (%) (mil s SUA) transferuri private (%) 1996 Credit 8 10,1 220 36,4 Debit 2 0,6 34 57,6 Sold 6 1,9 186 34,1 1997 Credit 14 6,9 246 38,0 Debit 1 0,2 109 82,0 572 Sold 13 5,6 137 26,6 Anul Venituri din munca Alte transferuri banesti Suma Pondere in total Suma Pondere in total (mil s SUA) venituri (%) (mil s SUA) transferuri private (%) 1998 Credit 45 27,1 412 60,9 Debit 6 0,9 75 67,0 Sold 39 7,6 337 59,6 1999 Credit 92 20,5 446 61,5 Debit 7 1,2 117 75,0 Sold 85 20,7 329 57,8 2000 Credit 94 28,9 690 70,4 Debit 5 0,8 162 85,3 Sold 89 31,2 528 66,8 2001 Credit 112 24,6 907 77,9 Debit 4 0,5 222 91,4 Sold 108 38,3 685 74,3 2002 Credit 136 37,1 1228 81,3 Debit 6 0,7 227 89,0 Sold 130 27,7 1001 79,8 Sursa: balanta de plati, BNR Balanta transferurilor banesti din diferite categorii de venituri din munca este diferentiata pe cele doua surse principale amintite anterior: a) venituri obtinute din munca pe baza acordurilor bilaterale intre Romania si alte tari, incheiate intre institutiile abilitate cu intermedierea raporturilor de munca si monitorizarea realizarii acestora; in cazul nostru este vorba de OMFM; b) venituri obtinute din munca prin alte forme directe indirecte de relatii de munca (legala semilegala) sau din alte surse, transferate in tara prin sistemul bancar Din analiza balantei transferurilor banesti se detaseaza urmatoarele obser- vatii:  in cazul veniturilor din munca -sub contracte monitorizate de institut ii abilitate, predomina sumele transferate din strainatate in Romania Fluxurile de intrare sunt net superioare celor de iesire, diferenta cea mai mare inregistrandu-se in anul 2002 cand au intrat 136 mil s SUA si au iesit pe aceasta cale doar 6 mil s;  in cazul altor transferuri ba nes ti -care apreciem ca include in cea mai mare parte venituri din munca in strainatate a rezidentilor romani -, soldul este de asemenea pozitiv, dar raportul intrari iesiri este de 5 ori mai mic, respectiv in acelasi an 2002 intrarile au reprezentat 1228 mil 573 s SUA iar ies irile 227 mil;  Potrivit evident elor statistice raportul dintre fluxurile de intrare din alte transferuri banesti si cele din munca este net in favoarea primei categorii Autorii insa considera ca in realitate, fluxurile banesti din munca directionate spre beneficiari din Romania, prin sistemul bancar si mai ales in afara acestuia sunt superioare altor categorii de venituri - din donatii, mos teniri etc  Dinamica fluxurilor de intrare din cele doua surse a fost oscilant a pe subperioade ceea ce reflecta: a) un proces intarziat si lent de reglementare prin acorduri bilaterale a relatiilor de munca cu alte state decat cele "cu traditie" - israel, Germania; b) o intensificare a con- tactelor directe angajatori din strainatate- prestatori persoane fizice din Romania; c) cresterea duratei medii a activitatilor desfasurate in strainatate; d) modificarea comportamentului individual in relatia cu sistemul bancar si cresterea transparentei fluxurilor monetare prin conturile persoanelor fizice Graficul nr 5 Evolut ii anuale ale fluxurilor (% fata de anul anterior) Dupa 1999 se constata o tem-perare a fluctuatiilor anuale, cu mentinerea unui trend ascendent relativ accentuat - cresteri anuale de 20-35%  Pentru ambele categorii de transferuri banesti, soldul net al balant ei fluxurilor este pozitiv, ceea ce determina, pe de o parte o diminuare a soldului negativ al totalului veniturilor cu cca 1 4 si, pe de alta parte, o contributie in crestere la soldul pozitiv al transferurilor private - de la aproximativ 58% in 1999 la aproape 80% in 2002  Soldul net pozitiv al transferurilor ba nes ti din cele doua surse a diminuat absorbit o parte importanta din soldul negativ al contului curent: peste 1 5 in 1999, aproape 1 3 in 2000 si cca 1 4 in 2001 in concluzie, intrarile de valuta prin transferuri din strainatate ale persoanelor fizice prin cele doua surse au sporit substantial in ultimii ani - in 574 2002 fata de 1999, nivelul acestora a crescut de peste 2,5 ori (538 mil s SUA in 1999, 784 mil in 2000, 1019 mil in 2001 si 1364 mil in 2002) in structura, predomina transferurile din alte surse private, reprezentand in 2002, 90% din total Dupa 1999, transferurile de natura veniturilor din munca au o tendinta de scadere, partial si datorita politicii fiscale trunchiate in domeniul impunerii veniturilor persoanelor fizice Graficul nr 6 Structura transferurilor banesti din strainatate efectuate de persoane fizice Aceste date suscita insa si o serie de intrebari:  care este dimensiunea reala a muncii desfasurate de romani in strainatate si care este pierderea neta de venituri din subevaluarea muncii acestora?  care este pierderea de PiB prin neutilizarea capacitatii de munca s i a creativitatii celor ce pleaca la lucru in strainatate?  cat se pierde la export prin diferent a de productivitate potentiala a celor plecati la munca in strainatate? in acest caz prin export gratuit de plus de productivitate tara primitoare castiga de doua ori: a) prin munca directa, mai performanta; b) prin avantajul comparativ de piata, produsele tarii primitoare (mai eficiente si sau mai bune calitativ) intrand in competitie cu cele din tara de provenienta a fortei de munca (mai slab performante) Chiar si in conditiile in care, prin transferurile banesti, s-ar compensa monetar pierderile curente din munca in strainatate, soldul acestor relatii de munca ar fi pe termen mediu si lung negativ pentru tara de origine deoarece:  se pierde investit ia in capital uman realizata prin sistemul educa t iei 575 initiale si, eventual a celei ulteriare, in procesul muncii;  avantajele competitive la export sunt mai reduse atat prin costuri mai ridicate (productivitate mai mai scazuta) cat si prin progresul tehnic incorporat (inventivitate etc ) relativ mai redus 3 5 2 impact macroeconomic Din motive legate de transparenta si accesibilitatea informatiilor ne vom concentra doar asupra a doua aspecte, unul static si altul dinamic Sa vedem mai intai care a fost in ultimii ani impactul transferurilor ba- nesti asupra unor indicatori macroeconomici: PiB, Export, import, investitii straine directe, rezerva valutara Tabelul nr 10 impactul transferurilor banesti prin sistemul bancar, efectuate de persoane fizice aflate in strainatate, asupra unor indicatori macroeconomici, in perioada 1997-2002 Anul Total transferuri (mil s SUA) in procente din PiB Export FOB Sold balanta comarciala investitii straine directe Rezerva valutara a BNR (in valute convertibile) 1997 260 0,7 3,1 9,1 21,2   1998 457 1,1 5,5 12,9 22,2   1999 538 1,5 6,3 26,0 48,8 35,3 2000 784 2,1 7,6 27,3 70,9 31,7 2001 1019 2,5 9,0 24,5 78,2 26,0 2002 1364 3,0 9,8 34,2 102,9 22,3 Sursa: date BNR iata asadar ca, transferurile banesti - desi incomplet evidentiate statistic - , asociate cu o serie de indicatori macroeconomici, reprezinta un aport important de resurse care nu poate fi ignorat in plus, nivelurile anuale tot mai ridicate pot avea implicatii sporite asupra potentialului de dezvoltare economica si sociala a tarii Comparativ cu 1997, de exemplu, raportul dintre transferuri si indicatori macroeconomici precum PiB, export, investitii directe straine creste: de peste 4 ori in cazul PiB (de la 0,7% in primul an de analiza la 3% in 2002), de peste 3 ori in situatia compararii cu exportul (de la 3,1% la aproape 10%), si ajunge sa depaseasca nivelul investitiilor directe straine (102,9% in 2002) Aceste valori ne sugereaza ca o politica de stimulare a investitorilor autohtoni ar reprezenta o dezvoltare complementara importanta si benefica pentru capitalul privat ce 576 actioneaza in Romania, alaturi de capitalul strain Mai mult aceasta orientare ar permite o alocare mai eficienta a resurselor financiare disponibile pe categorii de consumuri (directe-indirecte, de consum de capitalizare) Este bine stiut faptul ca mare parte din astfel de transferuri banesti sunt consumate in Romania pentru cheltuieli gospodaresti curente, stimuland cererea interna de bunuri si servicii, dar cu predilectie pe seama importurilor si nu a produselor nationale, mai slab competitive prin calitate si sau pret Relevanta acestor indicatori , atat din perspectiva "risipei subutilizarii" capitalului uman cat si din cea a pierderii nete de PiB ar fi mult mai convingatoare daca datele ne permiteau sa calculam cat s-ar fi castigat sau pierdut daca aceasta forta de munca ar fi fost utilizata in tara, iar produsele realizate exportate Dar, dincolo de aceasta putem conchide deocamdata ca exportul de capital uman intr-o masura echilibrata si in perspectiva ceva mai indepartata libera circulatie a fortei de munca s-ar putea dovedi benefica pentru ambii parteneri Depinde insa de nivelul si structura capitalului uman, de modelul de consum pe care-l promoveaza, de maniera in care-si gospodareste veniturile obtinute Prin aceasta nu negam importanta mobilitatii fortei de munca asupra cresterii potentiale de calitate si performanta in munca, dar subliniem faptul ca pierderile nete in plan economic si social ce deriva din actualul comportament al migratiei pentru munca venituri din munca conduce la pierderi nete pe termen scurt, mediu si lung ce vor fi dificil "de recuperat" daca nu chiar imposibil Pentru o imagine comparativa asupra nivelului relativ al transferurilor banesti in indicatorii de comert exterior pentru unele din tarile candidate sau membre ale UE am preluat o serie de informatii statistice oferite de Banca Mondiala in rapoartele sale anuale Precizam ca pentru pastrarea comparabilitatii am utilizat pentru Romania indicatorul "total transferuri curente", care include atat transferurile private cat si cele ale administratiei publice Se constata ca proportia transferurilor banesti in total export si import este mult mai ridicata decat in majoritatea tarilor candidate, cele mai apropiate valori inregistrand Polonia Fata de tarile mai slab dezvoltate membre ale UE - Grecia si Portugalia cele doua proportii sunt mai mici Prin aceste valori Romania se situeaza pe o pozitie intermediara intre cele doua categorii de state, care ar putea sugera o mai mare mobilitate a fortei de munca din Romania spre locuri de munca din exterior - comparativ cu tarile candidate -, dar mult redusa comparativ cu intensitatea acestor tipuri de fluxuri inregistrata in tarile mai slab dezvoltate ale UE Ca tendinta, fata de situatia comparativa prezentata mai sus se observa 577 o cres tere treptata a valorilor acestor indicatori, pe care o apreciem ca nefavorabila, mai ales prin prisma dinamicii moderate a valorii exporturilor Tabelul nr 11 Transferuri banesti in unele tari tara Transferuri (mil dolari SUA) % din export % din import Romania 750 9,0 6,3 Polonia 2897 6,6 5,5 Ungaria 1018 3,9 3,7 Republica Ceha 408 1,2 1,1 Republica Slovaca 366 2,8 2,3 Bulgaria 230 3,8 3,8 Slovenia 112 1,0 0,9 india 10280 21,6 17,3 Grecia 7510 50,5 29,3 Mexic 6014 4,6 4,3 Turcia 5727 10,5 10,3 Egipt 4403 32,6 20,1 Portugalia 4031 11,6 8,8 Spania 3249 2,0 2,0 Sursa: Daniel Daianu si altii (2001), calculate pe baza datelor din World Development Report 2000 2001, World Bank; Pentru Romania, date BNR folosindu-se indicatorii export FOB si import CiF Graficul nr 7 Ponderea transferurilor totale in indicatorii de comert exterior Sursa: date BNR Un alt aspect cu valente calitative de interpretare a implicatiilor transferurilor in plan economic are in vedere influenta acestor fluxuri financiare de intrare asupra soldului contului curent, in cazul nostru asupra deficitului Se impun o serie de precizari: 578  transferurile efectuate de persoanele fizice reprezentand venituri din munca sau asimilate au redus deficitul contului curent cu 8,8% in 1996 pana la 155 in 1997-1998, cu peste 1 3 in 1999, si cu cca 50% in 2000- 2001 in 2002 reducerea deficitului pe seama transferurilor banesti ale persoanelor fizice a fost de peste 4 5;  ca pondere in PiB, deficitul contului curent s-a redus cu 0,7-3 procente Graficul nr 8 impactul transferurilor banesti ale persoanelor fizice asupra deficitului contului curent (procente) Sursa: calcule pe baza datelor BNR in perspectiva se estimeaza cresterea fluxurilor banesti spre tara provenite din munca incheierea unor noi acorduri bilaterale va face ca, treptat sa capete o importanta sporita, si chiar un caracter de regularitate contractele de munca incheiate prin OMFM, si implicit veniturile din aceasta sursa Asemenea fenomene, asa cum am precizat deja are efecte economico- sociale deopotriva pozitive si negative pentru Romania: venituri suplimentare in gospodarii si detensionarea pietei muncii interne, cresterea potentialului investitional intern dar si pierdere de productivitate, de potential de munca tanar si creativ, incetinirea cresterii economice si a reinnoirii tehnico- tehnologice etc 4 Competitivitatea la export si calitatea capitalului uman Exportul de bunuri si servicii se realizeaza in cea mai mare parte prin intermediul societatilor comerciale Capacitatea de export a acestora este determinata de mai multi factori: tehnico-economici, comerciali, financiari etc Capitalul uman, prin productivitate si calitate determina avantaje competitive iar prin nivelul de remunerare avantaje comparative importante Practica 579 tranzitiei a dovedit o capacitate sporita de export a firmelor mari, cu o structura a ocuparii diversificata si inalt specializata De asemenea a evidentiat o activitate de export mai intensa, relativ mai stabila si mai orientata la firmele cu capital majoritar privat informatia statistica referitoare la export se bazeaza in special pe dimensionarea efectelor, respectiv a nivelului si structurii produselor si serviciilor exportate importate direct indirect Aportul factorilor la realizarea productiei pentru export este evidentiat in formele sale specifice domeniului de activitate numai la nivel de firma, date statistice agregate pe activitati, subramuri, produse etc fiind extrem de precare si necorelate Pe de o parte, secretul exagerat privind baza de date a firmei, deseori eronat inteles1 si, pe de alta parte lipsa unui sistem statistic coerent de colectare agregare a informatiilor specifice, fac practic imposibila o analiza completa a relatiei eficienta la export - gestiune durabila a resurselor umane, respectiv a populatiei ocupate Domeniul cu output-ul orientat cu predilectie spre export il reprezinta sectorul industrial Produsele si serviciile industriale destinate exportului direct reprezinta in jur de 17-21% din cifra de afaceri Exportul romanesc este "sustinut" de o rata a valorii adaugate brute scazuta (1 4-1 3) si de o proportie a salariilor in cifra de afaceri mai mica de 10% Tabelul nr 12 Rate de apreciere a conditiilor de realizare a exportului romanesc de bunuri si servicii industriale, in perioada 1997-2001 (%) indicatori 1997 1998 1999 2000 2001 Ponderea exportului direct in cifra de afaceri 21,0 17,3 18,4 16,7 17,7 Rata valorii adaugate brute in cifra de afaceri 36,9 35,0 31,9 29,4 25,3 Proportia salariilor in cifra de afaceri 9,3 11,1 9,3 8,5 8,4 Sursa: prelucrari pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diferite editii, iNS in2 perioada 1997-2000, ponderea exportului direct in cifra de afaceri s-a redus de la 21% la 16,7, crescand usor in 2001 Daca aceasta diminuare a proportiei exportului a fost de cca 4 procente, in cazul ratei valorii adaugate 1 Prin sistemul actual al contabilitatii de gestiune si a celei financiare se pot colecta si centraliza datele necesare pentru determinarea eficientei alocative a factorilor la productia pentru export, insa acest lucru nu se realizeaza nici la nivelul Ministerului de Finante sau a institutului National pentru Statistica si uneori nici la nivel de firma informatiile de bilant, se dovedesc putin fiabile comparativ cu necesarul de informatii agregate cerut de asigurarea transparentei necesare dezvoltarii relatiilor concurentiale de piata Daca firmele prin evidente suplimentare pot determina eficienta productiei la export precum si avantajele dezavantajele comparative din alocarea combinarea factorilor de productie, societatea percepe efortul pentru export doar printr-un sistem de indicatori sintetici prea generali 580 brute reducerea a depasit 10 procente, iar salariile s-au micsorat cu doar un procent Aceste evolutii relativ haotice evidentiaza o cadere a eficientei eco- nomice totale, determinata de promovarea la export a produselor cu un nivel redus de prelucrare, ce utilizeaza forta de munca slab remunerata si potential mai putin productiva Daca avem in vedere totalul intreprinderilor cu activitate principala in industrie, constructii, comert si servicii de piata, atunci ponderea exportului in total cifra de afaceri este mai redusa si, de asemenea in scadere pana in 2000, dupa care se manifesta o usoara crestere a ponderii, mai accentuata in sectorul privat De remarcat este faptul ca in anul 2001 agentii economici privati au exportat 9,7% din totalul cifrei de afaceri, in timp ce la nivelul ansamblului firmelor exportul direct a reprezentat doar 9,1% Aceasta tendinta recenta de crestere a importantei firmelor private in exportul romanesc este asociata cu sporirea treptata dar continua a aportului capitalului privat la realizarea productiei nationale Astfel, firmele private din domeniile de activitate amintite anterior au realizat in 1997, 58,6% din cifra de afaceri totala si 41,2% din exportul direct, iar in 2001 aproape 80% si, respectiv 85% Graficul nr 9 Ponderea exportului direct in cifra de afaceri Graficul nr 10 Contributia sectorului privat la realizarea productiei si a exportului direct Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diferite editii 581 Contributia capitalului preponderent privat este mai insemnata in firmele mici si mijlocii, unde detin frecvent ponderi de 90% si peste in valoarea totala a indicatorilor mentionati Numarul mai redus de firme mari si foarte mari (cu 500 de salariati sau mai mult) in randul celor aflate in proprietate preponderent privata face ca aportul acestora la realizarea exportului pe total grupa sa fie mai redus De mentionat ca in comparatie cu firmele mijlocii si mici, firmele private de mari dimensiuni au promovat in perioada 1997-2001 o politica activa de stimulare a exportului de bunuri si servicii, contributia acestora la exportul direct total aferent grupei de clasificare crescand de cca 3 ori in 5 ani, de la 24,8% in 1997 la 73,6% in 2001 Bineinteles ca la aceasta evolutie spectaculoasa a contribuit si procesul de privatizare a marilor societati de stat, prin inregistrarea dupa privatizare in aceeasi grupa de marime dar la categoria celor privati sau prin includerea acestora - prin restructurare- la grupele inferioare de marime (societati mijlocii sau chiar mici) De mentionat ca aceste valori se realizeaza in conditiile in care exportul firmelor mari si foarte mari reprezinta cca ˝ din valoarea exportului direct total, fiind urmate de intreprinderile cu pana la 49 salariati care contribuie la export cu aprox 20% si apoi cele mijlocii cu cca 15% De mentionat ca acesta ierarhie a contributiei la export a firmelor clasificate in functie de numarul de salariati nu a cunoscut modificari importante, dar se remarca o tendinta de determinare directa intre cresterea contributiei la export si numarul de salariati, firmele mai mari din acest punct de vedere avand un potential productiv mai ridicat si, comparativ mai competitiv, o forta economica si financiara sporita Tabelul nr 13 Contributia firmelor cu capital majoritar privat la realizarea unor indicatori de rezultate, pe clase de marime a firmei Clase de marime indicatori de rezultate 1997 1998 1999 2000 2001 Total % in cifra de afaceri 58,6 68,2 72,2 76,6 79,2 % in exportul direct 41,2 58,7 66,3 74,0 84,4 0-49 salariati % in cifra de afaceri 99,5 99,4 99,4 99,4 99,7 % in exportul direct 99,8 99,7 99,9 96,4 99,9 50-99 salariati % in cifra de afaceri 92,4 94,2 96,1 97,4 98,1 % in exportul direct 95,8 97,4 95,1 98,7 99,1 100-246 salariati % in cifra de afaceri 77,3 87,3 92,5 95,0 96,1 % in exportul direct 89,3 92,4 97,5 98,3 97,5 250-499 salariati % in cifra de afaceri 66,2 72,4 81,5 88,1 89,8 % in exportul direct 84,2 87,7 93,0 97,3 96,1 500 salariati si % in cifra de afaceri 24,3 31,0 35,4 41,5 46,7 peste % in exportul direct 24,8 36,8 47,9 61,5 73,6 Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diferite editii, iNS 582 Tabelul nr 14 Structura exporturilor directe pe forme de proprietate si categorii de agenti economici din industrie, constructii, comert si servicii de piata % Clase de marime, dupa numarul mediu de salariati 19 Total 97 CMP 19 Total 98 CMP 199 Total 9 CMP 200 Total 0 CMP 200 Total 1 CMP 0-49 salariati 12,1 29,2 20,4 34,6 15,6 23,5 7,5 9,8 16,8 19,9 50-99 salariati 2,5 5,7 3,8 6,3 4,6 6,6 3,7 4,9 4,7 5,6 100-249 salariati 4,9 10,7 6,3 9,8 9,9 14,6 9,4 12,5 13,5 15,6 250-499 salariati 4,2 8,5 6,5 9,7 7,1 9,9 14,1 18,5 8,7 10,0 500 si peste 76,4 45,9 63,1 39,6 62,8 45,4 65,4 54,4 56,2 49,0 CMP =agenti economici cu capital majoritar privat Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diferite editii, iNS in fine, o ultima constatare, are in vedere relatia competitivitate pe piata externa - gestiune eficienta a resurselor - atragere si valorificare superioara a capitalului uman s i in acest caz, informat ia statistica este restransa s i incompleta fapt ce ne obliga la o analiza partiala si destul de sintetica in acest sens pentru a exemplifica natura, sensul si intensitatea relatiilor dintre variabilele mentionate vom analiza corelatia export-forma de proprietate- numar mediu de angajati O serie de considerente se impun a fi amintite pe scurt:  capitalul privat finanteaza doar actiuni afaceri profitabile, care permit multiplicarea fondurilor avansate la o rata cel putin egala cu media rentabilitatii specifice;  schemele de alocare a factorilor de productie au in vedere remu- nerarea acestora in sistem dinamic, stimulativ si flexibil; randamentul factorilor, respectiv eficienta individuala este analizata in sistem de avantaj comparativ, in functie de piata de desfacere a bunurilor si serviciilor realizate;  capitalul uman, prin atributele sale calitative reprezinta o sursa permanenta de crestere a productivitatii si eficientei, ca suport pentru stimularea expansiunii pe piata, pentru iesirea pe piata internationala;  firmele mari, desi sub aspectul obiectului de activitate sunt mai rigide, dovedesc o mare capacitate de adaptare si chiar anticipare a con- ditiilor si evolutiei pietei specifice a bunurilor si serviciilor care le permite o mai mare libertate manageriala a resurselor: angajarea de personal (super)calificat si remunerarea stimulativa a acestora, incor- porarea continua a progresului tehnic de complementaritate etc 583 Pe baza informatiilor statistice disponibile se detaseaza urmatoarele concluzii:  ponderea exportului direct in cifra de afaceri pe categorii de agenti economici este mai mare pe masura ce creste talia intreprinderii, respectiv numarul mediu de salariati;  la aceeas i clasa de marime a firmei, performantele la export sunt mai mari in cazul intreprinderilor cu capital majoritar privat; diferentele devin semnificative si se accentueaza dupa anul 1999;  motivatia pentru performanta si recunoastere internationala este mai accentuata la intreprinderile cu un numar mai mare de salariati;  la stabilirea pret ului muncii la firmele mari predomina performant ele tehnice, economice si comerciale pe cand la cele mici primeaza indicatorii de productivitate fizica Acestea sunt doar cateva consideratii partiale, care, in masura in care s- ar putea asocia cu alti parametri statistico-economici de apreciere a atributelor relatiei export-resurse umane ar nuanta concluziile si ar permite o apreciere mai adecvata a efectelor directe si indirecte bilaterale: a exportului asupra dezvoltarii capitalului uman si, respectiv a capitalului uman asupra dinamicii si calitatii activitatii de comert exterior Tabelul nr 15 Ponderea exporturilor directe in cifra de afaceri, la agenti economici din industrie, construct ii, comert s i servicii de piata, pe clase de marime ale firmelor (%) Clase de marime, dupa numarul mediu de salariati 19 Total 97 CMP 19 Total 98 CMP 19 Total 99 CMP 20 Total 00 CMP 20 Total 01 CMP Total 13,8 9,7 11,2 9,7 11,5 10,6 7,9 7,6 9,1 9,7 0-49 salariati 5,2 5,2 6,2 6,2 4,8 4,9 1,5 1,5 4,2 4,2 50-99 salariati 7,0 7,2 7,2 7,4 8,1 8,0 3,9 4,0 5,4 5,5 100-249 salariati 8,6 9,9 7,8 8,3 11,8 12,5 7,1 7,4 10,4 10,6 250-499 salariati 8,7 11,1 10,0 12,2 10,7 12,2 15,9 17,5 10,1 10,9 500 si peste 21,7 22,0 17,4 20,6 18,5 25,0 14,0 20,8 14,1 22,2 CMP =agenti economici cu capital majoritar privat Sursa: calculat pe baza datelor din Anuarul statistic al Romaniei, diferite editii, iNS 5 Remarci finale in cazul in care acceptam ca fiind corecte premisele de la care am pornit - premise care au constituit, practic, fundalul teoretico-metodologic al analizei noastre - in mod firesc se ridica cateva probleme-cheie Acestea ar 584 putea fi considerate si intrebari-dileme care se ridica in fata manage- mentului eficient al resurselor umane, inclusiv al exodului de forta de munca, ca si in fata persoanei care la un moment dat din varii motive alege solutia migrarii temporare pentru munca in alte tari in acelasi timp, unele dintre acestea ar putea fi interpretate si ca paradoxuri ale tranzitiei in materie de gestiune a resurselor umane in conditiile in care declinul economic a fost stopat, iar cresterea economica se inscrie, de cativa ani, pe o curba ascendenta, ceea ce ar fi trebuit sa atraga dupa sine s i investit ii in crearea de "locuri de munca de buna calitate pentru o forta de munca de calitate" Prima remarca se refera la exportul de forta de munca sau altfel spus de somaj potential Desi informatiile sunt cu totul insuficiente, iar fiabilitatea lor modesta este evident ca, in prezent, Romania este o tara exportatoare de forta de munca: direct si indirect, controlat (legal), moderat ca proportii, derulat in baza unor acorduri cu tarile de primire si, respectiv necontrolat (ilegal) imbracand forma migratiei clandestine pentru munca Atat timp - chiar si dupa posibila integrare a Romaniei in UE in anul 2007 cat libera circulatie a fortei de munca este mai ales o asteptare, o speranta la orizont 2010 2012, Romania ar trebui sa se concentreze asupra crearii de locuri de munca durabile, performante si remuneratorii in tara, folosind astfel competenta celui mai abundent factor de productie de care dispune pentru crearea de produse inalt prelucrate, performante si competitive pe piata interna a UE si nu numai in acest sens, politica interna de crestere economica si dezvoltare umana durabila ar trebui sa vizeze in permanenta deopotriva convergenta in conditii de eficienta cat si complementaritatea prin cautarea unor nise de patrundere pe pietele externe cu produse competitive Au aparut deja semne ca o anume (re)orientare este nu numai inteleasa ca o necesitate, dar si posibila Ne gandim la o mai buna combinare a oportunitatilor la export oferite de traditiile in producerea si valorificarea unor produse, valorizarea oportunitatilor de a crea produse ecologice, ca si la sporirea gradului de prelucrare a produselor, a innoirii sortimentului, a sporirii ponderii produselor care inmagazineaza o cota mare de inteligenta, de cercetare si creatie Nu trebuie uitat nici un moment ca in spatele cifrelor care masoara dimensiunile exportului de forta de munca stau oameni cu potentialitati, pregatire, aspiratii si asteptari, satisfactii si insatisfactii, cu comportamente diferite Ceea ce face mai usor sau dimpotriva mai dificila adaptarea la un nou model organizational, cultural etc Orice dislocare dintr-un mediu poarta in sine germenii unor traume umane care in nici un fel nu sunt evidentiate in statisticile oficiale, oricat de riguroase ar fi acestea Care ar putea fi unele din domeniile activitatile care ar putea contribui la sporirea exportului si imbunatatirea structurii acestuia, la reducerea 585 deficitului balantei comerciale etc , mentinand caracteristica acestuia de locomotiva a cresterii si dezvoltarii durabile? Vom prezenta unele dintre acestea fara pretentia de identificare totala si de ierarhizare si anume:  dezvoltarea in mediul rural s i chiar in orasele mici (monoindustriale care sunt pe cale sa devina pungi "durabile" de saracie) ale unor activitati traditionale cerute pe piata externa: produse variate din impletituri de rachita, broderii, lenjerie, articole de imbracaminte, tesaturi, covoare, carpete, ceramica, sculpturi in lemn s a Aceasta, pe de o parte, creeaza conditiile mentinerii si dezvoltarii "industriei artizanale", a mestesugurilor traditionale, mult apreciate si cautate pe pietele straine sau de turistii straini in Romania in acelasi timp, aceasta este extrem de relevant pentru dezvoltarea durabila, pentru intarirea coeziunii sociale, activitatea ruralului se diversifica prin localizarea unor activitati cu caracter industrial bazate pe prelucrarea de resurse locale, comerciale si de servicii in final, aportul valutar, veniturile individuale, nivelul si calitatea vietii persoanelor antrenate in astfel de activitati s-ar imbunatati sensibil iar, caracterul sezonier al muncii in mediul rural determinat de preponderenta activitatii agricole s-ar reduce in sfera activitatilor amintite si care ar putea patrunde pe pietele externe includem, de asemenea, valorificarea industriala, dezvoltarea industriei alimentare si in mediul rural, cu orientare spre unele produse de export specifice capabile sa "ocupe" un segment pe piata externa in ultima analiza - via cresterii veniturilor familiei si  sau individului - se dezvolta si piata bunurilor si serviciilor, sporeste consumul final al populatiei Totodata, rata de ocupare a fortei de munca in general, a celei din rural si a femeilor ar spori substantial si in mod real Acesta este un segment care, poate in germene, reprezinta zona de complementaritate a produselor romanesti pe piata interna a UE si pe alte piete extracomunitare Efectele sunt durabile si benefice pentru toti partenerii  cea mai importanta cale de valorificare optima , in interesul nat iunii romane si a cetatenilor ei, in beneficiul tuturor este folosirea fortei de munca calificata si inalt calificata, a competentelor create prin sistemul formal de invatamant, prin educatie permanenta inclusiv prin experienta in activitati de varf legate de TiC, de SC-Si si, in acest domeniu Romania are traditii si o forta de munca, apreciata pe plan international Caseta nr 3 Peste 200 de romani la MiCROSOFT Mai mult de 200 de romani supercalificati lucreaza la sediul central al companiei Microsoft din Seattle (suburbia Redmond), denumit si "orasul de smarald", evident avand in vedere concentrarea de inteligenta pe cm2 m2 586 Compania asigura conditii de munca si viata deosebite, nonstresante, propice dezvoltarii gandirii creative si creatiei, caracterizate printr-un dezvoltat climat de comunicare si colaborare prin mijloace tehnice adecvate; prin flexibilitatea programului si a modalitatilor de lucru in parcul imens in care sunt amplasate birourile companiei sunt amplasate terminale mobile (notebook) utilizabile de catre cercetatori, in care acestia isi pot introduce ideile, informatiile noi; de asemenea exista o retea Wireless care da posibilitatea de a transmite mesaje, a accesa internetul sau a continua lucrul la proiectul inceput Cum se desfasoara o zi de munca? Am remarca ca este caracterizata printr-o disciplina liber consimtita; exista o serie de activitati, mai mult sau mai putin de rutina, care se cer respectate la inceputul zilei de lucru si o mare liberate in alegerea programului si modalitatilor de lucru iata cum arata o zi de lucru:  verificarea mesajelor s i ra spunsul la mesaje;  executarea unor activitati grupate pe prioritati care au termene-limita de realizare;  intalniri ale grupului de lucru al proiectului sau mai larg s i cu alte persoane din afara echipei de proiect Acestea reprezinta activitatile in care salariatul trebuie sa fie prezent fizic intr-un anumit loc dinainte stabilit Cat priveste activitatile pe care fiecare membru al echipei trebuie sa le execute exista o mare flexibilitate, acestea pot fi facute:  in birou;  in orice loc al campusului (reteaua de terminale mobile, de Wireless);  la domiciliu; in acest loc al inteligentelor creatoare de la Microsoft nu exista program fix, dar fiecare trebuie sa-si faca treaba la timp, in cele mai bune conditii de calitate Cei 200 de romani lucreaza la proiecte extrem de interesante, care aduc noutati pe piata TiC a viitorului, raspunzand la doua criterii concomitent: a) accesibilitatea si adaugarea de noi functii; b) securitatea produsului Noul concept de "trustworthy computing" lansat de Bill Gates face ca produsele aflate in lucru sa fie mult mai bine testate, astfel incat eventualele probleme de securitate sa fie descoperite si remediate inainte de lansarea softului Sursa: prelucrat dupa ziarul Adevarul din 18 martie 2003 Aceasta implica actiuni coordonate in domenii cum sunt:  crearea in t ara de locuri de munca cu performant e calitative comparabile cu cele din UE sau alte tari dezvoltate, remunerate pe masura Parcurile industriale si, inainte cele bazate pe TiC sunt una din solutiile de la care se asteapta rezultate spectaculoase; 587  stimularea (re)intoarcerii in t ara a tinerilor care au fa cut studii in strainatate (universitare, masterate, doctorate, studii postdoctorale), precum si a celor care au lucrat o perioada mai indelungata de timp pe baza de contract la companii prestigioase din occident impreuna aceste doua cai ar putea conduce intr-un timp relativ scurt la o noua structura a industriei in consens cu standardele noilor tehnologii, cu alt tip de industrializare, la modificarea structurii exportului si sporirea incasarilor din export, contribuind la echilibrarea balantei comerciale;  imbinarea - prin politicile pietei muncii - a crearii de locuri de munca de antrenare in activitati de varf cu cele de insotire  acompaniere intr-o gama larga de servicii Se evita astfel, crearea unei "paturi de lucratori saraci" prin legarea mai puternica a salariului de performanta si respectiv a unor fenomene de polarizare, se creeaza conditiile minim necesare pentru dezvoltarea sectorului de servicii, in prezent subdezvoltat;  exportul de servicii de educat ie s i formare profesionala si respectiv exportul de servicii de sanatate Acest tip de export are particu- laritatea de a se putea realiza fie in tara prin pregatirea de studenti straini, prin invatamantul la distanta, prin diferite forme de specializare etc , fie prin cadre didactice si medicale care-si desfasoara pe baza de contract pe o perioada determinata in baza unor relatii de parteneriat in unitati similare din strainatate;  diversificarea pachetului de servicii de turism inclusiv agroturism, turismul cultural, turismul balnear si aducerea serviciilor de turism la nivelul standardelor europene A doua remarca: exportul de capital uman nu poate s i nici nu trebuie eliminat O parte a acestuia se va mentine; este in fapt unul din drepturile si libertatile fundamentale ale omului: libera alegere a profesiei si a locului in care sa profeseze Este adevarat un drept suficient de "ingradit" prin legislatiile nationale din tarile dezvoltate in aceasta situatie, sigur, cel mai eficient si profitabil pentru toti cei implicati in acest proces este ca prevalent sa devina exportul de forta de munca cu caracter temporar, realizat pentru perioade determinate pe baza de permis respectiv contract de munca si, evident, sa se reduca migratia clandestina pentru munca Dar, chiar in conditii reglementate, cel putin doua probleme nu sunt suficient si uniform solutionate Acestea privesc:  recunoas terea s i echivalarea diplomelor de studii s i sau a compe- tentelor celor care migreaza;  securitatea sociala a persoanelor migrante cu contract de munca temporara in strainatate Aceasta este pe cale de a fi solutionata prin 588 incheierea cu aceleasi tari cu care Romania are acorduri privind munca temporara a unor acorduri de solidaritate in baza prevederilor acestor acorduri lucratorii romani care lucreaza o perioada de timp in strainatate, isi platesc cotizatiile sociale etc si, in virtutea criteriului egalitatii de tratament se vor bucura de aceleasi drepturi sociale ca si lucratorii autohtoni (Asemenea acorduri de solidaritate au fost semnate cu Turcia, Spania; altele sunt in negociere, urmand a fi definitivate) Aceste drepturi, dupa caz, pot fi transferate in Romania sau incasate in tara de primire A treia remarca se refera la evaluarea recunoas terea s i certificarea in tara a competentelor insusite in perioada de activitate chiar si in cazul in care acestea sunt obtinute prin experienta la locul de munca Este o problema care intra in atributiile Consiliului National de Formare Profesionala a Adultilor (CNFPA) care nu este inca suficient utilizat si nici chiar cunoscut Ori este absoluta nevoie de o asemenea evaluare certificare a noilor competente Descentralizarea in general, a managementului resur- selor umane cu deosebire este lipsita de continut daca calitatile com- petentele profesionale si civice nu sunt evaluate si recunoscute si daca subiectul nu se simte solidar si responsabil de ceea ce se intampla in localitatea sa, in familia sa, daca acesta nu se implica in solutionarea problemelor izolarea si egoismul sunt de rau augur, individualismul exagerat fiind factor de disolutie sociala A patra remarca , deosebit de importanta in procesul de analiza s i decizie, tine de perfectionarea sistemului indicatorilor statistici ai migratiei externe - in prezent cu totul incomplet si ambiguu din perspectiva criteriilor constructive - ca si a transparentei informatiilor, a diseminarii lor prin publicatii de specialitate Printre altele avem in vedere introducerea unor indicatori noi, cum sunt:  imigrantii, azilant ii, refugiat ii, persoanele care au permis de munca in Romania;  reasezarea pe baze noi si comparabile a structurii ocupationale si de pregatire a persoanelor migrante (migranti, imigranti, migratia externa temporara pentru munca);  fluxurile financiare (transferurile ba nes ti) ale persoanelor care lucreaza in strainatate;  remiterile in t ara a persoanelor descoperite ca muncesc locuiesc clandestin in tara gazda in fine, pentru testarea unor probleme s-ar putea initia de factorii locali o serie de anchete in zonele de migratie externa pentru munca puternica A cincea remarca Miscarea migratorie externa pentru munca este o sabie cu dublu tais, contradictorie prin natura sa pentru ambele grupe de 589 tari implicate in acest proces Poate fi si este in prezent pentru cele 15 tari membre UE, in care libera circulatie a fortei de munca este un fapt implinit, un mecanism de convergenta si complementaritate a economiilor integrate, de sustinere a functionalitatii pietei interne Ramane insa (inca) o asteptare, mai mult sau mai putin indepartata pentru tarile candidate Efectul de complementaritate cu tarile candidate abia daca este cautat si se va realiza - daca se va realiza - intr-o perspectiva mai indepartata in aceasta situat ie cea mai lesnicioasa cale de evitare a unor riscuri nedorite, de pierdere masiva de capital uman ramane cautarea convergentei acolo si cand complementaritatea se dovedeste o utopie A s asea remarca , in fapt o intrebare fundamentala pentru gestionarea eficienta din punct de vedere economic si psihosocial a capitalului uman este urmatoarea: "Romania trebuie sa devina o tara exportatoare de forta de munca, inainte de toate de inteligenta, de creiere?" Raspunsul la o asemenea intrebare nu este usor de dat atata vreme cat mediul economic si social intern nu va deveni mai sanatos, mai performant, mai amiabil si mai echitabil Atat timp cat egalitatea in fata legii, egalitatea de oportunitati si tratament nu vor deveni valori perene, norme de convietuire sociala, atata vreme cat coruptia - acest cancer care ataca valorile morale - nu va fi strangulata, cat acquis-ul comunitar preluat si transpus in legislatia romaneasca nu va fi aplicat Romania dispune de un insemnat potential de munca, dar in acelasi timp mai are foarte multe lucruri de facut in toate domeniile Ca atare, in opinia noastra, fara a respinge migratia externa pentru munca, fara a o considera o calamitate, apreciem ca eforturile se cer focalizate pe utilizarea in tara a potentialului productiv al capitalului uman iar, exportul sa vizeze prevalent produsele rezultate din activitatea de inalta competenta si performanta a acestuia De aici si o concluzie - ar putea fi cea de a saptea remarca Solutionarea pachetului de probleme mentionat nu este posibil decat in conditiile unei cresteri economice sanatoase, al unui ritm de crestere economica sensibil mai inalt decat cel din UE si tarile membre, capabil ca intr-un interval rational de timp sa creeze mediul necesar convergentei pe termen lung cu standardele UE, a sporirii ratei de investitii inclusiv in crearea de locuri de munca competitive, in stimularea procesului de invatare permanenta Se intelege ca este nevoie de un proces bazat pe gandire prospectiva de anticipare, astfel incat asteptarile la toate nivelurile sa nu se alinieze cu cele de astazi, ci la cele stabilite de EU la orizont 2010 2012 in fine, si aceasta remarca, desi ultima, nu este, prin relevanta sa cea din urma si nici cea mai putin importanta in prezent, daca luam in considerare atat migratia externa controlata cat si pe cea necontrolata (estimata la sute 590 de mii de persoane in egala masura in spatiul comunitar si extracomunitar) indraznim sa apreciem ca soldul acestei miscari de proportii pentru capitalul uman din Romania este negativ (indiferent ca vorbim de capital uman de inalta performanta sau de forta de munca cu calificare redusa) in termeni fizici (numar de persoane) si in termeni financiari (transferuri banesti) Ca atare, in calitate de tara exportatoare, la nivel global Romania pierde, recupereaza doar partial investitia in resurse umane De aceea, folosirea cat mai buna a capitalului uman ar trebui sa fie o prioritate nationala, o coordonata de baza a dezvoltarii durabile Exportul de forta de munca - care va continua sa existe - ar trebui deplasat spre zona controlata a acestuia, pe baze de contracte negociate cu partenerii stra ini din institutiile abilitate cu raspunderi in domeniu, controlul si raportarea activitatii firmelor acreditate de MMSSF ar trebui sa actioneze cu promptitudine Evident, in conditiile liberei circulatii a fortei de munca - care va deveni o realitate in deceniul urmator - procesele se vor derula dupa alte reguli si vor avea alte conotatii Dar pana atunci, grija pentru protejarea si dezvoltarea celei mai importante forme de capital a tarii se cere sa stea in atentia guvernantilor, a tuturor decidentilor de la diferite niveluri ale organismului economic, inclusiv a partenerilor sociali Bibliografie 1 Boeri, Brucker, The impact of Eastern Enlargement on Employment and Labour Market, European integration Consortium, Report on behalf of the Employment and Social Affairs Directorate General of the European Commission, Berlin and Milan, 2001 2 Ciutacu Constantin, Migration - Europe's integration and the Labour Force Brain - Drain - Romania - Cost, 1997 3 *** European Commission, Romania's Position Paper Chapter 2 - Freedom of Movement for Persons, Conference on Accession to the European Union - Romania: CONF - RO 50 51, 2001 4 *** European Commission, Regular Report on Romania's Progress Towards Accession (htlp:Ueuropa Eu int comm enlargement report 2001 20 en pdf), 1999, 2000, 2001, 2002 5 Gheorghiu Dorel, international Migration in Romania, Sarayevo, 2000 591 6 Nedelcu Mihaela, international Migration of High Qualified Romanian Professionals Ed Astra 1 (i), in French (htlp:  www ed- astra journal 1 nedelcu migration fr pdf), 2002 7 *** OECD, SOPEMi Trends in international Migration (Annual Reports), Paris, 1998, 1999, 2000, 2001 8 OECD, Migration Policies and UE Enlargement: The Case of Central and Eastern Europe, Paris, 2001 9 Poilain M , Hernn, A Les flux migratoires internationeaux en Europe, Futuribles no 279 2002 10 *** Raport Regulier 2002 sur Les Progres Realises par Roumania sur la voie de L'Adhesion, CE, Bruxelles, SEC (2002) (Ch 2, Libre circulation des personnes et ch 13, Affaires Sociale et Emploi), 2002 11 Sandu Dumitru, Migratia circulatorie ca strategie de viata (Circular Migration as Life Strategy), Romanian Sociology nr 2, 2000 12 Taylor Edward J , The Mew Economics of Labour Migration and the Role of Remittances in the Migration Process, international Migration, vol 37(1), 1999 13 Zaman Gheorghe, Vasile Valentina, Tendinte si structuri ale emigratiei din Romania in perioada 1980-1990, Probleme Economice nr 30, CiDE, 2000 14 *** Anuarul Statistic al Romaniei, anii 1980-2000 15 *** Anuarul Demografic al Romaniei 16 *** informatii iNS 17 *** informatii MMPS (Oficiul de Migrare a Fortei de Munca) 18 *** informatii Ministerul de interne 19 *** Statistical Year Book (2001), Refugees, Asylum -Seekers and Other Persons of Concern - Trend and Displacement Protections and Solutions, October 2002 20 *** Statistical Data - international Organisation for Migration influenta costului fortei de munca asupra volumului si structurii exportului dr Maria POENARU 1 Elemente introductive Costul fortei de munca este o componenta importanta a costului de productie care influenteaza competitivitatea Un cost relativ mai scazut al fortei de munca este considerat de anumiti specialisti a fi una din modalitatile prin care se poate obtine un avantaj comparativ in cadrul schimburilor internationale si o forma de dumping, respectiv dumping social Romania se caracterizeaza printr-un cost scazut al fortei de munca, ceea ce poate fi un avantaj relativ in acest moment pentru obtinerea unei anumite competitivitati la export Experienta in materie de comert international a aratat ca pietele pentru produse complexe din punct de vedere tehnologic se dezvolta rapid fiind mai usor pentru o tara sa sustina cresterea exportului sau (daca si-a cucerit o astfel de pozitie), decat cu produse bazate pe resurse naturale sau realizate cu un consum mare de munca slab calificata Unele produse cu continut tehnologic scazut si mai ales cele care se bazeaza pe un consum mare de munca pot pierde pozitia castigata pe anumite piete datorita usurintei cu care acestea pot fi scoase de pe piata de competitori cu costuri mai scazute ale fortei de munca Obiectivul principal al acestui studiu este sa ofere elemente care sa permita un raspuns la o problema intens discutata si disputata in ultima perioada, si anume, in ce masura costul fortei de munca poate influenta competitivitatea pe pietele internationale si daca acesta poate constitui un reper pentru firmele exportatoare de bunuri si servicii in deciziile privind productia pentru export si pentru autoritatile guvernamentale in orientarea politicilor comerciale nationale Studiul contine doua parti in prima parte se prezinta o comparatie intre costul fortei de munca din statele membre ale Uniunii Europene si din tarile candidate inclusiv Romania, cu scopul de a releva unde se situeaza Romania din acest punct de vedere; de asemenea pentru a vedea daca 593 exista o legatura intre volumul exportului si costul fortei de munca Cea de a doua parte contine o analiza care a urmarit sa puna in evidenta evolutia ocuparii fortei de munca in activitatile economice cu export de bunuri dupa 1990 pana in prezent, sa estimeze costul unitar al fortei de munca in aceste activitati si sa evidentieze miscarile acestor costuri pe parcursul perioadei 2 Costul fortei de munca in tarile membre ale UE si in tarile candidate informatiile pe care le prezentam in acest paragraf se bazeaza pe rezultatele celei de a treia anchete asupra costului fortei de munca efectuata in anul 2000 (Labour Cost Survey 2000) pentru 14 state membre din cele 15 ale UE (exclusiv Belgia) si pentru 11 din 13 tari candidate ( vezi Nota metodologica de la finalul studiului) 2 1 Costul mediu orar al fortei de munca in industrie si servicii in anul 2000 costul mediu orar al fortei de munca care a lucrat in industrie si servicii in statele membre ale UE a fost cuprins intre 8,13 euro in Portugalia, tara cu nivelul cel mai scazut, si 28,56 euro in Suedia, tara europeana in care nivelul costului orar al fortei de munca a fost cel mai inalt Media la nivelul UE a fost estimata la 22,19 euro in tarile candidate (exclusiv Malta si Turcia), costul mediu pe ora lucrata in industrie si servicii a variat intre 1,35 euro in Bulgaria si 1,51 euro in Romania la 10,74 euro in Cipru si 8,98 euro in Slovenia Media pentru cele 11 tari candidate a fost de 3,47 euro, mai putin de o sesime din costul mediu al fortei de munca din statele membre ale UE 2 2 Costul orar al fortei de munca pe grupe de activitati economice Estimarile costului mediu orar al fortei de munca pe grupe de activitati economice in statele membre ale UE si in tarile candidate arata ca cele mai inalte costuri cu forta de munca s-au inregistrat in grupele de activitati de intermediere financiara (grupa J) si energie (grupa E) La polul opus, cele mai scazute costuri ale fortei de munca s-au inregistrat, in statele membre ale UE, la salariatii care lucreaza in activitatile din comertul cu ridicata si cu amanuntul (grupa G) si din hoteluri si restaurante (grupa G) in tarile candidate, cele mai scazute costuri cu forta de munca s-au inregistrat in activitatile din constructii (grupa F) si hoteluri si restaurante (grupa H) (vezi tabelul nr 1 si nota metodologica nr 1) 594 Graficul nr 1 Costul orar al fortei de munca in industrie si servicii in anul 2000 Tabelul nr 1 Costul mediu orar pe grupe de activitati din industrie si servicii in anul 2000 euro Grupe de activitati in industrie si servicii C - K C D E F G H i J K Austria 23,60 27,66 24,32 37,65 22,71 20,91 14,05 21,93 34,42 24,81 Danemarca 27,10 32,99 25,94 31,98 26,00 25,22 20,45 28,21 34,90 29,68 Germania 26,34 31,57 28,48 35,94 21,19 21,33 13,94 34,70 Grecia 10,40 11,96 9,56 16,37 7,76 7,62 10,71 13,27 16,34 11,33 Finlanda 22,13 21,71 22,03 25,51 20,84 21,66 14,53 22,97 28,34 22,91 Franta 24,39 19,25 24,01 28,56 20,52 21,10 20,74 18,78 34,47 27,24 italia 18,99 20,91 18,28 27,20 16,26 16,88 12,81 20,31 32,16 17,91 irlanda 17,31 18,46 17,34 29,75 16,60 13,77 10,62 18,10 24,58 21,49 Luxemburg 24,23 19,73 22,10 37,12 16,07 16,66 12,95 25,08 41,91 21,56 Olanda 22,99 37,79 24,11 33,59 23,19 19,48 14,22 22,11 32,79 23,06 Portugalia 8,13 7,77 6,94 13,25 6,94 8,10 5,72 11,30 19,01 8,09 Spania 14,22 18,58 15,12 25,58 12,06 12,00 9,97 17,14 26,72 11,85 Suedia 28,56 30,38 28,30 31,86 25,67 26,19 18,85 29,24 42,92 30,78 R Unit 23,85 31,97 23,50 32,33 23,05 19,68 14,06 22,50 40,11 27,11 UE -14 22,19 22,72 22,75 30,02 19,09 18,90 14,63 21,09 34,28 23,60 595 Grupe de activitati in industrie si servicii C - K C D E F G H i J K CC Bulgaria 1,35 2,26 1,22 2,51 1,09 0,96 0,89 1,64 2,44 1,12 R Ceha 3,90 4,91 3,58 4,78 3,60 3,89 2,94 4,08 6,89 4,18 Cipru 10,74 12,08 9,02 18,98 9,92 9,82 8,63 12,27 15,84 10,51 Estonia 3,03 4,01 2,81 3,51 2,73 2,68 1,82 3,54 6,66 2,99 Letonia 2,42 2,23 2,18 3,60 2,00 1,78 1,54 3,14 4,89 2,63 Lituania 2,71 3,24 2,57 3,40 2,41 2,28 1,74 3,06 4,93 3,00 Polonia 4,48 7,36 3,95 5,73 4,01 4,03 3,00 4,98 6,66 4,83 Romania 1,51 2,49 1,28 2,32 1,11 1,10 1,01 2,09 3,99 1,31 Slovacia 3,06 3,85 3,05 2,75 2,95 2,64 2,39 3,35 4,45 3,26 Slovenia 8,98 11,65 8,19 11,10 7,58 8,73 7,41 10,18 14,34 11,21 Ungaria 3,83 4,93 3,68 5,34 2,86 3,09 2,32 4,33 7,61 4,07 CC - 11 3,47 4,96 3,09 4,18 2,95 3,20 2,62 3,93 6,45 3,89 Sursa: Labour costs 2000 EU Member States and Candidate Countries, Statistics in focus THEME 3 - XX 2003 Datele din tabelul nr 1 pun in evidenta diferente substantiale intre tari in ceea ce priveste costul orar al fortei de munca pe grupe de activitati din industrie si servicii Graficul nr 2 Costul mediu orar al fortei de munca pe grupe de activitate in anul 2000 Romania ocupa penultimul loc intre tarile comparate (in total 25 de tari europene) in ceea ce priveste marimea costului fortei de munca in activitati din industrie si servicii, avand alaturi de Bulgaria cel mai scazut cost al fortei de munca Graficul nr 2 si tabelul nr 2 arata unde se situeaza costul fortei de munca, pe grupe de activitati, in Romania comparativ cu media calculata pentru cele 14 state membre ale UE si cu media celor 11 tari candidate la integrare Datele arata, de asemenea, ca raportul intre costul mediu orar al 596 fortei de munca in Romania este de aproximativ 15 ori mai scazut decat media statelor membre ale UE si de doua ori mai mic decat media calculata pentru tarile candidate Pe grupe de activitate, diferentele cele mai mari intre Romania si media tarilor UE si a tarilor candidate se constata in cazul costurilor activitatilor din grupa K (tranzactii imobiliare ) raportul fiind de 18 si respectiv 3, iar cele mai mici in activitatile de intermedieri financiare (grupa J) unde raportul este de 5,3 si respectiv 1,6 Tabelul nr 2 Raportul dintre marimea costului mediu orar al fortei de munca din tarile UE si CC si a celui din Romania pe grupe de activitati in anul 2000 C-K C D E F G H i J K UE-14 22,19 22,72 22,75 30,02 19,09 18,90 14,63 21,09 34,28 23,60 CC-11 3,47 4,96 3,09 4,18 2,95 3,20 2,62 3,93 6,45 3,89 Romania 1,51 2,49 1,28 2,32 1,11 1,10 1,01 2,09 3,99 1,31 UE-14 Ro 14,7 9,1 17,8 12,9 17,2 17,2 14,5 10,1 5,3 18,2 CC-11 Ro 2,3 2,0 2,4 1,8 2,7 2,9 2,6 1,9 1,6 3,0 Sursa: calcule pe baza datelor Labour costs 2000 EU Member States and Candidate Countries, Statistics in focus THEME 3 - XX 2003 2 3 Costurile lunare pe un salariat Marimea costului fortei de munca, exprimata lunar in medie pe un salariat (vezi nota metodologica), in tarile comparate pe total si grupe de activitati (grupele C-K), arata diferente similare cu cele constatate in cazul costului orar al fortei de munca Exceptie face Regatul Unit care ocupa un loc mai bun (locul 3) in ierarhia alcatuita dupa acest indicator fata de locul ocupat dupa costul orar (locul 6) (vezi graficele nr 1 si nr 3) Diferentele in ceea ce priveste locul ocupat de diferite tari in ierarhia alcatuita dupa cei doi indicatori (costul orar si costul lunar pe un salariat) poate fi explicata de diferentele inregistrate in numarul de ore lucrate in medie lunar in Regatul Unit de exemplu, numarul mediu de ore lucrate (155 ore) se situeaza peste media Uniunii Europene (143 ore), in timp ce in Franta numarul mediu de ore lucrate lunar este cel mai scazut din Europa (134 ore) intr-un studiu1 efectuat pentru tarile din Uniunea Europeana se pune insa in evidenta faptul ca diferentele intre tari se estompeaza daca sunt luate in 1 Anne Paternoster, Labour costs 2000 EU Member States and Candidate Countries, Statistics in focus THEME 3 - XX 2003 597 considerare si diferentele in ceea ce priveste productivitatea muncii Nivelurile mai scazute ale costului muncii pe un salariat sunt asociate cu niveluri mai mici ale productivitatii muncii si invers Asadar, costul muncii pe un salariat tinde sa fie corelat cu productivitatea calculata ca raport intre valoarea adaugata si numarul de salariati (in echivalent timp complet) Aceasta relatie a fost exprimata de un indicator care reprezinta ponderea costului fort ei de munca pe un salariat in valoarea adaugata ce revine pe un salariat in industria prelucratoare, calculat pentru 13 state (pentru care ancheta costului fortei de munca a oferit date) Acest indicator este adesea considerat ca exprima "costuri unitare ale muncii" ("unit labour costs") Graficul nr 4 pune in mod clar in evidenta aceasta corelatie si, in consecinta, estomparea diferentelor intre statele membre ale UE din acest punct de vedere Graficul nr 3 Costul lunar al fortei de munca in "industrie si Servicii" in anul 2000 598 Tabelul nr 3 Costurile lunare pe un salariat si grupe de activitate in anul 2000, euro Grupe de activitati in industrie si servicii C - K C D E F G H i J K Austria 3447 3920 3534 5371 3223 3084 2138 3261 4948 3623 Danemarca 3758 4781 3580 4424 3661 3559 2781 3945 4647 4068 Germania 3556 4431 3739 4815 2943 2943 1986 4748 Grecia 1570 1834 1433 2519 1114 1158 1568 2054 2490 1712 Finlanda 3063 3054 2986 2433 2851 3046 2563 3035 3750 3361 Franta 3275 2354 3214 3415 2863 2892 3025 2596 4495 3664 italia 2769 3050 2648 3669 2354 2580 1927 2934 4451 2695 irlanda 2762 3247 2719 4301 2971 2229 1804 3008 3578 3276 Luxemburg 3466 3004 3115 5171 2338 2395 1877 3604 5914 3123 Olanda 3155 5335 3245 4463 3157 2692 2000 3267 4351 3135 Portugalia 1189 1124 990 1851 1035 1216 859 1733 2412 1269 Spania 2031 2480 2158 3507 1718 1735 1437 2445 3593 1715 Suedia 4047 4067 4007 4610 3656 3835 2702 3991 5777 4367 R Unit 3694 5465 3664 4761 3929 3064 2180 3685 5481 4077 UE -14 3169 3000 3195 4017 2780 2749 2186 3186 4644 3399 CC Bulgaria 196 311 173 343 160 149 135 238 366 167 R Ceha 590 697 532 711 542 604 464 631 1066 659 Cipru 1638 2067 1402 2600 1459 1537 1283 1991 2238 1592 Estonia 453 526 415 530 405 407 281 539 1011 468 Letonia 374 347 328 545 305 284 243 482 773 411 Lituania 402 491 378 505 333 350 266 466 751 458 Polonia 672 1024 599 839 604 619 459 724 979 722 Romania 230 366 191 339 182 174 167 309 623 220 Slovacia 445 535 428 403 434 399 363 494 664 496 Slovenia 1291 1535 1172 1554 1133 1270 1074 1453 1984 1635 Ungaria 566 717 536 761 436 474 353 624 1159 623 CC - 11 520 704 457 608 451 495 405 581 966 598 Sursa: Labour costs 2000 EU Member States and Candidate Countries, Statistics in focus THEME 3 - XX 2003 Se poate face o comparatie intre ierarhia pe care o ocupa diferite tari dupa costul lunar pe un salariat (graficul nr 3) si costul unitar al muncii (graficul nr 4), observandu-se o corespondenta relativa De exemplu, Portugalia si Spania au cele mai scazute costuri lunare cu forta de munca pe un salariat, in timp ce Suedia si Danemarca cele mai ridicate Asa cum se observa din graficul nr 4 costurile unitare pentru aceste 4 tari se apropie substantial, fiind cuprinse intre 62% si 69% 599 Graficul nr 4 Costul unitar al muncii in industria prelucratoare in tari membre ale UE, 2000 Analiza datelor referitoare la costul fortei de munca in tarile europene permite urmatoarele concluzii:  Exista diferente foarte mari in ceea ce priveste marimea costului fort ei de munca intre tarile din Uniunea Europeana si din tarile candidate in Romania costul orar si lunar al fortei de munca este intre cele mai scazute din Europa, fiind urmata doar de Bulgaria Costul mediu lunar in Romania este de 2,3 ori mai scazut decat nivelul mediu calculat pentru tarile candidate si de aproape 14 ori mai mic decat media tarilor din UE Raportul dintre indicatorul estimat pentru Suedia (tara cu valoarea cea mai inalta a costului fortei de munca) si Romania este de 17,6  Corelarea costului muncii cu productivitatea in cazul tarilor din UE arata ca diferentele intre tari se estompeaza, costurile unitare ale fortei de munca pe un salariat apropiindu-se substantial  Cunoscand diferent ele de competitivitate ale tarilor din UE la export, faptul ca Germania de exemplu, tara europeana cu cel mai inalt cost unitar (76%) este una dintre cele mai importante tari exportatoare de bunuri si servicii, analiza sugereaza ideea ca nivelul inalt al competitivitatii pe pietele internationale este determinat in mod hotarator de alti factori si nu costul scazut al fortei de munca Totusi, nivelul relativ mai scazut al costului fortei de munca din anumite tari nu este de neglijat atunci cand acest cost influenteaza intr-o anumita masura competitivitatea produselor, prin pret 600 3 Costul fortei de munca in activitatile economice cu export in Romania in acest paragraf sunt prezentate rezultatele estimarilor efectuate pentru a releva ma sura in care evolut iile - pozitive sau negative - inregistrate de exporturile romanesti in perioada 1990-2001 au fost influentate, intre altele, si de costul fortei de munca in acest scop au fost mai intai selectate acele sectiuni si capitole de export care au detinut o pondere semnificativa (peste 1,5%) in totalul exportului, atat in 1990 ca punct de pornire, cat si in 2001 ca an final al perioadei de analiza Sectiunile si capitolele de export selectate (Anexa 1) conform acestui criteriu au facut trimitere la activitatile economice ale caror produse au desfacere si pe pietele externe Acestea sunt urmatoarele:  Produse minerale (1 sare; stuf, pamanturi si pietre; ipsos, var si ciment; 2 combustibili si uleiuri minerale);  Produse chimice (anorganice s i ingrasaminte chimice);  Materiale plastice, cauciuc s i articole din acestea - total;  Produse din lemn, exclusiv mobilier (lemn, ca rbune de lemn s i articole din lemn);  Materiale textile s i articole din acestea (1 articole s i accesorii de imbracaminte tricotate sau crosetate; 2 articole si accesorii de imbracaminte altele decat tricotate sau crosetate);  inca l taminte, pa l a rii, umbrele s i articole similare (inca l taminte s i pa r t i ale acesteia);  Metale comune si articole din acestea (1 fonta, fier si otel; 2 produse din fonta, fier si otel; 3 aluminiu si articole din aluminiu);  Masini si aparate; echipamente electrice; aparate de inregistrat sau de reprodus sunetul si imaginile de televiziune;  Mijloace s i materiale de transport (1 vehicule s i echipamente pentru caile ferate si de comunicatii; 2 automobile, tractoare si alte vehicule terestre; 3 vapoare, nave si alte vehicule plutitoare);  Ma rfuri s i produse diverse (mobila, aparate de iluminat s i alte articole similare; constructii prefabricate) Analiza a urmarit doua aspecte: primul, sa puna in evidenta evolutiile in ceea ce priveste numarul de salariati in activitatile economice cu export de bunuri in perioada analizata; cel de al doilea, sa estimeze costul unitar al fortei de munca in aceste activitati si sa evidentieze miscarile acestor costuri pe parcursul perioadei 601 3 1 Evolutia numarului mediu al salariatilor Analiza evolutiei numarului de salariati in activitatile care au avut productie valorificata si pe pietele externe (tabelul 5 ) arata ca, in majo- ritatea covarsitoare a acestora, numarul salariatilor a scazut substantial, pe fondul crizei care a marcat intreaga economie Astfel, comparativ cu 1990, in anul 2001 numarul salariatilor a ajuns la 1 3 in chimie, la 2 3 in activitatile de prelucrare a titeiului, cocsificarea carbunelui si in industria mijloacelor de transport, la jumatate in industria mobilei etc Tabelul nr 4 Evolutia numarului mediu de salariati in activitati economice cu export Numar mediu de salariati, mii Dinamica,% 1990 1996 2000 2001 1990 1996 2000 2001 TOTAL 8156 5939 4623 4619 100,0 72,8 56,7 56,6 industrie - Total 3846 2586 1873 1901 100,0 67,2 48 7 49,4 industria extractiva 267 251 140 141 100,0 94,0 52,4 52,8 industria prelucratoare 3452 2148 1560 1590 100,0 62,2 45,2 46,1  Confect ii din textile, bla nuri s i piele 258 203 261 290 100,0 78,7 101,2 112,0  Piela rie s i inca l taminte 127 83 85 98 100,0 65,4 66,9 77,2  Prelucrarea lemnului (exclusiv mobila) 94 66 70 70 100,0 70,2 74,5 74,5  Prelucrarea t i t eiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari 33 35 22 21 100,0 106,1 66,7 63,6  Chimie s i fibre sintetice s i artificiale 183 126 73 69 100,0 68,9 39,9 37,7  Metalurgie 173 149 95 95 100,0 86,1 54,9 54,9  Constructii metalice si produse din metal 189 110 68 73 100,0 58,2 36,0 38,6  Mas ini s i echipamente 603 293 150 144 100,0 48,6 24,9 23,9  Mas ini s i aparate electrice 127 73 51 54 100,0 57,5 40,2 42,5  Echipamente, aparate de radio, televiziune si comunicatii 40 15 11 11 100,0 37,5 27,5 27,5  Mijloace de transport rutier 163 105 71 67 100,0 64,4 43,6 41,1  Alte mijloace de transport 184 85 61 59 100,0 46,2 33,2 32,1  Mobilier s i alte activitati neclasificate 204 148 95 99 100,0 72,5 46,6 48,5 Sursa: iNS, Anuarul statistic al Romaniei 1996, p 148 - 150; 2001, p 104; 2002, p 102 602 Singura activitate in care s-au inregistrat cresteri ale numarului de salariati in ultimii ani (dupa o scadere in prima parte a perioadei) este cea de confectii din textile, blanuri si piele Cresterea a fost de numai 12% in 2001 fata de 1990 Datele arata, de asemenea, o foarte usoara crestere a numarului de salariati in 2001 fata de 2000 in activitatile de: pielarie si incaltaminte; constructii metalice si produse din metal; masini si aparate electrice; mobilier Cresterea numarului de salariati in acest caz nu inseamna neaparat si cresterea competitivitatii la export Dar, ea poate fi asociata cu o cerere mai mare, inclusiv pe pietele externe, asa cum s-a intamplat in cazul confectiilor din textile, de exemplu O concluzie pe care o sugereaza datele privind evolutia numarului de salariati in activitatile economice cu export este aceea ca exportul nu constituie inca o ancora solida pentru industria romaneasca Astfel profilul dezvoltarii ei viitoare in functie de acest factor pare mai degraba neclar De asemenea, ca evolutiile din export sunt in mare masura conjuncturale si nu consecinta unor dezvoltari care sa confere durabilitate si rezistenta la concurenta de pe piata externa si chiar interna 3 2 Costul lunar al fortei de munca Datele din tabelul 5 arata diferentele existente in fiecare din anii luati in analiza (acest indicator este disponibil incepand cu 1993) in ceea ce priveste marimea costului muncii in diferite activitati industriale cu productie valorificata si la export De asemenea, graficul 5 ofera imaginea diferentelor intre costul fortei de munca din activitatile industriale cu desfacere la export pentru anul 2001 (vezi Nota metodologica nr 2 ) Aceste date coroborate cu informatiile cuprinse in Anexele 1 si 2 arata ca in activitatile in care volumul exportului din diferite activitati si ponderea acestuia in total au crescut, costul lunar al fortei de munca s-a situat mult sub nivelul costului mediu lunar pe un salariat din industrie Astfel, in cazul activitatii de confectii din textile, al carei volum al exportului a crescut incat acesta detinea in 2001 o pondere de 18% din total comparativ cu 4,9% in 1990, costul muncii se situeaza in jurul a 60% din media costului pe total industrie O situatie similara se intalneste si in cazul activitatilor de: pielarie si incaltaminte; prelucrare a lemnului; mobila in activitati industriale cum sunt: metalurgia, chimia, prelucrarea titeiului, ale caror produse exportate au scazut ca pondere (in total export) si chiar ca volum (exprimat in dolari SUA, preturi curente), costul mediu al fortei de munca se situeaza mult peste cel determinat pentru totalul activitatilor industriale Astfel, in activitatile de prelucrare a titeiului de exemplu, costul mediu al fortei de munca a crescut mai rapid decat in celelalte activitati industriale, ajungand in 2001 la un nivel 603 de doua ori mai mare decat media pentru totalul industriei Exportul de produse ale acestei activitati, cum ar fi de exemplu, combustibilul si uleiurile minerale, au scazut ca volum, precum si ca pondere in total export, de la 18% in 1990 la 6% in 2001 O situatie similara se intalneste si in cazul metalurgiei sau al mijloacelor de transport rutier Tabelul nr 5 Costul mediu lunar al fortei de munca din industrie Cost mediu lunar, mii lei Procent fata de total industrie 1993 1996 2000 2001 1993 1996 2000 2001 industrie - Total 108 643 4485 6502 100 100 100 100 industria extractiva 183 991 7298 1098 3 169 154 163 169 industria prelucratoare 95 576 3901 5618 88 90 87 86  Confect ii din textile, bla nuri s i piele 71 394 2773 3810 66 61 62 59  Piela rie s i inca l taminte 77 404 2567 3702 71 63 57 57  Prelucrarea lemnului (exclusiv mobila) 79 484 2659 3425 73 75 59 53  Prelucrarea t i t eiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari 173 995 8427 1356 7 160 155 188 209  Chimie s i fibre sintetice s i artificiale 114 729 5707 8429 106 113 127 130  Metalurgie 133 858 6393 9549 123 133 143 147  Constructii metalice si produse din metal 87 543 3759 5253 81 84 84 81  Mas ini s i echipamente 97 593 4232 6483 90 92 94 100  Mas ini s i aparate electrice 88 587 4311 6196 81 91 96 95  Echipamente, aparate de radio, televiziune si comunicatii 83 594 6457 9419 77 92 144 145  Mijloace de transport rutier 106 719 4449 6801 98 112 99 105  Alte mijloace de transport 98 619 5537 8092 91 96 123 124  Mobilier s i alte activitati neclasificate 85 455 2941 4146 79 71 66 64 Sursa: iNS, Anuarul statistic al Romaniei 1994, p 194-198; 1997, p 180-184; 2001, p 134-136; 2002, p 132-134 604 Graficul nr 5 Costul mediu lunar al fortei de munca pe activitati ale industriei in 2001 Concluzii Diferentele intre costurile cu forta de munca pe activitati industriale din Romania se inscriu in caracteristicile generale de diferentiere a acestor costuri si in tarile occidentale (vezi paragraful 3 2 ) in cazul Romaniei insa acestea sunt si rezultatul unor pozitii de monopol sau al unor presiuni sociale exercitate de sindicatele la care sunt afiliati salariatii din aceste activitati Costurile mult mai mici cu forta de munca (preponderent feminina mai prost platita) din activitatile de confectii de imbracaminte si incaltaminte (in care este dominant sistemul de productie si export lohn) sau a celor care necesita putina prelucrare, incorporand in costurile de productie o pondere scazuta a celor cu forta de munca, au constituit, fara indoiala, un stimulent pentru dezvoltarea productiei pentru export in aceste domenii Pe de alta parte, avand in vedere diferentele foarte mari intre costul fortei de munca din Romania si din celelalte tari europene, produsele industriei romanesti ar fi trebuit, in mod firesc, sa fie mai competitive pe pietele internationale, daca aceasta competitivitate ar fi determinata exclusiv de marimea pretului intern influentat, la randul sau, si de costul fortei de munca 605 Mentinerea scazuta a costului fortei de munca doar pentru a realiza o anumita competitivitate la export, nu poate fi, dupa parerea noastra o solutie de durata in favoarea acestei afirmatii pot fi enumerate mai multe argumente Unul ar fi legat de necesitatea si probabilitatea cresterii costului fortei de munca in general, dat fiind faptul ca in Romania salariile sunt intre cele mai scazute din Europa, iar procesul integrarii va conduce inevitabil la o reducere a decalajelor existente din acest punct de vedere Un alt argument se leaga de vulnerabilitatea pietelor externe pentru produsele din textile si pentru incaltaminte in Romania aceste produse se realizeaza in sistemul lohn, deci in parteneriat cu capital strain care poate parasi piata romaneasca pentru a se stabili in spatii cu forta de munca mai ieftina 3 3 Costul unitar al fortei de munca in activitati industriale cu export Costul unitar al fortei de munca, exprimat ca raport procentual intre costul lunar al fortei de munca (in medie pe un salariat) si valoarea adaugata bruta ce revine in medie lunar pe un salariat (productivitatea muncii) Pe baza rezultatelor obtinute privind productivitatea muncii si a datelor referitoare la costul mediu lunar al fortei de munca din activitatile industriale cu export (tabelul nr 5 ) a fost estimat costul unitar al fortei de munca Tabelul nr 6 Costul unitar al fortei de munca 1996 2000 Produc- tivitate lunara Mii lei Cost lunar al f m Mii lei Cost unitar % Producti vitate lunara Mii lei Cost lunar al f m Mii lei Cost unitar % TOTAL 1429 587 41 12822 4346 34 industrie - Total 1166 643 55 9765 4485 46 industria extractiva 710 991 140 10242 7298 71 industria prelucratoare 1218 576 47 9413 3901 41  Confect ii din textile, bla nuri si piele 798 394 49 3541 2773 78  Piela rie s i inca l taminte 545 404 74 4088 2567 63  Prelucrarea lemnului (exclusiv mobila) 1625 484 30 8767 2659 30  Prelucrarea tit eiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari 1700 995 59 31502 8427 27 606 1996 2000 Produc- tivitate lunara Mii lei Cost lunar al f m Mii lei Cost unitar % Producti vitate lunara Mii lei Cost lunar al f m Mii lei Cost unitar %  Chimie s i fibre sintetice s i artificiale 1283 729 57 10960 5707 52  Metalurgie 1140 858 75 8028 6393 80  Constructii metalice si produse din metal 1103 543 49 8718 3759 43  Mas ini s i echipamente 661 593 90 5748 4232 74  Mas ini s i aparate electrice 991 587 59 7858 4311 55  Echipamente, aparate de radio, televiziune si comunicatii 3764 594 16 19619 6457 33  Mijloace de transport rutier 1000 719 72 6628 4449 67  Alte mijloace de transport 536 619 115 5218 5537 106  Mobilier si alte activitati neclasificate 659 455 69 8038 2941 37 Sursa: calcule proprii pe baza datelor din tabelul nr 5 Graficul nr 6 Costul unitar al fortei de munca in activitatile industriei prelucratoare din Romania, in 2000 Evaluarile privind costul unitar al muncii in activitatile industriei prelucratoare, exprimat ca procent din valoarea adaugata bruta, au fost efectuate pentru anii 1996 si 2000 Ele sugereaza doua categorii de concluzii, referitoare pe de o parte, la relatia dintre costul fortei de munca si valorificarea la export a produselor din diferite activitati industriale, iar pe de alta parte, la modificarile inregistrate in intervalul de 4 ani (1996-2000) de costul unitar al fortei de munca estimat pentru diferite activitati industriale in ceea ce priveste influenta costului unitar al fortei de munca asupra 607 exportului, rezultatele calculelor efectuate pentru anul 2000 - anul pentru care sunt disponibile cele mai recente date si pentru care se poate presupune ca economia si, mai ales, industria sunt in linii mari "structurate" - arata ca activitatile industriale care au reusit desfaceri la export sunt din categoria celor consumatoare de forta de munca: confectii, incaltaminte, cu o pondere a costului muncii in valoarea adaugata bruta cuprinsa intre 60% si 80% Amintim ca produsele din activitatea de confectii din textile detin o pondere de aproape o cincime din volumul exportului Pe de alta parte, produsele din activitatile de prelucrare a titeiului, cu un cost unitar reprezentand 27%, de prelucrare a lemnului cu un cost unitar reprezentand 30% sau de echipamente, aparate radio, televiziune, comunicatii cu un cost unitar de 33% au, in prezent, o pondere semnificativa1 la export Cele de mai sus arata ca nu este conturat un "profil" al exportului care sa fie puternic determinat de costul fortei de munca , mai mic in activitatile cu un aport mai mare la export Aceasta pentru ca ponderea mare a exportului de produse textile de exemplu, nu poate fi disociata de volumul importului de materii prime pentru productia in sistem lohn, dominanta in acest sector Problema profilului exportului in functie de evolutia costului muncii in perioada urmatoare ramane una deschisa Doua argumente majore vin in sprijinul acestei afirmatii Primul porneste de la faptul ca in Romania costul muncii este extrem de scazut, comparativ cu cel din tarile europene Este vorba in special de acea componenta care reprezinta salariul brut si, respectiv, net al lucratorilor in viitor, procesul de integrare a Romaniei va conduce, in mod obiectiv, la o apropiere si in ceea ce priveste costul fortei de munca, cu consecinte asupra dimensiunii cererii si a competitivitatii Cel de al doilea argument deriva din faptul ca economia si mai ales industria romaneasca nu este inca suficient de solid structurata in aceste conditii exportul poate fi o ancora de structurare dar cu valente limitate, progresul economic in general facand din export o sursa reala de crestere economica Note metodologice Nota metodologica nr 1 Costul fortei de munca in statele membre ale UE si in tarile candidate a fost determinat pe baza unei anchete (cea de a treia pe aceasta tema) pentru anul 2000 Estimarile au fost efectuate pentru salariatii care au 1 Trebuie precizat ca evolutia exportului aferent fiecareia din aceste activitati a fost foarte diferita, ascendenta de ex in cazul produselor de prelucrare a lemnului si descrescatoare in cazul unor produse rezultate din prelucrarea titeiului etc 608 incheiat contract de munca cu angajatorii si lucreaza in cadrul unor firme care au cel putin 10 salariati Ancheta a acoperit activitatile economice din grupele C-K potrivit sistemului de clasificare a salariatilor din Uniunea Europeana (NACE - Rev 1) Fiecare grupa cuprinde o gama de activitati economice, iar costurile estimate sunt medii orare pentru fiecare grupa Clasificarea statistica a activitatilor economice (NACE - Rev 1): C industria miniera s i extractiva ; D industria prelucra toare; E Electricitate, gaze s i apa ; F Construct ii G Comert ul cu ridicata si cu amanuntul, reparatii de vehicule si de bunuri personale si gospodaresti; H Hoteluri s i restaurante; i Transport, depozitare si comunicat ii; J intermedieri financiare; K Tranzact ii imobiliare, inchirieri si activitati de afaceri Definitii: Costul fortei de munca reprezinta suma salariilor brute, contributiile sociale platite de angajatori plus alte elemente de cost al fortei de munca de mica importanta Costul orar al fortei de munca reprezinta costul anual al fortei de munca impartit la numarul de ore lucrate pe parcursul anului Numarul de ore lucrate de un salariat rezulta din numarul de ore lucrate intr-un an impartite la 12 si la numarul mediu al salariatilor dintr-un an (in echivalent timp complet) Costul unitar al fortei de munca este raportul dintre costul pe un salariat si productivitatea muncii sau valoarea adaugata pe un salariat si poate fi estimata pe baza ecuatiei: (Costul fortei de munca   Numar de salariati)   (Valoarea adaugata   total persoane ocupate) Glosar: MS - Statele membre ale UE pentru care au existat date referitoare la costul fortei de munca pentru anul 2000 sunt: Austria (AT), Danemarca (DK), Germania (DE), Grecia (EL), Franta (FR), Finlanda (Fi), italia (iT), irlanda (iE), Luxemburg (LU), Olanda (NL), Portugalia (PT), Regatul Unit (UK), Spania (ES), Suedia (SE) Media pentru statele UE este notata cu 609 MS CC - tarile candidate cuprinse in ancheta au fost 11 si anume: Bulgaria (BL), R Ceha (CZ), Cipru (CY), Estonia (EE), Letonia (LV), Lituania (LT), Polonia (PL), Romania (RO), R Slovaca (SK), Slovenia (Si), Ungaria (HG) Malta si Turcia nu au fost cuprinse in aceasta ancheta Nota metodologica nr 2 Simbolurile folosite in acest studiu, care desemneaza costul fortei de munca in activitatile industriale din Romania, cu scopul simplificarii prezentarii grafice a unor indicatori, sunt urmatoarele: Cmi = costul mediu pentru total industrie; Ex = industria extractiva; P = industria prelucra toare -total; P1 = confectii din textile, blanuri si piele; P2 = pielarie si incaltaminte; P3 = prelucrarea lemnului, exclusiv mobila; P4 = prelucrarea titeiului, cocsificarea carbunelui si tratarea combustibililor nucleari; P5 = chimie si fibre sintetice si artificiale; P6 = metalurgie; P7 = constructii metalice si produse din metal; P8 = masini si echipamente; P9 = masini si aparate electrice; P10 = echipamente, aparate de radio, televiziune si comunicatii; P11 = mijloace de transport rutier; P12 = alte mijloace de transport; P13 = mobilier si alte activitati neclasificate 